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Regionalne porozumienia handlowe w Swietle
regulacji Swiatowej Organizacji Handlu

Justyna Wieloch*

Wprowadzenie

Bloki integracyjne, rozumiane jako preferencyjne porozumienia handlowe, tworzo-
ne sg po to, by znaczaco zmniejszy¢ lub usuna¢ bariery handlowe wewnatrz ugru-
powania. Najistotniejszy cel ugrupowan integracyjnych, nie tylko regionalnych,
to redukcja lub catkowite zniesienie wewnetrznych barier handlowych. Poniewaz
liberalizacja przeptywow handlowych odnosi si¢ tylko do krajow cztonkowskich,
nastepuje pogorszenie pozycji krajow trzecich; ugrupowanie ma charakter dyskry-
minacyjny wobec pozostatych krajow.

Celem artykutu jest przedstawienie ewolucji regionalizmu oraz przepisoOw
Swiatowej Organizacji Handlu (World Trade Organization — WTO) regulujacych
powstawanie i funkcjonowanie porozumien handlowych. Artykut zostat podzielo-
ny na trzy czgsci. W pierwszej oméwiono ewolucje regionalizmu oraz jego cechy
charakterystyczne, w drugiej zaprezentowano przepisy WTO regulujace powsta-
wanie regionalnych porozumien handlowych, w trzeciej przedstawiono sposob,
w jaki obowigzujace przepisy wplywaja na rozwdj regionalizmu.

Dominujacg metodg badawcza jest krytyczny przeglad literatury naukowej oraz
przepisow WTO. W opracowaniu zaprezentowano réwniez pochodzace z raportu
WTO (2011) dane statystyczne dotyczace regionalizmu, ktore nie sg aktualizowane
przez organizacje, dlatego przedstawione w artykule badanie obejmuje lata 1950-2010.

Ewolucja regionalizmu

Regionalizm handlowy to zbioér dziatan podejmowanych przez rzady w celu libe-
ralizacji lub utatwienia handlu w regionie (Goode 2003). Wspotpraca moze miec¢

* Justyna Wieloch — mgr, Uniwersytet £.0dzki, Wydzial Ekonomiczno-Socjologiczny, Katedra
Wymiany Migdzynarodowe;j.
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charakter wewnatrzregionalny lub migdzyregionalny i nazywana jest regionali-
zmem niezaleznie od tego, czy jest to uzasadnione geograficzna bliskoscig uczest-
nikoéw porozumienia (Bilal 2001, s. 1). Zawierane umowy nazywane sg regional-
nymi badz preferencyjnymi umowami (porozumieniami) handlowymi' i polegajg
na jednostronnym lub podejmowanym w wyniku negocjacji przyznaniu preferen-
cji w handlu towarami lub ustugami (Bhagwati 1999).

Pierwsza fala rozwoju preferencyjnych porozumien handlowych miata miej-
sce w latach 30. XX wieku i doprowadzita do podziatu §wiata na bloki handlowe.
Natezenie regionalizmu bylo rowniez zwigzane z regionalnymi inicjatywami an-
gazujacymi kraje rozwijajace si¢ w latach 50. i 60. XX w. (Bhagwati, Panagariya
1996, s. 82—87). Druga fala regionalizmu (new regionalism) pojawita si¢ pod koniec
lat 80. i zostata zapoczatkowana przez utworzenie wspolnego rynku w Europie.

Rysunek 1 przedstawia liczbe regionalnych porozumien handlowych w latach
1948-2014 z uwzglednieniem tych nieaktywnych. Dane przedstawione na rysunku
potwierdzaja powstanie tzw. drugiej fali regionalizmu pod koniec lat 80. XX w.

Rysunek 1. Regionalne porozumienia handlowe zgloszone do GATT/WTO w latach 1948-2014,
wedlug roku wejscia w zycie
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Zrédlo: opracowanie whasne na podstawie Pal 2004.

'W artykule autorka uzywa okreslef: regionalne porozumienia handlowe, preferencyjne porozu-
mienia handlowe oraz ugrupowanie integracyjne synonimicznie, majac $wiadomo$¢ istnienia roznic
migdzy tymi formami wspotpracy.
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Druga fala regionalizmu ma pewne cechy, ktore — cho¢ nie wyczerpuja cal-
kowicie atrybutow wspolnych dla ugrupowan powstajacych w tamtym okresie
— w réznym stopniu odnoszg si¢ do wigkszo$ci porozumien regionalnych (Ethier
1998b, s. 1150-1151).

Przede wszystkim ugrupowania integracyjne angazuja jeden maty pod
wzgledem gospodarczym kraj badz wiecej takich krajow, ktore zawieraja po-
rozumienie z relatywnie duzym partnerem. Przyktadem moze by¢ NAFTA —
w poréwnaniu ze Stanami Zjednoczonymi Kanada i Meksyk sa niewielkimi
gospodarkami.

Kolejna cecha wspoélczesnego regionalizmu to przeprowadzanie jednostron-
nych reform przez male kraje. Celem zmian jest zwykle liberalizacja przeptywow
towarowych lub dostosowanie regulacji prawnych i handlowych do standardow
miedzynarodowych. Przyktadem sg kraje Europy Srodkowo-Wschodniej, w kté-
rych obalono komunizm. Z jednej strony porozumienia regionalne przewaznie
nie polegaja jedynie na liberalizacji handlu, tylko sg zwigzane z glebszg integra-
cja 1 towarzysza istotnym reformom gospodarczym. Z drugiej strony skala zno-
szenia barier handlowych jest zwykle dosy¢ niewielka, poniewaz obowigzujace
stawki celne czesto sg niskie jeszcze przed zawarciem porozumienia, a wrazliwe
sektory gospodarki nadal pozostaja chronione. W przypadku niektorych ugrupo-
wan skala likwidowanych ograniczen w handlu bywa mniejsza niz jednostron-
nych dziatan. Przykladem moze by¢ MERCOSUR, w przypadku ktorego we-
wnetrzna liberalizacja jest stosunkowo niewielka w porownaniu z zewnetrznymi
reformami przeprowadzanymi przez uczestnikow bloku.

Wyniki analiza wspotczesnych ugrupowan typu Potnoc — Potudnie wskazuja,
ze poszczegolne kraje w réznym stopniu znosily bariery w wymianie towaro-
wej. Przyktadem takiej asymetrii moze by¢ NAFTA, w przypadku ktorej Kanada
1 Meksyk udzielity wigkszych preferencji Stanom Zjednoczonym. Ethier (Ethier
1998b, s. 1216—-1218) thumaczy to tym, ze w Meksyku i Kanadzie jeszcze przed
powstaniem ugrupowania obowiazywaty nizsze bariery handlowe. W przypadku
innego ugrupowania, MERCOSUR, nie ma takich dysproporcji, co moze by¢ wy-
nikiem tego, ze Brazylia, cho¢ jest najwickszym uczestnikiem ugrupowania, na-
lezy do grupy krajow reformatorow. Nalezy rowniez zaznaczy¢, ze w przypadku
integracji krajow o zroznicowanych potencjatach gospodarczych kraje rozwijaja-
ce si¢ nie s3 wlaczone do ochrony gwarantowanej przez prawo antydumpingowe
czy inne zabezpieczenia.

Jak zaznaczono na wstepie, porozumienia handlowe mogg mie¢ charakter
miedzyregionalny lub wewnatrzregionalny. Rysunek 2 przedstawia skumulowang
liczbe migedzyregionalnych oraz wewnatrzregionalnych porozumien handlowych
w latach 1950-2010.
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Rysunek 2. Skumulowana liczba migdzyregionalnych i wewnatrzregionalnych porozumien handlo-
wych w latach 1950-2010
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Zrodlo: WTO 2011, s. 58.

W analizowanym okresie znaczenie regionalnych porozumien handlowych
wzrastato. Od lat 70. do lat 90. XX w. preferencyjnych wewnatrzregionalnych
porozumien handlowych byto ponad dwukrotnie wigcej niz migdzyregionalnych.
Kolejna dekada przyniosta znaczny wzrost liczby preferencyjnych porozumien
handlowych, zaréwno regionalnych, jak i migdzyregionalnych. W pierwszej de-
kadzie XXI w. nastgpit znaczny wzrost liczby RTAs przy jednoczesnym spadku
liczby ugrupowan miedzyregionalnych.

W tabeli 1 przedstawiono informacje dotyczace geograficznego rozmiesz-
czenia wewnatrzregionalnych oraz migdzyregionalnych porozumien handlowych
w latach 1950-2010, rozwijajac w ten sposob dane zaprezentowane na rysunku 2.

Tabela 1. Geograficzne rozmieszczenie wewnatrzregionalnych i migdzyregionalnych porozumien
handlowych w latach 1950-2010

1950-1959 | 1960-1969 | 1970-1979 | 1980-1989 | 1990-1999 | 20002010

Charakterugrupowania* | W | M | W | M | W [ M | W | M | W | M| W | M

Afryka 2 0 1 0 1 2 5 1 12 | 11 3 17
Wspolnota

Niepodlegtych Panstw 0 0 0 0 0 0 0 0 25 1 4 3
Europa 2 0 1 0 5 3 1 1 10 | 12 | 17 | 26

Ameryka Potudniowa 0 0 0 0 0 3 1 11 9 10 3 28
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Ameryka Srodkowa 0 0 1 0 1 1 0 9 0 8 5 16
Karaiby 0 0 0 0 0 2 0 4 0 3 0 10
Azja Zachodnia 0 0 0 0 0 2 0 1 2 1 5 10
Azja Srodkowa 0 0 0 0 0 2 0 2 2 14| 5 |12
Oceania 0 0 0 0 1 1 2 0 1 0 1 9
Azja Wschodnia 0 0 0 0 0 2 0 1 2 0 15 | 31
Ameryka Péinocna 0 0 0 0 0 2 0 6 1 8 0 21

*W — wewnatrzregionalne, M — mi¢dzyregionalne.
Zrédto: WTO 2011, s. 59.

W catym okresie badawczym najwigcej preferencyjnych porozumien handlo-
wych zawarto w Europie oraz Ameryce Poludniowej, najmniej w Oceanii, regio-
nie Karaibow oraz Azji Zachodniej. Najwigksza aktywno$¢ w tworzeniu ugrupo-
wan mig¢dzyregionalnych wykazuja Ameryka Potudniowa i Europa, a najmniejsza
Wspolnota Niepodlegtych Panstw. Jesli chodzi o ugrupowania wewnatrzregional-
ne, to najwigcej powstato ich w Europie, a najmniej na Karaibach oraz w Ameryce
Potocnej (z powodu matej liczby krajow lezacych na kontynencie, ktore tworza
wspolnie jedno ugrupowanie — NAFTA).

Regionalne porozumienia handlowe a przepisy GATT/WTO

Handel miedzynarodowy regulowany jest nie tylko za pomoca ustalenh w ramach
regionalnych porozumien integracyjnych, ale takze przez Uktad Ogolny w sprawie
Taryf Celnych 1 Handlu (General Agreement on Tariffs and Trade — GATT). Zostat
on podpisany w 1947 r. i byl punktem wyjscia do utworzenia w 1994 r. WTO. Pod-
stawg funkcjonowania organizacji jest okreslona w art. [ GATT zasada najwyzszego
uprzywilejowania (KNU) (www.wto.org; Article I: General Most-Favoured-Nation
Treatment), zgodnie z ktora cztonek WTO udzielajacy przywilejow, pierwszenstwa
czy immunitetu jednemu partnerowi musi ich udzieli¢ wszystkim podmiotéw na-
lezacym do organizacji. Zapis ten zostal wprowadzony po to, by nie dopusci¢ do
dyskryminacji ktoregokolwiek z cztonkow. Wobec tego zawieranie preferencyjnych
porozumien handlowych jest sprzeczne z art. I GATT i nalezy w jego przypadku
speli¢ dodatkowe warunki. Przyczyna sformutowania przepisow, ktore pod pew-
nymi rygorami zezwalaja na tworzenie porozumien handlowych, jest fakt, ze jesz-
cze przed utworzeniem GATT obowigzywaty umowy liberalizujagce handel i naj-
prawdopodobniej, niezaleznie od tresci uktadu, nadal by istniaty.

Wsrdd przepisow regulujacych tworzenie preferencji handlowych wyrdz-
nia si¢ art. XXIV GATT (www.wto.org; Article XXIV: Territorial Application —
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Frontier Traffic — Customs Unions and Free-trade Areas), na podstawie ktorego
kazdych dwoch lub wigcej cztonkow WTO moze utworzy¢ strefe wolnego handlu
lub unig¢ celng. Jedynie na mocy art. XXIV kraje rozwinigte moga by¢ beneficjen-
tami preferencji handlowych, co jest szczegdlnie istotne, jesli wezmie si¢ pod
uwage ich udzial w §wiatowym handlu czy globalnym PKB. Kluczowym zatoze-
niem integracji na mocy przepiséw WTO jest petna wymiana preferencji, a wigc
taka, ktora odnosi si¢ do ,,catego handlu”, do wszystkich produktéw pochodza-
cych z krajow cztonkowskich. Jesli partnerzy zdecyduja si¢ na utworzenie strefy
wolnego handlu, zewnetrzne stawki celne nie mogg zosta¢ podniesione, a w przy-
padku powotania unii celnej wspolna, zewnetrzna taryfa celna nie moze by¢ wyz-
sza niz stawki obowiazujace w poszczegdlnych krajach przed utworzeniem unii.
Poniewaz do dzi$ nie ma zgody co do definicji pojecia ,,caly handel”, partnerzy
maja podstawe do naktadania ograniczen w handlu ptodami rolnymi (Panagariya
1999, s. 4-6). Na mocy tego przepisu utworzono migdzy innymi NAFTA.

Kolejnym zapisem regulujagcym wspolprace krajoéw na réznym poziomie roz-
woju jest podjeta podczas Rundy Tokijskiej decyzja w sprawie zréznicowanego
i bardziej uprzywilejowanego wzajemnego traktowania oraz petniejszego uczest-
nictwa krajow rozwijajacych si¢ (www.wto.org; Decision of 28 November 1979,
L/4903, Differential and More Favourable Treatment Reciprocity and Fuller Par-
ticipation of Developing Countries), potocznie nazywana Klauzulg Przyzwolenia
(Enabling Clause). Stanowi ona podstawe Ogolnego Systemu Preferencji GSP
(General System of Preferences), stworzonego do promowania eksportu z krajow
rozwijajacych sie do rozwinietych. Klauzula zezwala na zawieranie preferencyj-
nych umow handlowych pomigdzy partnerami rozwijajacymi si¢ i ma na celu
wspieranie handlu mi¢dzy nimi. Zgodnie z tg zasadg znoszone bariery nie musza
prowadzi¢ do catkowicie wolnego handlu, dopuszczalne jest udzielanie czescio-
wych preferencji w przypadku poszczegolnych grup towardw.

Klauzula Przyzwolenia umozliwia krajom rozwijajacym si¢ odstapienie od
przepisow art. | GATT ws. KNU. Oznacza to, ze kraje rozwijajace si¢ moga przy-
znawac sobie nawzajem preferencje, ktorymi nie sg objeci pozostali cztonkowie
WTO. §3 Klauzuli Przyzwolenia zawiera postanowienia, na mocy ktoérych wszel-
kie preferencyjne inicjatywy handlowe powinny utatwia¢ i promowac handel kra-
jOW rozwijajacych sie, a nie tworzy¢ i zwigkszaé bariery oraz trudnosci w handlu
migdzy stronami. W przypadku wspotpracy krajow rozwinietych z rozwijajacymi
si¢ te pierwsze nie powinny oczekiwa¢ wzajemnos$ci w redukcji lub zniesieniu cet
oraz innych barier handlowych. Ponadto kraje rozwini¢te nie powinny oczekiwaé
od rozwijajacych si¢ tego, by poczynity one ustgpstwa niezgodne z ich potrzeba-
mi finansowymi 1 handlowymi.

Na podstawie GSP kraje rozwini¢te moga udziela¢ jednostronnych preferen-
cji, takich jak zerowe lub niskie cta importowe na dobra pochodzace z krajow
rozwijajacych si¢. Strona udzielajgca preferencji samodzielnie wskazuje, ktory
partner oraz jaka grupa produktow objete sg takim dziataniem. Na podstawie
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tej klauzuli powotano takie porozumienia migdzy krajami rozwijajacymi si¢ jak
MERCOSUR czy ASEAN.

Rola systemu wielostronnego w rozwoju regionalizmu

Tradycyjne analizy regionalnych porozumien handlowych nie ttumacza, dlaczego
w latach 90. XX w. nastgpit tak znaczny wzrost liczby porozumien. Krugman
(Krugman 1993, s. 72—75) jednej z gtownych przyczyn upatruje w niezadowole-
niu z wielostronnego systemu handlu. Wyroéznia on kilka powodow, dla ktorych
kraje wybierajg integracje regionalng zamiast wspotpracy w ramach WTO.

Pierwsza przyczyna jest zaangazowanie w negocjacje wielostronne zbyt wie-
lu podmiotéw. Poczatkowo negocjacje w ramach WTO obejmowatly mato krajow,
przez co ich przedstawiciele mogli prowadzi¢ réwnoczesnie negocjacje dwu-
stronne, jednak coraz wigkszy zasigg systemu ograniczyl efektywno$¢ rozmow
z wieksza liczba partneréw. Nowoczesne narzedzia protekcjonizmu oraz subsy-
diowanie okreslonych sektoréw spowodowaly, ze negocjacje staty si¢ bardziej
skomplikowane, podobnie jak monitorowanie przestrzegania przyjetych ustalen
(Zhou 2010, s. 2).

Hoekman i Kostecki (Hoekman, Kostecki 2011, s. 507) wskazuja, ze inte-
gracja regionalna oferuje lepszy niz WTO dostep do rynku gospodarek wspot-
uczestniczacych w bloku integracyjnym. Uzyskiwane preferencje przynosza tym
wigksze korzysci, im wigkszy jest rynek partnera oraz im wigksze bariery w han-
dlu obowiazuja kraje bedace poza ugrupowaniem. Opisywany mechanizm od-
roéznia regionalne porozumienia handlowe od regulacji handlu w ramach WTO,
ktora oferuje jednakowe korzysci dla wszystkich czlonkéw organizacji. Ponadto
porozumienia preferencyjne moga oferowac stronom instrumenty lepsze niz ofe-
rowane przez WTO, sklaniajace rzady do ewaluacji polityki segmentacji rynku,
ktora ogranicza korzySci z pelnego zniesienia taryf. Bloki integracyjne pozwalaja
roéwniez na negocjowanie ustalen w tych sektorach gospodarki, ktére nie sa do-
meng WTO.

Jako kolejng przyczyne ostabienia wspotpracy w ramach WTO Krugman
wskazuje roznice regulacyjne dzielace wiekszo$¢ cztonkow systemu. Przyktado-
wo, jesli kraj A, w ktérym panuja zasady wolnego rynku, obniza bariery handlo-
we, to zmiana polityki przektada si¢ na rzeczywiste otwarcie jego rynkow. Jesli
natomiast w kraju B rynek ksztaltowany jest przez nieformalne porozumienia
1 kartele, to zmniejszenie barier tylko w malym stopniu wptynie na otwarcie ryn-
koéw. Negocjacje nie zakoncza fiaskiem tylko wtedy, kiedy B przedstawi dodatko-
wa oferte. W tym przypadku A mogtoby réwniez jednostronnie ograniczac bariery
handlowe. Jednak problem polega na tym, Ze polityka handlowa jest krotkookre-
sowa, zalezy od biezacej sytuacji i ma stuzy¢ rozwigzaniu aktualnych problemow,
nie za§ maksymalizowa¢ dobrobyt narodowy.
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Istniejace porozumienia handlowe nie reguluja istotnych, nowych proble-
mow 1 konfliktow powstajacych w dynamicznie zmieniajacej si¢ rzeczywistosci
spoteczno-polityczno-gospodarczej, co sktania kraje do tworzenia nowych ugru-
powan integracyjnych. Kooperacja w ramach ugrupowan regionalnych wydaje si¢
bardziej efektywna, gdyz porozumienia zrzeszajace mniejsza liczbe krajow moga
szybciej reagowac na zmieniajace si¢ warunki handlu, np. podejmowac dziatania
majace na celu walke z kryzysem gospodarczym.

Krugman (Krugman 1993, s. 72—75) wskazuje, ze przyczyny ostabienia wspot-
pracy w ramach WTO mozna rowniez analizowa¢ w odniesieniu do teorii hegemo-
nicznej stabilnosci. Jej autorem jest politolog Keohane, a sama doktryna zaktada,
ze zmiany w mi¢dzynarodowym rozktadzie sil wynikajg ze zmian w gospodarce
$wiatowe;j. Istnienie ekonomicznego, politycznego i militarnego mocarstwa zapew-
nia stabilnos¢, tad, obowigzywanie liberalnych zasad handlu oraz bezpieczenstwo
miedzynarodowe. Hegemon powinien zatem egzekwowac zasady wspotdziatania,
ktére zapewnia pokdj oraz korzystne warunki handlu (Lason, 2010, s. 42). Mozna
zatem uznaé, ze do zmniejszenia efektywno$ci wspolpracy w ramach WTO przy-
czynilo si¢ ostabienie mocarstwowej pozycji Standw Zjednoczonych oraz zmiana
roli Stanow Zjednoczonych — z przywodcy wielostronnego systemu handlu na part-
nera we wspotpracy regionalnej (Bhangwati 1993, s. 29), ktory angazuje si¢ w dwu-
stronne porozumienia integracyjne z gospodarkami rozwijajagcymi sig.

Kraje o nizszym poziomie rozwoju uczestniczagce w ugrupowaniu chca za-
pewnic¢ sobie obecnos¢ na rynku bardziej rozwinietego gospodarczo partnera. Je-
$li kraj rozwijajacy si¢ nie nalezy do ugrupowania, moze zainicjowac¢ tworzenie
nowego porozumienia zrzeszajacego inne wykluczone gospodarki. Dzigki takiej
polityce poprawia si¢ ich konkurencyjnos¢ oraz sita w walce o rynek zbytu roz-
winigtego partnera. Ten mechanizm powoduje, ze kolejne kraje przystepuja do
ugrupowania, a cztonkostwo jednego jest motywacja do integracji dla nast¢gpnego
(Pal 2004, s. 9). Opisywany schemat nosi nazw¢ efektu domina i dotyczy gospo-
darek zarowno matych, jak i duzych. W przypadku krajow o niewielkim poten-
cjale gospodarczym gtéwnym argumentem jest utrata mozliwosci konkurowania
z sgsiadami, ktérzy beda naleze¢ do blokéw integracyjnych. W przypadku krajow
duzych pod wzgledem potencjalu gospodarczego nieobecno$¢ w ugrupowaniu
moze pogorszy¢ ich pozycje w konkurowaniu z liderami gospodarki $wiatowej
(Pangestu, Scollay 2001, s. 4).

Pal (Pal 2004, s. 7) wskazuje, ze po zakonczeniu Rundy Urugwajskiej kra-
je rozwijajace si¢ zglaszaty obawy o przysztos¢ wielostronnego systemu handlu,
poniewaz postepy w rozszerzaniu handlu swiatowego nie przektadaty si¢ na real-
ne dziatania. Dla tej grupy szczegoélnie istotne byto planowane rozszerzenie han-
dlu w takich obszarach jak rolnictwo czy przemyst wtokienniczy. Niedostatecz-
na liberalizacja handlu w tych sektorach, a takze pojawiajacy si¢ wsrod krajow
rozwinigtych protekcjonizm oraz brak checi do zapewnienia dostepu do swoich
rynkow na wielostronnych zasadach spowodowaly, ze kraje rozwijajace si¢ za-
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czety poszukiwac alternatywy w regionalnych porozumieniach handlowych. In-
nym motywem sklaniajgcym kraje rozwijajace si¢ do nawigzywania wspolpracy
poza multilateralnym systemem handlu jest podziat na kraje Pétnocy i Potudnia.
Obawy dotyczace perspektyw rozwoju handlu w ramach WTO zwigzane z tym
podzialem powoduja, ze kraje rozwijajace si¢ wprowadzajg alternatywna polityke
integracyjng.

Gospodarka swiatowa stale ewoluuje. Czg$¢ uczestnikow systemu globalne-
g0 rozwija si¢, umacniajac swoja pozycje na arenie mi¢dzynarodowej, zajmujac
niekiedy pozycj¢ dominujgca badZz w obrebie calego systemu, badz w jego czg-
$ciach. Pozostali uczestnicy zmniejszaja swoj udziat, niekiedy ustepujac miejsca
peryferyjnym dotychczas podmiotom. Walka pomig¢dzy tymi grupami moze po-
lega¢ na eliminacji, wypychaniu czy wlaczaniu stabszych podmiotéw do silniej-
szych, a takze ich ekspansji czy wzmacnianiu pozycji. Oprocz walki o dominujacg
role w gospodarce §wiatowej, niektore podmioty podejmuja proéby dostosowa-
nia si¢ do nowego otoczenia oraz ochrony swojego statusu w mi¢dzynarodowym
uktadzie sil. Prowadzone dzialania moga by¢ podejmowane w celu eliminacji ele-
mentu zagrazajacego pozycji w systemie badz jej bezwzglednego poprawienia.
Ewolucja gospodarki §wiatowej polega nie tylko na zmianie uktadu sit, ale takze
na rozwoju wspotzaleznosci migdzynarodowych. Jednym ze sposobow ochrony
pozycji jest integracja regionalna stuzaca maksymalizacji korzysci i jednoczesnie
minimalizacji ryzyka wynikajgcego z rozwoju systemu gospodarki $wiatowej
(Sporek 2011, s. 263-275).

Podsumowanie

Dwie najwazniejsze podstawy, na ktérych opiera si¢ migdzynarodowa wspolpra-
ca handlowa, to regulacje Swiatowej Organizacji Handlu oraz regionalne porozu-
mienia handlowe. Przedstawiona analiza wskazuje, ze nowa fala regionalizmu, za-
poczatkowana w latach 80. XX w. utworzeniem w Europie wspolnego rynku, ma
pewne cechy odrdzniajace ja od poprzedniego trendu. Do najwazniejszych cech no-
wego regionalizmu nalezy zaangazowanie do wspotpracy krajow o réznym pozio-
mie rozwoju gospodarczego, ktoremu towarzysza glebsze reformy przeprowadzane
w gospodarkach o nizszym poziomie rozwoju. Ponadto wspoétczesne porozumienia
handlowe charakteryzuja si¢ asymetrig liberalizacji wymiany handlowe;.

Do najwazniejszych przepisow GATT/WTO regulujacych dziatanie regio-
nalnych porozumien handlowych nalezy art. XXIV GATT, na podstawie ktore-
go kazdych dwoch lub wigcej cztonkéw WTO moze, pod pewnymi warunkami,
utworzy¢ strefe wolnego handlu lub uni¢ celng. Wspotprace krajow na réznym
poziomie rozwoju reguluje rowniez Klauzula Przyzwolenia, ktéra stanowi pod-
stawg Ogolnego Systemu Preferencji (GSP) stuzacego promowaniu eksportu
z krajow rozwijajacych si¢ do rozwinietych.
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Popularno$¢ nowej fali regionalizmu wynika rowniez z rozczarowania
wspotpracg w ramach globalnego systemu handlu, poniewaz umowy regionalne
oferuja lepszy dostep do rynku partnerow wspotuczestniczacych w porozumieniu
handlowym. Do spadku efektywno$ci wspotpracy wielostronnej przyczynity sie
takze zmiany w gospodarce $wiatowej polegajgce m.in. na ostabieniu roli Stanow
Zjednoczonych jako §wiatowego lidera. Ostatnig przyczyna rozwoju regional-
nych porozumien handlowych kosztem wspotpracy w ramach WTO sg roznice
regulacyjne dzielace wigkszos¢ cztonkow systemu.
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Streszczenie

Integracja gospodarcza jest bez watpienia jednym z najbardziej powszechnych
zjawisk we wspolczesnej gospodarce $wiatowej. Swiadczy o tym fakt, ze trud-
no wskaza¢ kraj nienalezacy do co najmniej jednego ugrupowania integracyjne-
go. W artykule przedstawiono sposéb, w jaki ewoluowal regionalizm handlowy
w kontekscie regulacji Swiatowej Organizacji Handlu (WTO), oraz rolg tej orga-
nizacji w rozwoju regionalnych porozumien handlowych.

Stowa kluczowe: regionalizm handlowy, regionalne porozumienia handlowe, in-
tegracja gospodarcza, wielostronny system handlu, Swiatowa Organizacja Handlu

Summary

Regional trading agreements
in the context of World Trade Organization regulations

Economic integration is definitely one of the most common trend in contemporary
world economy. The spreading of this phenomenon is proved by the fact, that it is
difficult to identify the country, which should not be for at least one integration group.
The article shows regionalism evolution and World Trade Organization legislation
regulating the formation and functioning of trade agreements.

Keywords: economic regionalism, regional trade agreements, economic integra-
tion, multilateral trading system, World Trade Organization
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