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Wstep

Uzasadnienie wyboru tematu

Wzrost gospodarczy® jest jednym z gléwnych obszaréw badan ekonomicznych,
zarowno teoretycznych jak i empirycznych. Dyskusja na temat przyczyn zmian dochodu na
mieszkanca jest toczy si¢ od wielu lat i trudno uznaé, ze osiagniety zostal konsens.
Jakkolwiek od czasu opublikowania fundamentalnej pracy Solowa [1956] ekonomisci
wskazuja, ze kluczowa determinanta wzrostu gospodarczego jest produktywnoéc’z, to
w dalszym ciggu co najmniej kilka kwestii budzi watpliwo$ci. Po pierwsze, nie jest jasny
wktad innych czynnikow w ksztattowanie si¢ dtugookresowej dynamiki PKB per capita.
W teorii dowodzi sig, iz ich oddziatywanie jest jedynie przejsciowe. Jednoczesnie jednak
ten okres przejSciowy moze trwac na tyle dhugo, ze trudno zbagatelizowaé znaczenie tych
czynnikoéw (np. inwestycji w kapitat rzeczowy i ludzki) dla wzrostu gospodarczego. Z tego
powodu wcigz trwaja Spory o przyczyny migdzynarodowego zrdznicowania rozwojowego.
Nie wypracowano wspolnego stanowiska odnosnie tego, czy wynika ono z odmiennosci
panstw w zakresie postepu technicznego 1, szerzej, produktywnos$ci, czy tez rdznic

w akumulacji kapitatu.

Po drugie, ekonomisci nadal poszukuja tzw. fundamentalnych determinant
wzrostu®. Probuja bowiem zidentyfikowaé czynniki, ktore oddziatuja na produktywnos¢

I akumulacje. Rowniez w tym zakresie nie istnieje wspolne stanowisko. Wielu badaczy

! Przez wzrost gospodarczy rozumiem zachodzaca w czasie zmiane realnego PKB na osobe. Podejmowana
przeze mnie problematyka ma charakter dlugookresowy. Tym samym wzrost gospodarczy analizujg
w oparciu o dorobek tzw. teorii wzrostu gospodarczego (economic growth theory), a nie teorii cyklu
koniunkturalnego (business cycle theory). Zgodnie z tzw. syntezg neoklasyczng i nowg syntezg neoklasyczng
(neoclassical synthesis, new neoclassical synthesis) dtugookresowy wzrost gospodarczy wyjasniany jest
W ujeciu podazowym, w przeciwienstwie do wzrostu krotko- i ewentualnie Sredniookresowego.

2'W calej pracy terminy ,, produktywnos¢”, ,.efektywnosé” i ,,wydajno$é” ze wzgledow stylistycznych stosuje
zamiennie. Przez te poje¢cia rozumiem stan zaawansowanie technologicznego analizowanego podmiotu
(panstwa, przedsiebiorstwa). Z tego powodu zmiana produktywno$ci w calej pracy jest rownoznaczna ze
zmiang technologiczna, tj. postgpem technicznym. Mam jednoczesnie $wiadomos$¢, iz w literaturze
ekonomicznej pojecia teé moga by¢ definiowane w odmienny sposob. W odniesieniu do przedsigbiorstw
produktywno$¢ moze by¢ bowiem rozpatrywana np. przez pryzmat korzysci skali, korzysci zakresu czy tez
koncepcji efektywnosci X. O roéznych sposobach definiowania i mierzenia produktywnosci pisali m.in. Amel,
Barnes, Panetta i Salleo [2004, czgs$¢ 1].

% W literaturze przedmiotu czynniki oddziatujace na wzrost gospodarczy dzieli si¢ na bezposrednie (czyli
czynniki produkcji, bedace argumentami funkcji produkcji) oraz fundamentalne, zwane tez glebokimi lub
posrednimi (oddzialujg na wzrost jedynie za posrednictwem czynnikow produkc;ji).
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uznaje, ze podlozem wzrostu gospodarczego sa czynniki instytucjonalne®. Wéréd
zwolennikow tego pogladu mozna wymieni¢ m.in. Darona Acemoglu, Roberta Halla,
Douglassa Northa, Daniego Rodrika i Arvinda Subramaniana. Dos¢ czesto spierajg si¢ oni
z badaczami przyjmujacymi z kolei, iz na wzrost gospodarczy wplywaja gléwnie
uwarunkowania geograficzne. Znaczenie geografii dla ksztaltowania si¢ mozliwosci
rozwojowych krajow eksponujg chociazby Jared Diamond, John Gallup czy Jeffrey Sachs.
Od czaséw Maxa Webera podkresla si¢ takze, iz na zamozno$¢ krajow oddziatluje kultura.
Do badaczy wskazujgcych, iz uwarunkowania kulturowe determinujg wzrost gospodarczy
zaliczy¢ mozna Roberta Barro oraz Yuriya Gorodnichenke. Niektorzy ekonomisci dodaja,
ze omawiajac zmiany PKB per capita, nawet w dlugim okresie, nie mozna pomingé
znaczenia szczescia (luck hypothesis). Ten poglad podzielajg m.in. William Easterly czy
Lawrence Summers. W efekcie analizy wzrostu gospodarczego w coraz wigkszym stopniu
majg charakter multidyscyplinarny. Zagadnienie to badane jest nie tylko przez pryzmat

ekonomii, ale takze historii, nauk politycznych, geografii socjologii, antropologii itd.

Po trzecie, ekonomisci zdaja sobie sprawe z dwukierunkowych oddziatywan
migdzy rozmaitymi czynnikami wzrostu. Przyktadowo, postep techniczny moze podnosic¢
stop¢ zmian PKB per capita, ale jednoczesnie dodatkowy dochod moze zwigkszaé pule
zasobéw mozliwych do wykorzystania w dzialalno$ci badawczo-rozwojowej. Rowniez
instytucje bywaja postrzegane jako =zalezne od dochodu. Takze fundamentalne
determinanty wzrostu moga by¢ wzajemnie powigzane. Dos¢ czesto uznaje si¢ np., ze
instytucje ksztattowane sg przez czynniki kulturowe [zob. Acemoglu 2009, rozdziat 4]. Ta
gesta sie¢ wspolzaleznosci migdzy réoznorodnymi determinantami wzrostu (bezposrednimi
I fundamentalnymi) zmusza ekonomistoéw do koncentracji na wybranych aspektach. Taki

stan rzeczy generuje jednak kolejne kontrowersje i jednocze$nie stymuluje dalsza debate.

Watpliwosci dotyczace wzrostu gospodarczego sklaniajg do zainteresowania si¢
owa tematyka. Rownie kontrowersyjnym zagadnieniem jest wplyw handlu
mi¢dzynarodowego na dlugookresowa dynamike PKB per capita. Literatura teoretyczna
nie wyjasnia jednoznacznie, czy wymiana z zagranicg przyspiesza czy raczej spowalnia
wzrost gospodarczy, nie jest jednoznaczne. Wiele zalezy od sposobu modelowania

mechanizméw taczacych handel ze zmiang dochodu na mieszkanca. Niektorzy badacze

* Definicje instytucji przedstawiam szerzej w podrozdziale 1.2. Przez to pojecie rozumiem rozmaite reguty
zycia spoteczno-gospodarczego, a zatem jest to Szerokie ujgcie instytucji, akcentujace ich aspekt
behawioralny (dotyczacy okreslonych sposobow zachowania jednostek) i askjonormatywny (odnoszacy si¢
do norm i wzoré6w zachowania).



zajmuja si¢ oddzialywaniem wymiany na akumulacj¢ kapitatu, podczas gdy inni
w centrum zainteresowania umieszczaja produktywnos¢. W modelach zaliczanych do
teorii wzrostu endogenicznego istotny jest sposob opisu dziatalno$ci badawczo-
rozwojowej — rozne jej specyfikacje mogg dostarczy¢ odmiennych wnioskow odno$nie
prowzrostowych nastepstw handlu [zob. podrozdziat 1.3.3]. Rowniez rodzaj dyfuzji
wiedzy i technologii, wprowadzonej do analizy teoretycznej, decyduje o ostatecznych
wynikach. Niektérzy teoretycy catkowicie pomijaja przenikanie idei. Inni zajmuja sig,
w zaleznosci od  kontekstu, dyfuzja miedzynarodowg badz wewnatrzkrajowa,

migdzyokresowa, pozioma badz pionows.

Literatura empiryczna takze nie pozwala na jednoznaczng odpowiedZ na pytanie
0 znaczenia handlu dla wzrostu gospodarczego. Szereg prac wskazuje, iz gospodarki
otwarte rozwijaja si¢ szybciej niz zamknigte [np. Dollar, 1992, Edwards, 1993, Sachs
I Warner, 1995]. Jednoczesnie jednak posiadaja one biedy metodologiczne. Przyktadowo,
okazuje sie¢, ze uwzglednienie pomini¢tych wczes$niej zmiennych czyni handel nieistotng
statystycznie determinantg zmian PKB na osob¢ [zob. Rodriguez i Rodrik, 2001]. Co
wigcej, niektore wyniki prac empirycznych moga mie¢ niewielkie znaczenie praktyczne.
Na handel mozna oddzialywaé tylko czgsciowo poprzez polityke gospodarcza, gdyz
wynika on takze z uwarunkowan geograficznych. Na ile zatem zr6znicowanie rozwojowe
na $wiecie mozna wyjasni¢ poprzez otwarto$§¢ krajow na handel, a owag otwartos¢

przyjetym rezimem handlowym, a nie czynnikami egzogenicznymi?

Pomimo niejednoznaczno$ci wynikow badan teoretycznych 1 empirycznych
intuicyjnie nie wydaje si¢, aby handel pozostawat obojetny dla wzrostu gospodarczego.
Z tego powodu uznalem, ze niezbgdne jest skupienie uwagi nie na catej wymianie
Z zagranica, a na okreSlonym jej aspekcie. W moim przypadku byla to liczba

przedsigbiorstw eksportujacych 1 importujacych.

W kontekscie dyskusji o czynnikach wzrostu i znaczeniu handlu dla tego zjawiska
czesto przywolywany jest przyktad tzw. cudu wschodnioazjatyckiego (East Asian
Miracle). Pod tym terminem kryje si¢ znaczne zwigkszenie stopy zmian PKB per capita
wielu krajow Azji Wschodniej poczawszy od lat 60. XX w. Dzigki zdynamizowaniu
wzrostu gospodarczego panstwa te stosunkowo szybko pokonaty zacofanie ekonomiczne.
Uznatem, ze jest mozliwe, iz inne kraje moga wyciagna¢ lekcje z doswiadczen tego

regionu $wiata. Do panstw, ktore odnotowywaly bardzo szybki wzrost gospodarczy od lat



60. zalicza si¢ tzw. tygrysy azjatyckie (Hongkong, Korea Potudniowa, Singapur
i Tajwan)®. Nieco pdzniej ich droga podazyly tzw. drugie tygrysy azjatyckie (Filipiny,
Indonezja, Malezja 1 Tajlandia). Ro6znorodno$¢ uwarunkowan ekonomicznych,
politycznych, spolecznych, a takze geograficznych sprawia jednak problemy podczas
analiz porownawczych. Z tego powodu postanowilem zaja¢ si¢ doswiadczeniami Korei
Potudniowej i Tajwanu. Przyjety przez nie wariant strategii rozwoju byt bowiem podobny

I wykorzystywat dirigistyczna odmiane strategii proeksportowej.

Doda¢ nalezy, ze cud wschodnioazjatycki takze jest obiektem licznych analiz,
a zarazem przedmiotem ekonomicznych sporow. Po pierwsze, nie jest jasne czy szybki
wzrost gospodarczy odnotowywany przez kraje Azji Wschodniej wynikat z poprawy
produktywnosci [zob. np. Collins i Bosworth 1997 oraz Nadiri i Son 1997] czy
zwigkszenia zasobu kapitatu [zob. m.in. Kim i Lau 1994, Krugman 1994, Young 1995]. Po
drugie, watpliwosci budzi wptyw panstwa na to zjawisko. Joseph Stiglitz czy Robert Wade
nalezg do ekonomistow uznajacych panstwowy interwencjonizm za jeden z czynnikow
sprzyjajacych przyspieszeniu gospodarczemu w Azji Wschodniej. Wielu innych,
chociazby Benjamin Powell, wyraza jednak przeciwne zdanie. Warto dodaé, ze szybkie
tempo wzrostu gospodarczego odnotowywaly od lat 60. zaréwno kraje realizujace
liberalny wariant strategii proeksportowej (Hongkong i Singapur), jak i kraje, ktore
wybraly interwencjonizm (Korea Potudniowa i Tajwan). W rezultacie trudno jest
rozstrzygna¢, czy cud wschodnioazjatycki mial miejsce dzigki panstwu czy tez wbrew
niemu. Po trzecie, biorac pod uwage wyniki badan empirycznych dotyczacych
oddziatywania handlu na dynamik¢ PKB per capita, mozna zada¢ pytanie: czy handel

Wplywat w ogdle na wzrost gospodarczy krajow wschodnioazjatyckich?

Liczne niejednoznacznosci dotyczace wzrostu gospodarczego, jego powigzan
Z wymiang z zagranicg, a takze interpretacji cudu wschodnioazjatyckiego sktonity mnie do

wyboru takiego tematu pracy. Jednocze$nie uznaje, ze doglgbne poznanie mechanizmoéow

® Bedgc precyzyjnym, nalezatoby uznaé, ze tylko Korea Potudniowa i Singapur sg faktycznymi panstwami.
Status Tajwanu jest niejasny — jest on uznawany jedynie przez niewielkg liczbg krajow. Z kolei Hongkong
przez wigkszos¢ analizowanego okresu byt kontrolowany przez Wielka Brytanig, a obecnie stanowi
specjalny region administracyjny Chinskiej Republiki Ludowej. W wielu opracowaniach dla uproszczenia
stosuje si¢ jednak terminy ,,panstwo” i ,,kraj” w ramach opisu wszystkich tych podmiotow.
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oddziatywania handlu na dynamike dochodéw na mieszkanca, w tym takze w konteks$cie

krajow Azji Wschodniej, wymagaé bedzie dalszych badan i analiz®.
Cele i hipotezy badawcze

Przygotowujac dysertacje, realizowatem dwa cele gldéwne. Pierwszym z nich byla
proba wyjasnienia wptywu liczby eksporterow i importerow na wzrost gospodarczy Korei
Potudniowej 1 Tajwanu7. Drugi stanowilo wskazanie determinant liczby koreanskich

| tajwanskich przedsiebiorstw uczestniczgcych w wymianie z zagranica.

W toku prac nad dysertacja dokonatem roéwniez Krytycznego przegladu literatury
teoretycznej 1 empirycznej dotyczacej wptywu handlu migedzynarodowego na wzrost
gospodarczy. Literatura ta jest niezwykle bogata, ale jednoczesnie do$¢ rozproszona.

Przygotowanie owego przegladu oraz pogrupowania stanowito dla mnie cel dodatkowy.

W ramach prowadzonych badan weryfikowatem jedng hipoteze gldwnag oraz dwie
hipotezy dodatkowe. Na podstawie analizy literatury teoretycznej i empirycznej uznatem,
ze wzrost liczby przedsi¢biorstw uczestniczacych w handlu miedzynarodowym
(gléwnie  eksporterow), powodowal (poprzez zwi¢kszanie zagregowanej
produktywnosci gospodarki) przyspieszenie dynamiki PKB per capita w Korei
Poludniowej i Tajwanie. To stwierdzenie stanowilo hipoteze gtéwna, z ktérej mozna
wyprowadzi¢ dwie hipotezy szczegotowe. Po pierwsze, zmiany zagregowanej
produktywnosci byly istotna determinanta stopy wzrostu PKB per capita Korei
Poludniowej i Tajwanu. Po drugie, liczba przedsi¢biorstw zaangazowanych w handel,

a zwlaszcza eksporterow, dodatnio wplywala na zagregowang produktywnos¢.

Hipoteze gtowng sformutowatem na podstawie trzech zatozen. Pierwszym z nich
byto uznanie, ze postgp techniczny i, szerzej, zmiany produktywnos$ci sg najwazniejszym
czynnikiem ksztattujacym dynamik¢ dochodéw na mieszkanca w dlugim okresie.
Zalozenie to jest w istocie wnioskiem ptyngcym z teorii wzrostu gospodarczego. Teoria
neoklasyczna wskazuje, ze tylko ta zmienna oddzialuje na dlugofalowa stope wzrostu,

podczas gdy akumulacja kapitatu fizycznego i ludzkiego ma znaczenie jedynie w tzw.

® Majac na uwadze ograniczono$¢ kazdego badania, w calej rozprawie wraz z prezentacja otrzymanych
wynikow wskazuje takze niedostatki prowadzonych analiz, tym samym wskazujac kierunki przysztych
badan. Wykaz proponowanych przeze mnie kierunkow dalszych poszukiwan badawczych umiescitem
w uwagach koncowych.

" Takie okre$lenie celu wynika ze sformulowanej przeze mnie hipotezy glownej, ktorg uzasadniam w tej
czg$ci wstepu.



okresie przejsciowym, tj. do momentu wejécia gospodarki na nowa $ciezke wzrostu
zrownowazonego [zob. Solow 1956 oraz Mankiw, D. Romer i Weil 1992]. Z kolei teoria
wzrostu endogenicznego uznaje produktywno$¢ za punkt wyjscia i w duzej mierze skupia

si¢ na wyjasnieniu postepu technicznego [zob. m.in. P. Romer 1990].

Drugim zatozeniem byto uznanie, ze handel oddzialuje na zagregowang
produktywno$¢ glownie przez wplyw na wydajno$¢ przedsigbiorstw. Realokacje
migdzysektorowe, zwigzane ze specjalizacja dokonujaca si¢ pod wptywem liberalizacji
wymiany, nie moga stanowi¢ zasadniczego zrddta poprawy wydajnosci catej gospodarki.
Jakkolwiek handel sprzyja przemieszczaniu si¢ czynnikéw produkcji do sektorow
najbardziej wydajnych, to jednocze$nie dziala prawo malejgcej krancowej ich
produktywnosci. W rezultacie realokacje pomigdzy branzami nie moga stanowié
Kluczowego mechanizmu powodujacego wzrost zagregowanej wydajnos$ci. Rowniez
realokacje wewnatrzsektorowe (pomiedzy przedsigbiorstwami z tej samej branzy) trudno
uzna¢ za takowy. W wyniku liberalizacji handlu czynniki produkcji jedynie do pewnego
stopnia kierujg si¢ do podmiotéw najbardziej zaawansowanych technologicznie. Z tego
powodu kluczowe stajg si¢ mechanizmy wewnatrzfirmowe. Potwierdzeniem tego moga
by¢ wyniki badan empirycznych Baily’ego, Hultena, Campbella, Bresnahana i Cavesa
[1992], De Loeckera i Koningsa [2006], Melitza i Polaneca [2014] oraz Lewricka, Mohlera
I Wedera [2014].

Handel moze zatem sprzyja¢ wzrostowi gospodarczemu gléwnie wtedy, gdy
powoduje poprawe zaawansowania technologicznego przedsigbiorstw. Obecnie
dynamicznie rozwija si¢ tzw. nowa nowa teoria handlu (New New Trade Theory),
w ramach ktorej analizuje si¢ roznorodne aspekty wymiany na poziomie pojedynczego
podmiotu. Jeden z jej nurtow zajmuje si¢ tzw. efektem uczenia si¢ przez eksport (Learning
by Exporting), ktéry oznacza, iz fakt bycia eksporterem przeklada si¢ na wyzsza
produktywno$¢ podmiotu. W literaturze prezentowane sg réznorodne mechanizmy
uzasadniajace ten efekt [zob. podrozdzial 1.3.1], a do kluczowych ekonomistow
zajmujacych si¢ tg tematyka zaliczy¢ mozna m.in. Andrew Bernarda, Marca Melitza,

Stephena Reddinga, Petera Schotta, Erica Verhoogena czy Stephena Yeaple.

Ostatnie zalozenia dla hipotezy gldwnej to uznanie, ze wewnatrzkrajowa pozioma
dyfuzja wiedzy 1 technologii niekorzystnie wpltywa na sklonnos¢ pionieréw do

dokonywania inwestycji i innowacji. W odniesieniu do handlu oznaczaloby to, iz bojac si¢



nasladownictwa eksporterzy 1 importerzy moga nie podejmowaé dzialan, ktore
skutkowalyby wzrostem ich wydajno$ci. W efekcie nie wystgpowaloby uczenie si¢ przez
uczestnictwo w wymianie z zagranicg. O negatywnym wplywie dyfuzji wiedzy
i technologii na decyzje podmiotéw o dokonaniu innowacji i podjeciu inwestycji pisza
m.in. Hausmann i Rodrik [2001]. W kontek$cie handlu tzw. informacyjne efekty
zewnetrzne omawiane byly rowniez przez Meade’a [1955], Wagnera i Zahlera [2011] oraz
Salomona i Shavera [2005]. Ci ostatni wskazywali na mozliwo$¢ nieobserwowania
zjawiska uczenia si¢ przez eksport, gdy eksporterzy funkcjonujag w warunkach szybkiego

rozprzestrzeniania si¢ wiedzy.

Opisywany przez ekonomistéw mechanizm mozna sprowadzi¢ do ryzyka jakie
ponosi innowator (np. eksporter). Jesli wprowadzi skuteczne rozwigzanie, begdzie ono
skopiowane przez konkurentow. Innowator nie bedzie miat zatem sposobnosci odzyskania
kosztow, jakie musial ponie$¢. JeSli natomiast rozwigzanie nie przyniesie korzysci,
konkurenci nie beda go nasladowac¢ i tym samym pionier pozostanie sam z ci¢zarem straty.
Stojac w obliczu ewentualnosci uspotecznienia zyskow lub internalizacji straty, innowator
nie podejmie jakichkolwiek dziatan. Tym samym eksporter nie dokona

proefektywnosciowych inwestycji.

Mozna uzna¢, ze powyzszy problem wystepuje, gdy eksporterzy i importerzy sa
facznikiem miedzy zagraniczng wiedza i technologia a podmiotami dziatajagcymi tylko
w kraju macierzystym. Intuicyjnie, jesli udatoby si¢ tych ostatnich sktoni¢ do wejécia na
rynki obce, wowczas problem wewnatrzkrajowej dyfuzji stracitby na znaczeniu, a nowo
wchodzacy na rynki zagraniczne w wyniku zetknigcia z bardziej wymagajacymi
konsumentami i1 nasilong konkurencja poprawialiby swoja wydajnos',c'g. Przy zalozeniu, iz
takie mechanizmy wewnatrzfirmowe wplywaja najbardziej na zagregowang
produktywnos$¢, za$ ta stanowi podstawowg determinante wzrostu gospodarczego, mozna
uzna¢, ze kluczowa dla ksztaltowania si¢ dynamiki PKB per capita jest liczba
przedsigbiorstw uczestniczacych w handlu (co wyrazilem w hipotezie gtowne;j).
Jednoczesnie z uwagi na fakt, iz moje przypuszczenia opartem na nowej nowej teorii
handlu, ktora w dominujacej mierze zajmuje si¢ eksportem, a nie importem, zawezitem

hipoteze glowng do eksporterow. Wydaje si¢, ze poprzez analogi¢ liczba importerow tez

8 Rozumowanie to opiera si¢ na zatozeniu obecnosci efektu uczenia si¢ przez eksport. Jednoczesnie jednak
nalezy zaznaczyc¢, ze jego wystapienia jest w praktyce zalezne od wielu czynnikow — przyktadowo, nie kazdy
rynek zagraniczny jest na tyle wymagajacy, by sktoni¢ eksportera do wprowadzenia lepszych technologii.
Szerzej warunki zaistnienia efektu uczenia si¢ przez eksport omawiam w podrozdziale 1.3.1.
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moze wplywaé na wzrost gospodarczy, jednak brak oparcia w literaturze teoretycznej

I empirycznej sktonit mnie to zachowania w tym wzgledzie szczegolnej ostroznosci.

Naturalny kolejny krok stanowi okreslenie determinant liczby uczestnikéw handlu.
Przystepujac do analiz po$wieconych temu zagadnieniu, sformutowatem kolejne dwie
hipotezy (dodatkowe w stosunku do hipotezy gtownej). Po pierwsze, liczba eksporterow
| importeréw zalezy od wielu czynnikéw zaliczanych do posrednich instrumentow
polityki handlowej. W literaturze podkresla si¢ bowiem, ze na decyzje przedsi¢biorstwa
0 zaangazowaniu si¢ W wymian¢ z zagranicg wptywaja roznorodne przestanki. Istotng role
odgrywaja chociazby: pierwotny poziom produktywnosci przedsi¢biorstwa oraz koszty
handlu [zob. m.in. Melitz, 2003, Bernard, Eaton, Jensen i Kortum, 2003], jako$¢
produktow [zob. m.in. Baldwin i Harrigan 2007, Hallak i Sivadasan 2009, Crozet, Head
i Mayer 2009], czynniki finansowe [zob. m.in. Manova 2007 i 2009, Chaney 2005],
wielko$¢ sieci kontaktow biznesowych [zob. m.in. Rauch 1996, Rauch i Watson 1999,
Chaney 2011], sktonno$¢ do ryzyka [zob. m.in. Arauno i Ornelas 2007, Seruga-Cayuela
I Villarubia 2008, Iacovone i Javorcik 2010] czy tez poziom standaryzacji produktu [zob.
Holmes i Stevens 2010]. Spodziewa¢ si¢ mozna, ze na chg¢é przedsiebiorstw do
uczestnictwa w handlu wptywaja rowniez takie dziatania wladz, ktore stuza realizacji
innych celéw niz ksztalttowanie wymiany z zagranica, ale jednocze$nie posrednio

oddziatuja na eksport i/lub import®.

Po drugie, jedng z determinant liczby eksporterow i importerow jest kurs
walutowy. Znaczenie tej kategorii ekonomicznej dla zaangazowania podmiotow
W wymiang z zagranicg opisywat m.in Chaney [2005]. Uznatem, ze kurs walutowy mogh
oddziatywa¢ na liczebno$¢ koreanskich 1 tajwanskich uczestnikow handlu, gdyz
przedsigbiorstwa z tych krajow byty silnie zadtuzone w walutach obcych. Tym samym
wahania kursu mogty w istotny sposéb wptywac na ptynno$¢ przedsigbiorstw, sprzyjajac

ekspansji zagranicznej badz ja hamujac.

% Przykltadem moze by¢ narzucanie wymogéw odnosnie jakosci produktow. Takie dziatanie moze byé
wynikiem troski o dobrobyt konsumenta (zwlaszcza w warunkach asymetrii informacji). Niemniej wptywa
ono réwniez na zaangazowanie przedsicbiorstw w eksport na rynki, na ktérych konsumenci cenig sobie
wysoka jako$¢ produktow.
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Struktura dysertacji

Struktura pracy podyktowana jest sformutowanym celom oraz koniecznosci
weryfikacji przyjetych hipotez badawczych. Zasadnicza jej cze$¢ podzielona jest na cztery

rozdziaty.

Pierwszy zawiera synteze dorobku literatury dotyczace] oddzialywania handlu
miedzynarodowego na wzrost gospodarczy. Ta cze$¢ pracy ma tzw. strukture lejka, tj. za
punkt wyjscia obralem kwestie mozliwie ogdélne 1 sukcesywnie przechodzitem do
zagadnien bardziej szczegétowych. Rozpoczynam od omoéwienia teorii wzrostu
gospodarczego. W dalszej kolejnosci przedstawiam tzw. fundamentalne przyczyny
wzrostu, a nast¢pnie opisuj¢ wnioski ptynace z badan teoretycznych i empirycznych
dotyczacych wplywu handlu na produktywno$¢ gospodarki oraz zmiany dochodu na
osobe.

Drugi rozdziat zawiera opis badania ekonometrycznego, w ktorym weryfikowatem
hipoteze o pozytywnym oddziatywaniu liczby uczestnikéw handlu na zmiany PKB per
capita. Punktem wyjscia jest przedstawienie weryfikowanej hipotezy. Poniewaz wymiana
z zagranicg nie stanowi bezposredniego czynnika wzrostu gospodarczego, a jest jedynie
jego determinantg posrednig, opisane w dalszej kolejnosci badanie podzielitem na dwa
etapy. Znajduje to odzwierciedlenie w strukturze rozdziatu. W podrozdziale 4.2 opisuje
pierwszy etap badania, w ktorym wykazuj¢, ze zagregowana produktywnos$¢ stanowi
istotny czynnik wzrostu (zgodnie z pierwsza hipotezg szczegdtowsa). W kolejnym
podrozdziale przedstawiam drugg faze, w ktorej dowodzg, iz liczba eksporterow oddziatuje
na wydajnos¢ catej gospodarki (co bylo tozsame z weryfikacja drugiej hipotezy

szczegotowej).

W trzecim rozdziale opisuje, w jaki sposéb wladze w Korei i Tajwanie wptywaty
na liczbe przedsigbiorstw prowadzacych wymiang z zagranica. Rozwazania te sluza
wykazaniu, iz panstwo moze ksztaltowac te wielko$¢ w zroznicowany sposob. W tym celu
przedstawiam podstawowe tendencje dotyczace liczebnosci eksporterOw i importerow,
a dalsza czgs¢ rozdziatu poswiecam analizie polityki handlowej realizowanej przez Koree
I Tajwan. Rozpoczynam od umieszczenia tej polityki w szerszym kontekscie, wynikajacym
z przyjetych strategii rozwoju. Dalsze czesci rozdzialu zawiera omowienie instrumentow

taryfowych i pozataryfowych stosowanych przez Koree i Tajwan.
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W czwartym rozdziale przedstawiam badania ekonometryczne poswigcone ocenie
roli czynnikow oddziatujacych na liczbg eksporteréw i importerow w Korei i Tajwanie.
Struktura rozdziatu odpowiada kolejnosci prowadzonych przeze mnie dziatan. Najpierw
przedstawiam zgromadzone dane, dalej — metod¢ badawcza oraz uzyskane wyniki, a na

koncu — wnioski dla polityki gospodarcze;j.

Wszystkie rozdziaty zakonczone sa podsumowaniami, w ktérych syntetyzuje
whnioski. Cato$¢ pracy zawiera osobne uwagi koncowe, w ktérych przedstawiam kluczowe
rezultaty prowadzonych analiz, a takze omawiam kierunki dalszych poszukiwan

badawczych.
Zastosowane metody badawcze

Praca wpisuje si¢ w zakres roznych specjalnosci nauk ekonomicznych. Obejmuje
ona rozwazania z zakresu ekonomii migdzynarodowej (teoria i empiria handlu
migdzynarodowego) oraz makroekonomii (teoria i empiria wzrostu gospodarczego). Tym
samym konieczne bylo zastosowanie metod typowych dla tych obszaréw nauk.
W pierwszej kolejnosci dokonatem przegladu i krytycznej analizy literatury przedmiotu.
Ich wyniki przedstawitem w rozdziale 1. Nie ograniczytlem si¢ do przedstawienia

wnioskow plynacych z prac innych badaczy, ale takze porownywatem i1 komentowatem je.

Opisujac w rozdziale 3 oddzialywanie wladz na liczbg eksporterow i importerow,
nie tylko opieratem si¢ na dorobku innych autoréow, ale takze prowadzilem analize
W oparciu o statystyke opisows. Przytaczane dane umozliwity mi skonfrontowaé wnioski
opisane w literaturze przedmiotu z wlasnymi przypuszczeniami. W rozdziale 2 1 4
postuzylem si¢ natomiast badaniem ekonometrycznym, przy pomocy ktorego wskazatem
istotne determinanty dlugookresowego wzrostu gospodarczego Korei Poludniowe;j
I Tajwanu oraz czynniki ksztaltujace liczbe eksporteréw i importerow w tych krajach.
Poniewaz praca oparta jest na analizie dynamicznej, konieczne bylo zweryfikowanie
hipotezy o stacjonarno$ci szeregéw. W estymacjach wykorzystatem typowe techniki

ekonometryczne wraz ze standardowymi testami statystycznymi dla oceny wynikéw.

Metody ilosciowe zastosowane w pracy shuzyly obiektywizacji prowadzonych
analiz. Metody jakosciowe z kolei umozliwity mi poglebi¢ wyniki badan. Tym samym pod

wzgledem metodologicznym praca ma charakter eklektyczny.
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Uzytecznos¢ pracy

Praca przybliza Czytelnikom najnowszy dorobek literatury z zakresu teorii handlu
migdzynarodowego. Z tego wzgledu mozna uznaé, ze opisywane analizy moga by¢
uzyteczne dla srodowisk naukowych zainteresowanych badaniami dotyczacymi wymiany
Z zagranicg, jak i, szerzej, ekonomii miedzynarodowej. Dodatkowo W pracy
uporzadkowana zostata literatura ekonomiczna na temat wzrostu gospodarczego. Tym
samym moze by¢ ona przydatna dla badaczy zajmujacych si¢ zjawiskami

makroekonomicznymi.

Jednocze$nie jednak mam nadzieje, ze przedstawione analizy mogg zyskac
zainteresowanie praktykéw, w tym przedstawicieli wiladz ksztattujacych polityke
gospodarczg. Poniewaz wzrost dochodu na osobg¢ najbardziej wptywa na dobrobyt,
mozliwosci oddziatywania na zmiany PKB per capita staja si¢ niezwykle istotnym
zagadnieniem. Wptyw handlu na dlugookresowa dynamike dochodu na osobe¢ nabiera na

znaczeniu zwlaszcza w zglobalizowanym $wiecie.
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Rozdzial 1

Wplyw handlu mi¢dzynarodowego na wzrost gospodarczy

W ujeciu teoretycznym i empirycznym

Wymiana handlowa z zagranicg nalezy do obszaréw gospodarki, ktory od lat budzi
szerokie zainteresowanie ekonomistow. Jak zauwazyli Caves, Frankel i Jones [1998, s. 21],
tym, co wyroznia handel miedzynarodowy sposrod innych nauk ekonomicznych, jest
dzwieczgca w nim od zawsze nuta poezji — powiew egzotyki, dreszcz niepewnosci. Dodali,
ze che¢¢ dokonywania wymiany przez kupcdw przyczynita si¢ m.in. do odkryé
geograficznych, a romantyzm thwigcy w handlu miedzynarodowym wynika w duzej mierze
z jego powigzan z wielkq politykq. W podobnym tonie ekonomisci wyrazaja sie, wskazujac
powody ich zainteresowania problematyka wzrostu gospodarczego. Lucas [1988, s. 5],
opisujac dane dotyczace tego zjawiska w roznych krajach i regionach $wiata, wyrazit
stynne zdanie, iz gdy zaczyna si¢ mysle¢ [0 wzro$cie gospodarczym — przyp. T.S.], jest

cigzko mysle¢ o czymkolwiek innym.

Takie postrzeganie handlu i wzrostu powoduje, ze kolejne pokolenia ekonomistow
badajg zwigzki zachodzace miedzy tymi dwoma zjawiskami. Przyktadowo, juz klasycy
ekonomii starali si¢ analizowa¢ zar6wno wymian¢ z zagranicg, jak 1 determinanty wzrostu
dochodu per capita. Poniewaz dla mozliwosci wplywania na standardy zycia
najwazniejsza jest analiza przyczyn wzrostu, kluczowa w tym konteksécie staje si¢
odpowiedz na pytanie: jak handel miedzynarodowy wplywa na wzrost gospodarczy? Takie
postawienie problemu wyraznie wskazuje, Ze wymiana z zagranica jest przyczyna,
a przyspieszenie lub spowolnienie dynamiki PKB — skutkiem. Niemniej literatura
przedmiotu nie dostarcza jednoznacznego wskazania, jaki wptyw na wzrost ma otwarcie na
handel. W modelach teoretycznych dopuszcza si¢ mozliwos$¢ negatywnego oddziatywania
wymiany z zagranica na zmiany dochodu na mieszkanca. Z kolei w badaniach
empirycznych dos¢ czesto handel, jak i otwarto$¢, okazuje si¢ statystycznie nieistotng

determinantg dynamiki PKB per capita.

Poza proba uporzadkowania rozproszonej literatury i dokonania jej przegladu,

celem rozdziahu jest uzasadnienie stawianej przeze mnie hipotezy o pozytywnym wplywie

10 7aznaczy¢ nalezy, Ze istnieja tez oddziatywania o odwrotnym kierunku przyczynowym. O obydwu
kierunkach zalezno$ci migdzy wzrostem a handlem pisze m.in. Swierkocki [2011, rozdziat 3].
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liczby przedsicbiorstw™ uczestniczacych w wymianie na wzrost gospodarczy kraju. Uklad
rozdziatu pokazany jest na schemacie 1.1. Opiera si¢ on na tzw. strukturze lejka.
Wychodzac od zagadnien najbardziej ogolnych, stopniowo opisuj¢ kwestie coraz bardziej
szczegotowe. W pierwszej czesci rozdziatu przedstawiam teorie wzrostu gospodarczego
Z podzialem na teori¢ neoklasyczng i1 teori¢ wzrostu endogenicznego. W ten sposob
wskazuje podstawowe determinanty zmian dochodu na mieszkanca. Cze$¢ druga zawiera
omowienie tzw. fundamentalnych przyczyn wzrostu. Sg to czynniki, ktore z kolei same
ksztattuja te podstawowe determinanty. Jednym z nich jest handel miedzynarodowy i jemu
poswigcam kolejna, tj. trzecia, cz¢s¢ rozdzialu. Opisuj¢ w niej oddzialywanie wymiany
z zagranicag na produktywno$¢ (ktora stanowi najwazniejsze zrodto wzrostu), a takze
przedstawiam wnioski z literatury teoretycznej i empirycznej dotyczacej wptywu handlu na

zmiang dochodu per capita. Rozdziat konczy podsumowanie.

Schemat 1.1. Uktad rozdziatu 1

Teoria neoklasyczna
« Teoria wzrostu endogenicznego

Wptyw handlu na produktywnos¢
*  Wptyw handlu na wzrost w ujeciu teoretycznym
wzr -« Whplyw handlu na wzrost w ujeciu empirycznym

Zrédlo: opracowane wiasne.

1.1. Teorie wzrostu gospodarczego

Wzrost gospodarczy jest postrzegany jako prawdopodobnie najwazniejszy czynnik
wplywajacy na dochody jednostek, a tym samym na dobrobyt [Barro i Sala-i-Martin 2004,
s. 6]. Wiele aspektow procesu wzrostu gospodarczego wyjasniali juz klasycy ekonomii, np.
Smith, Ricardo czy Malthus [Barro i Sala-i-Martin 2004, s. 16]. Teoria wzrostu jako
samodzielna specjalno$¢ nauk ekonomicznych rozwingta si¢ jednak dopiero po Il wojnie

Swiatowej, przy czym jej rozwoj byl nieciggly. Jak bowiem zauwazyli Snowdon i Vane

1 Pomimo pewnych rozbieznosci znaczeniowych z przyczyn stylistycznych terminy ,,przedsiebiorstwo”
i ,,firma” stosuj¢ zamiennie, traktujac je jako synonimy.
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[2005, s. 33], wysitek badawczy w tej dziedzinie miat charakter cykliczny. Wyodrebnili
oni trzy fale zainteresowania tematyka wzrostu [Snowdon i Vane 2005, s. 33]:

1) pierwszg, zwigzang z powojennymi Keynesistowskimi modelami Harroda
I Domara;

2) druga, zwigzang z modelami neoklasycznymi autorstwa Solowa i Swana
Z potowy lat 50.;

3) trzecia, zwigzang z rozwijanymi od polowy lat 80. modelami wzrostu

endogenicznego, ktorych gtdéwnymi tworcami sg P. Romer i Lucas.

W tym miejscu konieczne jest stwierdzenie, ze model Harroda-Domara zostat
poddany surowej krytyce i jest obecnie postrzegany przez srodowisko naukowe jako
bledny. Przyktadowo, Easterly zauwazyl, ze model ten (...) ,umart” w literaturze
akademickiej [Snowdon i Vane 2005, s. 601]. Najwazniejszym powodem odrzucenia go
przez badaczy byto zalozenie 0 stalej proporcji czynnikow produkcji i statej
kapitatochtonno$ci produkcji [Snowdon i Vane 2005, s. 602]. W takich warunkach
osiagnigcie zrownowazonego wzrostu'? byloby niezwykle trudne. Poniewaz w modelu
Harroda-Domara przyjmuje si¢ egzogeniczng stope wzrostu liczby ludnosci, stata
proporcja czynnikow produkcji wymaga analogicznej stopy wzrostu zasobu kapitatu.
Zkolei zatozenie 0 stalej kapitatochtonnosci produkcji prowadzi do stwierdzenia, ze
wzrost zréwnowazony moze by¢ osiggniety tylko wowczas, gdy stopa wzrostu
gospodarczego jest rowna stopie akumulacji kapitatu, a zatem takze stopie przyrostu
naturalnego. Gdy ta ostatnia jest wyzsza od dynamiki PKB, rezultatem jest zwigkszajace
si¢ bezrobocie. Gdy z kolei dynamika gospodarki przewyzsza tempo przyrostu
naturalnego, cze$¢ zasobu kapitalu okazuje si¢ zbedna, co skutkuje dostosowaniami
prowadzacymi do spowolnienia gospodarczego. W takich okolicznosciach Solow [1956]
stwierdzit, ze w modelu Harroda-Domara gospodarka znajdowata si¢ na ostrzu noza (knife-

edge).

Solow uznal nawet, ze gdyby swiat zachowywat si¢ w sposob przez nich [t].
Harroda i Domara — przyp. T.S.] zasugerowany, historia kapitalizmu bytaby bardziej
nieregularna niz faktycznie byla. Jesli model Harroda-Domara bylby dobrym

dtugookresowym modelem makroekonomicznym, byloby niemozliwe wyjasnienie (...),

2 W literaturze przedmiotu przez zréwnowazony wzrost gospodarczy badz $ciezke wzrostu
zrdwnowazonego rozumie si¢ sytuacje, gdy zmienne bedace przedmiotem analizy (gldwnie dochod na osobe)
rosng wedlug statej stopy [Barro i Sala-i-Martin, 2004, s. 33-34].
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dlaczego fluktuacje gospodarcze byly ograniczone, dlaczego mozna narysowac trend
| spojrzeé na fluktuacje wokot trendu rzedu 3-4% w obie strony poza gtownymi recesjami
[Snowdon i Vane 2005, s. 663]. Model Harroda-Domara nie odzwierciedlat zatem
faktycznego zachowania gospodarek w dtugim okresie, co wynikato z zalozenia 0 stalej
proporcji czynnikéw produkcji. Model ten bowiem konsekwentnie analizuje problemy

dlugookresowe za pomocq typowych narzedzi krotkookresowych [Solow 1956, s. 66].

Z powyzszych powodow pierwsza fala badan teoretycznych nad problematyka
wzrostu zostala zakwestionowana. Majgc to na uwadze, w pracy koncentruje si¢ na
prezentacji dorobku dwoch pozostatych fal. Model Solowa [1956] poswigcat duzo miejsca
kwestii akumulacji kapitatu fizycznego. Empiria sugeruje jednak, ze czynnik ten nie moze
wyjasni¢ chociazby migdzynarodowego zroznicowania dochodéw. Co wigcej, kluczowa
dla wzrostu zmienna, efektywnos¢ gospodarki, jest w tym modelu egzogeniczna. Jednym
ze sposobow modyfikacji pracy Solowa jest rozszerzenie definicji kapitatu przez
uwzglednienie réwniez kapitatu ludzkiego. Inng droge obrali ekonomisci prowadzacy
badania zaliczane do nurtu teorii wzrostu endogenicznego. Owi badacze przedstawili
mikroekonomiczne podstawy postepu technicznego. W dalszych czgsciach tego

podrozdziatu przedstawiam kolejno oba nurty teoretyczne.

Doda¢ mozna, ze modele wzrostu gospodarczego przedstawiajg rozne determinanty
tego zjawiska i tym samym, wzajemnie si¢ uzupelniajac, wyjasniajag pewna jego czgsc.
Przyktadowo, Mankiw stwierdzit:

Jjestem przekonany, ze jest czes¢ prawdy w pogladzie dotyczqcym kapitatu [ ‘capital view’;
chodzi o modele analizujace akumulacje tego czynnika — przyp. T.S.], jak i w poglgdzie
dotyczqcym idei [ ‘ideas view’; chodzi o modele wzrostu endogenicznego — przyp. T.S.]
oraz Ze inne kwestie — polityka handlowa, ochrona praw wlasnosci i tak dalej — sq rownie

znaczgcee [Snowdon i Vane 205, s. 450].
1.1.1. Neoklasyczne modele wzrostu gospodarczego

Przetomem w teorii wzrostu gospodarczego byt model Solowa [1956], zwany
réwniez modelem Solowa-Swana. Powstal on w opozycji do pracy Harroda-Domara,
ktorej zarzuca si¢ nadmierne oparcie na metodach analizy keynesistowskiej. Kwestia, na
ile model Solowa [1956] moze by¢ okreslany jako w petni neoklasyczny, pozostaje jednak
nadal dyskusyjna, cho¢ wydaje si¢, ze wigkszo$¢ badaczy zgadza si¢ z taka interpretacja.
Acemoglu [2009, s. 27] zauwazyl jednak, Zze model pomija optymalizacyjne zachowania
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uczestnikow rynku, a zatem nie ma podstaw mikroekonomicznych. Z tego powodu posiada
on jedynie neoklasyczng funkcje produkceji, sam za$ nie powinien by¢ uznany za w petni
neoklasyczny. Dopiero model Ramseya i model naktadajgcych si¢ pokolen (overlapping

generations — OLG) mozna postrzega¢ jako faktycznie neoklasyczne.

Niezaleznie od oceny, model Solowa jest jedng z najwazniejszych prac w teorii
wzrostu. Opiera si¢ on na kilku zatozeniach, z ktorych kluczowym jest neoklasyczna
postac¢ funkcji produkciji, tj. funkcji o nastepujacych cechach [Barro i Sala-i-Martin 2004,
s. 26-28]:

1) stale efekty skali — zwigkszenie naktadow czynnikéw produkcji (pracy

I kapitatu) przy niezmiennej technologii jest rownoznaczne z proporcjonalnym
wzrostem produkcji;

2) dodatnie i malejgce krancowe przychody czynnikow produkcji — sukcesywne
zwigkszanie nakladu jednego czynnika przy statych naktadach pozostatych
czynnikow skutkuje dodatnimi, cho¢ malejacymi przyrostami produkcji;

3) warunki Inady — krancowy produkt czynnika produkcji wynosi zero, gdy jego
naktad dazy do nieskonczonosci i odwrotnie, tj. krancowy produkt czynnika
dazy do nieskonczonos$ci przy braku tego czynnika; warunki te zapewniaja, ze
jest mozliwe modelowanie zrownowazonego wzrostu gospodarczego [Romer
D. 1996, s. 9];

4) istotnos¢ (essentiality) — zerowy naktad ktoregokolwiek czynnika produkcji
skutkuje zerowa produkcja; wszystkie czynniki sg zatem istotne z punktu

widzenia produkciji.

Taka funkcja uwzglednia kapitat fizyczny, prace oraz efektywnos¢ gospodarki jako
determinanty produktu. Ten ostatni czynnik grupuje wszystko, co umozliwia zwigkszenie
produkcji nawet w przypadku niezmiennych naktadow czynnikow. Tym samym
efektywnos$¢ obejmuje rozne rodzaje dobr niekonkurencyjnych (nonrival goods), tj. takich,
ktoére moga by¢ jednoczesnie wykorzystywane przez wielu uczestnikow rynku. Najczesciej
jest ona utozsamiane z wiedzg badz technologia, lecz takze uwzglednia m.in. czynniki
instytucjonalne [zob. Barro i Sala-i-Martin 2004, s. 24]. Efektywno$¢ jest wprowadzana do
funkcji produkcji w taki sposob, by uzyskac tzw. postep techniczny neutralny w sensie

Harroda®. Uzyskanie wzrostu zrownowazonego jest mozliwe jedynie w przypadku

13 Jest to postep techniczny zasilajacy prace (labor augmenting technical progress). Innymi stowy, w modelu
uwzglednia si¢ tzw. prace efektywna, bedaca iloczynem efektywnosci i zasobu sily robocze;j.
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uwzgledniania takiego rodzaju postepu technicznego [zob. Barro i Sala-i-Martin 2004,
s. 53, 78-80]. Analize¢ dynamiki gospodarki znacznie ulatwia przeksztalcenie funkcji
produkcji do postaci intensywnej, tj. takiej, w ktorej zmienne przeliczone sg na jednostke

pracy efektywne;j.

W modelu Solowa [1956] zasob sity roboczej oraz stan technologii zmieniajg si¢
zgodnie z ustalonymi stopami wzrostu. Co wigcej, poniewaz autor zatozyt gospodarke
zamknietg bez udzialu panstwa, wypracowany dochod (rownoznaczny z produkcja) jest
dzielony miedzy konsumpcj¢ i inwestycje. Przy zalozeniu 0 egzogenicznej stopie
0szczegdnosci 1 stopie deprecjacji kapitalu mozna otrzymaé rownanie opisujace dynamike
ostatniego czynnika produkcji, tj. kapitalu. Nastepnie mozna je przeksztalci¢ tak, by
otrzymac¢ zmiany tego czynnika w przeliczeniu na efektywna prace. Sa one réznica migdzy
faktycznymi inwestycjami (tj. inwestycjami brutto) a efektywna deprecjacja (stosunek
kapitalu do pracy efektywnej maleje nie tylko z powodu deprecjacji kapitatu, ale takze

wskutek zwigkszania si¢ zasobu pracy efektywne;j).

Solow [1956] opisat zachowanie gospodarki znajdujacej si¢ w stanie rOwnowagi
stacjonarnej, tj. znajdujgcej si¢ na $ciezce wzrostu zrownowazonego. Barro i Sala-i-Martin
[2004, s. 33-34] zdefiniowali rownowage stacjonarng jako sytuacje, w ktorej rozne
wielkosci rosng wedtug stalej (czesto zerowej) stopy. W opisywanym modelu jest to
przypadek, w ktorym relacja kapitatu do pracy efektywnej nie zmienia si¢ w czasie.

Wowczas faktyczne inwestycje rowne sa efektywnej deprecjacii'®.

Zgodnie z modelem Solowa jedynie zmiany efektywnosci sg w stanie wptynaé na
stope wzrostu gospodarczego w dlugim okresie. Z kolei zmiany stopy oszczednosci
jedynie przejsciowo oddziatuja na stope wzrostu. Jest to wynikiem prawa malejacych
krancowych przychodow czynnikéw produkcji. Akumulacja kapitalu prowadzi do
zmniejszania si¢ krancowej produktywnosci tego czynnika. Co wiecej, wartos¢ stopy
oszczedno$ci jest ograniczona, podczas gdy podnoszenie poziomu wiedzy nie ma
wiekszych ograniczen. Funkcja produkcji moze si¢ przesuwac dalej i dalej, poniewaz co do
zasady nie istniejq granice ludzkiej wiedzy [Barro i Sala-i-Martin 2004, s. 43]. Warto
doda¢, ze efektywno$§¢ w modelach wzrostu gospodarczego moze zmienia¢ si¢ nie tylko

w odpowiedzi na postep techniczny, ale takze poprzez m.in. podniesienie poziomu jakosci

1% Scislej, chodzi o zmniejszanie si¢ stosunku kapitatu do pracy efektywnej wynikajace z deprecjacii kapitatu
i wzrostu zasobu pracy efektywnej.
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instytucji. Jak jednak zauwazyli Barro i Sala-i-Martin [2004, s. 43], jest prawdopodobnie
niewykonalne osiggac sukcesywny wzrost poprzez niekonczqgcq si¢ sekwencje udoskonalen
w zakresie rzgdowej polityki czy instytucji. Z tego powodu w diugim okresie zrownowazony

wzrost zalezal bedzie od postepu technicznego.

Model Solowa [1956] przewiduje takze konwergencje poziomoéw dochodu na
osobe. Termin ten bywa jednak traktowany dwojako. Zgodnie z koncepcja konwergencji
absolutnej kraje biedne rozwijaja si¢ szybciej niz panstwa o wyzszym dochodzie na
mieszkanca. Te pierwsze dysponuja poczatkowo mniejszym zasobem kapitatu, stad
Charakteryzuja si¢ wyzsza jego krancowa produktywnoscig. Bodzce do inwestowania
w tych panstwach sa wowczas wigksze. Z kolei hipoteza konwergencji warunkowe;j
zaktada, ze gospodarka rozwija si¢ tym szybciej, im dalej jest od swojego wlasnego stanu
réwnowagi stacjonarnej. Oznacza to, ze nizsza poczqtkowa wartos¢ realnego dochodu per
capita generuje wyziszq stope wzrostu per capita pod warunkiem, Ze uwzglednione sq
determinanty stanu stacjonarnego [Barro i Sala-i-Martin 2004, s. 48]. Innymi stowy, kraj
0 niskim PKB na osobe¢ rozwija si¢ szybciej od panstwa bogatszego jedynie wtedy, gdy nie
odstaje od niego za bardzo pod wzgledem jakosci instytucji, czynnikow geograficznych,
poziomu edukacji itd. Model Solowa [1956] w swej podstawowej wersji sugeruje
wystepowanie konwergencji absolutnej, ktéra jednak empirycznie nie jest dowiedziona,

w przeciwienstwie do konwergencji warunkowej.

Uzupehienie pracy Solowa [1956] o podstawy mikroekonomiczne stanowig model
Ramseya oraz model naktadajacych si¢ pokolen. Przede wszystkim nie traktuja one stopy
oszczgdnosci  jako zmiennej egzogenicznej, lecz jako wynik optymalizacji
migdzyokresowej konsumpcji gospodarstw domowych. Uwzglednienie preferencji
konsumentow pozwala takze na oceng posuni¢¢ wtadz pod katem ich wplywu na dobrobyt.
Oba te modele prowadzg jednak do wnioskéw zblizonych do tych, ktore wynikajg z pracy
Solowa [1956]. W szczegdlnosci jedynie postgp techniczny moze wptywaé na stope
wzrostu gospodarczego w dlugim okresie. Zatem model Solowa [1956], cho¢ pozbawiony

.....

dochodu per capita.

Podstawowym zarzutem wysuwanym pod adresem modelu Solowa [1956] jest to,
ze traktuje on kluczowa determinante wzrostu jako zmienng egzogeniczng. D. Romer

[1996, s. 25] zauwazyl nawet, ze jest tylko nieznacznym wyolbrzymieniem stwierdzenie, Ze
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modelowano wzrost poprzez zakladanie go. Jednym ze sposobdw przezwyciezenia tego
problemu, poza endogenizacja postgpu technicznego, jest rozszerzenie pojecia kapitatu.
Mankiw, D. Romer i Weil [1992] wprowadzili kapital ludzki (poza kapitatem fizycznym)
do modelu Solowa [1956]. Wyniki przez nich uzyskane okazaly sie¢ w duzej mierze
zblizone do tych, ktére otrzymat Solow. Przede wszystkim, gospodarka podaza do swojego
stanu rownowagi stacjonarnej. Po jego osiagnieciu stopa wzrostu gospodarczego zalezy
jedynie od postepu technicznego. Zatem akumulacja kapitatu (i fizycznego, i ludzkiego)
przynosi tylko zmian¢ poziomu dochodu i1 wptywa na stope wzrostu jedynie w fazie

przejsciowe;.

Wada wszystkich modeli neoklasycznych jest zatozenie o egzogenicznym
charakterze postgpu technicznego. Tym samym podstawowa determinanta wzrostu
gospodarczego nie jest szerzej opisywana, a jej wystepowanie jest w zasadzie
przyjmowane jako zatozenie. Nalezy takze zauwazy¢, ze akumulacja czynnikéw produkcji
moze wplywac na stope wzrostu jedynie do momentu wejscia przez gospodarke na $ciezke
wzrostu zréwnowazonego. Jednoczesnie jednak analiza empiryczna nie moze pomijac
akumulacji, gdyz osigganie wzrostu zréwnowazonego jest procesem dlugotrwatym.
Niektorzy ekonomisci uwazaja, ze zblizanie si¢ gospodarki do stanu rownowagi
stacjonarnej, jest zjawiskiem wielopokoleniowym [Barro i Sala-i-Martin 2004, s. 59]. Tym
samym wplyw akumulacji na dynamik¢ PKB per capita jest zauwazalny w szeregach
czasowych.

1.1.2. Modele wzrostu endogenicznego

Podstawowym wnioskiem plynacym z modeli neoklasycznych jest stwierdzenie, ze
jedynie postgp techniczny moze wplywaé na stope wzrostu gospodarczego w diugim
okresie. Akumulacja kapitatu fizycznego i ludzkiego oddzialuje na stope wzrostu jedynie
przejsciowo. Wadg tego rozumowania jest to, ze nie umozliwia wyjasnienia podstawowej
determinanty stopy wzrostu, gdyz traktuje postep techniczny jako kategori¢ egzogeniczna.

Dopiero od drugiej potowy lat 80. XX w. badacze endogenizuja ten czynnik™.

Modele wzrostu endogenicznego bazuja na trzech przestankach:

1> Pierwsze proby endogenizacji postepu technicznego pojawily sie juz w latach 60. [zob. Arrow, 1962]
i wigzaty si¢ z koncepcja uczenia si¢ przez dziatanie i nabywanie do§wiadczenia (Learning-by-Doing). Nie
byty to jednak proby owocne, gdyz poprawa technologii byta w tych modelach jedynie swoistym efektem
ubocznym innych aktywnosci. Tymczasem postep techniczny w duzej mierze wynika ze $wiadomych dziatan
podmiotéw, kierujgcych zasoby do sektora badawczo-rozwojowego.
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1) postep techniczny jest najwazniejszym czynnikiem ksztaltujacym stopg wzrostu
gospodarczego — pod tym wzglgdem prace te nie rdznig si¢ od modeli
neoklasycznych; P. Romer [1990, s. S72] stwierdzil, ze postep technologiczny
zapewnia bodzce do cigglej akumulacji kapitatu i akumulacja wspolnie z tym
postepem w duzej mierze odpowiada za wzrost produktu na roboczogodzine,

2) postep techniczny jest wynikiem celowego dziatania jednostek — podmioty
gospodarcze angazuja si¢ w dziatalno$¢ naukowo-badawcza z uwagi na potencjalny
zysk (przeznaczanie $rodkow na te dzialalno$¢ jest zatem pewnego rodzaju
inwestycja); jak zauwazyli Snowdon i Vane [2005, s. 628], postep techniczny jest
generowany przez zamierzone dziatania jednostek gospodarczych podjete
W odpowiedzi na bodzce finansowe;

3) pomysty sg jednoczesnie dobrami niekonkurencyjnymi i cz¢$ciowo wytgcznymi —
taka koncepcja wiedzy, idei czy technologii znacznie odbiega od przyjetej
w modelach neoklasycznych, w ktorych sa one dobrem publicznym.

Warto odnie$¢ si¢ do ostatniej przestanki, gdyz wyraznie odrdznia ona modele
neoklasyczne i modele wzrostu endogenicznego. Raz opracowana koncepcja moze by¢
wykorzystywana w tym samym czasie przez wiele jednostek. Pomysty sa zatem dobrami
niekonkurencyjnymi. P. Romer [1990, s. S75] stwierdzit, ze idee sq niekonkurencyjne,
gdyz sq niezalezne od obiektow [w przeciwienstwie do kapitalu ludzkiego, ktoérego
,hosnikiem” jest cztowiek — przyp. T.S.]. Mogg by¢ kopiowane i uzywane w tak wielu
czynnosciach, jak to jest pozgdane. \Wobec tego:

1) idee moga by¢ gromadzone bez ograniczen — ich akumulacja nie napotyka na zadne
przeszkody jak chociazby malejagca krancowa produktywno$¢ w przypadku
kapitatu;

2) idee rozprzestrzeniaja si¢, gdyz nie moga by¢ w pelni wylaczne — nie jest mozliwe
zawezenie grona podmiotow korzystajacych z okreslonego pomystu jedynie do

jego tworcey.

Poniewaz inwestowanie w tworzenie wiedzy jest kosztowne, podmioty angazujg si¢
w dziatalno$¢ naukowo-badawczg jedynie woéwczas, gdy istnieje mozliwos¢ odzyskania
tych kosztow. Z tego powodu niezbedne jest zalozenie czeSciowej wylacznosci idei.
Zdaniem P. Romera [1990, s. S77] zaletq interpretacji mowigcej, ze wiedza jest
kompensowana przez quasi-renty, jest to, ze pozwala ona na wystepowanie zamierzonych

[podkreslenie — T.S.] inwestycji w dziatalnosé¢ badawczo-rozwojowq.

23



Do gtéwnych kategorii modeli wzrostu endogenicznego naleza: modele ekspansji
produktowej (variety expansion models) oraz modele tzw. drabinki jakosci (quality-ladder
models). W pierwszych z nich zaktada si¢, ze dziatalno$¢ badawczo-rozwojowa ma na celu
opracowanie catkowicie nowego produktu. Z kolei w ramach drugiej grupy modeli wzrostu
endogenicznego dziatalno$¢ tego typu ukierunkowana jest na podnoszenie jako$ci

istniejacych juz produktow.

Pierwszy model ekspansji produktowej przedstawit P. Romer [1990]. Zatozyt on
wystepowanie trzech sektorow w gospodarce: badawczego, produkujacego dobra
posrednie i produkujacego dobra finalne. W tej pracy stopa wzrostu gospodarczego zalezy
od wielko$ci zasobu sity roboczej zatrudnionej w sektorze badawczym oraz od jej
produktywnosci. Wynika to ze sposobu modelowania dziatalnos$ci naukowo-badawczej —
jest to tzw. model badan wynikajacych z wiedzy (knowledge-driven model of research).
Kreowanie rozmaitych idei zalezy woéwczas od naktadéw kapitatu ludzkiego oraz
dotychczasowego zasobu wiedzy. Z kolei Rivera-Batiz i P. Romer [1990] przedstawili
takze inng specyfikacje dzialalnosci badawczej, tj. model badan wykorzystujacych
wyposazenie laboratoryjne (lab-equipment model of research). Taka specyfikacja oznacza,
ze sektor badawczy wykorzystuje takie same czynniki produkcji jak produkcja dobr
finalnych. Innymi stowy, tworzenie pomystow wymaga kapitatu ludzkiego, nakladow
pracy oraz dobr posrednich. Z modelu wynika, ze gldéwnymi determinantami stopy wzrostu

gospodarczego sg sita robocza oraz kapitat ludzki.

W powyzszych pracach ekspansja produktowa polega na powstawaniu kolejnych
dobr posrednich. Zarowno Romer [1990] jak i Rivera-Batiz i Romer [1990] zatozyli
bowiem, ze produkt finalny jest wytwarzany przy pomocy szeregu rozmaitych dobr tego
typu. Nieco odmienng forme ekspansji produktowej modelowali Grossman i Helpman
[1991a, rozdziat 3]. W ich modelu konsumenci charakteryzuja si¢ tzw. umitowaniem
réznorodnosci (love of variety)', czyli preferencjami formalnie wprowadzonymi do
analizy mikroekonomicznej przez Dixita i Stiglitza [1977]. Oznacza to, ze Grossman
i Helpman [1991a] opisali dziatalnos¢ badawcza jako ukierunkowang na tworzenie
kolejnych produktow finalnych 1 wynikajaca z checi konsumentéw do nabywania

réznorodnych dobr. Jesli wiedza ma charakter dobra prywatnego, wowczas w wyniku

16 . .. , . . . , . oy ..

Taka specyfikacja preferencji konsumentdow oznacza, ze cenig oni roznorodno$¢ w konsumpcji.
Konsument osiagga bowiem wyzszy poziom uzytecznosci wraz ze zwigkszaniem liczby konsumowanych
odmian dobra zréznicowanego.
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procesu swobodnego wejscia udziat w rynku kazdego producenta zostanie zmniejszony, co
obnizy rentownos$¢ dziatalno$ci badawczej. Ostatecznie rentownos$¢ ta osiggnie poziom
stopy dyskontowej, a wzrost wygasnie. Jesli jednak wiedza przynajmniej cz¢Sciowo ma
charakter dobra publicznego, kreacja nowych idei jest proporcjonalna do aktualnego
zasobu wiedzy. Wowczas problemowi spadajacej (w wyniku nasilajacej si¢ konkurencji)
rentownos$ci dzialalnosci badawczej przeciwdziala fakt, ze tworzenie nowych pomystow
wymaga mniejszych nakladow czynnikow produkcji. W takiej sytuacji mozliwe jest

osiggniecie zrownowazonego Wzrostu gospodarczego.

Poza opracowywaniem nowych produktow sektor badawczy dazy do poprawy
jakosci istniejacych dobr. Ten drugi cel dziatalnosci badawczo-rozwojowej jest
akcentowany w modelach drabinki jakosciowej zwanych rowniez modelami
schumpeterianskimi, gdyz nawiazuja do sformutowanej przez Schumpetera koncepcji
kreatywnej destrukcji. Przyjmowane jest w nich zatozenie, ze dobra posrednie o roznej
jakosci sq doskonatymi substytutami; stqd odkrycie dajgce wyzszq jakos¢ wypiera
catkowicie nizszqg jakos¢. Z tego powodu badacze skuteczni pod wzgledem jakosci
eliminujq lub dokonujq destrukcji rent monopolowych ich poprzednikow — proces
okreslany jako kreatywna destrukcja [Barro i Sala-i-Martin 2004, s. 317].

Jeden z pierwszych modeli wzrostu endogenicznego tego rodzaju przedstawili
Grossman i Helpman [1991b]. Autorzy zatozyli, ze dziatalno$¢ badawcza podejmowana
jest w celu poprawy jakosci dobra finalnego przy wykorzystaniu pracy jako jedynego
czynnika produkcji. Ich model dostarcza podobnych wnioskow jak badania teoretyczne
zaliczane do prac typu ekspansja produktowa. Jak zauwazyli, jedyna wieksza roznica
dotyczy sposobu generowania efektu rozprzestrzeniania si¢ wiedzy (tj. efektu spillover).
W przypadku modeli typu variety expansion kazdy nowy produkt zmniejsza koszt
pozniejszych badan. Z kolei w modelach typu quality ladder pojawienie si¢ innowacji (j.
poprawa jakoS$ci istniejacego dobra) powoduje, iz badacze moga zaprzesta¢ wysitkow
ukierunkowanych na dokonanie analogicznej innowacji i moga si¢ zajaé pracami nad
kolejnymi modyfikacjami produktu. Grossman i Helpman [1991b, s. 54] stwierdzili, iz
W obydwu przypadkach zalozyli, zZe poprzez obserwacje rezultatow skutecznej innowacji
badacze mogq uczy¢ sie faktow naukowych i inzynieryjnych, ktore sq przydatne w ich
wlasnych wysitkach badawczych. Wydaje si¢ to naturalng i istotng cechq badan —

odzwierciedla ona fakt, ze technologia jako informacja ma charakter dobra publicznego.
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Rowniez Aghion i Howitt [1992] zaprezentowali model wzrostu endogenicznego
typu drabinka jako$ci. W ich ujeciu przedsiebiorstwa podejmuja dziatalnos¢ badawczo-
rozwojowa, by poprawi¢ jako$¢ wytwarzanych dobr posrednich. Z analizy teoretycznej
wynika, ze wzrost gospodarczy przyspiesza, gdy :

1) zwicksza si¢ produktywnos$¢ innowacji — ten czynnik moze by¢ powigzany
z edukacja;

2) ro$nie zasob sily roboczej, gdyz czeSciowo bedzie wykorzystany w pracach
badawczych;

3) wzrasta pula innowacji, a $cislej jej wptyw na jako$¢ dobra posredniego — im jest
wigkszy, tym wyzsza jest potencjalna renta monopolistyczna, jaka moze osiagnac
innowator;

4) maleje intensywno$¢ konkurencji na rynku dobra finalnego oraz stopien imitacji,

gdyz obydwa czynniki zmniejszaja potencjalng rent¢ monopolistyczng.

Problematyczny w tym modelu jest wniosek dotyczacy konkurencji. Istniejg
bowiem dowody empiryczne $wiadczace o pozytywnym jej wptywie na innowacyjnos¢
I wzrost gospodarczy. Aghion i Howitt [2004, cze$¢ 4] rozszerzyli swoj model, by ten
problem przezwycigzyé. Wskazali na wystgpowanie niemonotonicznej zaleznosci miedzy

nasileniem konkurencji a innowacyjnoscia®".

Pierwsze modele wzrostu endogenicznego byly kwestionowane, a ich glownym
krytykiem byt Jones [1995, 1999]. Jego zastrzezenia dotyczyty efektu skali (scale effect),
polegajacego na tym, ze zwigkszenie nakladow czynnikéw produkcji wykorzystanych
w dziatalnosci badawczej powinno skutkowaé proporcjonalnym zwigkszeniem si¢ Kreacji
innowacji lub stopy wzrostu gospodarczego [Jones 1995, s. 760]. W wielu krajach takie
zjawiska jednak nie wystepuja. W rezultacie niezbedne okazato si¢ zmodyfikowanie

modeli wzrostu endogenicznego, aby wyeliminowac efekt skali.

Model Jonesa [1995] byl zblizony do innych prac z nurtu teorii wzrostu
endogenicznego (gldwnie do modelu P. Romera [1990]) z jedyng istotng réznicg dotyczaca
specyfikacji dziatalnosci naukowo-badawczej. Stopa wzrostu gospodarczego w modelu
Jonesa [1995] okazala si¢ wuzalezniona od Kkategorii catkowicie egzogenicznych,

uznawanych przez wielu ekonomistow za niezalezne od dziatan wiladz. Chodzi o stope

17 Jest to zalezno$é przybierajaca graficzng posta¢ krzywej bedaca odwrdcong litera U (zatem jest to ksztalt,
ktory okreSlany jest w statystyce, np. do opisu wykresu rozktadu normalnego, jako dzwon).
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przyrostu naturalnego, stope mi¢dzyokresowego rozprzestrzeniania si¢ wiedzy oraz stope
duplikacji wysitkow badawczych®®. Model Jonesa [1995] posiada zatem pewne
wlasciwo$ci zblizone do modeli neoklasycznych, gdyz stopa wzrostu gospodarczego
w stanie rownowagi stacjonarnej zalezna jest jedynie od kategorii znajdujacych si¢ poza
wptywem polityki gospodarczej. Z drugiej strony, praca ta opiera si¢ na silnych
podstawach mikroekonomicznych i przyjmuje zalozenie, ze dziatalno$¢ badawcza jest
wynikiem zamierzonych dziatan jednostek gospodarczych. Z tych wzgledéw model Jonesa
[1995] wraz z rozszerzeniami zostat zaliczona do tzw. modeli semi-endogenicznych (semi-

endogenous growth models).
1.2. Fundamentalne przyczyny wzrostu gospodarczego

Zarowno modele neoklasyczne (w tym model Solowa), jak i modele wzrostu
endogenicznego przedstawiaja jedynie bezposrednie przyczyny wzrostu gospodarczego:
zmiany efektywno$ci gospodarczej, utozsamiane gldwnie ze postgpem technicznym, oraz
akumulacje kapitatu fizycznego i ludzkiego. W takiej sytuacji bez odpowiedzi pozostajg
dwa istotne pytania:

1) co jest faktyczna determinanta migdzynarodowego zrdéznicowania dochodu na
mieszkanca? Innymi stowy, dlaczego niektore kraje sa skuteczniejsze od innych w zakresie
generowania postepu technicznego i/lub inwestowania w kapitat fizyczny badz ludzki?

2) co przesadza o dynamice PKB per capita w okreSlonym panstwie w réznych
okresach? Innymi stowy, dlaczego dany kraj stymuluje postep techniczny i/lub akumuluje

kapital w r6znym tempie w swojej historii?

Na te niedostatki podstawowych teorii wzrostu ekonomisci wskazujg od dtuzszego
czasu. Zdaniem wielu badaczy wyjasnianie dtugookresowej dynamiki dochodu per capita
poprzez efektywno$¢ 1 wyposazenie w kapital jest swoistg tautologia. Przyktadowo, North
i Thomas stwierdzili [cytat za Acemoglu, 2009, s. 109], ze wymienione czynniki
(innowacje, korzysci skali, akumulacja kapitatu itd.) nie sq przyczynami wzrostu, one sq
wzrostem. Kluczowe zatem okazuje si¢ odnalezienie odpowiedzi na dwa powyzsze
pytania. Jak stwierdzit Acemoglu [2009, s. 109], muszg istnie¢ inne [poza technologia

i akumulacjg kapitatu — przyp. T.S.], glebsze determinanty, ktore okresla sie mianem

18 Ta ostatnia kategoria obrazuje efektywne naktady czynnikow produkcji w dziatalnosci badawczej. Czesé
zasobOw jest bowiem marnotrawiona na tworzenie wiedzy juz istniejacej. Poza tym dana koncepcje
jednoczesnie probuje opracowaé wiele podmiotdéw, co oznacza, ze na dziatalno$¢ badawczg po$wigca sie za
duzo czynnikdw.
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fundamentalnych przyczyn wzrostu. Sq to te czynniki, ktore odciggajq wiele krajow od
dostatecznego inwestowania w technologie, kapital fizyczny i kapital ludzki. Te
fundamentalne przyczyny, zwane tez glebokimi czynnikami wzrostu, zdaniem Snowdona
i Vane’a [2005, s. 596] dotyczq tych zmiennych, ktére majq istotny wphyw na zdolnosci
I mozliwosci kraju W zakresie akumulacji czynnikow produkcji oraz inwestowania

w tworzenie wiedzy.

Temple wyr6znit kilka tego typu zZrédet zmian dochodu na mieszkanca: wzrost
populacji, wptyw sektora finansowego, ogdlne uwarunkowania makroekonomiczne, rezim
handlowy, wielko$¢ rzadu, rozktad dochodow oraz $rodowisko spoteczno-polityczne
[Snowdon i Vane 2005, s. 596]. O wiele bardziej przejrzyste wyszczegolnienie przedstawit
jednak Acemoglu [2009, s. 110]. Jego zdaniem istniejg cztery hipotezy co do gldéwnych
zrddet wzrostu:

1) hipoteza szczescia (luck hypothesis);

2) hipoteza oddziatywania geografii na wzrost (geography hypothesis);

3) hipoteza oddziatywania kultury na wzrost (culture hypothesis);

4) hipoteza oddziatywania instytucji na wzrost (institution hypothesis).

Wedlug Acemoglu [2009, s. 110-111] szczg¢éciem mozna nazwaé okre$long
realizacj¢ zmiennej losowej lub wybodr jednego z kilku stanéw rownowagi. Teoretyczne
uzasadnienie wplywu szcze$cia na wzrost gospodarczy wymaga wystepowania zmiennych
przybierajacych warto$ci losowe lub wielu stanéw roéwnowagi (multiple equilibria
models). W pierwszym przypadku wpltyw na wzrost ma czynnik znajdujacy si¢ poza
zasiggiem oddziatywania wiladz, jak 1 wszystkich innych uczestnikow Zycia
gospodarczego. Przyktadem moze by¢ szok dotyczacy warunkow wymiany z zagranica
(TOT) w przypadku kraju matego czy tez wybuch wojny. Nie wydaje si¢ jednak, aby
wzrost gospodarczy w dlugim horyzoncie czasowym byl wynikiem jedynie ,,zrzadzenia
losu”. Poza skrajnymi przypadkami (np. wojna, kleska zywiotowa o duzej skali) trudno
wskazaé przyktady szokow, ktore pociaggatyby za soba wieloletnie, liczone w dekadach,
anawet stuleciach, konsekwencje. Co wiecej, nawet kraje niepoddane oddzialywaniu
skrajnie ekstremalnych szokéw roznig sie¢ w zakresie osigganego tempa wzrOStu

gospodarczego. Musza zatem istnie inne przyczyny tego zré6znicowania.

Zgodnie z definicja Acemoglu szcze$ciem jest tez wybor jednego z roznych stanow

robwnowagi, CO mozna zaprezentowa¢ na podstawie teorii gier. Schemat 1.2 przestawia
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macierz wyptat dla przyktadowej gry. Pierwszy (drugi) wiersz obrazuje sytuacje, w ktorej
jednostka, tj. pojedynczy inwestor, decyduje si¢ na duze (mate) inwestycje. Analogicznie
pierwsza (druga) kolumna wskazuje duze (mate) inwestycje dokonywane przez pozostate
podmioty funkcjonujace w gospodarce'®. Komorki macierzy zawieraja dwie liczby,
z ktorych pierwsza oznacza wyptate dla analizowanej jednostki, a druga — wyplate dla

pozostatych uczestnikow gry.

Schemat 1.2. Macierz wyptat — gra dotyczaca wielko$ci inwestycji

Pozostale jednostki
Duze Male
mwestycje inwestycje
— 2,
= Q
S 2~
% B3 yH yH ny < yL
¢ 8¢ ’ ’
g £
|72} o >
e = B L yL_ o2 L L
5 5¢ | Yoy-¢ Yoy
- .s::

yi>yl e>0,8>0

Zrédto: Acemoglu [2009],s. 111.

Jesli yH 0znacza wyzsze tempo WZzrostu, a yL — nizsze, mozna wowczas zauwazyc,
ze wigksze inwestycje sg bardziej zyskowne (takze pod wzgledem wpltywu na wzrost
gospodarczy), gdy pozostate podmioty takze zdecyduja si¢ na duze wydatki inwestycyjne.
Istniejg jednak dwa stany réwnowagi w ujeciu Nasha. Jesli wszystkie podmioty oczekuja,
ze inne jednostki dokonaja duzych inwestycji, wowczas same podejma znaczne inwestycje
I osiggniety zostanie stan rOwnowagi sprzyjajacy wysokiemu wzrostowi gospodarczemu
(lewa goérna komorka macierzy wyplat). Jes§li jednak podmioty oczekuja od innych
jednostek niskich inwestycji, same zmniejsza naklady inwestycyjne, a gospodarka osiggnie
stan rownowagi hamujacy wzrost gospodarczy (prawa dolna komdrka macierzy wyptat).
Tym samym o skali akumulacji kapitatu decyduje koordynacja zachowan uczestnikow

zycia gospodarczego.

Takie wyjasnienie wzrostu takze jest malo przekonujace. Co bowiem blokuje
przejécie od stanu skutkujacego nizszym wzrostem do stanu przyspieszajacego wzrost?

W przypadku braku wigkszych probleméw z koordynacja dziatan podmiotéw wydaje sie,

9 podobne rozwazania mozna przeprowadzi¢ dla dziatalnosci badawczo-rozwojowej.
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ze racjonalni uczestnicy rynku powinni wybra¢ ,,lepszy” stan réwnowagi. W przypadku
btednego wyboru powinni by¢é w stanie zmieni¢ swoja decyzje. Gdy jednak blizej
niesprecyzowane problemy koordynacji sg znaczne, kraje moga tkwi¢ w ,,gorszych”
stanach rownowagi. Zatem odwotanie si¢ do hipotezy szczescia nie pozwala na gruntowne

wyjasnienie mechanizmu wzrostu gospodarczego.

W przypadku hipotezy o wptywie geografii na wzrost dwie kwestie sg niezwykle
istotne. Po pierwsze, warunki geograficzne (np. klimat, zasoby surowcoéw) moga byc
traktowane jako w pelni egzogeniczne, a zatem znajdujgce si¢ poza mozliwoS$cig ingerencji
wladz. Po drugie, do podstawowych sposobow oddzialywania geografii na wzrost nalezy
jej wptyw na produktywnos¢ oraz na stan zdrowia ludno$ci®’. Pierwszy przypadek dotyczy
glownie rolnictwa, przy czym nie jest jasne, dlaczego niekorzystne warunki rolne moga
stanowi¢ istotng blokade wzrostu. Kraj o niskiej efektywnosci w produkcji rolnej powinien
by¢ predestynowany do rozwoju przemystu (wlasnie w przemysle lezy jego przewaga
komparatywna), a to industrializacja stanowi zazwyczaj podstawe wzrostu i rozwoju®.
Wplyw geografii na stan zdrowia jednostek jest bardziej ztozony. Niekorzystne warunki
geograficzne, zwigzane z wystepowaniem endemicznych choréb, moga bowiem prowadzi¢
do niskiej wydajnosci pracy, a takze ostabienia bodzcow do akumulacji kapitatu ludzkiego.
Acemoglu [2009, s. 119] zauwazyl jednak, Ze t0 wzrost dochodu moze skutkowac poprawa
stanu zdrowia jednostek. Nie jest zatem jasny kierunek przyczynowy migdzy
zdrowotnoscig (zalezng od czynnikoéw geograficznych) a dochodem (zaleznym od wzrostu

gospodarczego), co ostabia znaczenie geografii jako glebokiej przyczyny wzrostu.

Kolejnym potencjalnym zrédlem wzrostu jest kultura. Jest ona rozumiana jako
wierzenia, wartosci i preferencje, ktore wywierajq wplyw na ekonomiczne zachowania
jednostek [Acemoglu 2009, s. 111]. Z uwagi na fakt, ze zmiany kulturowe zachodza
powoli, czynnik ten moze by¢ traktowany jako kategoria egzogeniczna, pozostajgca poza
mozliwoscig oddziatywania uczestnikow zycia gospodarczego. Mozna jedynie stwierdzic,
ze kultura wyznacza pewne ramy, w ktorych funkcjonuja podmioty. Empiria dostarcza

jednak licznych przyktadéw krajow 1 regiondw zblizonych kulturowo, lecz osiggajacych

20 Acemoglu nie wymienia konkretnych czynnikow geograficznych, a jedynie wskazuje, na jakie
bezposrednie determinanty wzrostu geografia moze wptywac. Intuicyjnie jednak mozna uzna¢, ze np. na
produktywnos¢ oddzialuja m.in. dostgp do morza i uksztattowanie terenu, gdyz warunkuja one efektywna
wymiang towar6w wewnatrz panstw, jak i mi¢dzy nimi.

2 Mozliwy jest takze scenariusz, iz podstawa rozwoju staje si¢ sektor ustug jak w przypadku Indii. Nie
wplywa to zasadniczo na wniosek, iz panstwo o niskiej wydajnosci rolnictwa ma przewage komparatywna
w sektorach pozarolniczych.

30



znacznie réznigce si¢ dynamiki PKB na mieszkanca®’. Hipoteza kultury nie jest rowniez
przekonywujacym wyjasnieniem wahan wzrostu gospodarczego poszczegdlnych krajow
i regionéw. Przyktadowo, skoro czynniki kulturowe sa wzglednie stabilne, dlaczego tzw.

cud wschodnioazjatycki miat miejsce z poczatkiem lat 60., a nie wcze$niej badz pdzniej?

Zdaniem Acemoglu [2009, s. 112] spos$rod réznych fundamentalnych zrodet
wzrostu gospodarczego najwazniejszym zdajg si¢ by¢ instytucje. Zgodnie z definicja
Northa instytucje to spolecznie wytworzone ograniczenia, ktore ksztattujq polityczne,
ekonomiczne i spoleczne interakcje [Snowdon i Vane 2005, s. 637]. Oznacza to, ze
instytucje sg pewnym ,,regulami gry”, na ktére uczestnicy zycia gospodarczego (zwlaszcza
decydenci) maja wplyw®®. O przewadze instytucji nad geografia czy tez kultura
w ksztattowaniu wzrostu gospodarczego moze $wiadczy¢é przyklad odmiennych
doswiadczen Korei Potudniowej i Péinocnej. Kraje te mozna uzna¢ za charakteryzujace si¢
niemal identycznymi uwarunkowaniami kulturowymi i (do pewnego stopnia)
geograficznymi, stad réznice w poziomie rozwoju miedzy tymi panstwami wynikajg
glownie z powodow instytucjonalnych. Niemniej doda¢ nalezy, ze instytucje nie moga by¢
ksztattowane w sposob catkowicie dowolny. Acemoglu [2009, s. 123] stwierdzit, ze
modyfikowanie instytucji odbywa si¢ w obrebie ram narzuconych przez kulture. Z kolei
Bloom i Sachs zauwazyli, ze dobra polityka, w tym instytucje, powinna by¢ dostosowana
do realiow geograficznych [Snowdon i Vane 2004, s. 654]. Zatem zaréwno kultura, jak
| geografia ograniczajag swobode ksztattowania ,regut gry” w danej spolecznoéci24.
Z powodu tych ograniczen Rodrik [2003, s. 5] uznal instytucje za kategori¢ jedynie

czesciowo endogeniczna.

22 Przyktadami moga by¢ Korea Poludniowa i Korea Pocna, Tajwan i Chiny do $émierci Mao Zedonga czy
tez Argentyna i Chile od potowy lat 70.

% Nie istnieje ostateczna definicja instytucji. Veblen uznawal, iz instytucja jest czyms w rodzaju zwyczaju,
ktory stal sie w sposob oczywisty niezbedny oraz powszechnie akceptowany, jak i utrwalone zwyczaje
myslenia wspolne dla ogotu ludzi. Commons z kolei uznawatl, ze pod tym pojeciem kryje si¢ dziatanie
zbiorowe w celu kontroli dziatar indywidualnych. Dziafania zbiorowe obejmujq wszystko od
niezorganizowanych zwyczajow po wiele zorganizowanych i dobrze funkcjonujgcych organizacji. Dla von
Smollera natomiast instytucja to zbiér formalnych i nieformalnych zasad, tgcznie z mechanizmami wdrozenia
ich w zycie [zob. Kuder, 2011, s. 85].

# Doda¢ nalezy, iz Iwanek i Wilkin uznali, ze podstawowym czynnikiem powodujacym zmiany
instytucjonalne jest postgp techniczny, a tym samym na poziom rozwoju instytucji wptywaja wielkosci
zasobow produkcyjnych. Z kolei Pejovitch stwierdzil, Ze zmiany instytucjonalne wynikaja z czynnikow
endo- i egzogenicznych. Te pierwsze powoduja ewolucj¢ instytucji poprzez nowe mozliwosci jednostek
i grup spotecznych. Mozliwosci te moga by¢ rezultatem zmiany relacji cen, pojawienia si¢ nowych rynkow
czy postepu technicznego. Tym samym dotychczasowe zasady zostaja zmodyfikowane. Zmiany
instytucjonalne bedace skutkiem oddzialywania czynnikow egzogenicznych prowadza natomiast do
zastgpienia jednych zasad przez inne, ktdére moga by¢ narzucone przez grupy interesu, religie, filozofie itd.
[Kuder, 2011, s. 88-89].
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Wsrod hipotez o fundamentalnych zrodtach wzrostu Acemoglu nie znalazt miejsca
dla kontaktéw z zagranica, np. poprzez handel. Niektorzy ekonomisci, jak np. wspomniany
juz Temple, a takze Rodrik [2003, s. 4-5], wyszczeg6lniaja jednak rezim handlowy jako
zrodlo wzrostu. Uwazam jednak, ze klasyfikacja Acemoglu jest wystarczajgca, gdyz
handel jest wypadkowa przyjetego rezimu handlowego oraz uwarunkowan geograficznych.
Pierwszy z tych czynnikow stanowi jeden z elementéw tadu instytucjonalnego kraju.
Ztego powodu stopien otwarcia gospodarki czy rodzaj polityki handlowej moga byc¢
uwzglednione jako swoiste czynniki instytucjonalne. Strategia otwarcia gospodarki oraz
prowadzona polityka handlowa sg jednymi z ,regul gry” w gospodarce. Wptywaja na
intensywno$¢ konkurencji, dostarczaja bodzcéw do inwestowania i dokonywania
innowacji itd. Sama wymiana z zagranicg zalezy takze od czynnikow geograficznych jak
np. dostep do morza, uksztattowanie terenu itd. Z uwagi jednak na fakt, ze handel nie jest
jedynie wynikiem oddzialywania geografii, nie moze on by¢ uznawany za kategori¢

W petni egzogeniczna. llustruje to schemat 1.3.

Schemat 1.3. Zaleznosci miedzy fundamentalnymi zrédtami wzrostu gospodarczego

dochéd
wyposazenie .,
endogeniczne w czynniki produkji produktywnos¢
F 3 l T T l
czesciowo o .
endogeniczne handel [ instytucje

egzogeniczne geografia

Zrédto: Rodrik [2003, s. 5].

Schemat 1.3 wskazuje na skomplikowany uktad zaleznosci pomigdzy zrodtami
wzrostu. Podkresli¢ trzeba, ze handel niejako wchodzi w interakcje z innymi czynnikami
instytucjonalnymi oraz zasobem czynnikow produkcji. Nie sposob w tym przypadku
moéwié o zalezno$ciach jednokierunkowych, istniejg bowiem sprzgzenia zwrotne pomigdzy
handlem i innymi instytucjami, jak tez miedzy wymiang z zagranicag a wyposazeniem

w czynniki produkcji czy produktywnoscig.
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Z powyzszych rozwazan wynika, ze handel miedzynarodowy moze by¢ uwazany za
jedng z fundamentalnych przyczyn wzrostu, cho¢ w mojej opinii wyja$niang zaréwno
przez hipoteze geografii, jak i hipoteze instytucji. Juz ten fakt wskazuje, ze odpowiedz na
pytanie w jaki sposob wymiana z zagranicq wplywa na wzrost gospodarczy? jest ztozona.
W kolejnym podrozdziale przedstawiam teoretyczne i empiryczne proby odpowiedzi

podejmowane w literaturze przedmiotu.

1.3. Przeglad badan dotyczacych wplywu handlu miedzynarodowego

na wzrost gospodarczy

Niniejszy podrozdzial dzielg¢ na trzy czg¢éci. W pierwszej z nich przedstawiam
oddziatywanie wymiany z zagranica na produktywnos$¢. Pominigcie takich zaleznoS$ci
przyczynowych byloby btedne, gdyz to wlasnie efektywnos$¢ jest najwazniejsza
bezposredniag determinantg wzrostu. W dalszej kolejnosci omawiam wnioski plynace
z modeli teoretycznych. Ostatnig cze$¢ podrozdzialu poswiecam prezentacji wynikoéw

badan empirycznych.
1.3.1. Wplyw handlu miedzynarodowego na produktywnos¢ gospodarki

Efektywno$¢  wykorzystania zasobow  jest najwazniejszym  czynnikiem
determinujacym wzrost ekonomiczny kraju. Z tego powodu oceng¢ znaczenia handlu
mi¢dzynarodowego dla wzrostu najlepiej jest oprze¢ na analizie jego wplywu na
produktywnos¢. Nalezy mie¢ na uwadze, ze t0 oddziatlywanie jest zalezne od poziomu
analizy i moze dokonywac si¢ poprzez mechanizmy:

1) miedzysektorowe (ogoélnogospodarcze) — zgodnie z wnioskami ptyngcymi

z klasycznych teorii handlu i teorii Heckschera-Ohlina;

2) wewnatrzsektorowe — zgodnie z tzw. nowg nowg teorig handlu (New New Trade

Theory — NNTT);

3) wewnatrzfirmowe — dzieki uczeniu si¢ przez eksport (Learning by Exporting —

LBE) i import (Learning by Importing — LBI)?*,

% Ilekro¢ w pracy stosuje sformulowanie ,,uczenie si¢ przez eksport lub import” badz sie do niego odwotuje,
mam na mysli nastgpstwa prowadzenia przez przedsigbiorstwo wymiany z zagranica przybierajace postac
wzrostu produktywnosci (niezaleznie od ostatecznego mechanizmu). Czynigc tak, opieram si¢ na bogatej
i ciggle rozwijajacej si¢ literaturze z obszaru teorii handlu miedzynarodowego zaliczanej do NNTT [zob.
zawarte w tym podrozdziale omdwienie mechanizméw wewnatrzfirmowych]. Wydaje si¢ takze, iz
W polskich badaniach i opracowaniach dotyczacych handlu miedzynarodowego pojecie uczenia si¢ przez
eksport (i import) ma identyczne znaczenie do zaprezentowanej przeze mnie definicji — tak ten efekt
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Mechanizmy mie¢dzysektorowe

Wzrost gospodarczy moze mie¢ réznorodne formy. Niektorzy badacze
wyszczegolniajg wzrost smithianski (Smithian growth) i prometejski (Promethian growth).
Zrodlem pierwszego z nich jest podziat pracy, specjalizacja i wymiana, za$ drugiego —
postep techniczny i1 innowacje [Snowdon i1 Vane, 2005, s. 594]. Handel miedzynarodowy
moze przyczyni¢ si¢ do intensyfikacji wzrostu typu Smitha. Tradycyjne teorie wymiany
miedzynarodowej wskazujg bowiem, ze nastgpstwem otwarcia gospodarki jest

specjalizacja produkcyjna i handlowa.

Klasyczne teorie handlu, tj. teoria przewagi absolutnej i teoria przewagi
komparatywnej, poszukuja przyczyn wymiany w mig¢dzynarodowym zroéznicowaniu
technologicznym. Przy zalozeniu 0 wystepowaniu jednego czynnika produkcji, ktorym jest
sifa robocza, roéznice te przybierajag posta¢ odmiennosci w zakresie wydajnosci pracy.
Z kolei zalozenie 0 doskonatej konkurencji panujacej na wszystkich rynkach oznacza, ze
ceny produktow sa rowne przecigtnemu kosztowi ich wytworzenia. Wymiana z zagranicg
kieruje zasoby kraju do sektoréw najbardziej wydajnych w ujeciu absolutnym (u Smitha)
badz wzglednym (u Ricardo). Te migdzysektorowe realokacje czynnikoéw produkcji
zwiekszaja efektywnos¢ catej gospodarki.

Wsrod ekonomistow panuje zgoda co do tego, iz teoria przewagi komparatywnej
lepiej przedstawia powody handlu niz teoria przewagi absolutnej. Od czasu jej
sformutowania przez Ricardo zostala ona znacznie rozszerzona. Przyktadowo, Dornbusch,
Fischer i Samuelson [1977] wprowadzili do analizy wiele dobr. Z kolei Eaton i Kortum
[2002] nadali réznicom technologicznym miedzy krajami wyjasnienie probabilistyczne,

jak réwniez uwzglednili w modelu wiele paﬁstw%.

Warto dodaé, Zze obecne prace
nawigzujace do teorii Ricardo, jak wspomniany model Eatona i Kortuma [2002], odchodza
od zatozenia 0 istnieniu jednego czynnika produkcji. Tym samym handel wynika z r6znic
we wzglednej wydajnosci nie pojedynczych czynnikow, a ich koszykoéw (input bundles).
W uyjeciu empirycznym jest to rdéwnowazne z rdéznicami dotyczacymi ogolnej
produktywnos$ci czynnikow (Total Factor Productivity — TFP). Oznacza to, ze istnieja

sprzezenia zwrotne migdzy technologig i handlem. Technologia lezy bowiem u podstaw

analizowali m.in. Hagemejer [2006], Hagemejer i Kolasa [2008], Minska-Struzik [2014]. Jestem jednak
$wiadom, iz w literaturze ekonomicznej i pokrewnej (np. z zakresu nauk o zarzadzaniu) uczenie si¢
przedsigbiorstw moze by¢ rozumiane inaczej (chociazby poprzez nawigzanie do koncepcji tzw. organizacji
uczacej sieg).

% W podstawowej wersji teoria Ricardo uwzglednia jedynie dwa dobra (sektory) i dwa panstwa.
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wymiany mi¢dzynarodowej, ktora z kolei oddzialuje na stan zaawansowanie

technologicznego kraju poprzez specjalizacje.

Rowniez model Heckschera-Ohlina sugeruje, ze w nastgpstwie otwarcia gospodarki
kraj staje si¢ bardziej wyspecjalizowany w produkcji i handlu. W tym przypadku jednak
sama wymiana wynika z mi¢gdzynarodowych réznic dotyczacych wzglednego wyposazenia
w czynniki produkcji. Model przewiduje jednak podobne realokacje jak teorie klasyczne.
Sektor eksportowy bedzie bowiem zwigkszal wykorzystanie czynnikow produkcji, za$
sektor konkurujacy z importem bedzie to wykorzystanie zmniejszat’’. Realokacje te

roéwniez powinny poprawia¢ efektywno$¢ gospodarki.

Wydaje si¢ jednak, ze przydatno$¢ tradycyjnych teorii handlu do wyjasniania
wzrostu gospodarczego jest ograniczona. Po pierwsze, handel miedzynarodowy co
najmniej od czaséw Il wojny §wiatowej ma inny charakter niz przewidywany przez teorie
tradycyjne. Przyktadowo, znaczaca i rosnaca czegscig Swiatowej wymiany stanowi handel
wewnatrzgaleziowy, ktorego zarowno Smith i Ricardo, jak i Heckscher oraz Ohlin nie
przewidywali. Przypuszcza¢ mozna, ze ten odmienny wzorzec wymiany oddzialuje na
efektywnos¢ gospodarcza w inny sposob niz oparty na specjalizacji migdzygateziowej. Po
drugie, specjalizacja wywiera przejSciowy wplyw na wzrost gospodarczy, co wynika
z prawa malejacych przychodow czynnikéw produkeji [Snowdon i Vane, 2005, s. 594].
Ztych powodow wyjasnianie prowzrostowych nastgpstw handlu mie¢dzynarodowego
powinno by¢ oparte na innych podstawach niz na specjalizacji 1 tradycyjnych teoriach

wymiany zagranicznej.

Mechanizmy wewnatrzsektorowe

W odpowiedzi na te niedogodnosci teorii tradycyjnych, zwtaszcza brak mozliwosci
wyjasnienia handlu wewnatrzgatgziowego, powstaly rozmaite koncepcje, wsrdd ktorych
szczegblne miejsce zyskala tzw. nowa teoria handlu (New Trade Theory — NTT). Tym
terminem nazywana jest klasa modeli handlu w warunkach niedoskonatej konkurencji
(zwlaszcza konkurencji monopolistycznej) 1 korzysci skali (na ogét wewnetrznych). Do
najwazniejszych prac tego nurtu nalezag Krugman [1979, 1980, 1981] i Helpman [1981],

a takze wspolna monografia Helpmana i Krugmana [1985].

2 W modelu Hechschera-Ohlina kraj dokonuje pelnej specjalizacji handlowej, ale niepelnej specjalizacii
produkcyjnej. W rezultacie zawsze wystepuje sektor konkurujacy z importem.

35



W modelach NTT zaktada si¢ identyczno$¢ wszystkich przedsigbiorstw, tj. maja
one takie same funkcje produkc;ji, jak i dziataja w podobnych warunkach popytowych. Gdy
firmy sg tak samo produktywne, wzrost znaczenia jednych czy wycofanie si¢ z rynku
innych nie moze wpltywaé na przecietng efektywno$¢ sektora. Poniewaz w modelach
zaliczanych do NTT przedsigbiorstwa charakteryzuja si¢ takze statg wydajnoscia, wymiana
z zagranica nie prowadzi do proefektywno$ciowych nastepstw o charakterze
wewnatrzfirmowym. Z kolei najnowsze dokonania teoretyczne w dziedzinie handlu
miedzynarodowego akcentuja znaczenie zroznicowanych, tj. heterogenicznych,
przedsiebiorstw. Z uwagi na fakt, ze wzorem NTT uwzgledniaja one wystepowanie
niedoskonatej konkurencji (glownie konkurencji monopolistycznej), lecz jednocze$nie

odrzucaja zatozenie o identyczno$ci firm, zostaty okreslone mianem nowej nowej teorii

handlu (NNTT).

Podstawowe modele NNTT bazuja na wykazanej empirycznie korelacji migdzy
statusem handlowym (zwlaszcza statusem eksportera) a produktywnosciag. Modele te
uwzgledniaja wlasnie efektywnos$¢ jako podstawe zréznicowania przedsiebiorstw. Z kolei
postulowany kierunek przyczynowy tej korelacji biegnie od produktywnosci do handlu.
Przedstawiana jest bowiem hipoteza samoselekcji (self-selection), na mocy ktorej
przedsigbiorstwa uwzgledniaja swoja  specyfike przy podejmowaniu  decyzji
gospodarczychzg. Tym samym ich status handlowy jest rezultatem $wiadomego dziatania

wynikajacego z okreslonej cechy, gtdownie produktywnosci.

Przetomowg dla rozwoju teorii handlu migdzynarodowego pracg jest model Melitza
[2003]. Wykazat on, ze tylko firmy o najwyzszej produktywnosci sa w stanie ponie$¢
dodatkowe koszty wejscia na rynek =zagraniczny — sa to state koszty utopione.
Odpowiednio wysoka wydajnos¢ pozwala na wygenerowanie takich zyskow z dziatalnosci
handlowej, ktore umozliwiajg pokrycie tych kosztow. Sadzac po tytule pracy Melitza,
celem modelu byto przedstawienie wewnatrzsektorowych realokacji, stad autor zatozyt
statag produktywnos$¢ przedsiebiorstw. Heterogeniczno$¢ modelowal z kolei poprzez
zatozenie, ze produktywno$¢ podmiotu jest zmienng losowa. Przedsiebiorstwa podejmuja
decyzje o wejsciu na rynek krajowy przed poznaniem swojej wydajnosci. Dopiero po
optaceniu kosztow wejscia dowiaduja si¢ o jej poziomie, co pozwala im zdecydowac

0 swojej przysztosci. Te firmy, ktorych produktywnosc¢ jest niska, nie sa w stanie unikaé

%8 W polskiej literaturze ekonomicznej hipoteze samoselekcji badali m.in. Hagemejer [2008], Hagemejer
i Kolasa [2008], Cieslik, J.J. Michalek, A. Michatek [2012, 2013a i 2013b)].
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strat i wycofuja si¢ z rynku. Pozostate przedsigbiorstwa sprzedaja jedynie na rynku
krajowym. Istnieje zatem pewien prog produktywnosci, tj. taki jej poziom, ktory oddziela

firmy nieaktywne od firm prowadzacych dziatalnos¢.

Otwarcie gospodarki lub liberalizacja handlu powoduje dostosowania zachodzace
poprzez rynek czynnikow produkcji (w modelu tym uwzglednia si¢ jedynie rynek pracy).
Nowe mozliwos$ci zbytu zachgcaja firmy najbardziej produktywne do poniesienia kosztow
wejscia na rynki eksportowe. Wzrost rozmiaréw rynku skutkuje tez wigkszym strumieniem
wejsé, gdyz wiecej firm decyduje si¢ na uczestniczenie w losowaniu produktywnosci.
Z uwagi na modelowanie kosztow wejscia w przeliczeniu na jednostke pracy Melitz tatwo
wykazal, ze liberalizacja handlu skutkuje zwyzka ptacy realnej, a zatem kosztow
produkcji. Wyzszym ptacom sg w stanie sprosta¢ jedynie firmy o odpowiednio wysokiej
produktywnos$ci, za$ okre§lona pula przedsigbiorstw zmuszona jest do zakonczenia
dziatalno$ci. Tym samym cho¢ w opisywanym modelu produktywno$¢ podmiotow jest
stala, to jednak przeci¢tna wydajnos¢ sektora jest endogeniczna. Wyjscie z rynku firm
najstabszych oraz ekspansja firm najbardziej efektywnych prowadzi do wzrostu przecigtne;j

wydajnos$ci branzy, co stanowi podstawowa korzys$¢ z handlu.

Procesem samoselekcji zajeli si¢ takze Melitz i Ottaviano [2008], lecz przy pomocy
innego mechanizmu. Juz zdaniem Melitza [2003] zaprezentowane przez niego samego
wyjasnienie samoselekcji jest malo intuicyjne. Podstawowym nastgpstwem liberalizacji
wymiany z zagranicg nie jest bowiem rywalizacja firm na rynku czynnikow produkcji, lecz
nasilona konkurencja na rynku dobr finalnych. Melitz [2003] wykorzystat do modelowania
preferencji konsumentéw funkcje o statej elastycznosci substytucji (Constant Elasticity of
Substitution — CES), ktora pozwala uzyskaé stalg elastyczno$¢ cenowa popytu, a tym
samym niezmienny narzut na koszt krancowy. Rywalizacja na rynku doébr finalnych nie
prowadzi w takich warunkach do samoselekcji, gdyz w modelu nie wystepuje
oddziatywanie handlu na ceny. Melitz i Ottaviano [2008], wykorzystujac kwadratowa
funkcje quasi-liniowa do modelowania preferencji konsumentow, uzyskali liniowa funkcje
popytu, a tym samym zmienng elastyczno$¢ cenowg 1 zmienny narzut na koszt krancowy.
Autorzy modelowali zréznicowanie przedsigbiorstw jako wynik losowania wysoko$ci
kosztéw krancowych, ktore sa odzwierciedleniem produktywnosci. W wyniku nasilenia si¢
konkurencji rosnie cenowa elastyczno$¢ popytu, co wywiera presj¢ na obnizke cen. Ta
sytuacja prowadzi do wyjscia z rynku tych firm, ktére maja wysokie koszty krancowe.

Zkolei ekspansji eksportowej dokona¢ mogg jedynie te przedsigbiorstwa wysoce
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konkurencyjne, tj. posiadajace odpowiednio niskie koszty krancowe. Nastepstwem

otwarcia gospodarki jest zatem wzrost przeci¢tnej wydajnosci sektora.

Rowniez Bernard, Eaton, Jensen i Kortum [2003] — odtad BEJK — zaproponowali
model, w ktorym wykazali, ze produktywnos¢ podmiotu wplywa na jego decyzje
0 zaangazowaniu w eksport. W swojej pracy uwzglednili nie tylko zréznicowanie firm pod
wzgledem wydajnosci, ale takze zrdznicowanie technologiczne wystepujace migdzy
panstwami. Model BEJK zawiera zatem elementy teorii Smitha oraz teorii Ricardo przy
zatozeniu 0 konkurencji monopolistycznej z heterogenicznymi firmami. Przedsi¢biorstwa
charakteryzujg si¢ egzogenicznie ustalong produktywnos$cia. Te, ktore sg bardziej wydajne,
sa rowniez bardziej konkurencyjne cenowo. W modelu firmy rywalizuja w sposéb zgodny
z konkurencja Bertranda®®, a konsumenci wybieraja wylacznego dostawce okreslonego
produktu sposrod wszystkich mozliwych podmiotow krajowych 1 zagranicznych.
Ostatecznie na eksport decyduja si¢ te przedsigbiorstwa, ktore sg najbardziej produktywne.
Firmy dominujace pod wzgledem technologicznym moga takze zaopatrywaé wigksza

liczbe rynkéw zagranicznych.

W NNTT najwigcej uwagi poswieca si¢ eksportowi i tylko nieliczne modele
odnoszg si¢ do importu. Ramanarayanan [2009] przedstawit model, w ktorym bardziej
produktywne firmy decyduja si¢ na wykorzystanie zagranicznych dobr posrednich
W procesie produkcyjnym. Rowniez w pracy Kasahary i Lapman [2008] tylko najbardziej
produktywne przedsigbiorstwa stosuja zagraniczne dobra posrednie. Jest to rezultatem
obecnosci stalych kosztow importu. Koszty te moga wynika¢ np. z konieczno$ci
poszukiwania dostawcy [zob. Rauch, Watson 1999]. Poniewaz wykorzystanie wigkszej
liczby dobr posrednich wymaga zaangazowania dodatkowych pracownikéw, dochodzi do
wewnatrzsektorowych realokacji sity roboczej w kierunku przedsigbiorstw najbardziej

produktywnych. Tym samym podnosi si¢ przeci¢tna wydajnos¢ branzy.

Warto doda¢, ze na podstawie modeli zaktadajacych zréznicowanie firm pod
wzgledem produktywnosci, glownie modelu Melitza [2003], powstaly liczne prace
uwzgledniajace takze inne formy internacjonalizacji dzialalno$ci gospodarcze;.
Przyktadami moga by¢ modele Helpmana, Melitza i Yeaple’a [2004] oraz Antrasa
i Helpmana [2004] wlaczajace do analizy, odpowiednio, horyzontalne i wertykalne

® Jest to jeden ze sposobow modelowania konkurencji niedoskonatej. W konkurencji Bertranda
przedsiebiorstwa rywalizuja poprzez zmiang cen, a nie poprzez dostosowania wielkosci produkcji jak
w modelu Cournota.
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bezposrednie inwestycje zagraniczne (BIZ)*. Z drugiej strony, podejmuje si¢ badania
wyjasniajace zroznicowanie przedsiebiorstw W zakresie internacjonalizacji na podstawie
innych czynnikéw niz produktywno$é. Przyktadem moze by¢ zdolno$¢ do wytwarzania
produktow o wysokiej jakosci, analizowana m.in. przez Baldwina i Harrigana [2007] oraz
Crozeta, Heada i Mayera [2009]. Nalezy jednak podkresli¢, ze autorzy ci zatozyli
zroznicowanie przedsiebiorstw na podstawie tylko jednego czynnika. W rezultacie
formulowana jest hipoteza S$cistego sortowania (strict sorting). Zgodnie z nig
uszeregowanie firm wedle badanej cechy (np. produktywnos$ci, jako$ci produktow)
pozwala na $ciste oddzielenie firm dziatajacych jedynie na rynku krajowym od tych, ktore
dokonujg eksportu lub importu. Intuicyjnie wiadomo jednak, ze decyzja o wejsciu na rynek
zagraniczny jest podejmowania na bazie szeregu rozmaitych przestanek, niekoniecznie
jedynie np. produktywnos$ci. Hipoteza Scistego sortowania opartego na modelu Melitza
[2003] nie znajduje potwierdzenia w badaniach empirycznych. Przyktadowo, zostata
odrzucona przez Armentera i Korena [2009]. W rezultacie obecnie rozwijana jest tzw.
druga generacja modeli z heterogenicznymi przedsiebiorstwami. W praktyce mozna je
okresli¢ jako modele ,,z produktywnoscig i dodatkowym czynnikiem”, gdyz uwzglgdnia
si¢ w nich zrdznicowanie oparte na dwoch Kryteriach, wsérod ktorych jednym na ogoét jest

produktywnos¢.

Modele NNTT stanowig dogodny punkt wyjscia do analizy wptywu handlu na
wzrost gospodarczy, gdyz s3 blizsze obserwowanym wzorcom wymiany handlowej niz
teorie tradycyjne. Co wigcej, wskazuja, ze handel wptywa na produktywnos¢ w inny
sposob niz specjalizacja. Niemniej odrzucenie hipotezy S$cislego sortowania ostabia
zwigzek miedzy handlem a przecigtng produktywnos$cig sektora. Otwarcie na wymiang
mi¢dzynarodowej tylko czg¢sciowo powoduje bowiem wewnatrzsektorowa realokacje
czynnikow produkcji w kierunku przedsigbiorstw najbardziej wydajnych. Czynniki
produkcji sa szerzej wykorzystywane takze przez firmy, ktore sa konkurencyjne na

rynkach zagranicznych dzigki innym atutom niz wysoka produktywnosc.

%0 BIZ horyzontalne (poziome) sa powieleniem w kraju goszczacym dziatalnoéci podejmowanej w kraju
macierzystym. Przyjmuje si¢, ze te inwestycje sa kierowane motywem poszukiwania zysku (gdyz shuza
sprzedazy na rynku zagranicznym 1 tym samym sa konkurencyjna wobec eksportu forma
umigdzynarodowienia). Z kolei BIZ wertykalne (pionowe) sa ulokowaniem w kraju goszczacym jedynie
wybranego (wybranych) elementu (elementéw) lancucha produkcji. Najczesciej sa one podejmowane
W zwigzku z poszukiwaniem przez inwestora tanszych, lepszych lub niedostepnych w kraju macierzystym
czynnikow produkcji badz checig zwigkszenia efektywnosci przedsigbiorstwa.
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Mechanizmy wewnatrzfirmowe

Wzrost przecigtnej produktywnosci sektora wskazywany w modelach zaliczanych
do nurtu NNTT opiera si¢ najczesciej na wystepowaniu zjawiska samoselekcji. Otwarcie na
handel prowadzi do wewnatrzsektorowych realokacji skutkujacych zwigkszeniem
wydajno$ci calej branzy, przy czym produktywnos$¢ przedsigbiorstw jest stata.
W literaturze przedmiotu pojawity si¢ takze modele przedstawiajagce odwrotny kierunek
zalezno$ci miedzy wydajno$cig firmy a uczestnictwem w wymianie zagranicznej. Z uwagi
na koncentracj¢ uwagi badaczy na eksporcie najczesciej zjawisko to okresla si¢ mianem
uczenia si¢ przez eksport. Zaangazowanie w eksport moze wplywaé korzystnie na
produktywno$¢ przedsigbiorstwa w réznorodny sposob. Przyktadowo, Redding [2010,
S. 24-29] wyr6éznit tu trzy kanaty oddzialywania wymiany z zagranica na wydajno$¢
eksportera. Sg to:

1) dostosowania zachodzace w ramach firm wieloproduktowych (multiproduct

firms) polegajace na poziomej specjalizacji w produkcji;
2) zastosowanie lepszych technologii i/lub czynnikéw produkc;ji;
3) migdzynarodowa fragmentaryzacja produkcji réwnoznaczna z jej pionowa

specjalizacja.

Pierwszy mechanizm zostal przedstawiony m.in. przez Bernarda, Reddinga
i Schotta [2006]. W ich pracy produktywno$¢ przedsigbiorstwa ma dwie sktadowe:
cechujaca calg firme¢, okreslona jako zdolno$¢ (ability), oraz przyporzadkowang
poszczegolnym produktom, opisywang jako umiejetnos¢ (expertise). Obie sa modelowane
jako zmienne losowe. Podobnie jak w modelu Melitza [2003] wystepuja utopione koszty
wejscia zwigzane przede wszystkim z ustanowieniem marki oraz opracowaniem koncepcji
produktu. Produkcja wymaga poniesienia kosztow statych dwojakiego rodzaju — og6lnych
oraz zwigzanych z konkretnym produktem. Eksport rowniez wymusza poniesienie kosztow
statych, rozbitych na dwie analogiczne kategorie. Oznacza to wystgpowanie zardéwno
krajowego, jak i eksportowego progu produktywnosci. W nastepstwie handlu dochodzi do
rywalizacji o czynniki produkcji, co podnosi minimalng wydajnos¢ wymagang dla
dziatalnosci krajowej. W konsekwencji z rynku wychodza firmy o niskich poziomach
zdolnosci, a firmy o wysokiej zdolnosci, chcac by¢ bardziej konkurencyjne, zmuszone s3
do porzucania produkcji dobr, w wytwarzaniu ktorych cechuja si¢ niskim poziomem
umiejetnosci. Tym samym te drugie podnosza swoja produktywnos¢, gdyz koncentrujg si¢

na wytwarzaniu tych produktéw, w ktdrych sg najlepsze.
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W kolejnej pracy Bernard, Redding i Schott [2010] wskazali, ze podobny efekt
wystepuje takze wtedy, gdy preferencje konsumentéw s3 asymetryczne. W wyniku
liberalizacji wymiany przedsi¢biorstwa skupiajg si¢ na wytwarzaniu produktow, na ktore
istnieje szczegdlnie duze zapotrzebowanie. Mozna zatem stwierdzi¢, ze podniesienie
produktywnos$ci przedsigbiorstwa (w wyniku koncentracji na rdzeniu kompetencyjnym —

core competence) moze mie¢ podtoze zarowno podazowe, jak i popytowe.

Wplyw  dostosowan w ramach firm wieloproduktowych na wydajnosc
przedsicbiorstwa byl modelowany takze przez innych autoréw. Mayer, Melitz i Ottaviano
[2009] rozwineli model Melitza i Ottaviano [2008] i wykazali, ze w wyniku liberalizacji
handlu dochodzi do nasilenia si¢ konkurencji, co prowadzi do wyjscia z rynku firm
0 wysokich kosztach krancowych. Z kolei pozostale przedsigbiorstwa odpowiadaja na
nowe warunki ekonomiczne porzuceniem produkcji doébr wymagajacych poniesienia
wysokich kosztow krancowych. Innymi stowy, firmy pozostaja przy wytwarzaniu
produktow bliskich rdzeniowi kompetencyjnemu. Z kolei Nocke i Yeaple [2006] zwrdcili
uwage na wewnatrzsektorowe roznice pod wzgledem zdolnosci organizacyjnych
(organizational capability). Posiadanie znacznych zdolno$ci organizacyjnych zmniejsza
wrazliwo$¢ na wysoko$¢ kosztow krancowych. W nastepstwie liberalizacji handlu firmy
cechujace si¢ duzymi zdolno$ciami tego typu i posiadajace jednoczesnie wysokie koszty
krancowe koncentrujg si¢ na produkcji waskiej puli dobr. W literaturze przedmiotu
podkresla si¢ takze, iz dostosowania liczby wytwarzanych produktow sg mozliwe przy
zatozeniu elastycznych technologii produkcji [Eckel, Neary 2010]. Gdy fatwo jest
dostosowa¢ danag technologi¢ do wytwarzania kolejnego produktu, firmy sa sklonne
reagowa¢ na zmieniajace si¢ warunki ekonomiczne poprzez zmiang asortymentu. Gdy
elastycznos¢ technologii jest niska, reakcja przedsigbiorstw polega gléwnie na
dostosowaniu wolumenu produkcji. Wniosek ten niejako potwierdzili Egelman, Epple,
Argote i Fuchs [2013], ktorzy m.in. wskazali, kiedy moze doj$s¢ do pogorszenia
produktywnosci przedsiebiorstwa wieloproduktowego. Taka sytuacja moze wystapi¢, gdy
wytwarzane produkty znacznie roznig si¢ od siebie, jak rowniez gdy sg silnie
indywidualizowane pod katem wymogow konkretnych nabywcow (buyer-specific product
variations). W obydwu przypadkach mozna méwi¢ o mniejszej elastycznosci technologii

produkciji.

Analiza zachowania firm wieloproduktowych prowadzi do wniosku, ze pod

wpltywem wymiany koncentrujg si¢ na wytwarzaniu produktéw, w ktérych majg przewage
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nad konkurentami i ktore stanowig ich rdzen kompetencyjny. Mozna zatem stwierdzi¢, ze
podobnie jak np. w teorii Ricardo dochodzi do specjalizacji, cho¢ w ramach pojedynczego
przedsicbiorstwa — jest to specjalizacja pozioma (horyzontalna). Pozostaje pytanie, czy
takie dostosowania moga prowadzi¢ do podniesienia tempa wzrostu gospodarczego.
Wydaje si¢, ze z kilku powodow mozna udzieli¢ odpowiedzi twierdzacej. Po pierwsze,
w wyniku rezygnacji z produkcji okreslonych dobr firmy wieloproduktowe ,,uwalniajg”
cze¢$¢ zasobOw, ktore mogg by¢ dalej przeznaczone na dzialania prorozwojowe (np.
badania). Po drugie, pozostate firmy mogg zwiekszy¢ swoja pule zyskow, co umozliwi im
dokonanie inwestycji. Gdy firmy wieloproduktowe rezygnuja z wytwarzania pewnych
dobr, producenci substytutdéw napotykajg na mniejszg konkurencje, przez co moga osiggaé
wyzsze zyski, a tym samym dokona¢ wigkszych inwestycji 1 podja¢ dziatalnos¢ badawczo-
rozwojowa. Po trzecie, firma wieloproduktowa moze jednak dazy¢ do utrzymania
asortymentu, co w wyniku nasilonej konkurencji wymaga badz obnizenia kosztow
(poprzez zastosowanie lepszych technologii), badz podniesienia jakosci produktow
niekonkurencyjnych cenowo (co rowniez wymaga zmian technologicznych). Kazde z tych
dziatan moze stymulowac¢ inwestycje, zwigksza¢ zaawansowanie technologiczne czy tez
innowacyjnos$¢ przedsiebiorstwa, czego konsekwencja moze by¢ przyspieszenie tempa

wzrostu gospodarczego.

Drugim kanatem oddziatywania eksportu na produktywnos¢ przedsiebiorstwa jest
wplyw na technologie produkcji 1 jako$¢ zaangazowanych czynnikoéw produkcji. Yeaple
[2005] wykazal, ze eksport jest domeng firm stosujacych zaawansowane technologie
I korzystajacych z wykwalifikowanej sity roboczej. Produktywnos$¢ przedsigbiorstwa jest
wynikiem $wiadomej decyzji podmiotu co do technologii produkcji. Tym samym w jego
modelu technologia jest endogenizowana, co odréznia t¢ prace m.in. od modelu Melitza
[2003]. Redukcja barier handlowych sktania niektore przedsigbiorstwa do zastosowania
zaawansowanych metod wytwarzania. Innymi slowy, majac na wzgledzie mozliwosé
eksportu, czes¢ firm decyduje si¢ na unowocze$nienie sposobu produkcji i zastosowanie
sity roboczej o wyzszych kwalifikacjach. Rowniez Verhoogen [2008] analizowat zwigzek
migdzy kwalifikacjami pracownikéw a produktywnoscig przedsigbiorstwa, zaktadajac
jednak pionowe zroznicowanie dobr. W jego modelu tylko waskie grono przedsiebiorstw
wchodzi na rynek zagraniczny, eksportujac do panstwa o wyzszym poziomie rozwoju.
Z uwagi na wyzsze dochody konsumentéw na rynku eksportowym (a przez to ich wysoka

wrazliwos$¢ na jako$¢ produktow) oferowane sa tam odmiany dobra o wyzszej jakosci od
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odmian sprzedawanych na kraju macierzystym. Konieczno$¢ produkcji dobr o wysokiej
jako$ci przeznaczonych na eksport powoduje, iz przedsigbiorstwa zmieniajg strukture

zatrudnienia, angazujgc wiecej pracownikow wykwalifikowanych.

Z kolei Amiti i Davis [2008] zaprezentowali model oparty na pracy Melitza [2003],
wzbogacony o elementy modelu ptacy uczciwej (fair wage) zaliczanego do socjologicznej
wersji teorii placy wydajnosciowej [zob. Kwiatkowski 2007, s. 192-194]. Redding [2010,
S. 28] uznat, ze model przedstawia ostatni kanat oddziatywania handlu na produktywnos¢
podmiotu (tj. poprzez miedzynarodows fragmentaryzacj¢ produkcji). Wynika to z faktu, ze
Amiti i Davis [2008] analizowali m.in. proefektywnos$ciowe nastgpstwa importu
produktow posrednich. Niemniej opierajac si¢ na modelu ptacy uczciwej, doszukaé si¢
mozna takze innej interpretacji wzrostu produktywnosci przedsigbiorstwa. Autorzy
zatozyli bowiem, ze place sa dodatnio skorelowane z zyskownos$cig firmy. Wzrost zyskow
eksporterow moze przyczyni¢ si¢ do zwigkszenia ptac pracownikdw, ktorzy z kolei reaguja
na taka sytuacj¢ bardziej efektywnym wypelnianiem swoich obowigzkow. W tym ujeciu
model Amiti i Davisa [2008] moze sugerowac technologiczny (Scislej: wynikajacy

Z lepszego wykorzystania potencjalu pracownikéw) wplyw handlu na produktywnos$¢.

Costantini i Melitz [2007] dopuscili natomiast mozliwo$¢ dokonania przez
przedsigbiorstwo inwestycji poprawiajacej technologi¢ (skutkujacej losowaniem
produktywnos$ci z bardziej korzystnego rozkladu produktywnosci). Jednoczes$nie autorzy
oddzielili moment ogloszenia liberalizacji handlu od jej przeprowadzenia. Waznym
wnioskiem wynikajacym z ich modelu jest mozliwos¢ podjecia przez przedsigbiorstw
dostosowan. Firmy decyduja si¢ na stosowanie lepszej technologii zanim nastapi faktyczna

liberalizacja, jesli jest ona antycypowana lub stopniowa.

Mozliwo$¢ dokonania inwestycji technologicznej uwzglednili rowniez Desmet
I Parente [2006]. Ich prace wyroznia modelowanie preferencji konsumentow w sposob
zgodny z podejéciem Lancastera®. Bylo to wymuszone koniecznoscia wykazania, ze
zwiekszenie bodzcow do zmiany technologii odbywa si¢ poprzez presj¢ na ceny
wytwarzanych produktow®”. Liberalizacja wymiany prowadzi bowiem do nasilenia sie

konkurencji, czego konsekwencja jest zwigkszenie elastyczno$ci cenowej popytu na

1 Jest to sposob modelowania preferencji konsumentéw w modelach konkurencji monopolistyczne;j,
polegajacy na uznaniu, ze konsumenci maja skfonnos¢ do nabywania tych odmian produktow, ktore sa
bliskie ich ,,wymarzonemu” wariantowi dobra (jest to tzw. odmiana idealna — ideal variety).

%2'W modelach opartych na podejsciu Dixita-Stiglitza [1977] w celu przedstawienia preferencji konsumentow
wykorzystuje si¢ najczesciej funkcje CES, czego konsekwencjg jest staty narzut na koszt krancowy.
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produkowane dobra przez firm¢. W takiej sytuacji niezwykle korzystne sa wszelkie
usprawnienia skutkujace spadkiem ceny, gdyz mozliwe jest osiagnigecie wigkszych
przychodow (i udziatow w rynku). Pojawiajg si¢ zatem bodzce do wprowadzenia nowych
technologii, umozliwiajacych redukcje kosztéw, a tym samym obnizke cen. Z kolei
Atkeson i Burstein [2010] zasugerowali, ze handel mi¢dzynarodowy kreuje dodatkowe
bodzce dla eksporterow do dokonywania innowacji procesowych. Zaktadajac, ze status
eksportowy jest trwaly, eksporter spodziewa si¢ posiadania duzego rynku takze
W przysztosci. Jest on zatem stosunkowo malo wrazliwy na koszty dzialalnos$ci
innowacyjnej, gdyz moga by¢ one rozlozone na wigksza liczb¢ konsumentow, jak
i roztozone w czasie. Majagc na wzgledzie poprawe efektywnosci produkcji, eksporter
dokonuje innowacji procesowych. Z uwagi na fakt, ze takich bodzcéw nie maja firmy
nieeksportujace, dochodzi do realokacji procesu badawczo-rozwojowego w obrebie

sektora w kierunku eksporterow.

Wydaje si¢, ze przedstawiane mechanizmy opisujace bezposredni wptyw handlu
migdzynarodowego na technologi¢ i na jako$¢ czynnikow produkcji wykorzystywanych
przez eksporterow pokazuje, ze handel zagraniczny zwigksza dynamik¢ PKB. Poniewaz
wzrost gospodarczy zalezy od postepu technicznego i, w mniejszym stopniu, od inwestycji,
otwarto$¢ na eksport powinna przyczynia¢ si¢ do przyspieszenia dynamiki dochodu na

mieszkanca.

Ostatni przedstawiany przez Reddinga [2010] kanat oddziatywania zaangazowania
w handel na produktywnos¢ przedsiebiorstwa zwigzany jest z migdzynarodowa
fragmentaryzacja produkcji. Firma moze pod wptywem liberalizacji wymiany handlowej
skoncentrowa¢ si¢ na waskim wycinku procesu produkcyjnego, pozostawiajac inne etapy
produkcji bardziej efektywnym wykonawcom. Przyktadowo, Kasahara i Lapman [2008]
wykazali, ze wykorzystywanie w procesie produkcyjnym importowanych potproduktow
I komponentow zwigksza produktywnosé. W ich modelu firmy korzystajace z wigkszej
liczby produktéw posrednich staja sic bardziej efektywne®. Liberalizacja handlu
umozliwia import wigkszej gamy tych dobr, wytwarzanych przez efektywnych

3 Wigksza liczba wykorzystywanych dobr posrednich wigze sie z wigksza specjalizacja, skutkujaca
dostepem do bardziej zaawansowanej technologii. Podobne zalozenie przyjeli m.in. Acemoglu, Antras
i Helpman [2007], ktorzy wykazali, ze kraje o lepszych instytucjach specjalizuja si¢ w produkcji dobr
wymagajacych w wigkszym stopniu komplementarnosci, a nie substytucyjnosci czynnikéw produkcji.
Uwzglednienie w procesie produkcyjnym wielu dobr posrednich wiagze si¢ z koniecznosécig wspotpracy wielu
podmiotéw gospodarczych. Wspolpraca ta moze odbywac si¢ efektywnie w szczegdlnosci przy znacznej
egzekwowalno$ci kontraktow zawartych przez poszczegolne strony (tj. gdy jakos¢ instytucji jest wysoka).

44



producentdw zagranicznych, co pozytywnie wplywa na wydajnos¢ takze wytworcy
produktu finalnego. Zdaniem autorow najwyzszy poziom produktywnosci osiagaja
przedsigbiorstwa bedace jednoczesnie eksporterami i importerami. W tym ujeciu termin
uczenie si¢ poprzez eksport (LBE) wydaje si¢ nieprecyzyjny. Model Kasahary i Lapmana
[2008] wskazuje bowiem na komplementarno$¢ migedzy eksportem i importem w zakresie
podnoszenia produktywnosci. Wzrost wydajnosci eksporteréw wynika zatem z podjecia

przez nich importu dobr posrednich.

Istnieja powody, by sadzi¢, ze roéwniez ten efekt zachodzacy na poziomie
przedsigbiorstwa przektada si¢ na tempo wzrostu catej gospodarki. Po pierwsze, zgodnie
z wieloma modelami wzrostu endogenicznego [np. P. Romer 1990] gospodarka
charakteryzuje si¢ rosngcymi przychodami wzgledem liczby stosowanych dobr posrednich.
Po drugie, w badaniach empirycznych wykazuje si¢ komplementarno$¢ migdzy krajowymi
i zagranicznymi inwestycjami przedsigbiorstw posiadajacych jednostki w innych
panstwach, jak 1 migdzy zagraniczng i1 krajowa dzialalnoscia badawczo-rozwojowa
podejmowang przez takie przedsigbiorstwa [np. Moran i Oldenski, 2013]. Mozna zatem
sadzi¢, ze firmy zaangazowane w import dobr posrednich w drodze handlu
wewnatrzfirmowego (intrafirm trade), tj. z wykorzystaniem zagranicznych filii lub
oddziatéow®, podejmuja takze wigksze inwestycje w kraju macierzystym, jak i angazuja sic
w wiekszym stopniu w dzialalno$¢ innowacyjng. Tego typu zaangazowanie w handel

miedzynarodowy powinno wptywac na tempo wzrostu catej gospodarki.

Z przedstawionych rozwazan wynika, ze zaangazowanie nie tylko w eksport, ale
iw import poprawia efektywno$¢ przedsiebiorstw. Niemniej w ramach badan
empirycznych na poziomie mikroekonomicznym zdecydowanie dominuje analiza skutkow
eksportu. Tablica 1.1 grupuje wnioski pltyngce z wybranych badan empirycznych
dotyczacych efektu LBE dla réznorodnych panstw i zroznicowanych przedziatow

czasowych.

% Wzorzec handlu w podziale na wewnatrz- i miedzyfirmowy jest przedmiotem analizy m.in. Antrasa
i Helpmana [2004]. Lacza oni zréznicowanie przedsigbiorstw na podstawie ich produktywnosci
z niekompletnoscia kontraktow (incomplete contracts). Szersze omoéwienie tego typu modeli znalez¢ mozna
w pracy autorstwa Antrasa i Rossi-Hanberga [2009]. Doda¢ mozna, Ze teoria niekompletnych kontraktow
staje si¢ coraz szerzej wykorzystywana do analizy réznych aspektow produkcji migdzynarodowej, m.in.
migdzynarodowego cyklu zycia produktu [Antras, 2005] czy przewagi pionowych BIZ nad
migdzynarodowym outsourcingiem w sektorach kapitalochtonnych [Antras, 2003].
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Tablica 1.1. Wnioski z wybranych badan empirycznych dotyczacych wptywu handlu migdzynarodowego na
roduktywnos$¢ przedsigbiorstw

Przykladowe badania

Kraj . Whioski
empiryczne
eksporterzy sa bardziej produktywni od nieeksporteroéw; rdznica ta
Kanada Baldwin, Gu [2003] sukcesywnie si¢ zwicksza; wchodzacy na rynek eksportowy
zwigkszaja szybko swoja produktywnos¢ sity roboczej
przedsigbiorstwa podejmuja $wiadome dziatania nastawione na
Chile Alvarez, Lopez [2004] wzrost produktywnosci, by m()c.eksportowaé; r(’)Zni.ce pod
wzgledem produktywnos$ci pomiedzy wchodzacymi na rynek
eksportowy i nieeksporterami czg¢sto nieistotne statystycznie
przeszty status eksportowy pozytywnie skorelowany z obecnym
Chiny Kraay [2002] poziomem produktywnosci pfacy 1 TFP; f:felft}.l uczenia si¢ w .
przypadku nowych eksporterow sg na og6t nieistotne statystycznie
lub negatywne
Clerides, Lach, Tybout L. L .
[1998] poprawa produktywnosci pracy po zainicjowaniu eksportu
Kolumbia w okresie jednorocznym roznica w produktywnosci pracy
Isgut [2001] pomie¢dzy nowymi eksporterami a nieeksporterami nieistotna
g statystycznie; w okresie 5-letnim — szybszy wzrost
produktywno$ci pracy nowych eksporterdw niz nieeksporterow
Bernard, Wagner [1997] znacznie ézybs%y Wzrost prod,uktywnos'ci pracy u nowych
eksporterow niz nieeksporterow
. Wagner [2002] nieistotna stat’ys‘tycznie roéznica pomi@dZ)i st(‘)pgmi wzrost}J
Niemcy produktywnosci pracy nowych eksporterdw i nieekporterow
Arold, Hussinger _réz.nica pomif;dzy prod.uktywnc.)s'ciq (TF.P) nowych ek.s’pf)rter(')w
[2004] i nieksporterow nie zwicksza si¢ w czasie roku od wej$cia na
rynek zagraniczny
Indonezja Blalock, Gertler [2004] znaczacy wzrost produktywnosci firm wchodzacych na rynek
zagraniczny
Aw, Chung, Roberts o
2 Og 0] porownywalny wzrost TFP eksporterow i nieeksporteréw
Korea Pid. nowi eksporterzy zwickszaja przewage pod wzglgdem TFP nad
Hahn [2004] nieeksporterami i jednoczesnie zmniejszaja dystans do obecnych
eksporterow
Meksyk Bernard [1995] Poréwnywaln}j wzrost produktywnosci pracy nowych eksporteréw
i nieeksporterow
Clerides, Lach, Tybout . L,
Maroko [1998] y wzrost produktywnosci pracy po wejéciu na rynek eksportowy
nowi eksporterzy nie dos$wiadczajg ciggtego wzrostu
Damijan, Polanec, produktywnosci — wys‘fq:;.)uje jec-iy.nie efekt krotkookresowy;
. poprawa produktywnosci uzalezniona od rynku docelowego
Prasnikar [2004] ., . .
. (korzys¢ ma miejsce w przypadku eksportu na rynki wysoko
Stowenia D
rozwiniete)
nowi eksporterzy doswiadczaja na ogét wzrostu produktywnoscei;
De Loecker [2004] jedynie w co drugim analizowanym sektorze efekt LBE byt istotny
statystycznie
Delgado, Farinas, Ruano .
g [2002] brak dowodow na wystepowanie efektu LBE
Hiszpania - - -
P Farnas, Martin-Marcos | porownywalny wzrost produktywnosci pracy i TFP nowych
[2003] eksporterow i nieeksporterow
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Greenaway, Gullstrand, | brak rdznic pomiedzy wzrostem TFP nowych eksporteréw
Kneller [2003] i nieeksporterow
Szwecja brak dowodéw na LBE w przypadku analizy TFP; szybszy wzrost
Hansson, Lundin [2004] | produktywnosci pracy w przypadku nowych eksporterow niz
nieeksporterow
A, C[h f; 9,7l§oberts prawdopodobny pozytywny wptyw eksportu na produktywno$é
Liu, Tsou, Hamitt [1999] szybszy \x,/zros.t'pr.oduktywnc?éci pracy w przypadku nowych
Tajwan eksp.orterow niz nleekporterow. _
Aw, Chung, Roberts réznice pod wzgledem TFP zwigkszaja si¢ na korzy$¢ nowych
[2000] eksporterow po wejsciu na rynki zagraniczne
Tsou, Liu, Hammitt znacznie szybszy wzrost TFP w przypadku nowych eksporterow
[2002] niz nieekporterow
_ Yasar, Nelson, Rejesus réznica pod Yv.zg.le;dem produkt.yw.noéci p(.)fnié;dzy r.10wym,i N
Turcja [2003] eksp.orteraml i mee.ks.porteraml WlQ_k_SZE-l niz analoglcz_na roéznica
pomigdzy wszystkimi eksporterami i nieeksporterami
Girma, Greenaway, szybszy wzrost TFP w przypadku nowych eksporteréw niz
Kneller [2003] nieeksporteréw — zwlaszcza w pierwszym roku eksportu
Greenaway, Kneller szybszy wzrost produktywnos$ci pracy w przypadku nowych
[2003] eksporterow niz nieeksporterow
Wielka Greenaway, Kneller krotkookresowa zwyzka stopy wzrostu TFP w przypadku nowych
Brytania [20044] eksporterow niz nieeksporterow
Greenaway, Kneller szybszy wzrost produktywnosci nowych eksporterow niz
[2004b] nieeksporterow
Greenaway, YU [2004] analiza branzy che'rnicznej: efekt LBE najsilniejszy w przypadku
nowych eksporterow
Jensen, Musick [1996] rbéznica pc’)mi'e;d'zy wzrostenrl pro’d}lktywnos'ci pracy 1'10wych
eksporterow i nieeksporterow nieistotna statystycznie
USA Bernard, Jensen [1999] znaczna réznica p(r)mi.f;d.zy WZI‘OSteITl produktywno$ci pracy
nowych eksporteréw i nieeksporterow
Bernard, Jensen [2004] w roku inicjacji ekspror'tu 'r%o'wi eksporterzy osiagaja szybszy
wzrost produktywnoséci niz inne firmy
Ghana, . . , .,
Kamerun, _ eksporF w danym rieSIE pozwala zwigkszy¢ produlftywnosc
Kenia, Bigsten et al. [2000] w kf)lejnym okresie; znaczacy wzrost produktywnos$ci zwlaszcza
Zimbabwe w pierwszym roku eksportu
kraje Afryki po wejsciu na rynek eksportowy brak wigkszych roznic pod
sut?- _ | Van Biesebroeck [2003] Wzglqdem.produktywnos'(.:i p’r.ac.y pomiq.dzy nowymi .eksporterami
saharyjskiej i,,ciagtymi” eksporterami; r6znice pomi¢dzy nowymi
(9 panstw) eksporterami i nieeksporterami sg wigksze
Polska Hagemejer [2006] brak dowodow na wystepowanie efektu LBE

Zrodto: opracowanie whasne na podstawie Wagner [2005] i Hagemejer [2006]

Dane zawarte w tablicy 1.1 wskazuja, ze prace empiryczne testujace hipotezg LBE

nie daja jednoznacznych wynikoéw. Niektore potwierdzajg wystgpowanie tego efektu, lecz

inne takich dowodow nie dostarczajg. Istniejg dwie grupy przyczyn tej niejednoznacznosci

rezultatdéw badan empirycznych. Pierwsza z nich dotyczy kwestii metodologicznych. Silva,

Africano i Afonso [2010, s. 28-30] wskazali potencjalne przyczyny niedoszacowania

efektu LBE:
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1) luka czasowa — horyzont czasowy badan moze by¢ zbyt krotki, aby mozliwe
byto wychwycenie uczenia si¢ przedsiebiorstw przez eksport;

2) brak odpowiednich danych — LBE moze przybiera¢ forme wzrostu liczby
innowacji, udoskonalen czy tez adaptacji dokonywanych przez dany podmiot, przy czym
tego typu dane s3 niemal nieosiggalne, co oznacza, ze w badaniach empirycznych nie
uwzglednia si¢ wszystkich mozliwych sposobéw oddziatywania handlu na produktywno$é
eksporterow;

3) efekt dyfuzji — efekt LBE moze nie by¢ obserwowany w badaniach
poréwnujacych produktywno$¢ eksporteréw i nieeksporterow, gdy technologia i wiedza
szybko rozprzestrzenia si¢ w branzy (poziome efekty spillover); wzrost wydajnosci tych
pierwszych w krétkim czasie powoduje zwigkszenie efektywno$ci tych drugich, co
oznacza, ze nie jest zauwazalna ro6znica pod wzgledem produktywno$ci migdzy obiema
grupami przedsigbiorstw;

4) efekt doganiania (catch-up in productivity) — istnieje prawdopodobienstwo, ze
efekt LBE jest najsilniejszy w przypadku firm, ktore znacznie ustepuja liderom pod
wzgledem technologii; badania empiryczne koncentruja si¢ jednak zazwyczaj na catych
grupach firm, a nie na specyficznej podgrupie, w ramach ktorej uczenie si¢ poprzez

eksport jest prawdopodobne.

Nie wydaje si¢ jednak, aby brak jednoznacznego potwierdzenia LBE miat za
najwazniejszg przyczyn¢ niedoskonatosci metodologiczne. Po pierwsze, niektore
Z potencjalnych powodow niedoszacowywania efektu LBE wzajemnie si¢ wykluczaja.
Przyktadowo, jesli uczenie si¢ nastepuje tylko w waskiej grupie przedsigbiorstw (zgodnie
z efektem doganiania), wowczas nie mozna mowi¢ o poziomej dyfuzji (i odwrotnie). Po
drugie, domniemane przyczyny zanizania znaczenia efektu LBE budza watpliwosci. Efekt
doganiania moze nie wystgpowac, gdyz zdolno$¢ do uczenia si¢ moze by¢ wyzsza wsrod
podmiotdw majacych znaczne mozliwosci absorpcji technologii, a nie wérdéd podmiotow
odstajagcych technologicznie od lideréw. Z kolei efekt dyfuzji moze zniechecac
przedsigbiorstwa eksportujace do podejmowania dziatan poprawiajacych produktywnosc.
W tym ujeciu niemozno$¢ potwierdzenia efektu LBE wynikalaby nie tyle z braku roznic
migdzy eksporterami i nieeksporterami spowodowanego szybka transmisjg technologii, ile

po prostu z unikania przez tych pierwszych inwestycji i zwigkszania innowacyjnosci.

Jednoczes$nie jednak istniejag powody, by sadzi¢, ze efekt LBE jest w badaniach

empirycznych przeszacowywany [Silva, Africano, Afonso 2010, s. 28-30]:
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1) obcigzenie proby w ramach badanej grupy — w badaniach poréwnawczych
czesto grupe kontrolng (control group) stanowia przedsigbiorstwa, ktore nigdy nie
eksportowaty, za$ grupe badang (treated group) tworza eksporterzy, ktorzy osiggneli
sukces na obcych rynkach (a tym samym jest prawdopodobne, ze zwickszyta si¢ ich
produktywno$¢);

2) pomijanie kluczowej zmiennej — eksporterzy mogg doswiadczac
pozytywnego szoku dotyczacego produktywnosci, ktory nie jest obserwowany, a ktoéry
zaistnial przed rozpocze¢ciem handlu. W rezultacie eksportowi przypisuje si¢ korzystny
wpltyw na produktywnos$¢ podmiotu, podczas gdy zwigzek migdzy zaangazowaniem
w handel i wydajnoscia przedsigbiorstwa ma charakter symptomatyczny, tj. wynika

Z oddzialywania trzeciej (nieobserwowanej przez badacza) zmiennej 3

Z powyzszych powoddéw mozna sadzi¢, ze do pewnego stopnia niedoskonatosci
metodologiczne si¢ bilansujag. Sklonno$¢ do zanizania LBE jest korygowana przez
tendencje do zawyzania tego efektu. Niejednoznaczno$¢ wynikow badan empirycznych
jest zatem skutkiem w duzej mierze innych powodéw niz niedostatki metodologiczne.
Salomon i Shaver [2005, s. 434-435] wymienili trzy przyczyny teoretyczne, dla ktérych
LBE moze nie wystapic:

1) niewystarczajacy przeptyw informacji — uzyskanie wiedzy o0 zagranicznej
wiedzy 1 technologii moze wymagac¢ bardziej dojrzatych form ekspansji zagranicznej niz
zwykly eksport;

2) niewielki wptyw handlu na innowacje procesowe — podstawowa relacja
w przypadku eksportu jest kontakt migdzy sprzedawca i nabywca; eksporter uzyskuje
zatem przede wszystkim wiedze, ktora umozliwia mu dostosowanie produktu do
zagranicznych uwarunkowan popytowych, Co oznacza, ze przedsigbiorstwo wchodzace na
rynek zagraniczny moze by¢ bardziej sktonne do dokonania innowacji produktowej niz
procesowej (wplyw handlu na innowacyjno$¢ podmiotu jest zatem ograniczony);

3) negatywne nastepstwa efektu dyfuzji wiedzy i technologii — brak mozliwosci
pelnego zawlaszczenia efektow swoich dziatan moze sktania¢é podmiot do ich

niepodejmowania; przyktadowo, jesli nie jest mozliwe odzyskanie kosztow inwestycji

% Saxa [2008] wykazal, Ze w przypadku czeskich przedsigbiorstw takg zmienna moze by¢ jako$¢ zarzadzania
przedsigbiorstwem. Zmiana kadry zarzadzajacej moze spowodowac rozpoczecie eksportu przez
przedsigbiorstwo (np. z uwagi na przeszte doswiadczenia migdzynarodowe owej kadry), jak 1 poprawe
produktywnosci (gdy kadra ta dokonuje zmian technologicznych Iub organizacyjnych), cho¢ te dwie zmienne
nie sg ze sobg powigzane. Do podobnych wnioskow dla Japonii i Chin doszli Todo [2011], Todo i Sato
[2011] oraz Todo, Inui i Yuan [2012].
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podnoszacej produktywnos$¢ przedsigbiorstwa (z uwagi na niemoznos$¢ uzyskania renty

monopolistycznej), taka inwestycja nie jest w ogdle podejmowana.

Dwie pierwsze z tych przyczyn uwazam za nieprzekonujace. Faktem jest, ze
incydentalny eksport nie moze skutkowa¢ znacznym podniesieniem produktywnosci
podmiotu. Do korzystania z zagranicznej wiedzy predestynowane sg przede wszystkim
przedsigbiorstwa dokonujace BIZ. Wynika to ze wskazywanych juz przez Marshalla
korzysci aglomeracji [zob. Alfaro i Chen, 2009]. Niemniej eksport dojrzaty, tj. bedacy
wynikiem $wiadomego i1 ukierunkowanego na diugi okres zaangazowania podmiotu
gospodarczego w sprzedaz na rynku obcym, moim zdaniem réwniez moze skutkowac
uzyskaniem dostepu do duzego zasobu informacji o zagranicznej wiedzy i technologii.
Gdyby eksport w ogole nie powodowal podniesienia produktywnosci przedsiebiorstwa
zadne z badan empirycznych nie potwierdzaloby wystepowania efektu LBE. Tymczasem
badania charakteryzuja si¢ niejednoznacznoscia, a nie kategorycznym zakwestionowaniem
tej hipotezy. Co wigcej, jak zauwazyli Acemoglu, Bimpikis 1 Ozdaglar [2010], podmioty
zachowujg si¢ zbieznie, gdy w sieci komunikacji znajduja si¢ blisko centrum
informacyjnego (information hub). Z tego pogladu wynikajag dwa wnioski. Po pierwsze,
eksport dojrzaly, ktory zapewnia dostateczng blisko$¢ do zagranicznej technologii, moze
przyczynia¢ si¢ do przejmowania zagranicznej wiedzy i technologii. Po drugie, niezwykle
waznego znaczenia nabiera kierunek eksportu. LBE zatem moze =zaistnie¢ przede
wszystkim w przypadku eksportu na rynki rozwinigte, ktore stanowig rezerwuary

$wiatowej wiedzy i technologii [zob. Silva, Africano i Afonso, 2010, s. 26].

Poglad o niewystarczajacym przeptywie informacji mozna podwazy¢ takze
w oparciu o zachowanie firm wieloproduktowych. Egelman, Epple, Argote i Fuchs [2013]
analizowali zachowanie przedsigbiorstwa produkujacego wicle odmian dobra
zroznicowaneg0. Sa to rozne generacje produktu finalnego. Wykazali oni, ze poprawa
produktywno$ci ma miejsce wtedy, gdy firma wytwarza rézne odmiany w jednym miejscu
(tj. jednym zaktadzie — facility). Wynika to z latwiejszego transferu wiedzy do
wytwarzania nowszych wariantow dobra zréznicowanego. Jakkolwiek autorzy nie badali
nastepstw handlu mi¢dzynarodowego, mozna sadzi¢, ze zaangazowanie w eksport moze
sprzyja¢ wzrostowi wydajnosci. Geograficzna koncentracja produkcji réznych odmian

dobra zr6znicowanego (z przeznaczeniem chociazby czgsci z nich na eksport) powinna by¢
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nawet lepszym rozwigzaniem z punktu widzenia zmiany produktywnosci niz rozproszenie

ich wytwoérczosci (np. poprzez poziome BIZ)®.

Roéwnie nieprzekonujacy wydaje si¢ poglad, ze eksport poprzez wplyw gtéwnie na
innowacje produktowe moze w niewielkim stopniu oddzialywaé na produktywno$¢. Po
pierwsze, wiclu autorOw wykazuje, ze przedsiebiorstwa moga podejmowaé inwestycje
bezposrednio odnoszace si¢ do stanu technologii, a nie majace na celu ulepszenie produktu
[m.in. Yeaple, 2005]. Po drugie, nawet ulepszenie produktu wymaga przeprowadzenie
dostosowan w obrebie aparatu wytworczego. Dopasowanie produktu do zagranicznych
warunkow popytowych moze wymagaé np. zastosowania lepszych maszyn i urzadzen.
Rézne rodzaje innowacji, w tym procesowe i produktowe, moga by¢ postrzegane jako

komplementarne®’.

Z tych powodoéw wydaje si¢, ze to dyfuzja wiedzy i technologii pozyskanej za
granicg przez cksportera (zwlaszcza pozioma, tj. w ramach branzy) moze ograniczaé
mozliwos¢ wystepowania efektu LBE oraz prawdopodobnie analogicznych efektow dla
importu. To stwierdzenie traktuj¢ jako zalozenie dla hipotezy gtownej przedstawionej

w podrozdziale 2.1 oraz weryfikowanej w dalszych czg$ciach pracy.

Istniejg takze powody, by sadzié, ze efekt LBE moze wystepowaé, gdy transakcje
handlowe maja okreslong specyfike. Z badan empirycznych wynika bowiem, Ze na uczenie
si¢ poprzez eksport wptywaja liczne czynniki, do ktérych zaliczy¢ mozna:

1) doswiadczenie eksportera;

2) intensywno$¢ zaangazowania w handel;

3) produktywno$¢ eksportera wzgledem jego konkurentow;
4) produktywnos$¢ branzy wzgledem poziomu zagranicznego;

5) specyfike rynku zbytu.

W przypadku pierwszej z tych cech pojawiaja si¢ niejasnosci. Kraay [1999]
zauwazal, ze do$wiadczeni chinscy eksporterzy osiagaja wigksza korzy§¢ w postaci
wzrostu produktywnos$ci niz podmioty eksportujace krdcej. Jednoczesnie w przypadku

badan nad przedsigbiorstwami z Wielkiej Brytanii [Greenaway i Yu, 2004] 1 Kolumbii

% Podkresli¢ trzeba, ze wniosek ten dotyczy produkcji réznych odmian tego samego dobra. Modele np.
Bernarda, Reddinga i Schotta [2006, 2010] opisuja zachowanie przedsi¢biorstw, ktére wytwarzaja wicle
r6znigcych si¢ produktow, a nie odmian.

3" Lewandowska i Golebiowski [2012] zasugerowali, ze rOwniez innowacje procesowe i organizacyjne moga
mie¢ komplementarny charakter, co wykazali na podstawie polskich eksporterow.
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[Fernandes 1 Isgut, 2005] obserwuje si¢ co$ przeciwnego — to mtodzi eksporterzy moga
mie¢ wigksza przestrzen do uczenia si¢, przez co efekt LBE koncentruje si¢ w tych
podmiotach. Podobne nicjednoznacznosci dotycza takze trzeciej cechy. Zdaniem
Cassimana 1 Golovki [2007] w Hiszpanii dzieki handlowi dochodzi do konwergencji
produktywnosci: przedsigbiorstwa o niskiej badz $redniej technologii i innowacyjno$ci
najbardziej korzystaja z zagranicznej wiedzy i podnosza swojg wydajnosé. Natomiast
Salomon i Ji [2008] otrzymali odmienne rezultaty. Ich zdaniem handel prowadzi poprzez
efekt LBE do zwigkszania roznic w zakresie produktywnosci hiszpanskich przedsigbiorstw.

Albornoz i Ercolani [2007] przedstawili podobne wyniki dla Argentyny.

W przypadku pozostatych cech badania empiryczne dostarczajg jednoznacznych
wnioskow. Efekt LBE jest prawdopodobny w firmach, w ktérych handel stanowi duza
czg$¢ obrotu [zob. Castellani, 2002, dla Wtoch, Fernandes 1 Isgut, 2007, dla Kolumbii]. Co
wiecej, poprawa produktywnos$ci eksporterow jest bardziej zauwazalna, gdy pochodza oni
z sektorow o wzglednie niskiej przecietnej produktywnosci, tj. sektoréw nieposiadajacych
przewagi komparatywnej. Do takiego wniosku doszta Maggioni [2008] na podstawie
analizy przedsigbiorstw tureckich eksportujacych do krajow rozwinigtych. Zauwazy¢
nalezy, ze z jej badania wynika, ze firmy z branz niewiele ustgpujacych technologicznie
Swiatowej czotowce takze osiagaja efekt LBE, przy czym zaznacza si¢ on niezwlocznie po
rozpoczeciu eksportu. W przypadku podmiotdéw z sektorow stabszych efekt ten pojawia sie
z opoznieniem (z uwagi na konieczno$¢ adaptacji w celu przyswojenia lepszej technologii)
1 jest on silniejszy, gdyz presja konkurencyjna wywiera na nie wigkszy wplyw niz na
przedsiebiorstwa z sektorow lepszych pod wzgledem przecigtnej produktywnosci. Badania
empiryczne wskazujg takze, iz efekt LBE wystepuje glownie wtedy, gdy eksport
kierowany jest do krajow rozwinigtych, m.in. z uwagi na wysokie wymagania
konsumentéow czy tez bardziej nasilong konkurencje [zob. Trofimenko, 2005, dla

Kolumbii, De Loecker, 2007, dla Stowenii]

1.3.2. Wplyw handlu miedzynarodowego na wzrost gospodarczy w ujeciu

teoretycznym

Intuicyjnie, korzystne oddziatywanie wymiany z zagranica na efektywnosc¢ alokacji
zasobow przektada si¢ na wyzszy wzrost gospodarczy. Niemniej liczne modele teoretyczne
dostarczajg niejednoznacznych wnioskow. Mechanizmy wplywu wymiany z zagranicg na

dynamike dochodu na mieszkanca sg zlozone i réznorodne. Wobec obfitosci literatury
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teoretycznej dotyczacej tych mechanizméw dogodnie jest podzieli¢ ja na dwa nurty.
Pierwszy stanowiag modele opisujace wpltyw handlu na wzrost gospodarczy poprzez
akumulacje kapitatu (oparte gtownie na neoklasycznej teorii wzrostu). Drugi natomiast
obejmujg prace wskazujgce oddzialywanie wymiany z zagranica na wzrost poprzez zmiany

produktywnosci (bazujace zazwyczaj na teorii wzrostu endogenicznego).
Akumulacja kapitalu

Jednym ze kierunkow rozwoju neoklasycznej teorii wzrostu gospodarczego jest
uwzglednienie otwarto$ci gospodarki. Zatozenie to stuzy m.in. wyjasnieniu braku
empirycznego potwierdzenie hipotezy konwergencji absolutnej. Przyktadem tego nurtu jest
model Ventury [1997], w ktorym w wyniku handlu kraj o wzglednie duzych
oszczc;dnos'ciach38 przesuwa stopniowo zasoby do sektorow kapitatochtonnych, co jest
zgodne z uzyskiwanymi przewagami komparatywnymi. W gospodarce otwartej ta
realokacja skutkuje zwigkszeniem nie tylko podazy kapitatu, ale rowniez popytu na ten
czynnik produkcji. W takich warunkach rentownos$¢ kapitatu nie zmienia si¢, CO 0znacza,
ze prawo malejacych przychodow czynnikow produkcji traci na znaczeniu. Konsekwencja
takiego stanu rzeczy jest podtrzymanie bodzcoOw do dokonywania akumulacji kapitatu.
Tym samym w gospodarce otwartej jest mozliwe utrzymywanie wysokich stop wzrostu

w relatywnie dtugim horyzoncie czasowym.

Pozytywny wplyw handlu na wzrost gospodarczy potwierdzili takze Baldwin
I Seghezza [1996], ktorych model taczy elementy, stosujac ich nazewnictwo, ,,starej teorii
wzrostu” z nowg teorig handlu (NTT). Innymi stowy, autorzy badali wptyw handlu na
akumulacje kapitatu przy uwzglednieniu niedoskonalej konkurencji. Ich analiza pozwala
na okreslenie, za posrednictwem ktérych kanaléw handel moze oddzialywaé na wzrost.
Podstawowym zalozeniem jest wyzsza kapitalochtonno$¢ doébr handlowych niz
niehandlowych, co jest zasadne przede wszystkim w przypadku krajow rozwinigtych. W
kontekscie handlu panstw rozwijajacych si¢ nie musi ono pokrywac si¢ w rzeczywistoscia.
Z tego powodu mozna stwierdzi¢, ze model Baldwina 1 Seghezzy [1996] wskazuje na
nastepstwa liberalizacji wymiany zwlaszcza w krajach o wyzszym poziomie rozwoju.
Autorzy przedstawili kilka mechanizmow, przez ktore handel wpltywa na wzrost

gospodarczy:

% Duze oszczednosei na tle innych krajow wynikaja z preferowania przez ludno$é konsumpcji przysziej
wzgledem biezacej.
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1) przesunigcie wydatkow gospodarstw domowych na rzecz dobr kapitatochtonnych —
spadek cen dobr kapitatowych (ceny te sg nizsze po zliberalizowaniu wymiany)
skutkuje wzrostem popytu na nie, czego konsekwencja jest wyzsze wynagrodzenie
wiascicieli kapitatu, zachecajgce do dalszego inwestowania;

2) spadek kosztow produkcji dobr kapitalowych — nizsze ceny czynnikow
wykorzystywanych w dziatalnos$ci inwestycyjnej oznaczajg nizszy krancowy koszt
wytworzenia dobra kapitalowego, co sprzyja inwestycjom;

3) prokonkurencyjny wplyw na dziatalnos$¢ inwestycyjng — nasilenie si¢ konkurencji
w sektorze wytwarzajacym dobra kapitatowe skutkuje spadkiem ceny kapitatu,
czego nastepstwem jest zwigkszenie inwestycji;

4) oddziatywanie handlu na konkurencje w sektorze handlowym — nasilenie si¢
konkurencji w sektorze handlowym prowadzi do spadku cen, co moze spowodowac
wzrost sprzedazy; zwicksza si¢ popyt na kapital (wykorzystywany w produkcji
dobr handlowych), co prowadzi do zwigkszonej akumulacji kapitatu;

5) intensyfikacja konkurencji w sektorze bankowym — liberalizacja obrotu ustugami
finansowymi prowadzi do zmniejszenia marz narzucanych przez instytucje
finansowe, przez co zwigksza si¢ popyt na kapital, a tym samym wynagrodzenie

wilascicieli tego czynnika; w rezultacie sg oni bardziej sktonni do inwestowania.

Z kolei Namini [2007] potaczyt neoklasyczne ujgcie wzrostu, oparte na modelu
Ramseya, z handlem firm zréznicowanych. Ta praca opiera si¢ na dwodch istotnych
zatozeniach. Po pierwsze, firmy r6znig si¢ udzialem kapitatu w produkcji. Innymi stowy,
charakterystyczne dla NNTT zrdéznicowanie pod wzgledem produktywnosci jest tu
wyjasniane poprzez intensywnosci wykorzystania kapitatu. Po drugie, proces samoselekcji
jest dwustopniowy. W nastgpstwie otwarcia gospodarki z rynku wychodzi pewna pula
przedsigbiorstw. Nastepnie potencjalni wchodzacy obserwuja, czy istniejace firmy
odniosty korzys¢ z handlu. Jesli tak, nasila si¢ proces wejsScia, a zaostrzajaca si¢
konkurencja prowadzi do koncentracji produkcji wokol firm kapitatochtonnych — tym
samym zachodzi drugi proces selekcji. Autor wykazuje, ze handel moze wptywaé na
wzrost w sposob niejednoznaczny. Z jednej, strony liberalizacja oznacza, ze niektore
przedsicbiorstwa poswigcajg cze$S¢ zasobow na dziatalno$¢ eksportowa, a nie
inwestycyjng. Z drugiej strony, handel umozliwia firmom osigganie wigkszych zyskow,
ktore moga by¢ przeznaczone na inwestycje. Gospodarka odnosi zatem korzy$¢ w postaci

zwigkszenia zasobu kapitalu, jesli koszty handlu (zmienne lub state) sa niskie.
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W przeciwnym przypadku dodatkowe zyski z handlu sa niskie, a koszty duze, czego

nastepstwem jest mniejsza akumulacja.

Wydaje si¢, ze wzglednie niewielkim zainteresowaniem teoretykow cieszy si¢
analiza wplywu handlu migdzynarodowego na akumulacje¢ kapitalu ludzkiego. Wyjatkiem
jest praca Galora i Mountforda [2008], ktorzy wykazali, ze w wyniku otwarcia gospodarki
kraj slabiej rozwinigty osigga nizsze tempo wzrostu od tego, ktéore miatoby miejsce
w warunkach autarkii. Przy wolnym handlu panstwo gorzej rozwinigte specjalizuje si¢
w wytwarzaniu dobra niskotechnologicznego (np. artykuly rolne), podczas gdy kraj
bardziej rozwinigty specjalizuje si¢ w wytwarzaniu dobr wymagajacych lepszych
technologii (np. dobra przemystowe). Kraj stabiej rozwinigty nie ma zatem bodzcow do
akumulacji kapitatu ludzkiego (np. poprzez inwestycje w edukacj¢), podczas gdy Kraj
lepiej rozwinigty przeciwnie. W rezultacie w pierwszym nastepuje ostabienie wzrostu,
podczas gdy w drugim jego akceleracja. Co wigcej, nawet gdy dynamiki PKB w obydwu
panstwach beda zblizone, kraj lepiej rozwiniety bedzie wytwarzal wigcej gtdéwnie z uwagi
na wzrost produktu na pracownika, podczas gdy kraj stabiej rozwinigty z uwagi na
zwickszenie si¢ populacji®’. Handel moze zatem powodowa¢ poglebianie si¢ zaréwno luki
w zakresie kapitatu ludzkiego, jak i luki dochodowej pomigdzy zréznicowanymi pod

wzgledem poziomu rozwoju Krajami.

Na podstawie modeli uwzgledniajacych akumulacje mozna stwierdzi¢, ze handel
wpltywa na wzrost w sposob niejednoznaczny. Wniosek ten dotyczy inwestycji zarowno
w kapitat fizyczny, jak 1 kapital ludzki. Doda¢ trzeba, ze istotng stabosScia
zaprezentowanych modeli jest ich oparcie na neoklasycznej teorii wzrostu. Innymi stowy,
cho¢ prace te prezentuja one rozmaite mechanizmy oddzialtywania handlu na wzrost
gospodarczy, w nadmiernie uproszczony sposob analizujg kluczowa determinantg zmian
PKB per capita. Postep techniczny traktujg bowiem jako kategorie¢ egzogeniczna,

niezalezng od skali czy struktury prowadzonej przez kraj wymiany mi¢dzynarodowe;.
Efektywnos$¢ gospodarki

Biorgc pod uwage wniosek ptynacy z neoklasycznej teorii wzrostu gospodarczego,
tj. fakt, iz wzrost wynika przede wszystkim z poprawy efektywnosci gospodarki

utozsamianej gléwnie z postgpem technologicznym, wydaje si¢, ze powigzanie modeli

% Galor i Mounford [2008] wykazali, ze bedacy nastepstwem nawiazania handlu wzrost popytu na
niewykwalifikowang site robocza w kraju stabo rozwinietym stwarza bodzce do ekspansji demograficzne;.
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wzrostu endogenicznego z teorig handlu pozwala na peliejsze przedstawienie
mechanizmow 1 nastepstw oddziatywania wymiany z zagranicg na dynamike dochodu na
mieszkanca. Zdaniem P. Romera [1990], jednego z tworcow teorii wzrostu
endogenicznego, otwarcie gospodarki moze Kkorzystnie wpltywaé na stope wzrostu
gospodarczego, gdyz mozliwe jest wowczas uzyskanie dostepu do zagranicznej wiedzy.
Uwaza on, iz istotna dla wzrostu nie jest integracja z gospodarkg o duzej liczbie ludnosci,
lecz z takg o duzym zasobie kapitalu ludzkiego [P. Romer 1990, s. S98]. Z ta uwaga
zbiezny jest wniosek ptynacy z badan empirycznych nad efektem LBE, ktory uzaleznia
wystapienie tego zjawiska od geograficznego przeznaczenia eksportu. Zgodnie z pogladem
P. Romera wzrost catej gospodarki zalezy od charakterystyki partnera handlowego.
Istotnego znaczenia nabiera prowadzenie wymiany handlowej z krajami stanowigcymi

centra innowacyjnosci.

Rivera-Batiz i P. Romer [1990] wykazali, ze handel na ogé6t (zatem nie zawsze)
sprzyja wzrostowi gospodarczemu. Kluczowy w tym konteks$cie jest spos6b modelowania
dziatalnosci badawczej. Gdy jest ona przedstawiana jako uzalezniona od wiedzy
(knowledge-driven) handel wplywa pozytywnie na wzrost gospodarczy, jedynie jesli
wymianie towarzyszy takze przeptyw idei. W takiej sytuacji dochodzi do zwigkszenia si¢
zasobu wiedzy, z ktorej korzysta¢é moga pracownicy zaangazowani w dziatalnos$¢
badawczg. Co wigcej, wzrasta produktywnos¢ kapitatu ludzkiego w tego typu dziatalnosci,
co skutkuje realokacja wykwalifikowanych pracownikéw na rzecz sektora badawczo-
rozwojowego. Oba te efekty powodujg podniesienie si¢ stopy wzrostu gospodarczego.
Zkolei w przypadku modelowania dziatalno$ci badawczej jako uzaleznionej od
wyposazenia (lab equipment) handel wptywa pozytywnie na stopg wzrostu niezaleznie od
wymiany idei. Autorzy wskazujg, ze podstawg tego oddzialywania jest wzrost stopy
procentowej. Wzrost rozmiaréOw rynku zwigksza potencjalne zyski, jakie moze osiggnaé
innowator, tj. producent nowej odmiany dobra zr6znicowanego. Rywalizacja o czynniki
wytworcze pomigdzy sektorem badawczym i1 produkcyjnym prowadzi do wzrostu stopy
procentowej z pozytywnymi skutkami dla dzialalnosci badawczej oraz wzrostu

gospodarczego.

W kolejnym modelu Rivera-Batiz i P. Romer [1991] rozszerzyli prace P. Romera
[1990], uwzgledniajac restrykcje handlowe przy zalozeniu symetrycznosci krajow. Ich

zdaniem handel migdzynarodowy wplywa na wzrost gospodarczy poprzez:
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1) efekt integracji (integration effect), ktory polega na eksploatacji przez dany
sektor efektow skali w wyniku potaczenia rynkow; korzysci skali moga wynikad
Z rozprzestrzeniania si¢ wiedzy lub wystepowania konkurencji monopolistycznej na rynku
dobr posrednich [Rivera-Batiz, P. Romer 1991, s. 1-2];

2) efekt zbednosci (redundancy effect), ktory ma posta¢ powielania dziatalno$ci
badawczej; zbednos¢ wystepuje wowczas, gdy wyspecjalizowane dobro posrednie lub
pomyst jest wymyslany lub odkrywany dwukrotnie, tj. 0osobno w kazdym kraju [Rivera-
Batiz, P. Romer 1991, s. 2]; handel powinien zredukowa¢ takie powiclanie;

3) efekt alokacji (allocation effect), ktory przybiera posta¢ zmian wielkos$ci
produkcji poszczegdlnych sektorow w wyniku alokacji czynnikéw produkcji; realokacja
czynnikow produkcji moze wpltywa¢ na wzrost gospodarczy, gdyz zmiana przydziatu

czynnikow do sektora badawczego oddzialuje na przyszty zaséb wiedzy.

Zdaniem autoréw wolny handel pozwala na eksploatacje¢ korzysci skali w wyniku
integracji rynkdw oraz umozliwia korzystanie z zagranicznej wiedzy, co powoduje, Ze nie
istniejg bodzce do powielania dziatalno$ci badawczej. Oznacza to, ze bariery handlowe
ostabiajg wzrost gospodarczy poprzez te dwa efekty. Z kolei wplyw barier na wzrost
poprzez efekt alokacji jest niejednoznaczny. Przyktadowo, wprowadzenie cet na dobra
finalne w warunkach swobodnego przeplywu wiedzy prowadzi do zmniejszenia liczby
zagranicznych dobr posrednich wykorzystywanych w krajowej produkcji. Spadek zyskow
w dzialalno$ci badawczej skutkuje ostabieniem bodzcow do jej prowadzenia. W rezultacie
dosztoby do realokacji kapitatu ludzkiego w kierunku sektora produkcyjnego. Jednakze
roéwnoczesnie mniejsza liczba zagranicznych dobr posrednich wykorzystywanych
w produkcji  krajowych dobr finalnych przeklada si¢ na zmniejszenie krancowe;j
produktywnos$ci kapitatu ludzkiego w sektorze produkcyjnym. Tym samym miatyby
miejsce odwrotne realokacje niz wczesniej wskazywane. Nie mozna zatem jednoznacznie
okresli¢ nastepstw ustanowienia barier handlowych dotyczacych efektu alokacji. Rivera-
Batiz i P. Romer [1991] wskazali jednak, ze stopa wzrostu gospodarczego jest zawsze

nizsza w przypadku wystepowania cet niz w warunkach wolnego handlu.

Najnowsze badania dotyczace wplywu wymiany mig¢dzynarodowej na wzrost
gospodarczy nawiagzuja do NNTT. Przykladem jest praca Baldwina i Robert-Nicouda
[2006], taczaca endogeniczng teori¢ wzrostu z modelem Melitza [2003]. Autorzy dowiedli,
ze wplyw handlu na wzrost zalezy od tego, jak w gospodarce otwartej zmieni si¢

oczekiwany utopiony koszt wytworzenia nowego produktu. Zaznaczyli takze, iz
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liberalizacja handlu ma anty- i prowzrostowe nastgpstwa, stad ostateczny wpltyw wymiany
na stope wzrostu zalezy od kombinacji tych efektow. Niekorzystne jest zwigkszenie
wymaganych stalych nakladow wiedzy niezb¢dnych do wytworzenia 1 wprowadzenia na
rynek nowej odmiany. Jest to wynikiem procesu samoselekcji — w wyniku handlu pewna
pula podmiotow opuszcza rynek, a czes¢ dokonuje ekspansji, co ostatecznie prowadzi do
wniosku, ze trudniej jest wprowadzi¢ na rynek nowy produkt. Aby moc utrzymacé si¢ na
rynku niezbedne jest wykorzystanie w dzialalno$ci badawczej wiekszej puli wiedzy.
Z kolei prowzrostowy efekt handlu polega na spadku ceny nowej wiedzy. Moze to by¢
spowodowane dostepem do zagranicznych dobr kapitatowych czy tez migdzynarodowym
rozprzestrzenianiem si¢ wiedzy. Efekt netto zalezy od sposobu specyfikacji dziatalno$ci
naukowo-badawczej. Baldwin i Robert-Nicoud uwzglednili w swojej pracy rézne znane
w literaturze sposoby modelowania sektora badawczego. Whnioski z ich analizy

teoretycznej zamieszczone s3 w tablicy 1.2.

Tablica 1.2. Wptyw handlu miedzynarodowego na wzrost gospodarczy w modelu Baldwina i Robert-Nicoud
[2006] — roznorodne specyfikacje sektora badawczego

Specyfikacja
dzialalno$ci badawczej

Opis

Wplyw handlu na
wzrost — spadek
zmiennych kosztow
handlu

Wplyw handlu na
wzrost — spadek stalych
kosztéw handlu

kanoniczny model
ekspansji produktowej
Grossmana-Helpmana

model kreacji produktow
z uwzglednieniem
uczenia si¢ na bazie

dotychczasowej produkcji

w sektorze badawczym
(uwzglednienie
miedzynarodowej dyfuzji
wiedzy)

negatywny (brak wptywu

handlu na cen¢ wiedzy —
brak mozliwosci

niwelowania nastgpstw

zwigkszenia si¢

wymaganej ilosci wiedzy

niezbednej do kreacji
dobra)

negatywny (wynik
niezalezny od rodzaju
kosztéw handlu)

model Coe-Helpmana

analogiczny model,
W ktérym
migdzynarodowa dyfuzja
wiedzy jest funkcja

negatywny (neutralny
w przypadku identycznej
ilosci wiedzy wymaganej

dla kreacji krajowej i

eksportowej odmiany

pozytywny (wzrost liczby
importowanych
produktow oznacza
zintensyfikowana dyfuzje

model typu efficiency-
linked

strumieni handlu dobra) wiedzy)
pozytywny
model zblizony do pracy (prowzrostowy efekt

Grossmana-Helpmana
[1991] uwzgledniajacy
fakt, ze dyfuzja wiedzy
zalezy od przecigtnej
efektywnosci w
wytwarzaniu
poszczego6lnych odmian

handlu wynika z procesu
selekcji oraz realokacji

udziatéw w rynku,
podczas gdy efekt

antywzrostowy — jedynie
od selekcji; efekt

antywzrostowy jest zatem

stabszy)

pozytywny (wynik
niezalezny od rodzaju
kosztéw handlu)

model typu reverse-

model, w ktorym uczenie

pozytywny (wynik

pozytywny
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engineering

si¢ nastgpuje poprzez
kopiowanie aktualnie
mozliwych do zakupu

analogiczny do modelu
Coe-Helpmana
z uwzglednieniem

(intensyfikacja dyfuzji
wiedzy jak w modelu
Coe-Helpmana)

model typu lab-
equipment

odmian (zaktada sig¢, ze pozytywnego

przecigtnie wigcej wiedzy oddzialywania

posiadaja odmiany miedzynarodowych

zagraniczne, a nie efektow ,,rozlewania si¢”

krajowe) wiedzy)
model kreacji produktow,
w ktorym dziatalnosé

badawcza wymaga pracy, | pozytywny (podobnie jak pozytywny (wynik

kapitatu ludzkiego i dobr
kapitalowych [zob.

w przypadku modelu typu
efficiency-linked)

niezalezny od rodzaju
kosztow handlu)

Rivera-Batiz i P. Romer
1990]

Zrodto: opracowanie wlasne

Baldwin i Robert-Nicoud [2006] uzyskali niejednoznaczng odpowiedZ na pytanie
0 oddziatywanie handlu na wzrost gospodarczy, gdyz zalezy ona od charakteru
dziatalnosci innowacyjnej oraz od sposobu liberalizacji handlu. Mozna bowiem oczekiwac,
ze korzystne efekty wystapig raczej w przypadku znoszenia barier generujagcych koszty
state (cztery z pigciu sposobow specyfikacji dziatalnosci badawczej daja wynik
pozytywny) niz w przypadku znoszenia barier odpowiedzialnych za ksztaltowanie sie¢

kosztéw zmiennych handlu (trzy przypadki na pig¢ opisanych przez badaczy).

Zblizony model przedstawit Unel [2010]. Wzrost jest tu wynikiem procesu
badawczego sluzacego kreacji nowych produktow przy wykorzystaniu pracy oraz
aktualnego stanu wiedzy (knowledge-driven R&D)*’. Podstawowa roznica w stosunku do
pracy Baldwina i Robert-Nicoud [2006] wigze si¢ ze specyfikacja dyfuzji wiedzy. U Unela
[2010] efekty spillover zwickszajg si¢ wraz z ekspansjg handlu, czego Baldwin i Robert-
Nicoud nie uwzglednili**. Ten autor takze uzyskal niejednoznaczne wnioski. Z jednej
strony mozliwo$¢ dokonywania eksportu zapewnia bodzce do kreacji nowych produktow,
co stymuluje dziatalno$¢ badawczo-rozwojows, z drugiej strony dostgpnos$¢ zagranicznej
wiedzy zmniejsza liczb¢ pracownikow potrzebng do owej kreacji. W rezultacie nie mozna

okresli¢, jak liberalizacja wymiany wplynie na przydziat czynnikéw produkcji do

0 W pierwotnej pracy Unel [2006] analizowat wplyw handlu na wzrost takze przy innej specyfikacji procesu
badawczego. Jest to dziatalno§¢ wymagajaca zardwno sity roboczej, jak i dobr posrednich (lab equipment
R&D). Autor uzyskat jednoznacznie pozytywny wptyw handlu na wzrost.

* Intensyfikacja dyfuzji wiedzy moze byé¢ wynikiem pewnego impulsu, jaki uzyskuja krajowi producenci
w wyniku wgladu w produkty importowane, sugestii co do kreacji nowych produktow zglaszanych przez
partneréw transakcyjnych, a takze zwiekszenia liczby kontaktdow miedzy krajowymi i zagranicznymi
podmiotami, czego skutkiem jest wymiana do§wiadczen i opinii.
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dziatalnos$ci badawczej. Tym samym nie jest mozliwe okre§lenie z gory wptywu otwarcia

gospodarki na wzrost.

Rowniez Gustafsson i Segerstrom [2010b] nawiazali do pracy Baldwina i Robert-
Nicoud [2006], rozszerzajac ja jednak o efekt miedzyokresowej dyfuzji wiedzy. Wykazali,
ze handel nie wplywa na stop¢ wzrostu produktywnosci w stanie stacjonarnym.
Liberalizacja wymiany moze natomiast wplywac na stop¢ wzrostu w okresie krotkim, przy
czym wplyw ten moze by¢ pozytywny lub negatywny. Z jednej strony liberalizacja
wymiany prowadzi do wewnatrzsektorowych realokacji na korzy$¢ firm najbardziej
produktywnych (analogicznie jak w modelu Melitza [2003]), lecz z drugiej strony — wigze
sic z ostabieniem atrakcyjnosci dziatalnosci badawczej*’. O przewadze jednego z tych
nastepstw liberalizacji handlu decyduje sita migdzyokresowej dyfuzji. W przypadku
znacznego mig¢dzyokresowego przenikania wiedzy przewaza efekt oslabiajacy wzrost
produktywnos$ci. W takich warunkach fakt, Ze handel zmniejsza kreacj¢ nowych odmian
(atym samym tworzenie si¢ wiedzy), dominuje nad korzystnymi z punktu widzenia
wzrostu realokacjami. Z kolei w sytuacji, gdy efekty przenikania sa niewielkie, dochodzi
do krotkookresowej zwyzki stopy wzrostu w wyniku przewagi selekcji przedsigbiorstw

nad oslabieniem bodzcow do powstawania nowych odmian.

Przedstawione prace analizuja sytuacje krajow zblizonych pod wzgledem poziomu
rozwoju gospodarczego. Modele — zar6wno uwzgledniajace jednorodnos¢ firm, jak i te,
ktore zaktadaja ich zréznicowanie — opisuja interakcje zachodzace pomiedzy
symetrycznymi gospodarkami. Jest to sprzeczne z realiami, gdyz w handlu
miedzynarodowym uczestnicza kraje znajdujace si¢ na réznym poziomie rozwoju. Jednymi
z nielicznych prac uwzgledniajacych ten fakt oraz podejmujacych problematyke wzrostu
poprzez kreacje produktéw sg modele Feenstry [1990] oraz Gustafssona i Segerstroma
[2009 i 2010a]. Wedlug Feenstry [1990] otwarcie gospodarki skutkuje przyspieszeniem
tempa wzrostu w kraju wigkszym (pod wzgledem zasobu efektywnej pracy), przy
jednoczesnym obnizeniu dynamiki wzrostu w kraju mniejszym. Negatywny wptyw handlu
wynika ze spadku udzialu kraju w rynku $wiatowym, co ostabia bodzce do tworzenia
nowych produktéw i tym samym obniza stopg wzrostu gospodarczego. Z kolei Gustafsson

I Segerstrom [2009] analizowali nastepstwa migdzynarodowego cyklu zycia produktu

* Bardziej atrakcyjny staje sie eksport, co oznacza, ze na dziatalno$¢ badawcza kierowane jest mniej
srodkow. Co wigcej, w wyniku nasilenia si¢ konkurencji dochodzi do spadku zyskow, co moze zmniejszac
powstawanie nowych przedsigbiorstw, a tym samym zmniejsza¢ kreacj¢ nowych odmian dobra
zréznicowanego
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wynikajacego z imitacji. Wedlug nich handel migedzynarodowy nie ma wptywu ani na
stop¢ imitacji w kraju stabiej rozwinigtym, ani na stop¢ innowacji w kraju lepiej
rozwinietym. W innej pracy Gustafsson i Segerstrom [2010] badali miedzynarodowy cykl
zycia produktu wynikajacy z decyzji o zaangazowaniu si¢ w BIZ podmiotow z panstwa
bardziej zaawansowanego gospodarczo. W modelu nie podejmuje si¢ bezposrednio
problematyki wplywu handlu zagranicznego na wzrost gospodarczy. Niemniej podobnie
jak wczesniejsza praca model dostarcza waznych wskazowek dla polityki gospodarczej,
zwlaszcza dziatan komplementarnych wobec polityki handlowej. W szczegdlnosci autorzy
analizowali konsekwencje zwigkszenia restrykcyjnosci ochrony praw wlasnosSci
intelektualnej. Nalezy jednak =zaznaczy¢, ze obie prace prowadza do catkowicie

- LA d3
odmiennych wnioskéw ™.

Modele ekspansji produktowej sa jedng z odmian teorii wzrostu endogenicznego.
Inny sposob endogenizowania postepu technicznego polega na uwzglednieniu poprawy
jakosci wytwarzanych produktow. Jako jedni z pierwszych ta problematyka w warunkach
gospodarki otwartej zajeli si¢ Grossman i Helpman [1989b]. W ich pracy firmy angazuja
si¢ w dziatalno$¢ badawcza nastawiong na poprawe jakosci aktualnie wytwarzanego dobra
w nadziei na uzyskanie pozycji monopolistycznej. Analiza handlu zawiera takze elementy
teorii Heckschera-Ohlina. Autorzy skoncentrowali si¢ jednak na wzroscie catej gospodarki

swiatowej.

Koncentracja na wzroscie ogolnoswiatowym jest cechg charakterystyczng prac
wigzacych problematyke handlu i endogenicznego wzrostu gospodarczego wynikajacego
z poprawy jakosci produktow. Do wyjatkdw nalezy model Haruyamy i Zhao [2008], ktory
uwzglednia zrdéznicowanie przedsigbiorstw. Modele typu quality ladder rozszerzone
0 heterogeniczno$¢ firm naleza do rzadkosci. Prace taka przestawiaja takze Minniti,

Parello i Segerstrom [2008], ktorzy nie analizuja jednak wptywu handlu na wzrost®,

® Gdy cykl zycia wynika z imitacji [Gustafsson i Segerstrom, 2009] silniejsza ochrona wlasnosci
intelektualnej prowadzi do ostabienia transferu technologii do kraju biedniejszego, a takze ostabienia kreacji
innowacji w kraju bardziej zaawansowanym (w wyniku ostabienia konkurencji). Z kolei w przypadku cyklu
zycia kreowanego przez inwestycje zagraniczne [Gustafsson i Segerstrom, 2010a] silniejsza ochrona tych
praw prowadzi do zwigkszonego transferu technologii na rzecz panstwa slabiej rozwinigtego oraz
stymulowania innowacji w panstwie lepiej rozwinigtym.

** Minniti, Parello i Segerstrom [2008] otrzymali stope wzrostu gospodarczego (w stanie stacjonarnym) jako
funkcje trzech zmiennych: stopy wzrostu populacji (zalezno$¢ dodatnia), elastycznos$ci substytucji (zaleznosc¢
ujemna) oraz silty ,,rozlewania si¢” wiedzy (zalezno$¢ dodatnia). Wptyw handlu na elastycznos¢ substytucji
jest niejednoznaczny. W nastgpstwie liberalizacji wymiany dochodzi do nasilenia si¢ konkurencji, co
zwigksza substytucyjno$¢ dobr. Niemniej cze$¢ dotychczasowych dobr jest zastepowana przez zagraniczne
odpowiedniki, ktére cechuje nizsza elastyczno$¢ substytucji [zob. np. Ardelean i Lugovskyy, 2010]. Réwniez
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natomiast Haruyama i Zhao [2008] podj¢li t¢ problematyke. Z ich analizy wynika, Ze
W nastepstwie liberalizacji wymiany ro$nie poziomu dochodu, co jest rezultatem typowych
dla NNTT realokacji na rzecz firm najbardziej produktywnych. Co wigcej, liberalizacja
handlu wptywa takze na stope wzrostu gospodarczego, gdyz spadek kosztow handlu
prowadzi do zmniejszenia zapotrzebowania na pracg, co oznacza, iz czynnik ten jest

bardziej dostepny dla sektora badawczo-rozwojowego.

Cze$¢ prac dotyczacych migdzynarodowego cyklu zycia produktu réwniez
uwzglednia poprawe jakosci produktow. Analiza tego typu pozwala lepiej zrozumied
nastepstwa handlu pomigdzy asymetrycznymi krajami. Przyktadowo, Grossman i Helpman
[1989a] zbudowali model, w ktorym firmy z panstwa lepiej rozwinigtego inwestuja
W podnoszenie jakosci produktow, podczas gdy firmy z panstwa slabiej rozwinigtego
angazuja si¢ w dziatalno$¢ polegajaca na imitacji. W rezultacie cykl zycia trwa ciagle —
produkt poczatkowo jest wytwarzany w Kraju-innowatorze, nastgpnie w kraju-imitatorze,
by po opracowaniu technologii zapewniajace] wyzsza jakos¢ nowa odmiana byta
wytwarzana w kraju bedacym zrodlem innowacji. Autorzy wykazali, ze panstwo lepiej
rozwini¢te osigga wyzsza stope wzrostu w warunkach wolnego handlu niz w autarkii.
Zkolei sytuacja kraju stabiej rozwinigtego jest niejednoznaczna. Handel pozytywnie
wplywa na wzrost, gdy kraj rozwijajacy si¢ ma wystarczajaco duzo zasobow, by
dokonywa¢ imitacji w stopniu zblizonym do stopy innowacji w kraju lepiej rozwinigtym.
Nowsze prace wskazujg jednak, ze liberalizacja handlu nie wptywa ani na stope¢ innowacji
w panstwie gospodarczo zaawansowanym, ani na stop¢ imitacji w panstwie biedniejszym
[Dinopoulos i Segerstrom, 2007]. W rezultacie mozna si¢ spodziewaé¢ braku wptywu

handlu na wzrost w analizowanych krajach.

Nieco odmienng klase stanowig modele uwzgledniajace zjawisko Learning-by-
Doing. Z jednej strony nie traktujag postepu technicznego jako kategorii w pehni
egzogenicznej, co czesto powoduje =zaliczanie tych prac do modeli wzrostu
endogenicznego. Z drugiej jednak strony postep techniczny nie wynika ze §wiadomych
dziatan podmiotéw gospodarczych, lecz stanowi efekt uboczny innych decyzji. Z tego
powodu badania teoretyczne zaktadajgce wystepowanie zjawiska Learning-by-Doing sa

mniej popularnym sposobem analizy wptywu handlu na wzrost niz prace modelujace

wplyw handlu na sile efektu ,rozlewania si¢” jest nieokreslony. Z jednej strony wystepuje mozliwosé
korzystania z zagranicznej wiedzy. Z drugiej strony nie mozna wykluczy¢ szybszej eksploatacji pomystow,
w rezultacie czego z czasem coraz wigcej badan dotyczy mniej obiecujgcych projektow.
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stricte dziatalno$¢ naukowo-badawcza. Warto jednak przyblizy¢ wnioski ptynace z modeli
Learning-by-Doing, gdyz na ogdét dotycza one wptywu handlu na wzrost gospodarczy
krajow asymetrycznych pod wzgledem poziomu rozwoju45. Moga zatem stuzy¢ analizie
nastepstw otwarcia gospodarki dla panstwa o niskim wyjsciowym poziomie PKB na

mieszkanca.

Jeden z modeli zaliczanych do tego nurtu przedstawit Young [1991]. W jego
badaniu wystepuja dwa panstwa, rozwinigte i rozwijajace si¢, roznigce si¢ poczatkowym
stanem wiedzy. Podstawowym zatozeniem jest uznanie, ze mozliwo$ci uczenia si¢
zmniejszajg si¢ wraz z nabieraniem doswiadczenia w produkcji. Poczatkowy przyrost
wiedzy jest bowiem najwigkszy, podczas gdy z czasem efekty Learning-by-Doing
stopniowo wygasajg. W efekcie kraj stabiej rozwiniety w warunkach wolnego handlu
osigga stope wzrostu co najwyzej rowng tej, ktora miataby miejsce w stanie autarkii.
Przeciwna sytuacja ma miejsce w drugim panstwie. W warunkach wolnego handlu nasila
si¢ konkurencja W pewnych sektorach. Z punktu widzenia kraju rozwijajacego si¢ sg to
sektory najbardziej zaawansowane (w ktoérych ma mozliwos¢ eksploatacji Learning-by-
Doing), a z punktu widzenia panstwa rozwinigtego — Sektory najmniej zaawansowane
(w ktorych efekty Learning-by-Doing zostaty wyczerpane). W rezultacie handel sprzyja
realokacji czynnikow zgodnie z przewaga komparatywna. W kraju zaawansowanym
dochodzi zatem do specjalizacji, ktéra moze przyspieszy¢ wzrost w wyniku eksploatacji
korzys$ci z uczenia si¢. Natomiast kraj rozwijajacy si¢ moze osiggaé nizsza niz w stanie
autarkii stope wzrostu, gdyz koncentruje si¢ na produkcji najmniej zaawansowanych dobr,

w ktorych efekty Learning-by-Doing wygasty.

Rowniez Matsuyama [1991] zbudowat model wskazujacy wptyw ricardiankiego
handlu na wzrost gospodarczy, ktorego gldéwnym zrddltem jest wystepujace w sektorze
przemystlowym zjawisko Learning-by-Doing. Autor uwzglednit w szczegodlnosci
oddziatywanie zmiany produktywnos$ci w sektorze rolnym na mi¢dzysektorowe realokacje
czynnikéw produkcji (z implikacjami dla wzrostu). W gospodarce zamknigtej wzrost
wydajnosci rolnictwa przyczynia si¢ do zmniejszenia jego popytu na site robocza.
Uwolniona sita robocza jest zatrudniana w sektorze przemystowym. W rezultacie zwigksza
si¢ udzial przemystu w gospodarce, co pozytywnie wptywa na stop¢ wzrostu dzigki

Learning-by-Doing. Historyczng ilustracja tego scenariusza jest np. rewolucja

** Modele uwzgledniajace Learning-by-Doing shuza takze do analizy dynamicznej przewagi komparatywne;,
czyli wzorcoéw handlu w ujeciu dynamicznym. Przyktadem jest praca Krugmana [1987].
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przemystowa w Anglii na przetlomie XVIII i XIX w. Inna sytuacja wystepuje w przypadku
wolnego handlu. Kraj o wysoce produktywnym rolnictwie ma bowiem sktonnos¢ do
rozszerzania produkcji rolnej kosztem produkcji przemystowej, co negatywnie oddziatuje
na wzrost gospodarczy. W modelu Matsuyamy [1991] panstwa o niskiej produktywnosci
W sektorze rolnym moga w nastgpstwie liberalizacji wymiany rozwijaé si¢ szybciej niz

kraje wysoce wydajne w takiej dziatalnosci gospodarczej*®.

Zarowno Young [1991], jak i Matsuyama [1991] uwzglednili wystepowanie
krajowych efektow rozprzestrzeniania si¢ wiedzy, lecz jednoczenie przyjeli zatozenie o ich
braku w skali migdzynarodowej. Cho¢ modele wskazuja mozliwe zréznicowane reakcje
poszczegolnych gospodarek na liberalizacje wymiany, to nie biorg pod uwage
mi¢dzynarodowej dyfuzji wiedzy, a zatem waznego kanatu oddziatywania handlu na stope
wzrostu. Tym samym prace uwzgledniajace Learning-by-Doing nie wydaja sie
odpowiednie dla wyjasniania wptywu wymiany z zagranicag na mozliwosci rozwojowe

gospodarki.

Zastanawiajace jest, ze pomimo wyraznych wskazan teorii wzrostu gospodarczego,
1Z przyczyng tego zjawiska jest gldownie poprawa produktywnos$ci, mechanizm uczenia si¢
poprzez eksport badZz import na poziomie przedsigbiorstwa jest niemal nieobecny
w modelach teoretycznych taczacych wzrost z handlem migdzynarodowym. Zgodnie
zmoja wiedza jedyna pracg tego typu jest Diao, Rattso 1 Stokke [2006]. Jednocze$nie
nalezy zaznaczy¢, ze nie opiera si¢ ona na teorii Wzrostu endogenicznego, ktora
W naturalny sposob powinna taczy¢ si¢ z efektami typu LBE. Autorzy przedstawili bowiem
zmodyfikowany neoklasyczny model Ramseya, w ktorym handel (eksport lub import dobr
posrednich) przektada sie na wyzsza wydajnos¢?’. Jednoczesnie zatozyli wystgpowanie
efektow spillover nie tylko w skali miedzynarodowej (aby zaistnial efekt LBE), lecz takze
w ramach gospodarki krajowej (przy czym sg to efekty pionowe, tj. zachodzace pomiedzy
sektorami). Zdaniem badaczy protekcja wptywa niekorzystnie na wzrost gospodarczy,
gdyz zmniejsza inwestycje 1 produktywnos¢ w sektorze eksportujacym, co nastepnie

»rfozlewa si¢” na pozostale branze. Poza tym prowadzi do zmniejszenia znaczenia sektora

* Nalezy podkresli¢, ze Matsuyama [1991] nie poréwnywat bezposrednio stanu autarkii i wolnego handlu,
ajedynie analizowat wzrost gospodarczy krajow o roznym poziomie produktywnosci w sektorze
podstawowym (rolnictwo i przemyst wydobywczy).

* Model Ramseya wraz z modyfikacjami posiada podstawy mikroekonomiczne (w przeciwienstwie do
modelu Solowa). Niemniej Diao, Rattso i Stokke [2006], cho¢ na takich podstawach si¢ opieraja, opisali juz
gospodarke w ujeciu sektorowym. Zatem zjawiska gospodarcze sa w ich pracy wynikiem zachowan
pojedynczych podmiotow, cho¢ zjawiska te sg prezentowane po odpowiedniej agregacji
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eksportowego w gospodarce, a tym samym blokuje strukturalne zmiany (structural shifts),
ktore takze stanowig podstawe wzrostu i rozwoju. Autorzy konkluduja, ze gospodarka,
W ktorej wzrost produktywnosci opiera sie na uczeniu si¢ i zmianie struktury, jest wrazliwa

na modyfikacje polityki handlowej [Diao, Rattso i Stokke, 2006, s. 304].

1.3.3. Wplyw handlu miedzynarodowego na wzrost gospodarczy

w badaniach empirycznych

Analizy empiryczne wptywu handlu migdzynarodowego na wzrost gospodarczy sa
prowadzone od dawna, przy czym szczegblne zainteresowanie zyskaty prace publikowane
od poczatku lat 90. XX w. Wynika to w duzej mierze z ich zréznicowanych i zarazem
wyrafinowanych metod, jak uwzglednienia duzej liczby danych statystycznych (dzigki
wydhuzeniu szeregdw czasowych czy rozszerzeniu baz danych na kolejne kraje). Niemnie;j
w latach wczesniejszych takze podejmowano proby uchwycenia prowzrostowych
nastepstw otwarcia gospodarki. Czg¢$¢ z nich stanowiag studia przypadkéw. Autorzy tacy
jak Bhagwati [1978] koncentrowali si¢ na poréwnaniu tzw. Strategii substytucji importu
i strategii proeksportowej. Podstawowym wnioskiem ptynagcym z tych badan byto
stwierdzenie, ze otwarto$¢ gospodarki, tj. porzucenie pierwszej strategii na rzecz drugiej,
sprzyja wzrostowi gospodarczemu. Problematyczne jest jednak to, ze ,,uwolnienie”
wymiany w wielu krajach stanowito i nadal stanowi jeden z elementow liberalizacji catej
gospodarki. W zwiazku z tym trudno jest przypisa¢ otwartemu rezimowi handlowemu

wszystkie zastugi za intensyfikacje wzrostu gospodarczego.

W latach 70. prowadzono takze badania przekrojowe. Przyktadem jest praca
Balassy [1978], ktory estymowat parametry rownania wyjasniajacego dynamike produktu
poprzez udziat eksportu w PNB. Autor otrzymal wyniki $wiadczace o pozytywnym
wplywie handlu (tj. eksportu) na tempo wzrostu gospodarczego. Do podobnego wniosku
prowadzito badanie Krueger [1978]. Wykazala ona, ze szybsze tempo wzrostu eksportu
wiaze si¢ z wyzsza dynamikg PKB. Nalezy jednak zastrzec, ze wyniki obu prac sa podatne
na wystepowanie problemu endogenicznosci. Nie jest bowiem jasny kierunek zaleznos$ci

mi¢dzy handlem a wzrostem dochodu [Baldwin, 2000, s. 9-11].

Jedno z najbardziej znanych badan dotyczacych wptywu otwarcia gospodarki na
wzrost gospodarczy przeprowadzit Dollar [1992], ktory skonstruowat dwa mierniki

otwarcia w postaci indeksow znieksztalcenia i zmiennosci realnego kursu walutowego
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(odpowiednio: distortion of real exchange rate oraz variability of real exchange rate).
Pierwszy z nich ma przedstawia¢ poziom protekcji, a tym samym wplyw polityki
handlowej na bodzce wplywajace na alokacje czynnikow produkcji — jest to miernik
odchylenia realnego kursu walutowego od wartosci, ktora uksztattowataby sie
w warunkach wolnego handlu. Drugi z kolei odzwierciedla stabilno$¢ tych bodzcow
W czasie. Z uzyskanych wynikéw okazato si¢, ze wigksza otwartos¢ gospodarki
pozytywnie wpltywa na wzrost. Kraje rozwijajg si¢ szybciej, gdy — ceteris paribus —

znieksztalcenie realnego kursu walutowego jest niskie oraz stabilne.

Badanie to zostalo poddane dogltebnej krytyce przez Rodrika i Rodrigueza [2001].
Wskazali oni, ze indeks znicksztatcenia dobrze odzwierciedla restrykcje w handlu, gdy
spelnione s mato prawdopodobne warunki, tj. nie sg stosowane subsydia i podatki
eksportowe, obowigzuje prawo jednej ceny, a czynniki geograficzne i koszty transportu
maja znikomy wplyw na przecigtny poziom cen w poszczegolnych krajach. Z kolei
zmienno$¢ realnego kursu walutowego jest skorelowana z szerszymi problemami
ekonomiczno-spotecznymi, zwlaszcza z wystgpowaniem wysokiej stopy inflacji czy tez
niestabilnos$cia polityczng. Po wiaczeniu do regresji innych zmiennych Rodrik i Rodriguez
[2001] otrzymali wyniki wskazujace, ze indeks znieksztalcenia nie jest statystycznie
istotng determinanta wzrostu gospodarczego. Z kolei indeks zmiennosci ta determinantg
pozostaje, przy czym — jak juz zaznaczono — jest on powigzany z szeregiem innych

czynnikow, wykraczajacych poza kwestie zwigzane z handlem miedzynarodowym.

Badaniem empirycznym, do ktérego czesto odwotujg si¢ inni badacze, jest tez
analiza Sachsa i Warnera [1995]. Autorzy podzielili gospodarki na otwarte i zamknigte,
stosujac syntetyczny wskaznik otwarcia (okre§lany w innych publikacjach mianem indeksu
Sachsa-Warnera). Kraj uznawany byt za zamkniety, gdy spetnial co najmniej jeden
Z nastepujacych warunkoéw:

1) przecigtna taryfa celna byta wyzsza niz 40%;

2) stopien pokrycia importu barierami pozataryfowymi wynosit wigcej niz 40%;
3) posiadat socjalistyczny system gospodarczy;

4) utrzymywal panstwowy monopol w eksporcie;

5) premia czarnorynkowa na rynku walutowym przekraczata 20%.

Z estymacji wynikato, ze otwarto$¢ gospodarki stymuluje wzrost gospodarczy.

W analizowanych latach, zdaniem autorow, panstwa uznane za otwarte rozwijaty si¢
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02,44 pp. szybciej niz kraje zamknigte. Okazuje si¢ jednak, ze ten wniosek odnosnie
oddziatywania rezimu handlowego na wzrost gospodarczy jest pochopny. Rodrik
i Rodriguez [2001] wykazali bowiem, ze spos$rod pieciu sktadowych indeksu Sachsa-
Warnera najwazniejszg rol¢ odgrywaly premia czarnorynkowa i panstwowy monopol
w eksporcie. Tymczasem pierwsza z nich w duzej mierze wynikala z nierbwnowag
makroekonomicznych i niestabilnoéci spoteczno-politycznej, a nie ksztattu polityki
handlowej. Czynnik ten jest zatem podobny do indeksu zmienno$ci stosowanego przez
Dollara [1992]. Z kolei dane dotyczace panstwowego monopolu w eksporcie w pracy
Sachsa i Warnera [1995] byly uzyskane w taki sposob, iz de facto byty one skorelowane
z przynaleznoscia kraju do Afryki Subsaharyjskiej i poddaniem panstwa strukturalnym
programom dostosowawczym MFW. W rezultacie zmienna ta nie wskazywata poziomu
restrykcji w handlu, lecz ulokowanie kraju w regionie o najnizszej dynamice PKB
w analizowanym okresie oraz wystgpowanie w takim panstwie powaznych problemow
makroekonomicznych, ktére sila rzeczy zanizaja tempo wzrostu gospodarczego. Gdy
zatem w analizie uwzgledni si¢ dodatkowe zmienne skorelowane z premig czarnorynkowsg
i premig czarnorynkowsa, otwarto§¢ gospodarki nie wywiera statystycznie istotnego

wpltywu na wzrost gospodarczy.

Badania empiryczne s3 na ogoét wrazliwe na problem endogeniczno$ci, gdyz
zaro6wno handel (oraz polityka handlowa) wptywa na wzrost gospodarczy, jak 1 odwrotnie.
Frankel i D. Romer [1999] podjeli probe przezwyci¢zenia tej trudnosci. Przeprowadzili
badanie o dwustopniowym charakterze. Pierwsza faza polegata na dokonaniu regresji
handlu dwustronnego (jak w tradycyjnym modelu grawitacyjnym) wzgledem kilku
zmiennych o podtozu geograficznym. W kolejnym etapie autorzy zbadali wptyw handlu na
wzrost gospodarczy z wykorzystaniem metody zmiennych instrumentalnych.
Instrumentami byty wtasnie wielkosci handlu spowodowane czynnikami geograficznymi,
gdyz jest to zmienna wyraznie egzogeniczna. Rezultaty badania wskazywaly, ze handel

sprzyja szybszemu wzrostowi gospodarki.

Pomimo dos$¢ innowacyjnego charakteru badanie Frankela i D. Romera [1999]
posiadato kilka uchybien. Po pierwsze, koncentrowalo si¢ na prowzrostowych
nastepstwach zwigkszenia wolumenu handlu, a nie zmian polityki handlowej. Tymczasem
cz¢$¢ handlu zalezna od czynnikow geograficznych znajduje si¢ poza mozliwoscia
oddzialywania wiadz. Z tego powodu wnioski z badania s3 mato praktyczne. Po drugie,

uwzglednienie w regresji (w ramach drugiego etapu badania) zmiennych geograficznych
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jako samoistnych determinant wzrostu gospodarczego powodowato, ze handel stawat si¢

nieistotny statystycznie [zob. Rodrik i Rodriguez, 1999, s. 310-313].

Sposrod prac opublikowanych w latach 90. spory wydzwick miato takze badanie
Edwardsa [1998]. W stosunku do innych réznito si¢ on0 m.in. tym, iz badacz obral za
zmienng objasniang nie tempo wzrostu gospodarczego, lecz dynamike produktywnosci
(TFP). Autor, ze wzgledu na wady poszczegdlnych miernikdw otwartosci, nie
koncentrowat si¢ na jednym z nich, tylko przeprowadzit szereg estymacji
z wykorzystaniem dziewieciu wskaznikow™. Przy uwzglednieniu wyjsciowego poziomu
PKB per capita oraz przecigtnej liczby lat edukacji w roku bazowym autor uzyskat
w szesciu przypadkach z dziewieciu pozytywny i statystycznie istotny wplyw otwarcia

gospodarki na tempo wzrostu produktywnosci.

Rowniez to badanie spotkato si¢ z krytyka. Rodrik i Rodriguez [2001] wskazali
m.in. na problemy zwigzane z faktem, ze Edwards [1998] zastosowal wazong metodg
najmniejszych kwadratow przy wykorzystaniu PKB per capita w charakterze wag. Przy
ustanowieniu wag w inny sposob zmniejszala si¢ liczba estymacji, ktore generowaty
wyniki o oczekiwanym znaku i byly statystycznie istotne. Jednoczesnie Rodrik i Rodriguez
[2001] punktowali wady poszczegolnych miernikow otwartosci (sposrod tych istotnych).
Premia czarnorynkowa jest skorelowana 2z problemami makroekonomicznymi
i spotecznymi, klasyfikacja reziméw handlowych Banku Swiatowego jest subiektywna
I tym samym wrazliwa na btgdy oceny tych rezimow, indeks Heritage Foundation zostat
sporzadzony na bazie lat pdzniejszych niz zakres czasowy badania Edwardsa [1998],
a wydhuzenie szeregu czasowego dla relacji wptywow z podatkow handlowych do catego
handlu powoduje, Ze zmienna ta stawala si¢ statystycznie nieistotna. W takich
okolicznosciach badacze konkludowali, ze na podstawie pracy Edwardsa [1998] trudno
jest znalez¢ dowdd na pozytywne oddzialywanie otwarto$ci gospodarki na wzrost

produktywnosci, a tym samym na wzrost dochodu per capita.

Kolejne szeroko dyskutowane badanie empiryczne opublikowali Dollar i Kraay
[2002]. Autorzy wskazywali, ze kraje, ktore zwigkszyly poziom otwarcia (mierzony relacja

obrotow handlowych do PKB) rozwijaly si¢ szybciej niz pozostate panstwa. Te pierwsze

* Uwzglednione przez Edwardsa [1998] mierniki to: indeks Sachsa-Warnera, subiektywna klasyfikacja
reziméw handlowych Banku Swiatowego, indeks otwarto$ci Leamera, przecietna premia czarnorynkowa na
rynku walutowym, przeci¢tna taryfa celna, przecigtny poziom pokrycia importu barierami pozataryfowymi,
indeks restrykcji handlowych Heritage Foundation, stosunek wptywdéw z podatkow handlowych do warto$ci
handlu zagranicznego oraz indeks znieksztatcen importu Wolfa.

68



w latach 70. osiaggaly stope wzrostu gospodarczego réwna 2,9%, w latach 80. — 3,5%, za$
w latach 90. — 5,0%. Druga grupa panstw osiggata w tych dekadach dynamike PKB réwna,
odpowiednio, 3,3%, 0,8% i 1,4%. W badaniu zawarte byly takze wyniki estymacji
parametréw réwnan obrazujgcych wptyw handlu (relacja obrotow handlowych do PKB) na
tempo wzrostu gospodarczego. Z uwagi na problem pomini¢tych zmiennych oraz problem
symultanicznosci badacze wykorzystali estymator pierwszych roznic® (first differences
estimator). Poniewaz rozbieznoSci miedzy krajami w zakresie obrotoéw handlowych
niekoniecznie muszg wynika¢ z polityki handlowej, lecz z oddziatywania czynnikéw
geograficznych i instytucjonalnych, autorzy skupili si¢ na zmianach tych obrotow
I dynamice PKB w poszczegolnych dekadach. W ten sposob probowali unikngé sytuacji,
gdy roéznice miedzynarodowe byly wynikiem oddziatywania wzglednie stabilnych, cho¢
nieobserwowalnych cech krajow jak geografia i instytucje. Z uzyskanych oszacowan
wynikato, ze handel sprzyja wzrostowi gospodarczemu. W wigkszo$ci estymowanych
rownan otrzymano dodatnie 1 istotne statystycznie oszacowania parametrow

przedstawiajacych oddziatywanie otwarcia gospodarki na dynamike PKB.

Niemniej zdaniem Rodrigueza [2007] badanie to zostato przeprowadzone biednie.
Po pierwsze, autorzy jako zmienng ukazujaca poziom otwarcia obrali obroty handlowe
w relacji do PKB, a nie zmienng z zakresu polityki handlowej (jak przecigtny poziom cta).
W rezultacie wyniki okazujg si¢ mato informatywne, gdyz obroty handlowe jedynie
czesciowo sg wynikiem polityki handlowej, a zatem czynnika mozliwego do ksztaltowania
(cho¢ jednoczesnie nalezy ponownie podkresli¢, ze zgodnie z przyjeta metoda Dollar
i Kraay [2002] probowali ograniczyé wpltyw czynnikow geograficznych i instytucji na ich
oszacowania). Po drugie, autorzy w watpliwy sposob sklasyfikowali kraje otwierajace
gospodarki i kraje, ktore tego nie robig (np. ich kryteria majg rézne lata bazowe). Po
dokonaniu korekty okazuje sig¢, ze réznica w zakresie tempa wzrostu gospodarczego na
korzy$¢ panstw liberalizujacych wymiang z zagranicg nie wystepuje. Rowniez Nye, Reddy
i Watkins [2002] zwrocili uwage na problem blednej klasyfikacji poszczegdlnych
gospodarek. Zauwazyli oni takze, iz kraje definiowane przez Dollara i Kraaya [2002] jako
otwarte z uwagi na rosngca relacje handlu do PKB (tj. kierunek i tempo zmian tej relacji)
mogty by¢ jednak okreslone jako zamknigte z uwagi na niski poziom obrotéw handlowych

wzgledem PKB, jak 1 wysoki poziom cel. Innymi stowy, przy innej definicji otwarto$ci

* Estymator pierwszych réznic opiera si¢ na szacowaniu parametrow rownania, w ktérym zaréwno zmienng
objasniang, jak i zmiennymi objasnianymi sg przyrosty wyjsciowych zmiennych. W ten sposob eliminuje si¢
z ostatecznie estymowanego rownania nieobserwowane czynniki (omitted variables).-
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gospodarek mozna uznaé, ze Dollar i Kraay [2002] prezentujg paradoksalnie przewage

krajow zamknietych w zakresie osigganego wzrostu gospodarczego, a nie na odwrot.

Wiele dyskusji wzbudzita tez analiza Warnera [2003], ktora stanowi odpowiedz na
przedstawiong przez Rodrika i Rodrigueza [2001] krytyke pracy przygotowanej wspoélnie
z Sachsem [Sachs i Warner, 1995]. Z oszacowan autora wynikato m.in. ze wplyw otwarcia
gospodarki, gdy jest ono mierzone przecigtng Stawka celng na dobra kapitatlowe
I posrednie, na wzrost gospodarczy jest pozytywny. Jego wnioski zostaty jednak poddane
w  watpliwos¢. Korzystajac ze zblizonych (cho¢ lekko zmodyfikowanych) danych,
Rodriguez [2006] uzyskat odmienne rezultaty. Przede wszystkim sposrod o$miu regresji
tylko w jednej poziom otwarcia gospodarki okazuje si¢ by¢ statystycznie istotng
determinantg zmiennej objasnianej. Gdy w szacowanych rownaniach uwzglednialo sig
takie zmienne jak poczatkowy poziom PKB (zlogarytmowany) i wskaznik skolaryzacji,
otwarto$¢ na handel stawala si¢ statystycznie nieistotna. Ponadto, zgodnie z obrang
definicja otwartosci gospodarki Warner skupit si¢ jedynie na jej wycinku. Innymi stowy,
uzyskat wyniki wskazujace, ze szkodliwa dla wzrostu gospodarczego nie jest protekcja

catej gospodarki, ale ograniczanie importu dobr kapitatowych i posrednich.

Warner zaprezentowat rowniez wyniki regresji, w ktorych otwarcie mierzy przy
pomocy indeksu Sachsa i Warnera [1995]. W rownaniach wskaznik otwarcia znajdowat si¢
nie tylko jako samoistna zmienna objasniajaca, ale takze jako zmienna pomnozona przez
logarytm wyjsciowego PKB per capita. W rezultacie ostateczny wplyw otwarcia na stope
wzrostu gospodarczego zalezal od poziomu rozwoju kraju. Z estymacji wynikato, ze
protekcja szkodzi krajom najubozszym, za$ krajom o $rednim dochodzie na mieszkanca

niekoniecznie.

Zdaniem Rodrigueza [2007] badanie Warnera [2003] nie dostarcza zatem
przekonywujacych dowodow, ze handel (badZz otwarcie gospodarki) pozytywnie wptywa
na dynamik¢ gospodarki. Nie do$¢, ze w wielu specyfikacjach szacowanych réwnan
poziom otwartosci byt nieistotny statystycznie, to ewentualne korzystny moze by¢ przede
wszystkim import dobr kapitatowych i posrednich, a szersze otwarcie gospodarki moze

by¢ zasadne glownie w przypadku krajow o niskim dochodzie per capita.

Rowniez Wacziarg i Welch [2003] opierali swoje badanie na pracy Sachsa
i Warnera [1995]. Ich zdaniem indeks Sachsa-Warnera dobrze oddziela kraje o szybkim

i niskim tempie wzrostu gospodarczego w latach 80. oraz 70. (cho¢ w mniejszym stopniu)
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XX w. Jednoczes$nie wskaznik ten gorzej klasyfikuje panstwa w latach 90. [Wacziarg
I Welch, 2003, s. 28]. Innymi stowy, badacze wykazali, stosujac metode Sachsa i Warnera
[1995], Ze otwarto$¢ gospodarki nie jest statystycznie istotng determinantg wzrostu
gospodarczego dla lat 90. Tym samym niezwykle cenny byt miernik zmienny w czasie.
Jakkolwiek autorzy otrzymali wyniki $wiadczace o pozytywnym wplywie takiego
zmodyfikowanego indeksu Sachsa-Warnera na wzrost gospodarczy (kraje dokonujace
liberalizacji handlu zwigkszaja dynamike PKB o 1,5 pp. w stosunku do czaséw sprzed
,uwolnienia” wymiany z zagranicg), to w dalszym stopniu rezultaty byty silnie
uzaleznione od sposobu klasyfikacji panstw. Scislej rzecz ujmujac, na wnioski z badania
najbardziej wptywaja premia czarnorynkowa na rynku walutowym oraz panstwowy
monopol w eksporcie, co oznacza, ze badanie Wacziarga i Welch [2003] powiela bledy
analizy Sachsa i Warnera [1995]. Zmienne te sa skorelowane z innymi czynnikami, ktore
mozna uznaé¢ za niepowigzane z politykg handlowa badz — szerzej — wymiang z zagranicg
[Rodriguez, 2007].

Przeglad badan empirycznych dotyczacych wptywu handlu migdzynarodowego
badz polityki handlowej na wzrost gospodarczy pozwala stwierdzi¢, ze literatura
ekonomiczna jest daleka od jednoznacznego potwierdzenia tego typu zaleznosci.
Jakkolwiek wystepuje duzo badan sugerujacych korzystny wpltyw otwarcia gospodarki na
wzrost, wady metodologiczne powoduja, ze formulujac ostateczne wnioski nalezy
zachowa¢ ostroznos¢. Jednoczesnie nalezy podkresli¢, ze nawet najwigksi krytycy
przedstawionych badan nie uwazaja, ze protekcja korzystnie oddzialuje na wzrost
gospodarczy. Przyktadowo, Rodrik 1 Rodriguez [2001, s. 317] jasno okreslaja cel swojej
Krytyki:

Nie chcemy pozostawiaé czytelnika z przeswiadczeniem, Ze protekcja handlowa jest dobra
dla wzrostu gospodarczego. Nie znamy wiarygodnego dowodu — przynajmniej dla okresu
od 1945 r. — ktory sugeruje, zZe restrykcje handlowe sq systematycznie zwigzane z wyzszymi
stopami wzrostu. Tym, co chcielibysmy, by czytelnik uzyskal z lektury naszego tekstu, jest
pewna ostroznos¢ i pokora podczas interpretowania istniejgcych miedzynarodowych

dowodow na relacje migdzy politykg handlowg a wzrostem gospodarczym.
1.4. Podsumowanie

Z analizy przedstawionej w rozdziale 1 wynika, ze produktywnos¢ jest kluczows

determinantg dochodu na mieszkanca, a zatem jej zmiang¢ nalezy uwaza¢ za czynnik
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decydujacy 0 wzroscie gospodarczym. Jednoczes$nie nie ma zgody wsrod ekonomistow
odnosnie fundamentalnych przyczyn poprawy tej efektywnosci (jak i akumulacji). Co
wiecej, miedzy tymi czynnikami wystepuja skomplikowane powigzania. Przykladowo,
sam handel, ktéry moze by¢ traktowany jako fundamentalna determinanta wzrostu, jest

skutkiem oddzialywania przede wszystkim czynnikow geograficznych i instytucjonalnych.

Wymiana z zagranicag moze przektadaé si¢ na wzrost na wiele sposobow, sposrod
ktoérych najistotniejszym wydaje si¢ by¢ wpltyw na produktywno$¢ podmiotow
gospodarczych. W literaturze teoretycznej ekonomisci prezentujg liczne mechanizmy, za
pomoca ktorych zaangazowanie w eksport lub import poprawia wydajnosc
przedsigbiorstwa. Jednoczesnie badania empiryczne pozostaja w tym wzgledzie
niejednoznaczne. Opierajac si¢ na literaturze sugerujacej wystepowanie mechanizmow
hamujacych badz eliminujacych efekt uczenia si¢ przez handel, wskazuje, ze to
wewnatrzkrajowa dyfuzja wiedzy i technologii, uniemozliwiajaca pelne przechwycenie
korzysci z inwestycji i innowacji, powoduje, ze handel z zagranicag moze nie zwigkszac

produktywnosci przedsigbiorstwa.

Whiosek ten istotnie wptywa na analize oddzialywania wymiany z zagranicg na
wzrost gospodarczy. W rozdziale 1 postuluje, ze przeciwdziala¢ takim niekorzystnym
nastgpstwom dyfuzji zachodzacej w ramach gospodarki mozna poprzez ulatwianie
przedsigbiorstwom wejscia na rynki zagraniczne. W ten sposdb podmioty ucza si¢ dzigki
bezposrednim kontaktom z tymi rynkami, a nie posrednio poprzez aktualnych eksporterow

1 importerow, ostabiajac ich bodzce do inwestowania 1 dokonywania innowacji.
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Rozdzial 2

Determinanty wzrostu gospodarczego w Korei Poludniowej

I Tajwanu

Korea Poludniowa oraz Tajwan™ sa przykladami krajow, ktére w stosunkowo
krotkim czasie do$wiadczyly znacznej poprawy poziomu rozwoju gospodarczego
i standardow zycia. Jeszcze na poczatku lat 60. XX w. obie gospodarki zaliczane byly do
stabo rozwinigtych i pod wzglgdem dochodu na mieszkanca przypominaly panstwa

afrykanskie®’. W ciagu ok. 40 lat ich status diametralnie si¢ zmienit.

Liczac w USD z 2005 r. (wedlug parytetu sity nabywczej) dochdd per capita
w Korei i Tajwanie w 2000 r. byt niemal o$miokrotnie wyzszy niz w 1962 r. Oznacza to,
ze PKB na mieszkanca w tych gospodarkach w tym okresie zwigkszal si¢ ze srednioroczng
dynamika ok. 7,5%. Innymi stowy, dochod przecigtnego mieszkanca Korei lub Tajwanu
podwajat si¢ co ok. 10 lat. Tego dorobku nie zaprzepascit nawet kryzys azjatycki z konca
lat 90. Nie spowodowal on bowiem trwatego pogorszenia warunkow zycia ludnosci.
W 1998 r. realny PKB Korei zmniejszyt si¢ o prawie 6% w stosunku do roku
poprzedniego, lecz juz w 1999 r. osiggneto poziom sprzed kryzysu. Jednoczesnie dochod
na osobe wedlug parytetu sity nabywczej w tym czasie dalej si¢ zwigkszat. Tajwan z kolei
praktycznie nie zostal dotknigty kryzysem i nie do§wiadczyl w omawianym czasie spadku
nawet zagregowanego realnego PKB. Wzrost dochodu na osob¢ w tych krajach mozna

zatem uzna¢ za stabilny 1 odporny na wstrzasy ekonomiczne.

Potwierdzeniem awansu gospodarczego obu krajow jest takze wzrost Swiatowego
znaczenia firm wywodzacych si¢ z tych panstw. Przyktadowo, wsrod najwigkszych na

swiecie spotek sklasyfikowanych w rankingu Forbes Global 2000 za 2012 r. 68

0 W calej pracy nazwy Korea, Korea Potudniowa i Republika Korei traktuje jako synonimy. Z tego powodu
okreslenia ,,Korea” nie powinno by¢ mylone z Korea Pdéiocng (tj. Koreanska Republika Ludowo-
Demokratyczna, KRLD). Dla zwigkszenia przejrzystosci stosuj¢ rowniez nazwe Tajwan.. Czyni¢ tak, by
unikna¢ identyfikowania Republiki Chinskiej (oficjalna nazwa Tajwanu) z Chinska Republika Ludowa
(ChRL). Jednoczesnie, dla uproszczenia opisujac Tajwan, uzywam pojec ,.kraj” i ,,panstwo”, zdajac sobie
jednak sprawe z faktu, ze jest on praktycznie nieuznawany na arenie mi¢dzynarodowej (m.in. Polska nie
uznaje Tajwanu za niepodlegle panstwo). Jestem zdania, Zze nieustanne wskazywanie statusu Tajwanu
ograniczyloby przejrzystos¢ pracy.

5! Wedtug danych Banku Swiatowego PKB per capita w 1960 r. wynosit 156 USD (wedtug biezacego kursu
walutowego). Organizacja ta nie publikuje danych dla Tajwanu, ale jednoczesnie prezentuje poziom dla
catego regionu Azji Wschodniej i Pacyfiku — byto to 147 USD. Jednocze$nie w tym samym roku PKB per
capita dla calej Afryki Subsaharyjskiej wynosit 130 USD.
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pochodzito z Korei. Oznacza to, ze jej udziat w tej liscie (3,40%) byl niemal pigciokrotnie
wiekszy niz udzial w $§wiatowej populacji (0,70%). W Przypadku Tajwanu r6znica migdzy
ekonomicznym znaczeniem spotek z listy Forbesa (2,10% - 42 przedsiebiorstwa)

a udziatem w $wiatowej populacji (0,33%) byla jeszcze wigksza.

W parze ze wzrostem gospodarczym szedt w obydwu krajach postep
technologiczny. W 2009 r. Korea znajdowata si¢ na 11 miejscu na §wiecie pod wzgledem
liczby internautow (dane The CIA World Factbook). Dwukrotnie mniejszy Tajwan byt
sklasyfikowany na 24 pozycji. Pod wzgledem liczby abonentéw telefonii komoérkowej w
2011 r. Korea byla 27, a Tajwan — 35 krajem $wiata. Jeszcze wyzsze pozycje kraje te
osiggaly pod wzgledem liczby linii telefonicznych. Korea zajmowata 11 miejsce, a Tajwan

-17.

Wszystkie te dane $wiadcza o olbrzymiej i szybkiej transformacji zycia
ekonomicznego 1 spolecznego w omawianych krajach. Naturalnym w takich
okoliczno$ciach jest pytanie o zrodlo tej przemiany. W literaturze spotka¢ mozna dwa
odmienne stanowiska. Niektorzy ekonomisci wyjasniaja wysokie tempo wzrostu
gospodarczego w Korei i Tajwanie poprzez akumulacje kapitatu [zob. m.in. Kim i Lau
1994, Krugman 1994, Young 1995], podczas gdy inni przyczyn upatruja w postepie
technicznym [zob. m.in. Collins i Bosworth 1997 oraz Nadiri i Son 1997]. Z kolei badania
dotyczace tzw. fundamentalnych przyczyn wzrostu gospodarczego w Azji Wschodniej
nalezg do rzadkosci. W niniejszym rozdziale przedstawiam wyniki badania
ekonometrycznego, ktore sugeruja, ze dla wysokiej dynamiki PKB per capita Korei
I Tajwanu wazna byta liczba przedsigbiorstw prowadzacych handel. W oparciu
0 najnowszg literatur¢ z obszaru handlu migdzynarodowego mozna sadzi¢, ze wielko$¢ ta
wptywata gtownie na produktywnos¢ gospodarki, co implikowato wyzsza stope wzrostu

dochodu na mieszkanca.

Struktura rozdziatu, majgca tzw. uklad lejka, jest podyktowana sposobem
weryfikacji hipotezy glownej, ktorg przedstawiam i uzasadniam w czg$ci pierwszej.
Kolejne dwa podrozdziaty dotycza poszczegélnych hipotez czastkowych. Tym samym
podrozdziat 2.2 poswigcony jest analizie wptywu zagregowanej produktywnosci na wzrost
gospodarczy Korei i Tajwanu, a nastepny (tj. 2.3) obejmuje opis badania fundamentalnych
czynnikow wzrostu. Cato$¢ zwienczona jest podsumowaniem. Schemat 2.1 przedstawia

uklad rozdziatu.
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Schemat 2.1. Uklad rozdziatu 2

* Opis zmiennych
«  Wyniki badania ekonometrycznego

* Opis zmiennych
Wyniki badania ekonometrycznego

Zrédto: opracowanie wilasne.

2.1. Wplyw liczby eksporterow i importeré6w na wzrost gospodarczy —

uzasadnienie hipotezy gléwnej

Z przedstawionych w rozdziale 1 rozwazan wynika, iz wplyw handlu
migdzynarodowego na wzrost gospodarczy jest kwestia sporng zardwno w ujeciu
teoretycznym, jak i empirycznym. Analogicznie, niekoniecznie musi zaistnie¢ Wzrost
produktywnosci przedsigbiorstw zaangazowanych w eksport badZ import. Efekty LBE
i LBI nie sa automatyczne, a ich wystapienie zalezy od réznorodnych czynnikoéw jak np.
wystepowanie dyfuzji wiedzy 1 technologii wewnatrz kraju czy wielko$¢ zaangazowania

przedsighiorstw w operacje zagraniczne.

Opierajac si¢ na literaturze teoretycznej i empirycznej, sformutowatem hipoteze,
wedle ktorej wzrost liczby przedsiebiorstw zaangazowanych w wymiane z zagranica,
zwlaszcza eksporteréow, podnosi tempo wzrostu dochodu na mieszkanca poprzez
zwi¢kszanie zagregowanej produktywnos$ci. Z tak sformutowanej hipotezy gldwnej
mozna wyprowadzi¢ dwie hipotezy szczegdtowe. Po pierwsze, podniesienie zagregowanej
produktywnosci jest czynnikiem powodujagcym przyspieszenie tempa wzrostu dochodu per
capita. Po drugie, zwigkszenie liczby uczestnikow handlu, gtéwnie eksporterow, skutkuje

poprawg zagregowanej produktywnosci.

Hipoteze gldwna opartem na trzech gtownych przestankach:
1) zagregowana produktywnos$¢ jest kluczowa determinantg wzrostu gospodarczego;
2) handel miedzynarodowy wptywa na zagregowang produktywnos$¢ w duzej mierze

poprzez efekty wewnatrzfirmowe (LBE i LBI);
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3) swobodna dyfuzja wiedzy i technologii w ramach gospodarki silnie ogranicza

sktonno$¢ uczestnikow handlu do inwestycji 1 innowacji.

Pierwsze z tych stwierdzen wydaje si¢ niemal bezsporne. Neoklasyczna teoria
wzrostu gospodarczego sugeruje, ze zmiana efektywnosci gospodarczej, na og6t
postrzegana przez pryzmat postepu technicznego, jest najwazniejszym czynnikiem
ksztaltujacym dynamike PKB per capita. Akumulacja kapitatu wptywa na tempo wzrostu
jedynie w okresie przejsciowym. Z kolei teoria wzrostu endogenicznego niemal calg
uwage poswieca wilasnie problematyce zmiany technologicznej. W ujgciu empirycznym
nie jest jednak jasne, jaka czg$¢ wzrostu gospodarczego poszczeg6dlnych krajow powinna
by¢ przypisana zmianie efektywnosci, a jaka akumulacji kapitatu. Okres przejsciowy moze
by¢ bowiem na tyle dlugi, aby nie pozwoli¢ na pomini¢cie inwestycji w kapitat fizyczny
i ludzki w empirycznych rozwazaniach dotyczacych wzrostu dochodu na mieszkanca.
Niemniej, opierajac si¢ na wnioskach teoretycznych, uznaje prymat produktywnosci nad

akumulacja.

Druga przestanka dotyczy znaczenia efektow wewnatrzfirmowych dla
ksztattowania zagregowanej produktywnosci. Jak wykazatem w podrozdziale 1.3.1, handel
moze wptywa¢ na efektywno$¢ calej gospodarki poprzez zjawiska miedzy-
| wewnatrzsektorowe, jak i wewnatrzfirmowe. Jesli wymiana z zagranicg nie prowadzi do
poprawy wydajnos$ci przedsigbiorstw, to otwarcie na handel raczej jedynie przejsciowo
oddzialuje na dynamike zagregowanej efektywnosci. Wpltyw ten wynika wowczas
wylacznie z migdzy- 1 wewnatrzsektorowych realokacji czynnikow produkcji. Tym samym
handel oddziatuje jedynie na poziom catkowitej produktywnosci, a nie podnosi
permanentnie jego dynamiki. Po otwarciu gospodarki dochodzi do przejsciowego
przyspieszenia wzrostu tej kategorii ekonomicznej. Jedynie wtedy, gdy handel poprawia
produktywnos$¢ przedsiebiorstw, wymiana z zagranicg skutkuje trwalg zmiang dynamiki
wydajnosci. Innymi slowy, przy braku dostosowan efektywnosciowych na poziomie
przedsigbiorstwa (typu LBE) otwarcie gospodarki na handel powoduje realokacje¢
czynnikéw produkceji 1 udziatow w rynku, ktéra jednak ma swoj kres i tym samym jej

wpltyw na zagregowang wydajnos¢ z czasem wygasa.

Do podobnego wniosku doszli Bernard 1 Jensen [1999, s. 3], ktorzy stwierdzili, ze
jesli nie ma korzysci z eksportu po wejsciu na rynek zagraniczny [LBE — przyp. T.S.],

polityka zwigkszania liczby eksporterow moze by¢ marnotrawieniem zasobow (...). Ci
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ekonomisci spodziewaja si¢, ze w przypadku wystgpienia LBE zaangazowanie
przedsigbiorstw w eksport moze zwicksza¢ dynamike zagregowanej produktywnosci
| przektada¢ si¢ na wyzsze tempo wzrostu. W ich ocenie tylko takie efekty uzasadniajg

wspieranie ekspansji zagranicznej przedsiebiorstw.

Doda¢ nalezy, ze odrzucenie hipotezy Scistego sortowania w licznych pracach
empirycznych oznacza, iz wpltyw handlu migdzynarodowego na przecigtng produktywnos¢
sektorow moze by¢ ograniczony. Poniewaz w wyniku otwarcia gospodarki dochodzi do
wewnatrzsektorowych realokacji czynnikow produkcji do przedsigbiorstw niekoniecznie
najbardziej produktywnych, zagregowana efektywnos$¢ gospodarki zwigksza si¢ tylko
czgsciowo. Tym samym je§li handel nie wpltywa na produktywnos$¢ poszczegdlnych
podmiotéw gospodarczych, oddzialuje na dynamike catkowitej wydajnosci gospodarki
jedynie w okresie przejSciowym, a w ramach tego okresu jedynie w ograniczonym

zakresie.

Wielu ekonomistow od pewnego czasu przekonuje o znaczeniu zjawisk
zachodzacych na poziomie pojedynczego przedsigbiorstwa dla ksztattowania si¢ proceséw
ogolnogospodarczych. Niestety rozwazania te dotycza gléwnie problematyki cykli
koniunkturalnych. Przez wiele lat dominowal poglad, iz tzw. szoki idiosynkratyczne, tj.
szoki dotyczace indywidualnych przedsigbiorstw, nie wywieraja istotnego wpltywu na
zachowanie catych gospodarek. Tymczasem Gabaix [2011] wykazal, ze wyjas$niaja one
w przyblizeniu jedna trzecig wahan aktywnosci gospodarczej w USA. Fakt ten wynika
z wystepowania duzych przedsigbiorstw, gdyz cokolwiek, co wpltywa na ich
funkcjonowanie, oddzialuje jednoczesnie na cala gospodarkg. Z kolei Acemoglu,
Carvalho, Ozdaglar i Tahbaz-Salehi [2012] przedstawili inny mechanizm oddziatywania
szokow idiosynkratycznych na cykl koniunkturalny — powigzania sieciowe. We Francji
wptyw zjawisk zachodzacych na poziomie przedsigbiorstw na aktywno$¢ gospodarczg jest
réwny potaczonemu wpltywowi szokéw sektorowych i makroekonomicznych [di Giovanni,
Levchenko 1 Mejean, 2013]. Intuicyjnie mozna zatozy¢, zZe inne zjawiska
makroekonomiczne, w tym roéwniez wzrost gospodarczy, takze zaleza od procesow
wewnatrzfirmowych. Przyktadowo, juz sam fakt podejmowania przez przedsigbiorstwo
prac badawczo-rozwojowych moze przetozy¢ si¢ na wyzsza produktywnos$¢ catej
gospodarki, jesli wprowadzone zostang innowacje produktowe i procesowe, poprawiona

zostanie organizacja pracy itd.

77



Druga przestanke do sformutowania hipotezy gltéwnej mozna oprze¢ takze na
analizach empirycznych dotyczacych zmian wydajnosci gospodarek. Lewrick, Mohler
i Weder [2014] dokonali dekompozycji wzrostu produktywnosci w Szwajcarii w latach
1997-2009. Zjawisko to w ich analizie moglo by¢ rozbite na trzy elementy:

1) efekt migdzybranzowy (inter-industry effect), ktory polega realokacji

czynnikow produkcji miedzy sektorami;

2) efekt technologiczny (technological effect), ktéory odpowiada za zmiany
produktywnosci wszystkich przedsiebiorstw w branzy (jest tym samym
wynikiem szeroko zakrojonych zmian technologicznych)

3) efekt wewnatrzbranzowy (intra-industry effect), ktory z kolei jest wynikiem
dalszych czterech efektow czastkowych:

a) efekt wewnatrzfirmowych zmian produktywnosci (within-firm productivity
effect), rownoznacznych ze zmiang wydajnosci istniejagcych podmiotow;

b) efekt zmian udzialow przedsi¢biorstw w rynku (within frm share effect)
utozsamianych z ekspansjg podmiotdw najbardziej wydajnych;

c) efekt wejs¢ nowych przedsiebiorstw (firm-entry effect);

d) efekt wyjs¢ przedsiebiorstw z branzy (firm-exit effect).

Uzyskane wyniki wskazaty, ze glownym zrédlem zmian zagregowanej
produktywnosci w Szwajcarii  byly efekty wewnatrzbranzowe, sposrod ktorych
najwazniejszg role odgrywaty wewnatrzfirmowe zmiany produktywnosci. Do podobnych
wnioskéw w przypadku slowenskich przedsigbiorstw doszli De Loecker i Konings [2006]
oraz Melitz i Polanec [2014], a w przypadku amerykanskich — Baily, Hulten, Campbell,
Bresnahan i Caves [1992]. W konteks$cie handlu istotnego znaczenia moze zatem nabierac
oddzialywanie wymiany na wydajnos$¢ przedsigbiorstw eksportujacych 1 importujgcych.
Efekty LBE i LBl moga wobec tego silnie oddziatywac¢ na zagregowang produktywnos¢, co

stanowi drugg przestanke hipotezy gtowne;j.

Ostatnim filarem tej hipotezy jest uznanie, ze uczenie si¢ przez eksport lub import
jest znacznie ostabione lub nawet nieobecne, gdy w gospodarce wystepuja silne efekty
»~rozlewania si¢” wiedzy 1 technologii (gtownie o charakterze poziomym). Z podrozdziatu
1.3.1 wynika, Ze inne potencjalne czynniki ograniczajace efekt LBE, jak niewystarczajacy

przeplyw informacji i niewielki wplyw na innowacje procesowe, trudno jest uzna¢ za
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faktycznie blokujace uczenie si¢. W takich okolicznosciach kluczowe staje si¢

przezwycigzenie negatywnego wplywu dyfuzji wiedzy i technologii na efekt LBE®%,

Jednym z dziatan mozliwych do podjecia przez wladze jest ograniczanie efektow
spillover, co jest jednak problematyczne z kilku powoddéw. Po pierwsze, rozprzestrzenianie
si¢ wiedzy 1 technologii jest spolecznie pozadane, stad jego ograniczanie moze nie
stanowi¢ optymalnej polityki. Po drugie, trudno jest wskaza¢ skuteczny sposéb blokowania
dyfuzji wiedzy i technologii. Z tego wzgledu lepszym rozwigzaniem jest sprzyjanie
zaangazowaniu przedsiebiorstw w wymian¢ z zagranicg. Wniosek ten prowadzi do
hipotezy, iz wigksza liczba firm uczestniczacych w wymianie powinna przetozy¢ si¢ na

wyzsze tempo wzrostu gospodarczego.

Uzasadnienie tej hipotezy jest do$¢ intuicyjne. Zgodnie z przedstawionymi
przestankami wzrost dochodu na mieszkanca przyspiesza za sprawg handlu, gdy
przedsiebiorstwa faktycznie uczg si¢ dzigki eksportowi badz importowi. Tymczasem, gdy
ich dzialania moga by¢ szybko skopiowane przez konkurentdw na rynku macierzystym,
nie podejmuja one krokoéw zwigkszajacych produktywnosé. Gdyby takie dziatania byty
bowiem podjete 1 okazaly sie skuteczne, eksporter/importer nie mogtby odzyskaé
zainwestowanych $rodkoéw, gdyz szybko stracitby przewage nad konkurentami-
nasladowcami. Dosztoby do uspotecznienia zyskow. Gdyby jednak jego postepowanie
okazato si¢ nieskuteczne, inne przedsigbiorstwa nie powielityby go, co oznacza
internalizacj¢ straty przez eksportera/importera. Je§li zatem przedsigbiorstwa
funkcjonujace jedynie w kraju macierzystym majg mozliwo$¢ posredniego uczenia si¢
z rynkdéw zagranicznych poprzez eksporteréw lub importerdw, zadnego uczenia si¢ nie
bedzie. Wystapi ono, gdy przedsiebiorstwa niezaangazowane dotychczas w handel
rozpoczng eksport lub import beda si¢ uczy¢ z rynkow zagranicznych w sposob
bezposredni. Co wiegcej, nawet gdyby poszczegodlne firmy obawialy si¢ kopiowania
wlasnych rozwigzan procesowych, produktowych itd. przez inne podmioty, konieczno$¢
np. sprostania wysokim oczekiwaniom zagranicznych konsumentéw powinna i tak

przyczynic¢ si¢ do poprawy produktywnosci.

%2 Hu i Jaffe [2001], badajac przeptyw wiedzy z USA i Japonii do Korei i Tajwanu na podstawie cytowania
patentow, zauwazyli, ze wzorce tej dyfuzji w duzej mierze wynikaja z podobienstwa technologicznego
pomi¢dzy USA lub Japonia z jednej strony a Korea badz Tajwanem z drugiej. Poniewaz podobienstwo to
wydaje si¢ by¢ wigksze w sektorach, a nie pomig¢dzy nimi, zaprezentowane wzorce mozna uznaé za
odpowiadajgce miedzynarodowemu przeptywowi wiedzy w ujeciu poziomym. Tym samym jest
prawdopodobne, ze transfer wiedzy do Korei i Tajwanu z zagranicy przebiegat poziomo.
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Schematy 2.2-2.5 syntetycznie przedstawiajg te zaleznosci. Pierwszy z nich
ilustruje efekt LBE, abstrahujac od oddziatywania dyfuzji wiedzy i technologii wewnatrz
kraju53. Uczestniczace w handlu podmioty (1-5) uzyskuja dostep do zagranicznych
rozwigzan i idei oraz muszg sprosta¢ zagranicznej konkurencji na rynku docelowym.
Nastepstwem eksportu jest wzrost wydajnosci. Strzatka wskazuje kierunek przeptywu

wiedzy i technologii z kraju odbiorcy towaréw do eksporterow.

Schemat 2.2. Efekt LBE — ujecie graficzne

Zagraniczna technologia i wiedza

Zrodto: opracowanie wilasne.

Z kolei schemat 2.3 odnosi si¢ do dyfuzji wiedzy w kraju macierzystym, przy czym
przedsigbiorstwa A-E nie wspolpracuja z zagranicg. Rozprzestrzenianie si¢ wiedzy oslabia
bodzce eksporteréw do inwestowania i dokonywania innowacji. Jest to zilustrowane
poprzez przerywane krawedzie strzatki przedstawiajacej przepltyw wiedzy i technologii do
eksporterow z rynkdw zagranicznych. Efekt LBE ulega w tym przypadku ostabieniu badz
w ogole nie wystepuje.

Schemat 2.3. Efekt LBE przy wystgpowaniu silnej wewnatrzkrajowej dyfuzji wiedzy i technologii

Zagraniczna technologia i wiedza

-

I

|

\LBE !

N | |

=7

Zrodto: opracowanie wilasne.

3 Analogiczne schematy mozna przedstawi¢ dla importu. Dla uproszczenia ograniczylem rozwazania do
efektu LBE (4. do eksportu), lecz nie wptywa to na wnioski.
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Wejscie na rynki zagraniczne niektorych przedsigbiorstw dotychczas dziatajacych
jedynie w kraju macierzystym przedstawia schemat 2.4. Z kolei na schemacie 2.5
zaprezentowano efekt koncowy. Nowi eksporterzy (A, B, D, E) podobnie jak
dotychczasowi (1-3) podnosza produktywnos¢ dzigki dostepowi do zagranicznej
technologii i wiedzy. W rezultacie efekt LBE ulega ,,odblokowaniu” — negatywne
oddziatywanie wewnatrzkrajowej dyfuzji na mozliwo$¢ uczenia si¢ podmiotow

zaangazowanych w handel stabnie.

Schemat 2.4. Proces wejécia na rynki zagraniczne dotychczasowych nieeksporterow

Zagraniczna technologia i wiedza

Wejscie na rynki
zagraniczne

Zrbdto: opracowanie wlasne.

Wejécie na rynki
zagraniczne

Schemat 2.5. Sytuacja koncowa

Zagraniczna technologia i wiedza

Zrodto: opracowanie wilasne.

Przedstawione wyzej analiza (podobnie jak sformutowana hipoteza gltowna)
nawigzuja w istocie do argumentow Meade’a [1955] za ochrong raczkujacych przemystow
(infant industries). Jego zdaniem lokalne przedsi¢biorstwa muszg najpierw poznaé
technologie produkcji, dzigki ktorym beda mogly sprosta¢ zagranicznej konkurencji.
Firma, ktora poniesie koszty zdobycia tej wiedzy, udostepni ja dla innych lokalnych
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podmiotéow. W podobnym duchu utrzymany jest model Hausmanna i Rodrika [2002].
W ich analizie przedsi¢biorstwo jest niepewne odnosnie poziomu swojej produktywnosci
i tym samym konkurencyjnosci na rynkach zagranicznych (szerzej, niepewno$¢ dotyczy
tego, czy kraj posiada przewage komparatywng w produkcji okreslonego dobra). Gdy
firma poniesie koszty uzyskania wiedzy o swojej wydajnosci, takie dziatanie bedzie
generowaé efekty zewnetrzne podobne do tych przewidzianych przez Meade’a [1955].
Rowniez Wagner i Zahler [2011] opisali istotng rol¢ odgrywang przez pioniera (pioneer)
wymiany z zagranicg. W ich modelu nasladowcy (followers) decyduja si¢ na rozpoczecie
eksportu, gdy obserwuja, ze pionier odnosi sukces na rynku zagranicznym. Autorzy
stwierdzili, ze jest on w takich warunkach ,,producentem” danych (data producer) dla
pozostatych podmiotow. Tym samym podobnie jak Meade [1955] oraz Hausmann i Rodrik
[2002] zwrocili uwage na informacyjne efekty zewngtrzne, jakie handel miedzynarodowy

przynosi gospodarce kraju.

Zauwazy¢ mozna, ze cho¢ zwigkszenie si¢ liczby przedsigbiorstw eksportujacych
badz importujacych niweluje niekorzystne konsekwencje dyfuzji wiedzy i technologii
w gospodarce, to takie dziatanie moze sprzyja¢ wzrostowi produktywnosci, a tym samym
PKB per capita, rowniez wtedy, gdy efekty spillover sa stabsze badZ nie ma ich wecale.
Jesli przenikanie wiedzy 1 technologii w gospodarce nie ma miejsca, wowczas nie
wystepuje kluczowy mechanizm blokujacy efekt uczenia si¢ przez handel. W takich
okolicznosciach uczestniczenie przez wigksza liczbe firm w wymianie z zagranica
powinno automatycznie powodowac¢ wzrost ich produktywnos$ci, jak i1 zwigkszenie
zagregowane] efektywnosci gospodarki. Z kolei przypadek umiarkowanych efektow
spillover jest wymieszaniem dwoch skrajnych sytuacji, tj. Silnego przenikania wiedzy
I technologii oraz jego braku. Roéwniez wtedy sprzyjanie nawigzywaniu przez
przedsigbiorstwa kontaktow handlowych powinno poprawiaé catkowita produktywnos¢

gospodarki.

Zaprezentowana hipoteza zgodna jest z postulatem Levinsohna i Hallaka [2004], by
badajagc wptyw handlu miedzynarodowego na wzrost za punkt wyjScia przyjac
mechanizmy takiego oddziatywania, czyli oprze¢ si¢ na podstawach mikroekonomicznych.
Przy ich pominigciu badacze moga jedynie ,,oglupia¢” (badZ co najmniej oszukiwac)
samych siebie, co sugeruje tytut pracy Levinsohna i Hallaka [2004] (Fooling Ourselves).

Hipoteza, ze to liczba przedsigbiorstw zaangazowanych w wymiane moze wplywac
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korzystnie na wzrost gospodarczy poprzez efekty uczenia si¢, ma takie mikroekonomiczne

podstawy.

2.2. Analiza bezposrednich determinant wzrostu gospodarczego Korei

Poludniowej i Tajwanu

W tym podrozdziale przedstawiam badanie, w ktérym podjatem probe okreslenia
bezposrednich determinant dynamiki dochodu per capita w Korei i Tajwanie. W toku
estymacji chcialem wykaza¢, ze zmiany catkowitej produktywnosci (TFP) byty istotnym
zrédlem wzrostu gospodarczego tych krajow. Jakkolwiek teoria ekonomii podpowiada, ze
czynnik ten jest jedyng dtugookresowa determinantg zmian PKB per capita, akumulacja
kapitatu fizycznego i ludzkiego réwniez moglta wptywa¢ na wzrost. Okres, w ktorym
gospodarka podaza do nowego stanu stacjonarnego, a zatem wchodzi na $ciezkg wzrostu
zrbwnowazonego, moze by¢ bowiem dos$¢ dlugi. Z tego powodu nie sposdb utozsamiad

dynamiki dochodu na osobg jedynie ze zmianami produktywnosci.

W pierwszej kolejnosci w podrozdziale opisuj¢ wykorzystane zmienne. Uwage
poswiecam takze analizie stacjonarnosci szeregow czasowych, ktorg przeprowadzitem, by
unikna¢ regresji pozornej, tj. regresji fatszywie wskazujacej zwiazek przyczynowy miedzy
niepowigzanymi ze sobg kategoriami ekonomicznymi. Po opisie zmiennych przedstawiam

takze zastosowang metode badawczg wraz z uzyskanymi rezultatami.
2.2.1. Opis zmiennych

Punktem wyj$cia dla dalszych analiz byta funkcja produkcji, w ktoérej poziom PKB
per capita jest zalezny od réznorodnych czynnikéw. Rownanie (2.1) przedstawia postac tej
funkcji>*:

21l)y =ay+ a1k +a,h+ a3TFP + a,L
gdzie y to PKB na osobe, k jest stosunkiem kapitatu do produktu (kapitatochtonnoscia), h
— indeksem kapitatu ludzkiego, TFP — ogo6lng produktywnos$cia czynnikow, za§ L — silg

robocza> (wszystkie zmienne zostaly zlogarytmowane).

* W literaturze przedmiotu czesto przyjmuje sie, ze funkcja produkcji jest jednym z wariantow funkcji
Cobba-Douglasa. W badaniach empirycznych przeksztalca si¢ ja poprzez zlogarytmowanie obu jej stron, co
znalazto odzwierciedlenie w postaci rOwnania (2.1). Dla uproszczenia w rownaniu tym pominatem subskrypt
Czasu.

> W wickszosci modeli wzrostu zasob sity roboczej utozsamia si¢ z wielkoscia populacii.
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Roéwnanie (2.1) jest niemal odzwierciedleniem réwnan estymowanych w literaturze
empirycznej [zob. Fernald i Jones, 2014]. Zestaw zmiennych objasniajagcych wynikat
z przegladu modeli teoretycznych. Na znaczenie akumulacji kapitalu rzeczowego,
opisywanej kapitatochtonnoscig ~ produkcji, jako waznej determinanty wzrostu
gospodarczego wskazywat juz Solow [1956]. Inni ekonomisci, np. Lucas [1988], uznawali
dodatkowo kapitat ludzki jako czynnik kluczowy dla ksztalttowania dynamiki dochodu na
osobe. Aktywno$¢ badawczo-rozwojowa, znajdujacg wyraz w zmianach produktywnosci,
stanowita przedmiot badan m.in. reprezentantow teorii wzrostu endogenicznego jak
P. Romer [1990] czy Grossman i Helpman [1991a]. Z kolei tworcy modeli semi-
endogenicznych, jak np. Jones [1995] czy Segerstrom [1998] postrzegali rowniez sile
robocza jako wazna determinant¢ wzrostu gospodarczego. Okres analizy to lata 1962-

2000, co wynikato z dostepnosci danych o liczbie uczestnikoéw handlu migdzynarodowego.

Zrédtem danych byt Penn World Tables w wersji 8.0. Baza ta zawiera szeregi
czasowe determinant wzrostu gospodarczego. PKB per capita podawany jest niej w ujeciu
realnym (w milionach USD z 2005 r.). Analogicznie prezentowany jest zasob kapitatu.
Miarg kapitalu ludzkiego jest z kolei indeks obliczony na podstawie przecigtnej liczby lat
ksztatcenia oraz zwrotu z edukacji (znajdujacego wyraz w ptacach). Produktywnosc,
mierzona przez TFP, podobnie jak pozostate czynniki zostata urealniona, a jej wartos¢

z 2005 r. sprowadzono do jednosci.

Penn World Tables jest powszechnie stosowanym zrodiem danych w badaniach
dotyczacych wzrostu i rozwoju gospodarczego. Najnowsza wersja (8.0) tej bazy zawiera
nowe mierniki inwestycji i produktywnosci. Tym samym mozliwe jest porownywanie
zmian TFP pomigdzy krajami, jak i w czasie. Dane o TFP sa tym bardziej cenne, iz
miernik ten jest niezalezny od wykorzystania czynnikéw produkcji. W przypadku tzw.
miernikéw jednoczynnikowych, jak wydajnos$¢ pracy, mozna formutowaé btedne wnioski
na temat zmian produktywnosci utozsamianych z postepem technicznym. Przyktadowo,
wydajnos¢ pracy w okreslonym kraju moze si¢ zwigkszy¢ w wyniku zastosowania bardziej
kapitatochtonnych technik wytwarzania (mniejsza pula sity roboczej bedzie wykorzystana
do produkcji), nawet jesli stan technologii si¢ nie zmienia (nie dochodzi do przesunigcia

funkcji produkciji).
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Zmienng objasniang w badaniu byl realny PKB per capita. Wykresy 2.1 i 2.2
przestawiaja ksztaltowanie si¢ tej zmiennej (w tym takze po zlogarytmowaniu),

odpowiednio w Korei i Tajwanie.

Wykres 2.1. Realny PKB per capita w Korei Potudniowej w latach 1962-2000 (w min USD z 2005 r.
wedlug parytetu sity nabywczej) — poziom (wykres gorny) i logarytm (wykres dolny)
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Zrédto: Opracowanie wlasne.
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Wykres 2.2. Realny PKB per capita w Tajwanie w latach 1962-2000 (w mln USD z 2005 r. wedtug parytetu
sity nabywczej) — poziom (wykres gorny) i logarytm (wykres dolny)
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Zrodto: Opracowanie wlasne.

Jednym z podstawowych problemoéw w badaniach dynamicznych jest obecnosé¢
trendu, co moze przeklada¢ si¢ na wystgpowanie jedynie pozornych, a nie faktycznych
zalezno$ci miedzy analizowanymi zmiennymi. Jesli bowiem potencjalna zmienna
objasniajaca ma podobny trend jak zmienna objasniana, wéwczas mozna btednie uznacé, ze
sa one powigzane przyczynowo, cho¢ niekoniecznie tak musi by¢. Niezwykle istotne
okazuje si¢ w tym wzgledzie badanie stacjonarnosci szeregu czasowego. Kazdy szereg
mozna uzna¢ za realizacj¢ danego procesu stochastycznego. Proces taki okresla sie¢

mianem stacjonarnego, gdy jego warto$¢ oczekiwana 1 wariancja sg state [Gajda, 2004,
s. 139].

Na ksztaltowanie si¢ poziomu PKB per capita, a zatem zmiennej objasnianej
W moim badaniu, wptywa trend. Warto$¢ oczekiwana szeregu tej zmiennej rosta W czasie
i tym samym szereg ten byl niestacjonarny. Rowniez logarytm tej zmiennej wykazywat
tendencje wzrostowa, co tez $wiadczy o niestacjonarnosci. Wykresy 2.3 i 2.4 pokazuja, ze
w Korei i Tajwanie zarysowat si¢ silny trend zwyzkowy. Trend ten zostal wyznaczony
poprzez wykorzystanie filtru Hodricka-Precotta, powszechnie stosowanego w literaturze

empirycznej.
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Wykres 2.3. Trend realnego PKB per capita (lewa strona) i logarytmu realnego PKB per capita (prawa
strona) — Korea Potudniowa

Trend (linia niebieska) zostal wyznaczony przez zastosowanie filtru Hodricka-Prescotta.

Zrodto: Opracowanie wlasne.

Wykres 2.4. Trend realnego PKB per capita (lewa strona) i logarytmu realnego PKB per capita (prawa

Trend (linia niebieska) zostal wyznaczony przez zastosowanie filtru Hodricka-Prescotta.

Zrodto: Opracowanie wlasne.

W przypadku Korei wystepowaly relatywnie krotkie okresy spadku lub wzgledne;j
stabilizacji dochodu na osobe (recesja z 1980 r. i kryzys azjatycki z konca lat 90.).
Niemniej te epizody nie wplywaja na ogélny wniosek, iz szereg czasowy zmiennej
objasnianej w tym panstwie charakteryzowal si¢ tendencja wzrostowg. Okresy spadku
realnego PKB per capita nie wystapity z kolei na Tajwanie. Rowniez w przypadku tego
kraju mozna mowi¢ o jednoznacznym trendzie wzrostowym. Analiza wykreséw sugeruje
zatem Wwystgpowanie niestacjonarno$ci szeregoéw zmiennej objasnianej. W celu
wyeliminowania tej cechy niezbedne byto przeksztatlcenie szeregu np. poprzez

zlogarytmowanie zmiennej czy tez wyznaczenie jej pierwszych badz drugich réznic.
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Do formalnego badania stacjonarnosci szeregu wykorzystalem rozszerzony test
pierwiastka jednostkowego Dickeya-Fullera (Augmented Dickey-Fuller Unit Root Test —
ADF)SG. Weryfikuje si¢ w nim hipotez¢ zerowag o niestacjonarnosci szeregu czasowego

wobec hipotezy alternatywnej o jego stacjonarnosci. Otrzymane wyniki57 przedstawilem

w tablicy 2.1.
Tablica 2.1. Wyniki testu ADF dla realnego PKB per capita
Korea Tajwan
Postaé¢ zmiennej Wystepowanie Brak wyrazu Wystepowanie Brak wyrazu

wyrazu wolnego wolnego wyrazu wolnego wolnego
Wyjsciowa 0,00 0,00 -0,01 0,00
(log PKB p.c.) (p=0,87) (p=1,00) (p=0,75) (p=1,00)
Pierwsze roznice -1,21%** -0,07 -0,87*** -0,19*
zmiennej (p=0,00) (p=0,45) (p=0,00) (p=0,05)
Drugie roznice -2,00%*** -2,00*** -1,68*** -1,68***
zmiennej (p=0,00) (p=0,00) (p=0.00) (p=0.00)
Logarytm zmiennej 0,01 0,00 0,01 0,00

(p=0,80) (p=1,00) (p=0,57) (p=1,00)

Zrédto: Opracowanie wlasne.

Z danych zawartych w tablicy 2.1 wynika, ze wyjsciowy szereg czasowy byt
niestacjonarny. Tym samym konieczne bylo jego przeksztalcenie, by uzyskac
stacjonarno$¢. Jak juz zaznaczytem, w tym celu postuzytem si¢ typowymi modyfikacjami
szeregu, tj. uwzglednitem pierwsze i drugie roznice oraz logarytmy analizowanej zmienne;j
(trzy ostatnie wiersze tablicy 2.1). Ostatnia z tych postaci szeregu w dalszym ciggu byta
niestacjonarna. Z kolei w przypadku pierwszych roznic uzyskatem niejednoznaczne
rezultaty. Udato si¢ odrzuci¢ hipotez¢ zerowa dla typowych pozioméw istotnosci dla
Tajwanu, natomiast w przypadku Korei jedynie przy uwzglednieniu wyrazu wolnego
w tescie ADF. Z tego powodu o wiele bardziej zadowalajace rezultaty dato przeksztatcenie
poprzez drugie przyrosty zmiennej. W tym przypadku niezaleznie od wersji testu (tj.
Z wyrazem wolnym lub nie) odrzucono hipoteze¢ o niestacjonarnosci szeregu czasowego
zarowno dla Korei, jak i Tajwanu. Drugie rdéznice zmiennej objasnianej przedstawia

wykres 2.5.

% Test Dickeya-Fullera (DF) nie uwzglednia autokorelacji skladnika losowego, stad zdecydowalem si¢ na
ADF. Konieczne stalo si¢ okreslenie rzedu opdznien, przy czym powinien by¢ on na tyle duzy, aby mozliwe
bylo uchwycenie autokorelacji, a jednoczesnie na tyle maty, by nie zmniejszy¢ nadmiernie liczby stopni
swobody. W zwigzku z tym zdecydowatem si¢ na rzad opdznien rowny 3.

>’ Sa to wyniki dla szeregu zmiennej objasnianej. Test ADF dla szeregdéw zmiennych objasnianych przyniost
podobne rezultaty.
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Wykres 2.5. Drugie przyrosty logarytmu PKB per capita — Korea (wykres gorny) i Tajwan (wykres dolny)

0,08

0,06 b

0,04 f

0,1

0,1

0,15

Zrodto: Opracowanie wlasne.

Wykresy 2.6-2.7 przedstawiaja natomiast zmienne objasniajace (zlogarytmowane)
dla, odpowiednio, Korei 1 Tajwanu. Warto zwrdci¢ uwage na fakt, ze wykresy dla indeksu
kapitatu ludzkiego 1 populacji s3 mocno wygladzone. Obecno$¢ trendu w tych szeregach
czasowych jest zatem jednoznaczna. Rowniez pozostate szeregi charakteryzowaly sie
wystepowaniem tendencji glownej (wzrostowej), cho¢ regresory te wykazywaty sig
wieksza zmiennoscig. Interesujgce jest ksztalttowanie si¢ kapitatlochtonnosci. W przypadku
Korei byta ona stabilna do potowy lat 70. W Tajwanie w poczatkowych latach analizy
odnotowany zostal nawet spadek poziomu tego miernika. Opieranie si¢ na
jednoczynnikowych miarach produktywnosci mogtaby prowadzi¢ do btgdnych wnioskéw
odnos$nie postgpu technicznego. Przykladowo, przy rosngcym zasobie sity roboczej,
zwyzkujacym PKB oraz statlej lub malejace; kapitalochtonno$ci mozna uznaé, ze
wydajnos$¢ pracy w Korei 1 Tajwanie nie zwigkszata si¢. Uznanie owej wydajnosci za
miernik zaawansowania technologicznego kraju prowadzitoby do wniosku, Zze obydwa
panstwa doswiadczaly technologicznej stagnacji, a nawet regresu (bytby to jednak wniosek
nieuprawniony). Przyktad ten uwidacznia przewage TFP jako wskaznika stanu technologii.

Zarowno w Korei, jak i Tajwanie poziom TFP charakteryzowat si¢ trendem wzrostowym,
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co wskazuje na sukcesywne podnoszenie zaawansowania technologicznego analizowanych

krajow.

WyKkres 2.6. Zmienne objasniajace (1962-2000, logarytmy) — Korea Poludniowa

)

b

iy e iy

i s e

a) kapitatochtonno$¢, b) indeks kapitatu ludzkiego, ¢) TFP, d) populacja

Zrodto: Opracowanie wlasne.

90

o

0%




WyKkres 2.7. Zmienne objasniajace (1962-2000, logarytmy) — Tajwan
a b

. . ¥ A . A . ma s w1 - my He o

a) kapitatochtonnos¢, b) indeks kapitatu ludzkiego, ¢) TFP, d) populacja
Zrédto: Opracowanie wlasne.

Znamienne jest to, ze w niemal kazdym analizowanym roku (poza 1988 r.) TFP
byla wyzsza na Tajwanie. Jednym z powodoéw takiej sytuacji moze by¢ m.in. wigksze
uczestnictwo tajwanskich przedsigbiorstw w wymianie z zagranica w stosunku do
podmiotow z Korei. Efekt uczenia si¢ mogt by¢ zatem bardzie; wyrazny w przypadku

Tajwanu.

Analiza wykresow 2.6 1 2.7 oraz przeprowadzone testy ADF wskazywaly na
niestacjonarno$¢ szeregdbw zmiennych objasniajacych w obu krajach, co wynikalo
z wystepowania trendow. Tym samym konieczne bylo przeksztalcenie szeregéw tak, aby
byly one stacjonarne. W tym celu postgpilem analogicznie jak w przypadku zmiennej
objasnianej, tj. w estymowanych rownaniach zdecydowatem si¢ wykorzysta¢ drugie
réznice.  Tablica 2.2 zestawia wykorzystane zmienne objasniajagce  wraz

Z przypuszczeniami odno$nie znakéw oszacowan.

Tablica 2.2. Wykaz zmiennych objasniajacych — badanie bezposrednich determinant wzrostu gospodarczego

Zmienna objasniajaca Oczekiwany znak parametru
Kapitatochtonno$é dodatni (na podstawie m.in. modelu Solowa [1956])
. . dodatni (na podstawie m.in. modelu Mankiw,
Indeks kapitatu ludzkiego D. Romera i Weila [1992]
TFP dodatni (na podstawie m.in. modeli Solowa [1956]
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i P. Romera [1990])

niejednoznaczny:
e ujemny (na podstawie m.in. modelu Solowa
Sita robocza [1956])
e dodatni (na podstawie m.in. modelu Jonesa
[1995])

Zrodto: Opracowanie wiasne.
2.2.2. Wyniki badania ekonometrycznego

W tym podrozdziale przedstawiam wyniki badania ekonometrycznego opartego na
réwnaniu (2.1). Zaznaczy¢ nalezy, ze wiele analiz empirycznych dotyczacych wzrostu
gospodarczego uwzglednia w szacowanych roéwnaniach takze dodatkowe zmienne
zwigzane z uwarunkowaniami geograficznymi, instytucjonalnymi czy kulturowymi.
W moim odczuciu takie postegpowanie jest btedne, gdyz w estymacjach miesza si¢
bezposrednie 1 fundamentalne przyczyny wzrostu. Jak jednak zostalo przedstawione
w rozdziale 1, te drugie wplywaja na wzrost posrednio, tj. poprzez oddzialywanie na

czynniki produkcji (czyli przyczyny bezposrednie).

Podobny poglad wyraza Vollrath [2014]. Skrytykowal on takie postgpowanie,
odnoszac sie do estymacji wzrostu gospodarczego wzgledem uwarunkowan kulturowych.
Jego zdaniem kultura wphywa na aktywnosé ekonomiczng poprzez wybory ludzi odnosnie
sposobow alokacji rzadkich zasobow. Innymi stowy, o ile kultura moze by¢ fundamentalng
determinantg aktywnosci ekonomicznej, dziata poprzez bezposrednie czynniki, takie jak
(cho¢ nie tylko) akumulacja kapitatu, przyjecie nowej technologii czy tez decyzje
0 uczestniczeniu w rynku pracy. Jakkolwiek Vollrath skupit si¢ na kulturze, jego poglad
mozna rozszerzy¢ takze na pozostate fundamentalne przyczyny wzrostu jak instytucje czy
geografie. Tym samym pierwszym krokiem w moim badaniu byta estymacja parametrow
réwnania (2.1). Dopiero w dalszej kolejnosci oszacowalem wplyw liczby przedsi¢biorstw

handlujacych na bezposrednie determinanty wzrostu [zob. podrozdziat 2.3].

Wyniki dla Korei przedstawia tablica 2.3. Zgodnie z opisang procedurg
eliminowania niestacjonarno$ci szeregéw zmienne (zlogarytmowane) zawarte w tej tablicy

sa W istocie drugimi przyrostami.

Tablica 2.3. Bezpos$rednie determinanty wzrostu gospodarczego w Korei — wyniki estymacji

Zmienna objasniajaca Oszacowanie parametru
Wyraz wolny 0,00
(0,00)
. 7 0,54***
Kapitatochtonnosé (0,02)

92




. . 0,95%**

Indeks kapitatu ludzkiego (0,08)
1, 52***

TFP (0,02)

. -0,09***
Sita robocza (0,02)
Wspotczynnik determinacji 0,99
Autokorelacja sktadnika losowego Nie
Heteroskedastyczno$¢ sktadnika losowego Nie
Normalno$¢ rozktadu sktadnika losowego Tak

Zrodto: Opracowanie wlasne.

Z otrzymanych oszacowan wynika, ze produktywno$¢ byla w analizowanym
okresie istotng statystycznie determinantg wzrostu dochodu na mieszkanca w Korei. Przy
innych czynnikach niezmienionych, jej zwigkszenie generowato zwyzke dynamiki PKB
per capita. Jednocze$nie inne zmienne tez okazaty si¢ istotne statystycznie. Tym samym
koreanski wzrost gospodarczy wynikal takze z oddziatywania czynnikow rozumianych
W teorii za ,przejSciowe” (akumulacja). Doda¢ nalezy, Ze otrzymano ujemny znak
oszacowania dla populacji, co jakkolwiek jest niespojne z semi-endogeniczng teorig
wzrostu, ma jednak intuicyjng interpretacj¢. Wzrost populacji prowadzi do wigkszej

efektywnej deprecjacji kapitalu zgodnie z modelem Solowa [1956].

Uzyskane wyniki posiadaja takze wazne cechy statystyczne. Po pierwsze, nie
wystepuje w nich autokorelacja skladnika losowego, co zostalo potwierdzone testem
Durbina-Watsona. Po drugie, sktadnik losowy okazal si¢ homoskedastyczny, co
zweryfikowano testem White’a. Po trzecie, reszty miaty rozktad normalny. Dodatkowo
uzyskano wysoka warto$¢ wspodtczynnika determinacji, co jednakze bylo dos¢ oczywiste
z uwagi na niemal tautologiczny charakter rownania (2.1). Niemniej warto$¢ ta nabiera
dodatkowego znaczenia w badaniach dynamicznych. Gajda [2004, s. 156] zauwazyl, ze
szeregi stacjonarne wzgledem przyrostow stwarzajg zagrozenia regresjq pozorng. Jedna
z okolicznosci przemawiajacych za odrzuceniem tej ewentualnoSci jest sytuacja, gdy
wspotczynnik determinacji przekracza warto$¢ statystyki Durbina-Watsona [Gajda, 2004,

s. 157]. Warunek ten zostat spelniony przez oszacowane rownanie™,

O wiele bardziej problematyczne okazato si¢ szacowanie rownania dla Tajwanu.
Przy wykorzystaniu KMNK otrzymywano autokorelacje sktadnika losowego. Podjatem
probe wyeliminowania tego zjawiska poprzez opdznienie zmiennych czy tez zastosowanie

metod Cochrane’a-Orcutta i Hildretha-Lu, co stanowi standardowa procedurg

%8 Analogiczne cechy posiadaja takze pozostate estymacje przedstawione w catej pracy. Niekiedy osiagniecie
tej sytuacji wymagato jednak modyfikacji metody badawczej, co wskazuje w tresci pracy.
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postepowania w takich sytuacjach [zob. Gajda, 2004, s. 86-88]. Niestety niekiedy udato si¢
uzyskac statystyke Durbina-Watsona jedynie dla przedziatu niekonkluzywnos$ci. W innych
przypadkach udawato si¢ unikng¢ autokorelacji kosztem utracenia statystycznej istotnosci
zmiennych objasniajacych. W rezultacie wykorzystalem autoregresyjny zintegrowany
model $redniej ruchomej (Autoregressive Integrated Moving Average — ARIMA). Podobnie
jak dla Korei skorzystatem z drugich przyrostow zmiennych. Otrzymane wyniki zawiera
tablica 2.4. Zasadnicza réznicg miedzy oszacowaniami dla Korei i Tajwanu okazata

statystyczna nieistotnos$¢ sity roboczej w tym drugim przypadku.

Tablica 2.4. Bezposrednie determinanty wzrostu gospodarczego w Tajwanie — wyniki estymacji

Zmienna objasniajaca Oszacowanie parametru

0,00*

Wyraz wolny (0,00)
*k*k

Kapitatochtonnosé 06(8)300)
. . 1,02%%*

Indeks kapitatu ludzkiego 60 01)
1,83***

TFP (0,00)

Sita robocza (-(()) ’gg)

17’%**

0 (rzad MA=1) (0,07)

0,20

® (rzad AR =3) (0.20)

Normalno$¢ rozktadu sktadnika losowego Tak

Zrédto: Opracowanie wlasne.

Porownujac wyniki otrzymane dla Korei i Tajwanu, mozna stwierdzi¢, Zze s3a one
zbiezne z pierwsza przestanka hipotezy glownej oraz pierwsza hipoteza szczegdtows.
Produktywno$¢ okazata si¢ bowiem istotng determinanta wzrostu gospodarczego.
Akumulacja kapitatu fizycznego 1 ludzkiego pozostawiata jednak s$lad w szeregu
czasowych, gdyz tzw. okres przejsciowy (tj. okres, w ktorym gospodarka dazy do wzrostu
zrownowazonego) jest wzglednie dtugi. Mozna zatem uznac, ze wnioski ptynace z teorii
wzrostu endogenicznego i teorii neoklasycznej znalazty potwierdzenie w uzyskanych
rezultatach. Z kolei nie potwierdzity si¢ przypuszczenia zwolennikow semi-endogenicznej

teorii wzrostu o pozytywnym wplywie wielkos$ci populacji na dynamike dochodu na osobg.
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2.3. Analiza wplywu liczby przedsiebiorstw uczestniczacych w handlu
na czynniki wzrostu gospodarczego w Korei Poludniowej
I Tajwanie

Drugim krokiem w moim badaniu byla proba okreSlenia znaczenia liczby
eksporterow 1 importerow dla ksztalttowania si¢ bezposrednich determinant wzrostu. Jak
zauwazylem w podrozdziale 2.1.2, zmienna ta nie powinna by¢ traktowana jako
bezposredni argument funkcji produkcji. Liczba przedsigbiorstw handlujacych, jak i inne
wielko$ci zwigzane z prowadzong wymiang handlowa, wptywa na dynamike dochodu na
mieszkanca nie samodzielnie, ale poprzez oddzialywanie na inwestycje czy absorpcje
lepszych technologii. Tym samym uzasadniona jest analiza posredniego (poprzez
akumulacje i postep techniczny) znaczenia liczby uczestnikoéw handlu dla wzrostu

gospodarczego.

Te analiz¢ zaczynam od omowienia zmiennych. W dalszej kolejnosci omawiam
wyniki badania ekonometrycznego, w ktorym liczba eksporteréw i importeréw traktowane

byty jako determinanta bezposrednich przyczyn wzrostu.
2.3.1. Opis zmiennych

Zmiennymi objasnianymi w przeprowadzonym badaniu byly dwie bezposrednie
determinanty dynamiki PKB per capita: kapitatochtonno$¢ produkcji oraz TFP.
Rezygnacja z analizy zasobu sity roboczej byta podyktowana dwoma powodami. Po
pierwsze, zmienna ta okazala si¢ by¢ nieistotng statystycznie determinanta wzrostu
gospodarczego Tajwanu. Po drugie, ksztaltuje si¢ ona gléwnie na podstawie uwarunkowan
demograficznych. Intuicyjnie mozna zatem przypuszcza¢, ze handel migdzynarodowy

odgrywa jedynie, jesli w ogole, marginalng role jako zrédto zmian tej wielkoS$ci.

Zdecydowatem si¢ wyeliminowaé takze indeks kapitatu ludzkiego ze zbioru
zmiennych obja$nianych. Réwniez to posunie¢cie mozna wyjasni¢ dwojako. Po pierwsze,
juz pobiezna analiza wykresow 2.4 i 2.5 wskazuje, ze wskaznik ten zachowywat si¢
podobnie jak sita robocza. Poniewaz dla ksztaltowania si¢ tej drugiej zmiennej kluczowe
sa czynniki demograficzne, a nie handel, to samo mozna zatozy¢ odnos$nie indeksu kapitatu
ludzkiego. Po drugie, w analizach ekonomicznych pomija si¢ wptyw handlu na akumulacje

tej formy kapitatu (z wyjatkiem modelu Galora i Mountforda [2008]).
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W badaniu opisanym w podrozdziale 2.1.2 wykorzystatem drugie réznice
bezposrednich determinant wzrostu gospodarczego, co byto podyktowane koniecznoscia

przeksztatcenia  szeregdw  niestacjonarnych ~w  stacjonarne.  Potwierdzeniem

niestacjonarnos$ci ostatecznie uzyskanych szeregow dla kapitatlochtonnosci i TFP sg wyniki

testu ADF przedstawione w tablicy 2.5. Wykresy 2.8 i 2.9 z kolei ilustruja, jak drugie

réznice ksztaltowaty si¢ w anali

zowanym okresie.

Tablica 2.5. Wyniki testu ADF dla realnego kapitatochtonno$ci i TFP

Zmienna Wystepowanie wyrazu wolnego Brak wyrazu wolnego
Drugie r6znice logarytmu -1,96 -1,96
kapitatochtonnosci — Korea (p=0.00) (p=0.00)
Drugie réznice logarytmu TFP — -1,65 -1,65
Korea (p=0.00) (p=0.00)
Drugie r6znice logarytmu -1,65 -1,64
kapitatochtonnosci — Tajwan (p=0.00) (p=0.00)
Drugie réznice logarytmu TFP — -1,58 -1,57
Tajwan (p=0.00) (p=0.00)

Zrodto: Opracowanie wlasne.

Wykres 2.8. Drugie roznice logarytmow TFP (wykres gorny) i kapitatochtonnosci (wykres dolny) — Korea

Potudniowa

Zrédto: Opracowanie wiasne.

96




Wykres 2.9. Drugie réznice logarytmoéw TFP (wykres gorny) i kapitatochtonnosci (wykres dolny) — Tajwan

Zrodto: Opracowanie wilasne.

Zgodnie z hipoteza gtowna kluczowe dla wzrostu gospodarczego jest liczne
zaangazowanie przedsiebiorstw w handel. Powinno by¢ ono analizowane oparciu o liczbe
przedsiebiorstw uczestniczagcych w wymianie mi¢dzynarodowej. Niestety dane tego typu
s nieosiggalne, stad wzorem innych badan empirycznych szacowalem t¢ zmienng poprzez
liczbe kategorii produktowych, w ktoérych prowadzony byt handel pomigdzy danym krajem
a zagranicg. W podrozdziale 3.1 przedstawiam szerzej argumenty za stlusznos$cig takiego
sposobu aproksymacji. Stosowne dane pochodzity z bazy NBER i ONZ przygotowanej
przez Feenstre i Lipseya. Zawier ona zdezagregowane dane na temat handlu dla lat 1962-
2000. Uwzgledniajac istniejace rdznice w wielkosci analizowanych gospodarek, wszystkie
specyfikacje liczby uczestnikow wymiany przeliczam na mieszkanca z wykorzystaniem

liczebnosci populacji zaczerpnigtej z Penn World Tables™.

% W celu uniknigcia niescistosci pomingtem te kategorie produktowe, ktére w bazie NBER-ONZ (tj.
Feenstry i Lipseya) mialy w swych oznaczeniach litery A badz X. Pierwszy z tych symboli stosowany byt,
gdy nie byly wskazywane wielkosci eksportu lub importu na nizszym poziomie agregacji, ale jednoczesnie
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Z uwagi na mozliwy odmienny wplyw liczy eksporteréw i importer6w na wzrost
gospodarczy Korei i Tajwanu zdecydowalem si¢ przeprowadzi¢ bardziej szczegdtowa
analize. Z tym celu wykorzystalem roézne specyfikacje zaangazowania przedsi¢biorstw
W wymiang z zagranica, ktore przedstawia tablica 2.6. Ksztaltowanie si¢ dwoch z tych
kategorii, tj. KEE i KEI®® w analizowanych latach prezentuja wykresy 2.10-2.11 (lewa

strona — Korea, prawa — Tajwan).

Tablica 2.6. Specyfikacje kranca ekstensywnego wykorzystane w badaniu empirycznym

Symbol Opis
KEE Kraniec ekstensywny eksportu (liczba eksporterow)
KEI Kraniec ekstensywny importu (liczba importerow)
SURV-KEE Kraniec ekstensywny eksportu (liczba eksporterdw) — trwajace relacje handlowe
SURV-KEI Kraniec ekstensywny importu (liczba importeréw) — trwajace relacje handlowe

Zrédto: Opracowanie wlasne.

Wykres 2.10. Liczba eksporterow (KEE) — Korea Potudniowa (lewa strona) i Tajwan (prawa strona)

194 res 173 182 113 10 1 1m0 L L v Lk e L= T

Zrédlo: opracowanie wilasne.

istniaty wielkosci dla wyzszego poziomu grupowania danych. Z kolei symbol X wykorzystywany byt w
sytuacjach, gdy suma eksportu lub importu na nizszym poziomie agregacji nie byta rowna handlowi
odnotowywanemu na wyzszym poziomie (tym samym X oznaczal swoiste dopetnienie handlu dla bardziej
zdezagregowanych danych).

% Nazwy zmiennych wynikaja z faktu, iz stanowia one tzw. kraniec ekstensywny eksportu i importu
(extensive margin of exports, extensive margin of imports). Wielkoéci te wskazuja, ile jednostek (w
zaleznosci od kontekstu: przedsicbiorstw, produktow stanowigcych przedmiot handlu czy tez miejsc
przeznaczenia eksportu/pochodzenia importu) generuje caly eksport lub import (pod wzgledem wartosci lub
wolumenu w zaleznosci od przedmiotu analizy).
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Wykres 2.11. Liczba importeréw (KEI) — Korea Potudniowa (lewa strona) i Tajwan (prawa strona)

i i i - 1ot e i

Zrodto: opracowanie wihasne.

Poza wymienionymi specyfikacjami uwzglednitem takze dwie kolejne. Byly one
blizniaczo podobne do wyzej wymienionych, cho¢ opieraly si¢ na trwajacych relacjach
handlowych. W tym rozumieniu liczba uczestnikdow wymiany aproksymowana byla jako
liczba kategorii produktowych bgdacych przedmiotem handlu (eksportu, importu) zaréwno
w okresie biezacym, jak i1 poprzednim. Mozliwe jest, ze jedynie dojrzate relacje handlowe
umozliwiaja wystapienie efektu uczenia si¢ (LBE i LBI). W tym ujeciu jedynie firmy
0 odpowiednio dlugim zaangazowaniu w wymiang moga zwieksza¢ swojg produktywnosé,
a zatem z punktu widzenia dynamiki PKB kluczowa staje si¢ zdolnos¢ relacji handlowej
do przetrwania. Dwie dodatkowe specyfikacje uczestnictwa przedsigbiorstw w wymianie
(oznaczone jako SURV-KEE i SURV-KEI®) przyblizaty liczbe tych dojrzatych relacji.
Ksztattowanie si¢ poziomow tak rozumianej liczby uczestnikow handlu w latach objetych

badaniem prezentuja wykresy 2.12 i 2.13.

%1 Nazwy tych zmiennych wynikaja ze stosowanego w literaturze okreslenia tzw. stopy przetrwania relacji
handlowej (survival rate). Wielko$¢ ta oznacza prawdopodobienstwo, iz okre$lona relacja handlowa utrzyma
si¢ w czasie.
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Wykres 2.12. Liczba ciagtych eksporterow (SURV-KEE) — Korea Potudniowa (lewa strona) i Tajwan
(prawa strona)

Zrbdto: opracowanie wilasne.

Wykres 2.13. Liczba ciaglych importeréw (SURV-KEI) — Korea Poludniowa (lewa strona) i Tajwan (prawa
strona)

Zrbdto: opracowanie wlasne.

Warto zauwazy¢, ze niezaleznie od specyfikacji oraz okresu liczba uczestnikéw
handlu (podzielona przez populacj¢) byla wyzsza w przypadku Tajwanu, a nie Korei.
Dowodza tego dane zawarte w tablicy 2.7, ktéra przedstawia wyrazony w procentach
stosunek przecigtnych (mierzonych $rednig arytmetyczng) poziomoéw tej zmiennej dla

Korei i Tajwanu.

Tablica 2.7. Przecietna liczba koreanskich uczestnikéw handlu (jako % wartosci dla Tajwanu)

Okres KEE KEI Okres SURV-KEE SURV-KEI
1962-1970 25,58 49,34 1963-1970 22,31 52,62
1971-1980 38,48 41,03 1971-1980 36,78 43,62
1981-1990 43,98 44,29 1981-1990 43,04 42,84
1991-2000 46,73 54,33 1991-2000 46,34 54,18

Zrbdto: opracowanie wlasne.

Dane zaprezentowane w tablicy 2.7 pozwalajg sformutowac¢ wniosek, iz szybszym

tempem konwergencji charakteryzowata si¢ liczba eksporteréw (KEE i SURV-KEE) niz
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importerow (KEI 1 SURV-KEI). O ile relacja liczby koreanskich i tajwanskich eksporterow
osiggneta pod koniec okresu badania warto$¢ wyzsza od poziomu wyj$ciowego o ponad 20

p.p., to w przypadku importu zmiana wyniosta jedynie kilka p.p.

Poza zmiennymi opisujgcymi przedsigbiorstwa handlujace w toku estymacji
uwzglednilem takze inne czynniki mogace wptywac na kapitatochtonnos$¢ produkeji i TFP.
Te pierwsza kategorie uzaleznitem takze od stopy wzrostu gospodarczego, zagregowanego
poziomu realnego PKB oraz indeksu kapitalu ludzkiego. Dynamika dochodu na
mieszkanca wptywa na nastroje inwestorow. Wyzszy jej poziom zache¢ca do zwigkszania
naktadow inwestycyjnych. Jednoczes$nie jednak rosnacy produkt (jako wynik wzrostu
gospodarczego) moze nawet czysto matematycznie obnizaé poziom kapitatlochtonnosci
(jako wzrost mianownika). Oznacza to, ze trudno z gory zaklada¢ spodziewany znak

0szacowania parametru.

Na inwestycje istotny wplyw wywiera takze zagregowany poziom PKB. Po
pierwsze, wigkszy rynek oznacza, ze przedsigbiorcy majag mozliwosé eksploatacji korzysci
skali. Tym samym wydatki inwestycyjne moga by¢ rozbite na wigkszy wolumen produkcji
1 sprzedazy, a zatem mogg si¢ szybciej zwroci¢. Po drugie, w wiekszej gospodarce moze
pojawi¢ si¢ duzo wyspecjalizowanych dostawcoOw dobr kapitatowych. Ich specjalizacja
powoduje, ze dobra te sa badz tansze, badZz posiadaja inne atuty wymagane przez
inwestorow (wysoka jako$¢, dostosowanie do specyficznych wymogoéw itd.), co zacheca
do akumulacji kapitatu. Po trzecie, mozna zalozy¢, ze wyzszy poziom PKB jest
skorelowany z wigkszg pulg oszczgdnoSci. Tym samym duze gospodarki moga
charakteryzowaé si¢ niskim kosztem kapitalu. Biorgc te kwestie pod uwage, mozna
oczekiwa¢ dodatniego oddzialywania zagregowanego PKB na akumulacje kapitatu

rzeczowego.

Uzaleznienie kapitatochtonnosci od indeksu kapitalu ludzkiego réwniez ma
uzasadnienie ekonomiczne. Inwestycje przynosza bowiem pozytywne skutki, gdy
pracownicy sg sprawniejsi w obsludze maszyn, urzadzen itd. Tym samym podnoszenie
kwalifikacji sily roboczej, widoczne we wzroscie indeksu kapitatu ludzkiego, powinno

korzystnie wptywac¢ na akumulacje¢ kapitatu fizycznego.

Produktywnos$¢ gospodarki (TFP) uzaleznitem od podobnych czynnikow, dodajac
jedng zmienng objas$niang, tj. zasob kapitatu. Byto to podyktowane wnioskami z przegladu

literatury teoretycznej (zob. podrozdziaty 1.1 i 1.3). W specyfikacjach dziatalnoSci
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badawczo-rozwojowej typu lab-equipment postgp techniczny zalezy od m.in. naktadow

kapitatu.

Wykaz zmiennych wykorzystanych w dalszym badaniu przedstawia tablica 2.8.
Z uwagi na konieczno$¢ unikni¢cia problemu endogeniczno$ci postanowitem opdznié
zmienne objasniane. Rézne specyfikacje kranca ekstensywnego eksportu i importu
opoznitem o 1 1 2 okresy, gdyz zaangazowanie przedsigbiorstw w handel moze przektadac
si¢ na akumulacj¢ kapitatu 1 produktywnos¢ w relatywnie wolnym tempie. Z kolei
pozostate zmienne opoznitem o 1 okres. Zgodnie z wynikami testu ADF wykorzystatem

drugie r6znice wszystkich zmiennych.

Tablica 2.8. Wykaz zmiennych oraz oczekiwane znaki oszacowan — badanie fundamentalnych determinant
wzrostu gospodarczego

Zmienna objasniana Kapitalochlonnos¢ TFP
1) kraniec ekstensywny eksportu | 1) kraniec ekstensywny eksportu
(KEE lub SURV-KEE) - (KEE lub SURV-KEE) —
znak dodatni, znak dodatni,
2) kraniec ekstensywny importu | 2) kraniec ekstensywny importu
(KEI lub SURV-KEI) — znak (KEI lub SURV-KEI) — znak
ujemny. dodatni.
. .. 3) stopa wzrostu gospodarczego | 3) stopa wzrostu gospodarczego
G CARENE IS0 (dynamika realnego PKB per (dynamika realnego PKB per
capita) — niejednoznaczny capita) — znak dodatni,
znak, 4) zagregowany poziom
4) zagregowany poziom realnego PKB - znak dodatni,
realnego PKB — znak dodatni, | 5) indeks kapitatu ludzkiego —
5) indeks kapitatu ludzkiego — znak dodatni
znak dodatni 6) zasoOb kapitalu — znak dodatni

Zroédto: opracowanie wiasne.
2.3.2. Wyniki badania ekonometrycznego

Ostatecznym celem badania bylo wskazanie znaczenia zaangazowania
przedsiebiorstw w handel dla ksztattowania si¢ czynnikow wzrostu gospodarczego w Korei
1 Tajwanie. W tym podrozdziale przedstawiam otrzymane rezultaty. Nadmieni¢ nalezy, ze
gdy otrzymywatem wyniki, w ktorych wykorzystane zmienne okazywaty si¢ nieistotne,
ponawialem estymacj¢ z wyeliminowaniem zmiennej 0 najnizszym poziomie statystycznej
istotnosci (najnizsza bezwzgledna warto$¢ statystyki t-Studenta). Innymi stowy,
przeprowadzatem badanie w oparciu o metode regresji krokowej. Gdy ktorakolwiek
zmienna objasniana okazywala si¢ statystycznie istotna, dang estymacj¢ uznawatem za

ostateczng.

Badanie rozpoczalem od estymacji rownan z kapitatlochtonnoscig jako zmienng

objasniang. Tablice 2.9 i 2.10 przedstawiajg wyniki dla Korei.
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Tablica 2.9. SURV-KEE i SURV-KEI jako determinanta kapitatochtonnosci — wyniki estymacji, Korea

Zmienne objasniajaca Oszacowanie parametru
Wyraz wolny 0,01
(0,01)
-0,05
SURV-KEE ; (0,06)
Stopa wzrostu gospodarczego., 0,02
(0,02)
0,73**
PKB_; (0,35)
Wspotczynnik determinacji 0,22
Autokorelacja sktadnika losowego Nie
Heteroskedastycznos¢ sktadnika losowego Nie
Normalnos¢ rozktadu sktadnika losowego Tak

Zrodlo: opracowanie wilasne.

Tablica 2.10. KEE i KEI jako determinanta kapitatochtonnosci — wyniki estymacji, Korei

Zmienna objasniajaca Oszacowanie parametru

0,01

Wyraz wolny (0.01)
-0,11

KEE., (0,15)
-0,10

KEE., (0,14)
0,04

KEL (0.10)
0,01

KEL, (0,04)
Stopa wzrostu gospodarczego -0,30

1 (-0,20)

0,78*

PKB., (0,38)
. . -0,54

Indeks kapitatu ludzkiego_; (1,78)
Skorygowany wspotczynnik determinacji 0,13
Autokorelacja sktadnika losowego Nie
Heteroskedastyczno$¢ sktadnika losowego Nie
Normalno$¢ rozktadu sktadnika losowego Tak

Zrbdto: opracowanie wlasne.

Uzyskane rezultaty przemawiaja za stwierdzeniem, ze w przypadku Korei liczba
eksporterow 1 importeréw nie wptywata na akumulacj¢ kapitalu rzeczowego. Niezaleznie
od specyfikacji zmienne te pozostawaly statystycznie nieistotne. Niskie wartosci
wspoétczynnika determinacji rowniez potwierdzajg, ze inne — nieobserwowalne — czynniki
w wiekszym stopniu ksztattowaly akumulacje. Jedyng statystycznie istotng determinantg
kapitatochtonnosci pozostawal poziom PKB. Zgodnie z przypuszczeniami jego wzrost

skutkowat zwiekszonymi inwestycjami w kapitat rzeczowy.

Tablice 2.11 i 2.12 przedstawiajg natomiast wyniki dla Tajwanu.

Tablica 2.11. SURV-KEE i SURV-KEI jako determinanta kapitatochtonno$ci — wyniki estymacji, Tajwan

Zmienne objasniajaca Oszacowanie parametru
0,00
Wyraz wolny (0,00)
SURV-KEE, -0,22*
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(0,11)

SURV-KEE., ('g ’flz)

SURV-KEI ; (8’82)

SURV-KEL, (8'8;)

Stopa wzrostu gospodarczego_; ((())(())i;
0,48

PKB_; (0.28)
. . -3,37

Indeks kapitatu ludzkiego.; (5,01)
Skorygowany wspétczynnik determinacji 0,29
Autokorelacja sktadnika losowego Nie
Heteroskedastycznos¢ sktadnika losowego Nie
Normalno$¢ rozktadu sktadnika losowego Tak

Zrodto: opracowanie wilasne.

Tablica 2.12. KEE i KEI jako determinanta kapitatochtonnos$ci — wyniki estymacji, Tajwan

Zmienne objasniajaca Oszacowanie parametru
0,00
Wyraz wolny (0,00)
-0,07
KEL, (0,05)
d _0’03***
Stopa wzrostu gospodarczego., (0.01)
0,86***
PKB.; (0,23)
Skorygowany wspotczynnik determinacji 0,26
Autokorelacja sktadnika losowego Nie
Heteroskedastycznos¢ sktadnika losowego Nie
Normalnos¢ rozktadu sktadnika losowego Tak

Zrodto: opracowanie wiasne.

Zasadnicze roznice migdzy oszacowaniami dla Korei i Tajwanu dotyczg liczby
eksporterow oraz dynamiki PKB. Okazato si¢ bowiem, ze SURV-KEE byl statystycznie
istotng determinantg akumulacji kapitatu fizycznego w przypadku Tajwanu. Jednoczes$nie
jednak uzyskany znak parametru, ujemny, sugerowal, ze wigksza liczba eksporterow
ostabiata inwestycje. Rezultat ten mozna wyjasni¢ poprzez obecnos¢ kosztow handlu. Ich
wystepowanie oznacza, ze czgs¢ Srodkow znajdujacych si¢ do dyspozycji tajwanskich
przedsigbiorstw byla ,,0dciggana” od inwestycji na rzecz ekspansji zagranicznej. Mozna
zatem przypuszczaé, ze kraje mate, majagce wyraznie ograniczong podaz czynnikow

produkcji, moga wolniej akumulowac kapital, gdy ich firmy decydujg si¢ na eksport.

Statystycznie istotng zmienng okazata si¢ rOwniez stopa wzrostu gospodarczego.
Réwniez w tym przypadku uzyskano ujemne oszacowanie parametru. Poniewaz
analizowana zmienna to w istocie stosunek kapitalu do produktu, szybszy wzrost

gospodarczy oznacza wzrost mianownika, a zatem spadek poziomu owej zmiennej.
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W dalszej kolejnosci przeprowadzitem analize¢ determinant TFP. Tablice 2.13 i 2.14

przedstawiaja wyniki estymacji dla Korei.

Tablica 2.13. SURV-KEE i SURV-KEI jako determinanta TFP — wyniki estymacji, Korea

Zmienna objasniajaca Oszacowanie parametru
Wyraz wolny 0,01
(0,01)
0,20*
SURV-KEE_; (0,10)
0,14
SURV-KEE,, (0.10)
Stopa wzrostu gospodarczego.; 0,02
(0,01)
Kapitat 4 (8:;%
Skorygowany wspotczynnik determinacji 0,03
Autokorelacja sktadnika losowego Nie
Heteroskedastycznos¢ sktadnika losowego Nie
Normalno$¢ rozktadu sktadnika losowego Tak
Zrédlo: opracowanie wiasne.
Tablica 2.14. KEE i KEI jako determinanta TFP — wyniki estymacji, Korea
Zmienna objasniajaca Oszacowanie parametru
Wyraz wolny 0,00
(0,01)
-0,16
KEE- (0,10)
Wspotczynnik determinacji 0,07
Autokorelacja sktadnika losowego Nie
Heteroskedastycznos¢ sktadnika losowego Nie
Normalnos¢ rozktadu sktadnika losowego Tak

Zrodto: opracowanie wihasne.

Okazato si¢, ze jedynie liczba trwalych eksporterow byta istotng statystycznie
determinantg TFP. Incydentalne zaangazowanie si¢ przedsiebiorstw w wysytke towarow
za granice¢ nie miato przetozenia na produktywnos$¢ gospodarki. Jedynie ugruntowane
relacje eksportowe moga by¢ uznawane ze czynniki stymulujagce wzrost TFP w Korei.
Liczba importerow (SURV-KEI i KEI) okazala si¢ natomiast czynnikiem statystycznie

nieistotnym.

Tablice 2.15 i 2.16 zawierajg natomiast wyniki estymacji dla Tajwanu.

Tablica 2.15. SURV-KEE i SURV-KEI jako determinanta TFP — wyniki estymacji, Tajwan

Zmienna objasniajaca Oszacowanie parametru

-0,00

Wyraz wolny (0,01)

**k

SURV-KEE_; (262‘111)
SURV-KEE., (8'(1)%)
SURV-KEI, ('g’g%
SURV-KEI, ('gg;‘)
Stopa wzrostu gospodarczego., 0,01
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(0,01)
Kapitat 4 (52’ 6539)
Indeks kapitatu ludzkiego.; 0,28
(0,61)
Wspotczynnik determinacji 0,24
Autokorelacja sktadnika losowego Nie
Heteroskedastycznos¢ sktadnika losowego Nie
Normalno$¢ rozktadu sktadnika losowego Tak
Zrédlo: opracowanie wiasne.
Tablica 2.16. KEE i KEI jako determinanta TFP — wyniki estymacji, Tajwan
Zmienne objasniajaca Oszacowanie parametru
Wyraz wolny 0,00
(0,01)
-0,04
KEl (0,05)
Wspotczynnik determinacji 0,01
Autokorelacja sktadnika losowego Nie
Heteroskedastycznos¢ sktadnika losowego Nie
Normalno$¢ rozktadu sktadnika losowego Tak

Zrodto: opracowanie wihasne.

Otrzymane rezultaty byly do$¢ podobne do tych dla Korei. Rowniez w przypadku
Tajwanu okazato si¢, ze liczba importerow pozostawala bez wpltywu na TFP. Z kolei,
odno$nie eksportu, statystycznie istotng zmienng byta liczba ciaglych eksporterow,

utozsamiana ze zmienng SURV-KEE.

Poréwnanie wynikéw dla obydwu krajow prowadzi do istotnych wnioskow. Po
pierwsze, liczba eksporterow okazala si¢ wplywaé na zagregowang produktywnoS$é.
Szczegblnego znaczenia nabieraja trwale relacje eksportowe, o czym $wiadczy
statystyczna istotno$¢ zmiennej SURV-KEE w estymacjach dla Korei i Tajwanu. Tym
samym w obydwu przypadkach incydentalne wejscie przedsigbiorstw na rynki eksportowe
nie podnosito efektywnos$¢ gospodarki, natomiast systematyczni, zdolni do przetrwania na
rynku zagranicznym co najmniej jeden rok, eksporterzy przyczyniali si¢ wzrostu

zagregowanej produktywnosci.

Zaznaczy¢ nalezy, ze przedsigbiorstwa tajwanskie (w tym eksporterzy) byty na
og6t mniejsze niz koreanskie. Ta rdznica nie wpltywata zatem na otrzymane rezultaty.
Wielkos¢ firm intuicyjnie oddzialuje na to, jak szybko nastgpuje absorpcja wiedzy
i technologii z rynku zagranicznego. Mniejsze podmioty sg bardziej elastyczne, podczas
gdy wieksze, jak np. koreanskie czebole (chaebol), borykaja si¢ z problemem nadmiernego
zhierarchizowania operacji, ucigzliwosci wewngtrznych procedur administracyjnych, a tym
samym slabszego wewnatrzfirmowego obiegu informacji. Z drugiej strony wigksze

przedsigbiorstwa majg czesto tatwiejszy dostgp do finansowania zewngtrznego oraz
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zaawansowany technologicznie park maszynowy. Ulatwia to przyswajanie wiedzy
I technologii z innych rynkow. Te dwa efekty moga si¢ zatem niwelowac, tym samym
liczba eksporteréw, a nie ich charakterystyka, moze wptywa¢ na zagregowana
produktywnos$¢. Takie przypuszczenie znalazlo odzwierciedlenie w braku wigkszych

réznic migdzy estymacjami dla Korei i Tajwanu.

Brak wigkszych r6znic mozna uzna¢ takze za wyraz podobienstwa geograficznej
struktury eksportu Korei i Tajwanu. Znaczenie krajow zaawansowanych gospodarczo, tj.
Europy i Ameryki Potnocnej, jako rynkoéw zbytu dla podmiotow z obu krajow byto
podobne. Swiadcza o tym dane zawarte w tablicy 2.17. Gdyby struktury te byly bardziej
rozbiezne, mozna by sadzi¢, ze szybciej podnosi¢ TFP (w wyniku uczenia si¢) powinien
kraj o wickszym znaczeniu panstw rozwinietych w eksporcie. Byloby to widoczne np.

w statystycznej istotnosci SURV-KEE przy jej braku dla drugiego panstwa.

Tablica 2.17. Udzial wybranych regionéw w eksporcie Korei i Tajwanu (w %)

Rok | Europa | Ameryka Polnocna
Eksport Korei
1970 6,6 49,7
1975 12,7 34,1
1980 11,9 28,3
1985 8,4 39,6
1989 9,1 36,1
Eksport Tajwanu
1970 6,0 415
1975 9,3 37,8
1980 9,2 36,5
1985 5,5 51,2
1989 8,7 38,9

Zrédto: opracowanie wiasne na podstawie OTA [1991], s. 304-305.

Po drugie, liczba eksporteréw okazala si¢ na ogét nieistotna dla akumulacji kapitatu
fizycznego. Innymi stowy, liczba eksporterow nie wplywata na inwestycje rzeczowe.
Oznacza to, ze zaangazowanie przedsigbiorstw w handel bylo istotne dla ksztattowania si¢
kluczowej zmiennej dla wzrostu gospodarczego, tj. produktywno$ci, a nie za$ dla
zachowania czynnikow ,,przejSciowych”. Wyjatkiem byly wyniki dla Tajwanu przy

wykorzystaniu zmiennej SURV-KEE.

Bioragc pod uwage, ze zgodnie z wynikami opisanymi w podrozdziale 2.2.2
akumulacja pozostawia §lad w szeregach czasowych dynamiki PKB per capita (tzw. okres
przejsciowy jest stosunkowo dlugi), konieczne wydaje si¢ wyjasnienie tego wniosku
empirycznego. Jedng z przyczyn takiej sytuacji moze by¢ fakt, iz handel jest kosztowny.

Rozpoczecie eksportu wymaga poniesienia kosztow statych, natomiast dalsze prowadzenie
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wymiany zmusza do pokrycia kolejnych kosztow (glownie zmiennych, jak np. koszty
transportu). Tym samym zasoby czynnikdw produkcji sa po$§wigcane na pokrycie tych
kosztow, a nie na inwestycje. Swiadczyloby to o ujemnej zaleznoéci miedzy krancem
ekstensywnym eksportu a akumulacjg kapitatu rzeczowego. Jednoczes$nie jednak
przedsigbiorstwa eksportujace zmuszone s3a do podjecia inwestycji, by sprostac
zagranicznej konkurencji czy tez dostosowa¢ produkt do specyficznych wymagan
konsumentéw na nowym rynku. To korzystne oddziatywanie uczestnictwa w eksporcie na
inwestycje rzeczowe przeciwdziata jego niekorzystnym nastgpstwom, zwigzanym
z ograniczong podaza czynnikéw produkcji. W przypadku Tajwanu ograniczono$é
zasobow powodowala, ze efekt negatywny mogt przewaza¢ nad pozytywnym
(przynajmniej dla SURV-KEE). Z kolei w Korei efekty te si¢ rOwnowazyty.

Rezultat otrzymany dla Korei mozna wyjasni¢ takze w inny sposob. Jest mozliwe,
ze na inwestycje przedsiebiorstw i tym samym akumulacje kapitatu w calej gospodarce
wplywa wielkos¢ handlu przypadajaca na przedsigbiorstwo, a nie liczba uczestnikow
wymiany z zagranicg. Castellani [2002] oraz Fernandes i Isgut [2007] wykazali, ze efekt
LBE jest obserwowany gléwnie w przedsi¢biorstwach, dla ktorych handel stanowi znaczng
czg$¢ obrotow ogotem. Mozna zatem przypuszczaé, ze podmioty decyduja si¢ na
inwestycje nie tyle z uwagi na samo rozpoczgcie eksportu, ile z uwagi na wzrost jego

znaczenia w prowadzonej dziatalnosci.

Po trzecie, niezaleznie od specyfikacji liczba importerow nie wplywala na
bezposrednie determinanty wzrostu gospodarczego. Tym samym wielko$¢ ta nie
przektadata si¢ ani na akumulacje kapitalu rzeczowego, ani na postgp techniczny. Wniosek
ten nie kwestionuje hipotezy glownej. Zostata ona oparta na NNTT. Nurt ten koncentruje
si¢ gléwnie na eksporcie. Niemniej intuicyjnie mozna byto przypuszczaé, ze liczba
importerow takze oddziatluje na czynniki ksztattujgce wzrost gospodarczy. Z tego powodu

konieczne wydaje si¢ uzasadnienie otrzymanego rezultatu.

Mozliwe jest, ze podobnie jak w przypadku eksportu zaangazowanie w import
moze zmusza¢ przedsigbiorstwa do po$§wigcenia dostgpnych srodkéw na pokrycie kosztow
tej dziatalnosci a nie na inwestycje lub prace badawczo-rozwojowe. Z drugiej strony
operacje importowe wymagaja poniesienia inwestycji umozliwiajgcych m.in. dostosowanie

aparatu produkcyjnego do zagranicznych dobr kapitatowych. Te dwa efekty moga si¢
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wzajemnie znosi¢, czego odzwierciedleniem w badaniu empirycznym jest statystyczna
nieistotnos¢ KEI oraz SURV-KEL.

Inna przyczyna takiego rezultatu moze tkwi¢ w charakterze wykorzystanych
danych. Wydaje si¢, ze z punktu widzenie np. podnoszenia produktywnosci gospodarki
wazniejszy jest import dobr kapitalowych i zaopatrzeniowych, a nie konsumpcyjnych.
Niestety nie miatlem do dyspozycji odpowiednich danych. Okreslenie, ktore dobra mozna
faktycznie uzna¢ za kapitatlowe lub zaopatrzeniowe, jest mozliwe bowiem glownie na
podstawie analizy Input-Output (10). Niestety stosowne tablice 10 dla Korei i Tajwanu

zwlaszcza dla lat stosunkowo odleglych (np. poczatek lat 60.) byly niedostgpne.
2.4.  Podsumowanie

Z opisanych w rozdziale estymacji wynika, iz zagregowana produktywno$¢
stanowita wazng determinant¢ wzrostu gospodarczego Korei i Tajwanu. Tym samym
otrzymany rezultat zgodny jest z pierwsza hipoteza szczegotows, a takze z sama hipoteza
gléwng. Dodatkowo, jest on zbiezny z wnioskami plyngcymi z teorii wzrostu
gospodarczego. Wskazuje ona bowiem, Ze efektywno$¢ gospodarcza jest istotnym zrodtem

dynamiki dochodu na mieszkanca.

Zgodnie z intuicjg akumulacja réwniez okazala si¢ wazng determinantg wzrostu
gospodarczego. Jakkolwiek teoria uznaje ten czynnik za majacy jedynie przejSciowe
znaczenie dla ksztattowania si¢ zmian PKB per capita, wejscie gospodarki na tzw. $ciezke
wzrostu zrownowazonego nie jest natychmiastowe. Z tego powodu akumulacja nie moze

by¢ pomijana w analizach empirycznych. Otrzymane rezultaty sg tego dowodem.

Analiza bezposrednich determinant wzrostu gospodarczego stanowita pierwszy
etap zastosowanej przeze mnie procedury. W dalszej kolejnosci skupitem si¢ na czynnika
je ksztaltujacych, ze szczegdlnym uwzglednieniem liczby eksporteréw 1 importerow.
Wynikato to z zalozenia, ze handel — w tym liczba uczestniczacych w nim przedsigbiorstw
— oddzialuje na dynamike PKB per capita poprzez wplyw na akumulacj¢ kapitatu i postep
techniczny, a nie w sposob samoistny. W rezultacie druga cze¢$¢ zaprezentowanej analizy
(opisana w podrozdziale 2.3) oznaczata poszukiwanie bardziej doglebnych zrodet wzrostu

gospodarczego.

Wiyniki estymacji potwierdzaty hipotez¢ gldéwna oraz drugg hipoteze szczegdtows.
Kraniec ekstensywny eksportu okazal si¢ by¢ istotng determinantg produktywnosci
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gospodarki. Wzrost liczby ciagtych eksporteréw, przy innych czynnikach niezmienionych,
generowal poprawe wydajnosci. Laczac ten wniosek z wyzej opisanym, mozna stwierdzié,
ze kraniec ekstensywny handlu oddziatywat jako tzw. fundamentalna przyczyna wzrostu

na dynamike dochodu na mieszkanca.

Jednoczesnie jednak okazalo si¢, ze na czynniki wzrostu nie wptywata liczba
importerow. Wynik ten moze by¢ konsekwencja wystepowania kosztow importu oraz
specyfiki wykorzystanych danych. Formulujac ostateczne wnioski odnosnie znaczenia
liczby importeréw dla zagregowanej produktywnosci i wzrostu gospodarczego, nalezy
zachowa¢ daleko idacg ostrozno$¢. Owa tematyka mozna stanowi¢ interesujacy przedmiot

dalszych badan empirycznych.

Uzyskane rezultaty przemawiaja réwniez za uznaniem liczby przedsigbiorstw
handlujacych za nieistotng dla akumulacji kapitatu fizycznego. Tym samym uczestnictwo
w handlu oddzialuje na kluczowa determinant¢ wzrostu (produktywno$¢), a nie na
czynniki przejSciowe. Wyjatkiem okazal si¢ wynik estymacji dla Tajwanu,
wykorzystujacej SURV-KEE jako zmienng objasniang. Jakkolwiek odnalezienie przyczyn
takiego rezultatu wymaga dalszych badan, sadze, ze wazne role mogla tu odegraé
niewielka podaz czynnikow produkcji oraz obecno$¢ kosztow handlu. Tym samym
eksport, zwlaszcza prowadzony dlugofalowo a nie incydentalnie, stanowi swoista
konkurencj¢ dla dziatalno$ci inwestycyjnej, odciggajac od niej zasoby czynnikow

produkciji.

Bioragc pod uwage przedstawione wnioski, mozna sformutowaé pytanie
0 determinanty liczby uczestnikow handlu, zwlaszcza eksporterow (gdyz moze by¢ ona
postrzegana jako posrednia determinanta wzrostu). Jesli bowiem istniejg sposoby
oddziatywania wladz na zaangazowanie przedsigbiorstw w eksport, a wplywa ono na
dynamike¢ PKB per capita (przez ksztatltowanie zagregowanej produktywnosci), stwarza to
panstwu liczne mozliwosci stymulowania wzrostu gospodarczego. Tematyce tej

poswiecitem kolejne rozdziaty pracy.
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Rozdzial 3

Oddzialywanie wladz Korei Poludniowej i Tajwanu na liczbe
eksporterow i importerow poprzez instrumenty polityki

handlowej

Zgodnie z przedstawiong hipoteza gldéwna o wplywie wymiany zagranicznej na
wzrost gospodarczy przesadza przede wszystkim liczba przedsigbiorstw uczestniczacych
w handlu. Istotnego znaczenia nabiera wobec tego polityka sprzyjania zaangazowaniu firm
W dzialalno$¢ handlowa. Rozdzial 3 ma na celu omowienie sposobOw wspierania
przedsigbiorstw w tym zakresie na podstawie do§wiadczen Korei Potudniowej i Tajwanu.
Kraje te okazaty si¢ bardzo skuteczne w utatwianiu tworzenia nowych relacji handlowych.

Z tego powodu ich doswiadczenia mogg by¢ uzyteczne takze dla innych czesci Swiata.

Najnowsze nurty teorii handlu migdzynarodowego pozwalaja na zidentyfikowanie
wielu czynnikow wptywajacych na decyzje przedsigbiorstw o wejsciu na rynki
zagraniczne. Zaliczy¢ do nich mozna m.in. pierwotny poziom produktywnosci
przedsiebiorstwa oraz koszty handlu [zob. m.in. Melitz 2003, BEJK 2003], jakos¢
produktow [zob. m.in. Baldwin i Harrigan 2007, Hallak i Sivadasan 2009, Crozet, Head
i Mayer 2009], czynniki finansowe, w tym zwlaszcza odpowiedni poziom ptynnosci®
[zob. m.in. Manova 2007 1 2009, Chaney 2005], sie¢ kontaktoéw [zob. m.in. Rauch 1996,
Rauch i Watson 1999, Chaney 2011], niepewno$¢ [zob. m.in. Arauno i Ornelas 2007,
Seruga-Cayuela i Villarubia 2008, lacovone i Javorcik 2010], jak i poziom standaryzacji
produktu [zob. Holmes i Stevens 2010]. Decyzja o zaangazowaniu w handel jest zloZona.
Oznacza to, ze wpltywanie na uczestnictwo podmiotu w wymianie wymaga nie tylko
stosowania taryfowych instrumentow polityki handlowej (np. subsydia eksportowe), ale
takze podjecia szeregu innych dzialan, opartych o instrumenty pozataryfowe.
Przyktadowo, nizsze bariery handlowe w kraju importujacym nie muszg zachecaé firmy
Z innych panstw do rozpoczecia eksportu na ten rynek, jesli sie¢ kontaktow eksporterow
jest stabo rozwinigta, nie posiadajg oni S$rodkéw finansowych czy tez dostepu do

zewngtrznego finansowania umozliwiajacego ekspansj¢ zagraniczng.

%2 W analizach dotyczacych handlu migdzynarodowego plynnosé¢ finansowa przedsiebiorstwa traktuje sie
jako zdolno$¢ do pokrycia kosztow dziatalno$ci gospodarczej, w tym kosztow rozpoczgcia i prowadzenia
wymiany z zagranicg.
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W tym rozdziale analizuj¢, w jaki sposob witadze Korei Potudniowej i Tajwanu
sprzyjaty angazowaniu si¢ firm w wymiang z zagranicg. Zaczynam od przedstawienia, jak
ksztattowato si¢ uczestnictwo przedsigbiorstw koreanskich 1 tajwanskich w handlu
w latach 1962-2000. Nast¢pnie opisuj¢ sposoby oddziatywania polityki handlowej na
ekspansj¢ zagraniczng firm. Za punkt wyj$cia obieram Strategiczne ramy polityki
handlowej Korei Poludniowej i Tajwanu, ktore stanowig podtoze wszelkich dziatan z jej
zakresu. W dalszej kolejnosci opisuj¢ realizacje polityki handlowej z podzialem na

wykorzystywanie instrumentéw taryfowych i pozataryfowych.

Uklad rozdzialu przedstawia schemat 3.1. Podobnie jak rozdziaty 1 i1 2 takze i ten
ma tzw. uktad lejka. Omowienie tzw. krancow ekstensywnych handlu stanowi podstawe
rozwazan. Liczebno$¢ eksporterow i1 importerow jest w duzej mierze (cho¢ nie wylacznie)
wynikiem dziatan wiladz, stad pierwszy podrozdzial wyznacza ogodlny kontekst dla
dalszych czesci. Drugi podrozdziat zawiera opis polityki handlowej Korei i Tajwanu.
W jego ramach prezentuje¢ jej podtoze strategiczne oraz stosowane instrumenty. Rozdziat

zakonczony jest podsumowaniem.

Schemat 3.1. Uklad rozdziatu 3

« Ramy strategiczne
« Instrumenty taryfowe
» Instrumenty pozataryfowe

Zrodto: opracowanie wilasne.

3.1. Liczba eksporterow i importerow w Korei Poludniowej i Tajwanie

Uczestnictwo przedsiebiorstw w handlu miedzynarodowym zgodnie z hipoteza
gléwnag wpltywa na wzrost gospodarczy. Jednoczesnie oddziatuje takze na takie kategorie
jak poziom plac (zgodnie z modelem Melitza [2003] ekspansja eksporterow wypycha
zrynku firmy najmniej produktywne poprzez wzrost ptac) czy poziom koncentracji

W branzy (zgodnie z podstawowymi modelami NNTT liberalizacja wymiany prowadzi do
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zwigkszenia udziatléw przedsiebiorstw wysoce produktywnych, a zatem juz istotnie
znaczacych na rynku). Z tego powodu dane o0 uczestnictwie przedsi¢biorstw w wymianie
Z zagranicg sg niezwykle cenne. Niestety okazujg si¢ one trudne do zdobycia. Przeszkoda
w ich udost¢pnianiu badaczom mogg by¢ m.in. regulacje dotyczace konieczno$ci ochrony
tajemnicy statystycznej. Co wigcej, nawet gdy informacje takie sa dostepne, stosowne
szeregi czasowe okazuja si¢ wzglednie krotkie 1 dotycza zazwyczaj lat biezacych
i nieodleglej przeszto$ci. Poniewaz analizuje lata 1962-2000, nie sposob uzyskaé
odpowiednie dane. Pojawia si¢ zatem konieczno$¢ oszacowania liczby eksporteréw

I importerow.

W badaniach empirycznych czesto szacuje si¢ te wielkos$¢, korzystajac z liczby
produktéw bedacych przedmiotem handlu [zob. np. Hummels i Klenov 2005, Besedes
I Prusa 2007, Wakasugi 2009]. Przy zatozeniu, ze liczba eksporterow i/lub importerow jest
skorelowana z liczbg eksportowanych i/lub importowanych przez dany kraj produktow,
taka procedura pozwala na wskazanie tendencji odnos$nie ekspansji zagranicznej
przedsiebiorstw. Jakkolwiek nie sposob jest uchwycié, ile doktadnie przedsigbiorstw
prowadzi w okre§lonym roku wymian¢ z zagranica (firmy moga bowiem wysyla¢ do
innych krajow wiele produktow), mozliwe jest zaobserwowanie wtasnie tendencji
dotyczacych zaangazowania w handel (np. zmiany w tym zakresie powinny mie¢ wyraz

W zmieniajacej si¢ liczbie produktoéw w handlu).

Przyjete zatozenie o wystepowaniu dodatniej korelacji pomigdzy liczbg produktow
bedacych przedmiotem wymiany i liczba handlujacych przedsigbiorstw wydaje si¢ stuszne
takze z innych powodow. Biuro Handlu Zagranicznego tajwanskiego Ministerstwa Spraw
Gospodarczych (Ministry of Economic Affairs — Bureau of Foreign Trade) dostarcza
danych o liczbie handlujacych firm dla lat 2001-2011 (sg one przedstawione w tablicy 3.1).
Tablica 3.2. zawiera wyniki estymacji parametrow réwnania z tg kategoria jako zmienng
objasniang, a liczbg produktow bedacych przedmiotem Wyrniany63 1 zmienng czasowa
(zastosowang w celu uchwycenia zaburzen przypisanych poszczegdlnym jednostkom

czasu) jako jej determinantami. Rezultaty te swiadczg o wystepowaniu dodatniego zwigzku

83 Jest to liczba kategorii produktowych (kategorie czterocyfrowe w nomenklaturze SITC), w ktorych Tajwan
notuje handel, podzielona przez dwa. Dzielenie wynika z wystegpowania handlu wewnatrzgat¢ziowego, tj.
jednoczesnego eksportu i importu w obrebie tej samej grupy produktowej (istnieje zatem ryzyko podwdjnego
liczenia tych samych doébr). W estymacji uwzglednia si¢ jedynie handel towarowy, a dane pochodza z
International Trade Centre.
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miedzy liczba produktow i liczba przedsiebiorstw podejmujacych handel zagraniczny®.
Jakkolwiek estymacja ta jest przeprowadzona dla lat pdzniejszych niz badany okres
i dotyczy tylko jednego panstwa (Tajwanu), wydaje sie, ze zatozenie o dodatniej korelacji

miedzy wskazanymi kategoriami jest zasadne.

Tablica 3.1. Liczba uczestnikow handlu — Tajwan, lata 2001-2011

Rok Laczna liczba eksporteréw i importeréow
2001 191 667
2002 210 104
2003 222 082
2004 227 333
2005 232 011
2006 231 706
2007 233 223
2008 232 818
2009 235 906
2010 240 669
2011 246 150

Zrbdto: opracowanie wilasne.

Tablica 3.2. Relacja migdzy liczba uczestnikow wymiany z zagranica i liczbg produktéw w handlu — wyniki
estymacji dla Tajwanu

. R Wspélczynnik Statystyka x
Zmienna objasniajaca (blad standardowy EuEanE Wartos¢ p
Liczba produktow w 682,55** -2
handlu (107,08) 3,19 1,29%10
Zmienna czasowa — 5353,94*** +1 (-5
zmienna sztuczna (633,22) 8,46 2,93"10
-629871** 12
Wyraz wolny (261395) -2,41 4,25*10
Statystyki
$r. arytm. zm. Zaleznej 227606,3 Odch. stand. zm. 15188,36
Zaleznej
Suma kwadratow reszt 2,11e+08 Blad standardowy reszt 5139,379
Wsp. determ. Skorygowany
R-kwadrat 0,908401 R-kwadrat 0,885502
Statystyka F Wartos¢ p
F(2.8) 39,66872 dla testu E 0,000070
Logarytm wiarogodnosci -107,8484 Kryt. inform. Akaike’a 221,6968
Kryt. bayes. Schwarza 222,8905 Kryt. Hannana-Quinna 220,9443
Autokorelacia reszt - 0,151534 Stat. Durbina-Watsona 1,301372

Zrodto: opracowanie wilasne.

Bazujac na otrzymanych wynikach, w dalszej analizie uwzgledniam liczbe
kategorii produktowych, ktorymi Korea badz Tajwan prowadzity handel. W ten sposob
aproksymuje liczbe przedsiebiorstw zaangazowanych w wymiang z zagranicg. Dodatkowo

obliczam liczbe kategorii produktowych, ktore w poprzednim roku roéwniez byty

% Jednocze$nie nalezy zaznaczyé, ze otrzymane wyniki nie umozliwiaja jednoznacznego zakwestionowania
istnienia autokorelacji reszt, jak i uznania jej wystgpowania. Statystyka Durbina-Watsona znajduje si¢
bowiem w obszarze niekonkluzywnosci.
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przedmiotem handlu. Dzigki temu uzyskuj¢ dane moéwiace o liczbie trwalych relacji
handlowych. Innymi stowy, szacuje, ile firm uczestniczy obecnie w wymianie,
kontynuujgc eksport lub import (pomijam zatem nowych eksporterow 1 importerow).

Uzyskane wyniki przedstawiajg wykresy 3.1 -3.2%.

Wykres 3.1. Szacowania liczba eksporterow — Korea Potudniowa (lewa strona) i Tajwan (prawa strona)

Zrodto: opracowanie wihasne.

Wykres 3.2. Szacowania liczba importerow — Korea Potudniowa (lewa strona) i Tajwan (prawa strona)

Zrbdto: opracowanie wlasne.

Cechag wspolng obydwu krajow byla rosngca liczba uczestnikéw handlu
i eksporterow do poczatku lat 80. W przypadku Tajwanu taka obserwacja dotyczyla tez
importerow. W pdzniejszych latach liczba przedsigbiorstw zaangazowanych w handel
w obydwu krajach ustabilizowata si¢. Moze to oznacza¢ nasycenie zagranicznych rynkow
zbytu przez koreanskich i tajwanskich eksporterow w latach 80. i 90., jak i nasycenie

rynkoéw Korei 1 Tajwany przez import.

% Wykresy te przedstawiaja oszacowang liczbe przedsigbiorstw uczestniczacych w wymianie z zagranica.
W przeciwienstwie do nich wykresy 2.10-2.13 przedstawiaja te wielkosci podzielone przez populacj¢ (w ten
sposdb wyeliminowatem wptyw wielkosci kraju na liczebno$¢ eksporterow i importerow).
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Tablica 3.3 zawiera natomiast dane o stopie przetrwania relacji handlowej. Jest to
odsetek przedsigbiorstw, ktére byly zaangazowane w handel zard6wno w biezacym, jak

i poprzednim roku wzglgdem catkowitej liczby podmiotow handlujacych w roku obecnym.

Tablica 3.3. Stopa przetrwania relacji handlowej

Eksport Import
L Odsetek Odsetek Odsetek Odsetek
ata
roku roku roku roku
biezacego | poprzedniego | biezacego | poprzedniego
Korea Poludniowa
1962-1965 70,06 79,56 71,86 94,04
1966-1970 81,27 84,86 93,82 96,29
1971-1975 84,73 91,48 97,03 97,40
1976-1980 89,11 92,73 97,00 97,50
1981-1985 91,00 89,52 90,41 93,50
1986-1990 93,74 95,33 96,41 97,80
1991-1995 95,96 95,90 98,70 99,28
1996-2000 96,48 96,91 98,96 99,04
Tajwan

1962-1965 87,95 90,34 82,52 84,38
1966-1970 93,84 93,64 88,72 90,50
1971-1975 90,86 94,55 91,79 96,10
1976-1980 91,40 93,62 91,56 97,13
1981-1985 93,13 91,53 95,71 93,84
1986-1990 95,67 96,32 97,14 98,24
1991-1995 96,90 96,45 98,86 96,30
1996-2000 97,15 97,04 99,34 99,46

Zrodto: opracowanie wihasne.

Z przedstawionych danych wynika, ze koreanscy 1 tajwanscy eksporterzy
I importerzy prowadzili systematyczne operacje handlowe z zagranica. Stopa przetrwania,
niezaleznie od roku bazowego w wyszczegolnionych podokresach, wynosita na ogot ponad
90%. Taki stan rzeczy moze wynika¢ z faktu, iz przedsigbiorstwa koreanskie i tajwanskie
angazowaly si¢ w handel w duzej mierze dzigki rozmaitym utatwieniom ze strony wiadz

6

obydwu paflStWG. Ich operacje zagraniczne trudno uzna¢ za bowiem reakcje na

incydentalne zjawiska (np. chwilowa zmiana kursu walutowego).

W tablicy 3.4 przedstawiam, jak czesto jeden kraj ma przewage nad drugim
odnos$nie szacunkowej liczby uczestnikow handlu. Zaprezentowane dane wskazuja takze,
jak czesto Korea osiggata przewage nad Tajwanem (i odwrotnie) w zakresie stopy
przetrwania relacji handlowych (tj. zdolno$ci przedsigbiorstw z Korei lub Tajwanu do

ciggtego, a nie incydentalnego zaangazowania w wymiang).

% Pytaniem otwartym pozostaje, na ile utrzymywanie si¢ tych przedsiebiorstw na rynkach zagranicznych
bylo wynikiem dziatalnosci wiadz, a nie sit rynkowych. Niezaleznie od ostatecznej odpowiedzi nalezy
stwierdzi¢, ze ulatwienia zapewniane przez panstwo byly szeroko zakrojone i z pewnoscig oddziatywaty na
zaangazowanie firm w wymiane z zagranica. Omoéwienie tych dziatan jest przedmiotem dalszych czesci
rozdziatu.
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Tablica 3.4. Roznice miedzy Korea Potudniowa a Tajwanem w zakresie réznych wariantow kranca
ekstensywnego handlu

. Przewaga Korei — Przewaga . .
Miernik liczba obser’vyaql i Tajwanu Liczba obserwacji
czestos¢
Liczba eksporterow > 34 39
(12,8%) (87,2%)
Liczba eksporteréw 3 35 38
— trwale relacje (7,9%) (92,1%)
Stopa przetrwania — 3 35 38
eksport (7,9%) (92,1%)
Liczba importeréw ( 48],?% ) (5122% ) 39
Liczba importeréw 19 19 38
— trwale relacje (50,09%) (50,09%)
Stopa przetrwania — 24 14 38
import (63,2%) (36,8%)

Zrodto: opracowanie wihasne.

Na podstawie danych z tablicy 3.4 wynika, ze Tajwan zdecydowanie czg$ciej
przewazat nad Korea Potudniowa pod wzgledem liczby eksporterow. Byl tez
skuteczniejszy odno$nie podtrzymywania tego typu relacji handlowych. W zakresie
importu mozna méwi¢ o rownowadze. Obydwa kraje bowiem réwnie czegsto przewazaty
nad drugim pod wzgledem liczby importerow. Jednoczesnie jednak czesciej wyzsza stope
przetrwania relacji importowych notowata Korea. W zakresie liczby przedsigbiorstw
eksportujacych wystepowata z kolei wyzszo§¢ Tajwanu, zwlaszcza w latach 1962-1980.
W kazdym roku liczba tajwanskich eksporterow przewazala nad liczba eksporterow
koreanskich. W latach 1962-1980 Korea dominowala natomiast w zakresie stropy
przetrwania relacji importowych. W kolejnych latach zaznaczata si¢ juz jednak przewaga

Tajwanu.

Wedle mojej wiedzy w literaturze przedmiotu nie analizowano zaangazowania
koreanskich i tajwanskich przedsigbiorstw w handel migdzynarodowy. Wyjatkiem jest
praca autorstwa Besedesa i Prusy [2007]. Dokonali oni dekompozycji wzrostu eksportu
w wybranych krajach, w tym w Korei Potudniowej. Obliczyli takze prawdopodobienstwo
zaprzestania eksportu przez przedsigbiorstwa (aproksymujac liczbe zaangazowanych
podmiotéw). Z ich szacunkow wynika, ze w Korei wynosito ono prawie 11%
w pierwszych pigtnastu latach relacji handlowej. Byla to jedna z najnizszych wartosci
W badanej probie. W pierwszych dwoch latach stopa ta ksztattowata si¢ na poziomie 37%.
Dla okresu od trzeciego do pigtego roku trwania relacji eksportowej wielko$¢ ta spadata
0 ok. dwie trzecie — do 13%. W kolejnych latach (az do pigtnastego roku istnienia relacji)

jest to juz tylko 3%. Wzorzec ten (zmniejszajace si¢ prawdopodobienstwo zakonczenia
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eksportu wraz ze stazem takiej dziatalno$ci) charakteryzuje takze inne panstwa, CO

przedstawia tablica 3.5.

Tablica 3.5. Prawdopodobienistwo zaprzestania relacji eksportowej (hazard rates and propensity to fail)

. Staz relacji eksportowej (w latach)

Region 12 35 6-15
USA 0,32 0,11 0,04
UE-15 0,35 0,12 0,04
Indie 0,38 0,14 0,04
Azja Wschodnia 0,36 0,13 0,03
Karaiby 0,49 0,19 0,07
Ameryka Srodkowa 0,42 0,16 0,07
Ameryka Pid. 0,40 0,16 0,05
Meksyk 0,41 0,15 0,05
Afryka 0,48 0,20 0,07
Korea Potudniowa 0,37 0,13 0,03
Hiszpania 0,35 0,13 0,04

Wartosci w tablicy wskazuja czestos¢ zaprzestawania relacji eksportowych — prawdopodobienstwo wyrazone
w procentach mozna uzyskac, mnozac te wartosci przez 100.
Zrbdto: Besedes 1 Prusa [2007], table 4.

Besedes 1 Prusa [2007] przedstawili tez szereg statystyk, ktore pozwolily im

dokona¢ analizy poglebienia eksportu (export deepening), czyli zwigkszenia eksportu

w ramach istniejacej relacji handlowej. Wykorzystane przez nich dane przedstawiam

w tablicy 3.6. Wynika z niej, ze w przypadku Korei nieco ponad 40% liczby relacji

eksportowych z 2003 r. to te, ktére istniaty juz w 1975 r. Odpowiadaty one za 86,4%

catego eksportu. Pomijajac kraje rozwinigte (USA 1 UE-15), Korea nalezy do Scistej

czotowki pod wzgledem zdolnosci do utrzymywania kontaktéw eksportowych. Jest takze

krajem o wybijajacej si¢ dynamice tworzenia nowych relacji.

Tablica 3.6. Poglebianie eksportu w wybranych krajach i regionach w latach 1975-2003

Odsetek
Przecietna wartosci
. eksportu
(medianowa) stopa wypracowanej
Relacje dlugookresowe wzrostu (relacje W ramach
kontynuowane rok do N
roku) re.IaCJl nle“
dluzszych niz
Kraj/ 5-letnie
region Odsetek
Przeci¢tna wartosci Przeci¢tna
(medianowa) eksportu (medianowa)
Relacje stopa wzrostu | wypracowanej | Kraj/ Relacje stopa wzrostu
dlugookresowe (relacje w ramach region | dlugookresowe (relacje
kontynuowane relacji nie kontynuowane
rok do roku) dtuzszych niz rok do roku)
5-letnie
USA 66,4% 93,1% 3,4% 2,1% 2,5% 4,1%
UE-15 53,1% 90,1% 3,3% 3,1% 5,9% 3,7%
Indie 26,5% 72,5% 6,6% 7,0% 12,5% 13,3%
Azja 17,8% 56,7% 8,7% 6,0% 7,9% 12,1%
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Wsch.

Karaiby 34,7% 53,1% 11% 0,1% 1,5% 22.6%
gmeryka 21,0% 37,0% 1,6% 2,3% 5,3% 22.2%
gg‘ery"a 23,9% 61,0% 3,7% 1,2% 3,7% 22,1%
Meksyk 33,1% 94,5% 13,7% 5,7% 4,7% 10,6%
Afryka 14,2% 60,8% 7.1% 2,2% 3,5% 18,5%
Korea Pid. 40,2% 86,4% 6,8% 5,9% 8,6% 8,8%
Hiszpania 21,1% 52,6% 7.0% 4,3% 8,0% 8,6%

Zrédto: Besedes i Prusa [2007], table 5.

Wsrod panstw badanych przez Besedesa i Pruse [2007] znalazta si¢ Korea. Niestety
autorzy nie analizowali Tajwanu. Poniewaz jednak przedstawiaja dane dla calej Azji
Wschodniej, mozna uzna¢, ze w pewnym stopniu odzwierciedlaja one faktyczne wartosci
dla tego panstwa. Azja Wschodnia charakteryzuje si¢ wysoka dynamikg tworzenia nowych
relacji eksportowych (6% rok do roku) oraz wzglgdnie wysokim udziatem ugruntowanych
(trwajacych co najmniej sze$¢ lat) relacji handlowych w tacznym eksporcie. Nie ma

powoddw, by sadzié, ze na tym tle Tajwan wyr6znia si¢ negatywnie.

Doda¢ nalezy, ze takze inne aspekty handlu moga wptywaé na zagregowana
produktywnos¢ 1 wzrost gospodarczy. Istotng role moze odgrywac chociazby znaczenie
handlu w obrotach przedsiebiorstw czy tez zrdznicowanie eksporteréw i importeréw pod
wzgledem wielko$ci (rozumianej jako np. wielko$¢ zatrudnienia lub catkowita sprzedaz).
Jakkolwiek zgodnie z hipoteza gléwng kluczowa w moich rozwazaniach jest liczba
przedsigbiorstw handlujacych, warto poswieci¢ troche miejsca np. heterogenicznosci
eksporterow i importerow. Niestety niedostepnos¢ danych spowodowata, ze w tej tematyce

moglem opierac si¢ jedynie na dorobku innych badaczy.

W pierwsze] kolejnosci warto zauwazy¢, ze zgodnie z wynikami badan
empirycznych dotyczacych efektu LBE [zob. podrozdziat 1.3.1] specyfika eksportera nie
wplywa jednoznacznie na uczenie si¢ przez handel. Badania wskazuja, Zze z jednej strony
mate przedsigbiorstwa ustepujace technologicznie liderom maja wigksze pole do poprawy
swojej wydajnosci, a z drugiej — iz to przedsiebiorstwa duze, dominujace pod wzgledem
produktywnos$ci, maja wigksze mozliwo$ci absorpcji zagranicznej wiedzy i technologii.
Oznacza to, ze z punktu widzenia hipotezy gltownej zroéznicowanie eksporterow pod
wzgledem wielkosci lub wyjsciowego poziomu wydajnosci niekoniecznie musi
oddziatywac na zagregowang produktywno$¢ i tempo wzrostu PKB per capita. Niemniej
inne cechy, np. udzial sprzedazy na rynkach rozwinigtych w tacznej sprzedazy eksportowej

lub catkowitej sprzedazy, moga na te kategorie wywiera¢ wplyw. Tematyka ta moze
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stanowi¢ wazny obszar dalszych badan, cho¢ wymaga¢ bedzie uzyskania bardzo

zdezagregowanych szeregoéw czasowych.

Po drugie, istnieja nieliczne badania prezentujace rozktady przedsigbiorstw w Korei
i Tajwanie. Zaliczy¢ do nich mozna analizy Rodrika [1994] oraz di Giovanniego
i Levchenki [2013]. Przydatno$¢ obu dla mojej badania moze by¢ jednak
zakwestionowana. Pod adresem pracy Rodrika [1994] mozna sformutowac kilka uwag:

1) analiza nie dotyczyla handlu — Rodrik zaprezentowal rozktad wartosci dodane;j
W podziale na roézne grupy przedsigbiorstw (mate, $rednie i duze); tym Ssamym
handel nie stanowil ani analizowanej zmiennej, ani kryterium podziatu podmiotow;

2) przedstawione rozklady dotyczyly odmiennych lat (1981 r. dla Tajwanu i 1984 r.
dla Korei) — zaktadajac, ze rozklady przedsigbiorstw zmieniaja si¢ jedynie
ewolucyjnie, mozna przyjac, ze trzyletnia roznica nie uniemozliwia porownywania
danych dla Korei i Tajwanu; niemniej pytaniem otwartym pozostaje, na ile takie
zatozenie jest zasadne;

3) analiza byla statyczna — prezentowane sg rozklady dla pojedynczych lat; Rodrik nie
przedstawit danych dla innych okresé6w; z punktu widzenia mojej analizy
niezwykle cenne bylyby zwlaszcza cale szeregi czasowe, siggajace lat 60. XX w.;

4) rozktady dotyczyty de facto odmiennych jednostek — w przypadku Tajwanu Rodrik
analizowatl przedsigbiorstwa, a w przypadku Korei — jednostki produkcyjne
(traktujac je jako szacunek liczby firm); tym samym mozna wyrazi¢ watpliwosé¢
odnos$nie poréwnywalnosci danych;

5) rozktady nie uwzglednialy wszystkich podmiotow — przyktadowo, w przypadku
Korei Rodrik z uwagi na niedostepno$¢ danych pominal najmniejsze jednostki,

ktore stanowily w przyblizeniu potowe wszystkich przedsiebiorstw.

Pomimo powyzszych zastrzezen warto przytoczy¢ wniosek Rodrika. Uznat on, iz
rozktad przedsiebiorstw w Korei byt bardziej skoncentrowany niz w Tajwanie. Najwiecksze
koreanskie podmioty wytwarzaly niemal 64% warto$ci dodanej w tym panstwie.
W przypadku Tajwanu bylo to prawie 59%. Sadze jednak, ze te dane mozna interpretowac
odmiennie niz Rodrik. Nie wydaje si¢ bowiem, by roznica rzgdu 5 pp. $wiadczylaby

0 bardzo duzej odmiennosci rozktadow wartosci dodanej w Korei i Tajwanie.

Roéwniez badanie di Giovanniego i1 Levchenki [2013] moze mie¢ ograniczong

przydatnos¢ dla prowadzonych przeze mnie rozwazan. Szacowali oni tzw. parametr
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ksztattu (shape parameter) rozktadu sprzedazy przedsigbiorstw z roznych krajow, w tym
Korei i Tajwanu. Wielkos$¢ ta wskazuje, jakie jest rozproszenie podmiotow pod wzgledem
analizowanej cechy. Mozna zwréci¢ uwage na kilka kwestii (cze$¢ z nich stanowi
zastrzezenia podobne do zgtaszanych wobec pracy Rodrika [1994]):

1) analiza nie dotyczyla handlu — badang cechg byta catkowita sprzedaz bez podziatu
np. na eksporterow i1 nieeksporteréw;

2) analiza byla statyczna — prezentowane sg rozktady dla pojedynczych lat;

3) analiza mogta dotyczy¢ odmiennych lat — autorzy szacowali parametr ksztaltu dla
wybranego roku z okresu 2006-2008 (wybierali rok, w ktorym mieli najwiecej
danych); nie wskazali jednak, ktore lata byly ostatecznie brane pod uwage dla
poszczegblnych krajow (tym samym oszacowanie dla Korei 1 Tajwanu moze, cho¢
niekoniecznie, dotyczy¢ innych lat);

4) analiza dotyczyta roku wybiegajacego poza zakres czasowy mojego badania —
niezaleznie od tego, ktérego roku dotyczyly oszacowania, wykraczaly one poza
omawiany przeze mnie okres 1962-2000;

5) rozktady nie uwzglednialty wszystkich podmiotow — w o0szacowaniach dla

poszczegb6lnych lat pomijano najmniejsze podmioty z uwagi na brak danych.

Rowniez wyniki tego badania $wiadcza o podobienstwie rozktadow
przedsiebiorstw koreanskich 1 tajwanskich. Otrzymane oszacowania dla tych krajow
okazaly si¢ zblizone do rezultatu m.in. dla Francji. W innym badaniu di Giovanni
i Levchenko [2011] estymowali parametr ksztaltu rozktadu wielkosci francuskich
przedsigbiorstw z podzialem na eksporteréw i nieeksporterow. Jesli ostateczne wnioski
maja przelozenie na sytuacje Korei 1 Tajwanu (zgodnie z oszacowaniami z badania dla
roznych krajéw), to jednak okazuja si¢ dos¢ trywialne: sprzedaz jest bardziej

skoncentrowana w gronie eksporter6w niz nieeksporterow.
3.2. Polityka handlowa Korei Poludniowej i Tajwanu

Korea Potudniowa 1 Tajwan przez lata stosowaly zblizong strategi¢ rozwoju
gospodarczego. Nawigzujac do Wzigtek-Kubiak [1996], mozna t¢ strategie¢ okresli¢ jako
interwencjonistyczny (dirigistyczny) wariant strategii proeksportowej. Zaznacza ona, zZe
istota tego modelu sprowadza si¢ do uznania, ze same mechanizmy rynkowe w warunkach
niedorozwoju i znieksztatcen nie zapewniajq efektywnej alokacji czynnikow wytworczych

[Wziatek-Kubiak 1996, s. 106].
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Z przyjetej strategii rozwoju wynikat okreslony ksztalt polityki handlowej Korei
I Tajwanu. Przed opisem tej polityki warto ja zdefiniowac. Rosati [1990, s. 16] przedstawia
kilka definicji stosowanych w literaturze przedmiotu:
1) zdaniem Michaely’ego i Mundella jest to zbidr reguf, metod i narzedzi, za pomocq
ktorych wtadza gospodarcza kieruje handlem zagranicznym kraju,
2) wedlug Kindlebergera oznacza ona interwencje rzqdu w sferze handlu
zagranicznego;
3) w ujeciu Meade’a jako regulowanie wymiany (trade controls) stanowi ona
poczynania centralnej wladzy gospodarczej wpltywajgce na poziom cen lub ilosé

dobr, bedgcych przedmiotem produkcji, konsumpcji i wymiany.

Dalsze rozwazania dotyczace polityki handlowej analizowanych krajow
podzielitem na dwie cz¢$ci. W pierwszej przedstawiam jej strategiczne ramy, a W drugiej
prezentuje sposob realizacji, uwzgledniajac stosowane przez wiadze instrumenty taryfowe

i pozataryfowe.
3.2.1. Strategiczne ramy polityki handlowej

Korea i Tajwan od lat 60. uznaly uczestnictwo w miedzynarodowym podziale pracy
za istotny element dtugofalowej strategii wzrostu i rozwoju gospodarczego. Jakkolwiek
obydwa kraje musialy reagowac na biezace problemy (jak recesja w Korei pod koniec lat
70.), to jednak panstwa te nie odeszly od obranej strategii, a jedynie modyfikowaty ja
w kolejnych latach.

Rahim [2011] zauwazyl, ze polityke handlowa Korei Potudniowej oraz Tajwanu,
podobnie jak pozostatych tzw. tygrysow azjatyckich (tj. Singapuru i Hongkongu), od lat
cechuje szeroko rozumiany pragmatyzm, ktory dotyczy czterech obszarow:

1) ustalania priorytetow polityki handlowej (trade policy priority setting);
2) orientacji polityki (policy orientation);
3) koncentracji polityki handlowej (trade policy focus);

4) strategii implementacji polityki (policy implementation strategy).

Pragmatyzm w zakresie ustalania priorytetow polityki handlowej oznacza, ze
ksztatltowana jest ona w oparciu o inne przestanki niz ideologia. Wiadze malo uwagi
poswiecaja doswiadczeniom innych krajow, koncentrujac si¢ raczej na potrzebach oraz
silnych 1 stabych stronach wlasnej gospodarki. Potwierdzaja to czeste zmiany polityki.

Kraj porzuca bowiem ten jej wariant, ktory okazuje si¢ mniej skuteczny [Rahim 2011,
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s. 88]. Przykltadowo, na przestrzeni lat zar6wno Korea Poludniowa, jak i Tajwan musiaty
uwzgledniaé w swej polityce handlowej uwarunkowania polityczne. W przypadku Korei
duzego znaczenia nabieraly napigte stosunki polityczne i militarne z Koreg Pdinocna.
Sohn, Yang i Yim [1998, s. 28-29] zauwazaja, ze zmniejszenic liczebno$ci wojsk
amerykanskich na terenie Korei Potudniowej sktonito w latach 70. wtadze tego kraju do
podjecia dziatan ukierunkowanych na rozwoj przemystu cigzkiego, co mogtoby wzmocnic¢
mozliwosci obrony przed potencjalng agresja ze strony Korei Potnocnej. Z kolei istotnym
problemem dla Tajwanu byto jego nieuznawanie przez wigkszo$¢ krajow 1 napigte stosunki
polityczne z Chinami (Chinska Republika Ludowa). Jest to gtowny powdd, dla ktérego
Tajwan zawarl niewielka liczbg preferencyjnych porozumien handlowych, glownie
z panstwami o marginalnym znaczeniu w $§wiatowych obrotach towarowych [Hsu 2002,
S. 6].

Pragmatyzm w zakresie orientacji polityki jest réwnoznaczny z selektywnym
wspieraniem poszczegdlnych sektorow gospodarki na podstawie oceny gospodarczego
znaczenia tych branz oraz ich szans powodzenia na rynku $wiatowym. W przypadku
krajow azjatyckich, w tym Korei Potudniowej i Tajwanu, oznaczato to ukierunkowanie
strategii rozwojowej oraz prowadzonej polityki gospodarczej na rozwdj przemystu,
a zwlaszcza wybranych jego gatezi. Analizowane kraje tworzyly bowiem system bodzcow
zachecajacy przedsiebiorstwa do prowadzenia wymiany z zagranicg. Rozmaite formy
pomocy uzaleznione byty i sg np. od sukcesu eksportowego potencjalnego beneficjenta.
W rezultacie wsparcie wiladz koncentrowato si¢ w duzej mierze na podmiotach
dziatajacych w sektorach, w ktorych Korea 1 Tajwan posiadaty przewage komparatywna.
Przy duzych zasobach sity roboczej oraz niewielkich zasobach ziemi 1 surowcoéw oba kraje
rozwijaly poczatkowo pracochtonne galezie przemystu, by z czasem wspiera¢ gatezie

nowoczesne, wymagajace wigkszych naktadow kapitatu ludzkiego.

Pragmatyzm w odniesieniu do koncentracji polityki handlowej oznacza z kolei
wspotwystepowanie tendencji do liberalizacji wymiany z zagranicg i wspierania pewnych
sektorow za pomocg protekcji. Innymi stowy, kraj nie koncentruje si¢ na jednym wariancie
polityki handlowej, lecz 13aczy szeroko rozumiang liberalizacje z selektywnym
protekcjonizmem. Zdaniem Wzigtek-Kubiak [1996, s. 106] w dirigistycznym modelu
proeksportowej restrukturyzacji jest zawarta idea zasadnosci pogtebiania zwigzkow
gospodarki narodowej z gospodarkq swiatowq. Wigksza nieche¢ do liberalizacji stosunkow

z zagranicq wynika w duZej czesci z uznania niedoskonatosci funkcjonowania rynkow
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miedzynarodowych. Zarowno Korea Potudniowa, jak i Tajwan dokonaly znacznej
liberalizacji handlu, cho¢ uczynily to stopniowo. Co wigcej, zmniejszanie protekcji
dotyczyto w duzej mierze rynku dobr kapitatowych, podczas gdy w wigkszym stopniu
chroniono rynki finalne. Wedle stow Rahima [2011, s. 97] glownym efektem stosowania

restrykcji w handlu miato by¢ ukierunkowanie importu na dobra posrednie a nie finalne.

Pragmatyczna byta rowniez strategia implementacji polityki handlowej. W jej
realizacji brali udzial gléwnie technokraci. W ten sposdb powstato srodowisko, w ktérym
polityka gospodarcza byla odizolowana od kwestii stricte politycznych. Czgste
modyfikacje strategii rozwojowej, a takze polityki handlowej Korei 1 Tajwanu $§wiadcza
0 nieustannym monitorowaniu rezultatdw poszczegolnych dziatan oraz ocenianiu

mozliwosci dalszego prowadzenia okreslonych aktywnosci.

Poczawszy od uzyskania nieodlegtosci Korea Potudniowa stosowata rézne rodzaje
strategii pobudzania wzrostu i rozwoju gospodarczego. Poczatkowo byla to strategia
substytucji importu. Na poczatku lat 60. XX w. dokonano jednak reorientacji i rozpoczgto
intensywne wspieranie eksportu. W kolejnych dekadach XX w. skala oraz formy
wspierania eksportu zmieniaty sie. W niektorych latach uwaga rzadzacych skupiata si¢ na
wewnetrznych problemach ekonomicznych, co powodowato, ze cho¢ wspierania eksportu
nie zaprzestawano, to nie stanowito ono juz priorytetu polityki gospodarczej. W zwigzku
ztym Sohn, Yang i Yim [1998] wyodrebniajg szes¢ okresow w dwudziestowiecznej
historii gospodarczej Korei Potudniowe;:

1) okres substytucji importu (1948-1961);

2) okres promocji eksportu (1962-1972);

3) okres promocji przemyshu (1973-1979);

4) okres liberalizacji gospodarczej (1980-1993);
5) okres globalizacji (1994-1997);

6) czas kryzysu azjatyckiego (1997-1998).

W okresie substytucji importu Korea Poludniowa stosowata szereg instrumentow
ograniczajacych import w celu rozwoju krajowej produkcji. Przyktadowo, byl to
przeszacowany kurs walutowy. Wprowadzono takze znaczne ograniczenia, a nawet zakazy
importowe, a $rednia stawka celna osiggata wartos¢ 25-30% [Sohn, Yang i Yim, 1998,
S. 12-16]. Niewielki eksport przy konieczno$ci sprowadzania niektérych dobr (chocby

kapitatowych) skutkowat jednak narastaniem deficytu w bilansie handlowym. Realizowana
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strategia zaowocowata takze strukturalnym niedopasowaniem produkcji do krajowego
| zagranicznego zapotrzebowania. W szczeg6élnosci doszto do nadmiernego rozwoju
sektora podstawowego, wytwarzajacego proste, nieprzetworzone dobra. W efekcie przy
braku dostatecznego zapotrzebowania na te produkty przedsiebiorstwa krajowe

sukcesywnie gromadzily zapasy [Sohn, Yang, Yim 1998, s. 16].

Majac na uwadze te trudno$ci, rzad z poczatkiem lat 60. porzucil strategie
substytucji importu na rzecz promocji eksportu. Poczatkowo wiladze Korei Potudniowej
podejmowaty dziatania ad hoc, probujac niejako odnalez¢é skuteczne sposoby wspierania
przedsiebiorstw w ich aktywnos$ci eksportowej. Dopiero po nabraniu doswiadczenia
wladze zaczely realizowaé podejmowacé dziatania bardziej przemyslane i systematyczne
[Sohn, Yang i Yim 1998, s. 17]. W efekcie dokonano dewaluacji wona (KRW) oraz
usztywniono kurs tej waluty do dolara amerykanskiego (USD). Wladze wprowadzity takze
szereg bodzcow eksportowych, jak np. preferencyjne kredyty eksportowe czy wylaczenia
importu dobr posrednich z obowigzku ptacenia cet. Caly import byl w tym okresie

sukcesywnie liberalizowany, glownie w zwiazku z wejsciem Korei do GATT w 1967 r.

Na poczatku lat 70. doszto do kolejnej modyfikacji strategii na rzecz promowania
przemystu. Trzy czynniki wptynely na te zmiang [Sohn, Yang i Yim 1998, s. 28-29]. Po
pierwsze, zgodnie z tzw. doktryna Nixona wladze amerykanskie zmniejszaty liczbe wojsk
stacjonujacych w Korei. W takiej sytuacji wladze koreanskie uznaty za konieczno$é
rozw6j przemystu militarnego. Po drugie, odpowiedzig na nasilajaca si¢ konkurencje
w przemysle lekkim ze strony panstw o nizszych kosztach pracy (np. tzw. drugie
azjatyckie tygrysy) mial by¢ rozwdj nowych gatezi przemystu. Po trzecie, poglebiat si¢
koreanski deficyt handlowy, ktorego gtéwnym zrodtem byl import dobr kapitatowych.
W rezultacie wladze Korei uznaty, ze niezbedne jest zastgpienie tego importu krajowym
zaopatrzeniem przedsiebiorstw w maszyny, urzadzenia 1 produkty przemystu chemicznego.
Okres ten wigzal si¢ zatem z wykorzystaniem instrumentdéw polityki przemystowej w celu
rozwoju glownie przemystu cigzkiego. Stwierdzi¢ jednak nalezy, ze Korea nie odeszla
znaczgco od promocji eksportu — ten cel nie zostatl porzucony, lecz zszedt jedynie na drugi

plan.

Niedoskonatosci strategii rozwoju przemystu ciezkiego wlasnymi sitami daly
0 sobie zna¢ w 1979 r. Korea doswiadczyla woéwczas recesji, ktora byla spowodowana

zarowno czynnikami zewng¢trznymi (drugi kryzys naftowy, skutkujacy wzrostem cen
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surowcOw oraz zmniejszeniem popytu na koreanski eksport) oraz wewnetrznymi (m.in.
przeinwestowanie w przemysle ci¢zkim, nadmierne zadtuzenie przedsigbiorstw, powstanie
mato wydajnych grup biznesowych, brak bodzcow do wprowadzania lepszych technologii
oraz wzrost kosztow pracy). Wladze koreanskie odpowiedzialy na te trudnosci poprzez
liberalizacje¢ systemu finansowego oraz liberalizacj¢ importu. Podstawowym celem bylo
wymuszenie na przedsigbiorstwach inwestycji w lepsze technologie, czego nastepstwem
miata by¢ poprawa produktywno$ci oraz podniesienie jakosci koreanskich produktow.
Zatem w tym okresie Korea formalnie uznata przewage liberalizacji importu, konkurencji

I mechanizmu rynkowego [Sohn, Yang, Yim 1998, s. 49].

Pewne symptomy przej$cia w okres liberalizmu gospodarczego daty si¢ zauwazy¢
juz pod koniec lat 70. Przyktadem moze by¢ malejace znaczenie ograniczen ilosciowych
w imporcie. O ile jeszcze w 1977 r. ten instrument stosowano wobec polowy
importowanych produktoéw, o tyle juz rok pdzniej odsetek ten zmniejszyl si¢ do ok. 39%.

Te tendencje potwierdzaja dane z tablicy 3.7.

Tablica 3.7. Udziat produktow nieobjetych ograniczeniami ilosciowymi w liczbie produktow
importowanych —Korea Potudniowa

Rok Udzial w % Rok Udzial w %
1973 52,1 1982 76,6
1974 50,7 1983 80,4
1975 49,1 1984 84,8
1976 51,0 1985 87,7
1977 49,9 1986 91,5
1978 61,3 1987 96,3
1979 67,6 1988 94,7
1980 69,1 1989 94,7
1981 74,4 1990 96,3

Zroédlo: opracowanie wlasne na podstawie Sohn, Yang i Yim [1998].

W kolejnych latach (czas globalizacji — Sohn, Yang i Yim [1998]) Korea
potwierdzita swdj status jako kraju uprzemystowionego, czego dowodem byto wejscie do
OECD oraz nowo utworzonego WTO. Korea dalej dostosowywata polityke handlowg
| przemystowg do standardow $wiatowych. W rezultacie ograniczyla zakres wspierania
eksportu oraz zmniejszyta nadal istniejace bariery w imporcie. Zaznaczy¢ nalezy, ze Korea
nie zwrdcita si¢ w strong protekcjonizmu w czasie kryzysu azjatyckiego. W nastgpstwie
tego wydarzenia ponownie jednak zmodyfikowano realizowang strategie, cho¢ tym razem
w ujeciu geograficznym. Korea w pierwszej dekadzie XXI w. w coraz wigkszym stopniu
koncentrowala si¢ na zacie$nianiu wspOtpracy gospodarczej z innymi krajami Azji

Wschodniej. Swiadcza o tym podjete przez to pafstwo inicjatywy dotyczace wspolpracy
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finansowej i monetarnej (np. ASEAN+3), jak i zawierane regionalne porozumienia

handlowe.

Kierujac si¢ pragmatyzmem Tajwan, podobnie jak Korea Potudniowa, tez czesto
modyfikowal swojg strategie rozwoju. Uwzgledniajagc te zmiany, Chou [1985] wyrdznit

cztery fazy industrializacji Tajwanu od powstania panstwa do potowy lat 80. (zob. tablica

3.8):

1) faza tradycyjnego eksportu (przed 1953 r.);

2) faza pierwotnej substytucji importu (1953-1961 r.);

3) faza pierwotnej promocji eksportu (1961-1975r.);

4) faza mieszana, taczacg substytucje importu z promocja eksportu (po 1975 r.).

Tablica 3.8. Charakterystyka faz industrializacji Tajwanu

Faza pierwotnej

Faza pierwotnej

Faza mieszana

Cecha substytucji importu romocji eksportu
yueg imp promocyl €xsp (po 1975 1))
(1953-1961r.) (1961-1975r.)
, . . Trwate dobra
Glowne wyroby Nietrwate dobra Nietrwate dobra L
. . konsumpcyjne i dobra
przemystowe konsumpcyjne konsumpcyjne
przemystowe
Produkty jednorodn
Roéznicowanie Produkty mato Odl,J tyje,d, O odne .
, .. zagranicg, zroznicowane Dobra zrdznicowane
produktow zrdznicowane .
w kraju
. Proste Proste Skomplikowana
Technologia . , . , . ..
. przetwarzanie/obrobka, przetwarzanie/obrobka, produkcja o duzej
produkcji . . . . . ;
niska warto$¢ dodana niska warto$¢ dodana wartoséci dodanej
Proporcja czynnikow Produkcja surowco- i Produkcja bardziej Produkcja wiedzo- i
produkcji ziemiochtonna pracochtonna kapitatochtonna
Orientacja . . Rynek krajowy i rynki
] Rynek krajowy Rynki eksportowe y JOWy 1Ty
rynkowa eksportowe
Korzysci Ograniczone rozmiarami Realizowane dzigki Istotne
skali rynku eksportowi
Import: dobra
Import: dobra P ) .
. Import: dobra przemystowe i materialy;
Kompozycja przemystowe; Eksport:
przemystowe; Eksport: ) Eksport: dobra
handlu nietrwate .
dobra podstawowe . przemystowe i trwate
dobra konsumpcyjne .
dobra konsumpcyjne
Wykwalifikowana sita
Niedobory w Przedsiebiorczo$¢ oraz Kontakty handlowe robocza, ustugi
gospodarce dewizy (sieci) okotosprzedazowe,
przedsigbiorczo$¢
. . Zr6 7 kiet
Orientacja . . rownowaz,ony pz_l le.
Lo Protekcja instrumentow polityki Punkt zwrotny?
polityki

gosp.

Zrédto: Chou [1985], s. 148-149.
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Tajwan po okresie substytucji importu przeorientowal strategie rozwoju.
Jakkolwiek Chou [1985] przyjat, ze kraj ten zaprzestal substytucji importu juz w 1961 r.,
nalezy ten rok traktowac jako jedynie umowng cezure. Okuda [1994, s. 424] zauwazyt, ze
juz w pod koniec lat 50. wtadze tajwanskie m.in. zainicjowaly program tanich kredytow
eksportowych, a w 1960 r. ujednolicity kurs walutowy, usztywniajac go wzgledem USD na
poziomie zblizonym do kursu rynkowego, a takze rozszerzyly program zwrotu cet dla

eksporterow.

Odejscie od substytucji importu nastgpito z dwoch powodow [Okuda 1994, s. 424].
Po pierwsze, z uwagi na niewielkie rozmiary rynku wewng¢trznego okazalo sie, ze
producenci nie mogg realizowac korzysci skali. Po drugie, Stany Zjednoczone ograniczyty
na poczatku lat 60. pomoc finansowg dla Tajwanu. Spowodowalo to zmniejszenie dostgpu
do dewiz koniecznych do finansowania niezb¢dnego importu. W takich okoliczno$ciach

rozwdj eksportu byt koniecznoscia.

Kolejna modyfikacja strategii rozwojowej nastgpita na poczatku lat 70. W wyniku
utraty miejsca w Organizacji Narodéw Zjednoczonych na rzecz Chinskiej Republiki
Ludowej wiadze Tajwanu uznaly, Zze niezbedne jest zwigkszenie potencjatu militarnego
panstwa [Okuda 1994, s. 425]. Wymagato to rozbudowy przemystu cigzkiego m.in.
poprzez protekcje handlowa. Innym czynnikiem sklaniajacym witadze do wprowadzenia
zmian w strategii rozwojowe]j byla utrata konkurencyjnosci w sektorach pracochtonnych.
Co wigcej, w 1974 r. weszto w zycie Porozumienie Wielowloknowe (Multi-Fiber
Agreement — MFA). W efekcie zmniejszyta si¢ mozliwos¢ eksportu wyrobow przemystu
wiokienniczego z Tajwanu do krajow wysoko rozwinigtych. W rezultacie wladze tego
panstwa zaczely wycofywac si¢ ze wspierania sektoréw pracochlonnych na rzecz sektorow
nowoczesnych, generujagcych duzg warto§¢ dodang. W kolejnych latach polityka
gospodarcza, w tym polityka handlowa, Tajwanu byta zblizona do prowadzonej przez
Koree Poludniowa. Postepowata liberalizacja handlu, a w szczegdlnosci odchodzono od
wspierania sektorow, w ktorych Tajwan tracil przewage komparatywng. Byto to
konieczne, gdyz 1988 r. zostal on usuniety z listy panstw, ktorym USA przyznawaty
preferencje handlowe z tytutu Ogélnego Systemu Preferencji (Generalized System of
Preferences — GSP).

O stopniowym przechodzeniu do bardziej liberalnej orientacji polityki handlowej

Tajwanu $§wiadczg m.in. dane dotyczace znaczenia ograniczen ilosciowych. Chen i Hou
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[1993, s. 341] podzielili produkty importowane przez podmioty prywatne na trzy
kategorie:
1) dobra, ktére nie mogg by¢ importowane (zakaz importu);
2) dobra, ktére mogg by¢ importowane, lecz pod $cistym nadzorem;
3) dobra, ktore moga by¢ importowane, lecz za zgoda wskazanych instytucji
publicznych badz przy restrykcjach odnosnie rodzaju importera czy panstwa

pochodzenia produktu.

Wykazali oni, ze pod koniec realizacji strategii substytucji importu przez Tajwan
4,8% importowanych dobr zaliczato si¢ do pierwszej kategorii, 46% — do drugiej (brak
jednoznacznych danych odnosnie trzeciej kategorii). Oznacza to, ze woOwczas ponad
potowa zagranicznych débr trafiajacych do tego kraju poddana byta znacznym restrykcjom
odno$nie przywozu przez podmioty prywatne. Jednoczesnie pod koniec lat 80. udziat
produktéw zaliczanych do pierwszej kategorii w catkowitej liczbie dobr importowanych
spadt do 0,03%, za§ w przypadku drugiej kategorii — do 1,6%. Wnioski dotyczace wptywu
takiej tendencji na zaangazowanie tajwanskich przedsigbiorstw w handel mozna uznaé za

zbiezne z doswiadczeniami koreanskimi.

Sumujac, mozna stwierdzi¢, ze proeksportowa orientacja gospodarki byta cecha
wspolng Korei 1 Tajwanu. Realizujac t¢ strategie, obydwa kraje posrednio wptywaty na
liczbe przedsigbiorstw zaangazowanych w wymiang z zagranica. Dalej przedstawiam,

w jaki sposob wykorzystywaly instrumenty ksztattujace liczbe eksporterow 1 importerow.
3.2.2. Taryfowe instrumenty polityki handlowej

Zgodnie z podstawowymi modelami zaliczanymi do NNTT przedsigbiorstwa
decyduja si¢ na udziat w handlu jedynie woéwczas, gdy pozwala im to osiggna¢ taka pule
przychoddw, ktéra umozliwia pokrycie kosztow handlu [np. Melitz 2003]. Przy danym
rozktadzie produktywnosci w sektorze kluczowego znaczenia nabierajg zatem state
i zmienne koszty handlu, ktorych wysokos¢ zalezy w duzym stopniu od polityki
handlowej. Melitz wykazal, ze zmniejszenie tego typu kosztow wymiany z zagranica
powoduje obnizenie progu produktywnosci dla dziatalnosci eksportowej. Poniewaz
analizuje on wymiane¢ miedzy krajami symetrycznymi, stosujagcymi identyczne bariery,

mozna powyzsze stwierdzenie rozwing¢ dwojako.
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Po pierwsze, w wyniku liberalizacji handlu dokonywanej przez partnera
handlowego dochodzi do obnizenia progu produktywnosci dla produkcji eksportowe;.
Oznacza, ze na zagraniczne rynki wejs¢ moga takze niektére podmioty, ktére z racji
niewystarczajacej produktywnosci wezesniej zmuszone byly do funkcjonowania jedynie
W kraju macierzystym. Obnizenie barier handlowych stosowanych przez importera
zwigksza konkurencyjno$¢ cenowa produktow z kraju wysylajacego. Potencjalni
eksporterzy mogg wowczas oczekiwac wigkszego popytu na swoje dobra, co sktania ich do

faktycznego wejscia na rynki eksportowe.

Po drugie, réwniez zmniejszenie cet przez kraj eksportujacy moze skutkowaé
ekspansjg zagraniczng przedsigbiorstw z tego panstwa. Nizszy poziom protekcji sprzyja
zaostrzeniu  konkurencji, czego konsekwencjg jest poszukiwanie przez cze$¢
przedsiebiorstw zbytu na rynkach zagranicznych. Liberalizacja handlu jest zatem swoistym

»Wypychaniem” krajowych podmiotéw na rynki eksportowe.

Bernard, Redding i Schott [2006] wskazali, Zze zmiana poziomu kosztow handlu
przyczynia si¢ do zaangazowania przedsigbiorstw w eksport w wiekszym stopniu
w sektorach posiadajacych przewage komparatywnag niz w branzach, ktore takiej przewagi
nie posiadajg. Tym samym skutkiem redukcji barier handlowych jest wigksza dynamika
przecigtnej produktywnosci (w drodze samoselekcji) w sektorach o przewadze wzgledne;.
Plouffe [2012] prowadzil natomiast analize¢ ekonomii politycznej protekcjonizmu
I wskazal, ze w branzach 0 przewadze komparatywnej panuje nastawienie prohandlowe (za
liberalizacja wymiany lobbujg nie tylko przedsigbiorstwa o wysokiej produktywnosci, ale
takze $rednio wydajne). Tym samym branze te moga doswiadcza¢ poprawy przecigtnej
produktywnos$ci poprzez samoselekcj¢ i procesu tego nie blokuja mechanizmy polityczne.
Schemat 3.2 przedstawia skutki liberalizacji wymiany handlowej polegajace na

przesunigciu progu produktywnosci dla dziatalnosci krajowej 1 eksportowe;.
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Schemat 3.2. Zmiany progéw produktywnosci w nastgpstwie liberalizacji wymiany z zagranica przy
zatozeniu wystgpowania kosztow statych handlu
sektor posiadajacy przewage komparatywna

ZA ) EA

l\:

sektor nieposiadajacy przewagi komparatywne;j

ZA — prog produktywnos$ci dla dziatalnosci krajowej w warunkach mato zliberalizowanego handlu, ZT —
prog produktywnosci dla dziatalnosci krajowej w warunkach wysoce zliberalizowanego handlu; ET — prog
produktywnosci dla eksportu w warunkach wysoce zliberalizowanego handlu, EA — prog produktywnosci dla
eksportu w warunkach mato zliberalizowanego handlu

Zrédto: Plouffe [2012], s. 14.

Pomimo jednoznacznych wnioskow ptynacych z modeli Melitza [2003], Bernarda,
Redding i1 Schotta [2006] 1 Plouffe [2011] wydaje si¢ jednak, ze wplyw kosztow
zmiennych w handlu (rozumianych gtéwnie jako cta) na zaangazowanie przedsicbiorstw
w eksport jest ograniczony. Po pierwsze, wplyw kosztow handlu na uczestnictwo
przedsigbiorstw w wymianie w duzej mierze zalezy od poziomu substytucyjnosci
produktéw. Chaney [2008] zwrocit bowiem uwage na istotng role elastyczno$ci
substytucji. Przy niskiej substytucyjnosci produktéw 1 obnizonych kosztach handlu
potencjalni nowi eksporterzy moga zdoby¢ duzy udziat w rynku zagranicznym, wigc
decyduja si¢ na ekspansje. Z kolei gdy dobra sg mato zr6znicowane, wowczas potencjalni
eksporterzy poddani sg ostrej konkurencji cenowej, stad o wiele mniejsza ich liczba moze
pozwoli¢ sobie na faktyczne rozpoczecie eksportu w reakcji na liberalizacj¢ wymiany.
Ponadto elastyczno$¢ substytucji ma znaczenie jedynie w przypadku manipulowania
statymi kosztami handlu. Wptyw liberalizacja handlu dokonanej poprzez obnizenie
kosztéw zmiennych wymiany na liczbg przedsiebiorstw eksportujacych jest niezalezny od
elastycznosci substytucji. Cole [2011] zmodyfikowat prace Chaneya [2008], uwzgledniajac
inng specyfikacje zmiennych kosztow handlu®’. Zauwazyl, ze wplyw cet na liczbe

eksporterow maleje w-raz z rosnacg substytucyjnoscia dobr.

%" Tradycyjnym sposobem modelowania zmiennych kosztow handlu jest opisywanie ich jako koszty typu
»gora lodowa” (iceberg costs). Ich wystepowanie oznacza, ze niezb¢dne jest wystanie wigcej niz jednostki
dobra, aby na rynek docelowy trafita wlasnie jednostka (tj. czgs¢ wysylki ,,rozptywa” si¢ w transporcie). Cole
[2011] zastosowal inng specyfikacj¢ kosztow zmiennych handlu, tj. cta ad valorem. Wedtug niego o ile
koszty typu iceberg moga by¢ przynajmniej czeSciowo odzyskane przez przedsigbiorstwo (dzigki sile
monopolistycznej), o tyle cta ad valorem sg przejmowane w calosci przez wladze (zatem stanowig pewnego
rodzaju koszty utopione).
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Po drugie, istotng role odgrywa struktura cet. Dla przedsiebiorstw produkujacych
dobra finalne istotnego znaczenia nabiera koszt dobr posrednich. Zmniejszenie barier
celnych w handlu tymi dobrami zwigksza konkurencyjno$¢ produkcji i tym samym
pozwala na zwigkszenie liczby firm eksportujagcych. Zatem przy wysokim zréznicowaniu
cet (zwlaszcza przy znacznej ich eskalacji68) mozliwe jest, ze ten instrument polityki
handlowej jedynie w duzym stopniu wplywa na zaangazowanie przedsi¢gbiorstw

W wymiang z zagranicqeg.

Po trzecie, istniejg badania empiryczne sugerujace, iz wptyw cel na tzw. kraniec
ekstensywny handlu jest bardzo ograniczony. Debaere 1 Mostashari [2010] wykazali, ze
jedynie 5% wzrostu liczby produktéw eksportowych przez rézne kraje do USA w latach
1989-1999 (12% w latach 1996-2006) moze by¢ przypisane redukcji cet dokonanej przez
to panstwo. Wniosek ten jest o tyle istotny, ze w swojej pracy zaktadam, ze liczba
przedsigbiorstw uczestniczacych w wymianie jest skorelowana z liczba produktow

bedacych przedmiotem obrotu migdzynarodowego.

Doda¢ nalezy, ze uwagi te dotycza prac koncentrujacych si¢ na eksporcie. Nie s3
jednak prowadzone analizy teoretyczne i1 empiryczne przedstawiajace wpltyw kosztow
handlu na import na poziomie przedsiebiorstwa. Mozna spodziewac si¢, ze podstawowe
wnioski tych badan bylyby lustrzanym odbiciem wyprowadzonych przez Bernarda,
Reddinga i Schotta [2006].

Biorgc wszystko pod uwage, mozna stwierdzi¢, ze koszty zmienne handlu, tj.
koszty ksztaltowane w duzej mierze przez typowe instrumenty polityki handlowej, jak np.
cta (stosowane zardwno przez kraj importujacy, jak 1 eksportujacy), maja drugorzedne
znaczenie w ksztaltowaniu zaangazowania przedsigbiorstw w handel. Warto jednak
poswieci¢ troche uwagi taryfom celnym obydwu krajoéw, gdyz ich zmiany ilustrujg istotne
tendencje w zakresie catej polityki handlowej Korei i Tajwanu. Uwzgledniajac analizg
teoretyczng Cole’a [2011], mozna stwierdzié¢, ze wplyw zmiany poziomu cet w Korei
I Tajwanie na liczbe przedsiebiorstw uczestniczacych w eksporcie (i zapewne analogicznie
w imporcie) ewoluowal. Oddziatywanie to powinno by¢ wigksze w latach, w ktorych
struktura handlu badanych panstw zdominowana jest przez dobra zréznicowane. Oznacza

to, ze we wczesnych latach realizacji strategii proeksportowej przez obydwa kraje (a zatem

% Eskalacja cet oznacza wzrost stawek celnych wraz ze zwigkszaniem si¢ poziomu przetworzenia dobr.
% Na zjawisko ,,wypychania” przedsicbiorstw na rynki eksportowe powotywat siec w swoich badaniach m.in.
Hagemejer [2006, s. 38]
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przez wigkszo$¢ analizowanego przeze mnie okresu) znaczenie cet dla zaangazowania
przedsigbiorstw w wymian¢ z zagranica mozna uzna¢ za znikome. Udziat doébr

zroznicowanych w strukturze handlu Korei | Tajwanu zwigkszat si¢ bowiem stopniowo.

W tablicy 3.9 przedstawiona jest wysokos¢ sredniej stawki celnej w Korei
w wybranych latach. Kraj ten dokonat znacznej, cho¢ stopniowej ich redukcji. Na poczatku
lat 60. XX w. stawka wynosita niemal 40%, podczas gdy w latach 90. byta pi¢eciokrotnie
nizsza. Dane potwierdzaja, iz Korea obnizala cla stopniowo. Bylo to spowodowane
koniecznoscig rozwoju przemystow raczkujacych na poczatku procesu uprzemystowienia.
Zatem sposob redukcji koreanskich cel mozna uzna¢ za sprzyjajacy nabywaniu przez

przedsiebiorstwa doswiadczenia umozliwiajacego sprostanie zagranicznej konkurencii,

Tablica 3.9. Przecigtna stawka celna w Korei Poludniowe;j

Rok Srednia stawka celna (w
%)
1962 39,87
1965 38,90
1968 39,12
1973 31,50
1977 29,72
1979 24,77
1981 23,70
1982 23,70
1983 23,70
1984 21,88
1988 18,10
1989 12,70
1990 11,40
1991 11,40
1992 10,10
1993 8,90
1994 7,90
1995 7,90
1996 7,90
1997 7,90

Zrodto: opracowanie whasne na podstawie Sohn, Yang i Yim [1998].

Doda¢ nalezy, ze Korea Potudniowa stosowata w czasie swojego szybkiego
rozwoju szereg ulg importowych. Zdaniem Sohna, Yanga i Yima [1998, s. 19-20] byly to
m.in. ulgi celne na import dobr posrednich wykorzystywanych w produkcji dobr
eksportowych (duty drawback). Program tych ulg zostal zainicjowany w 1975 r., kiedy
zwrot cel z tytutu importu stuzacego wytworzeniu produktéw eksportowych wynosit 0,3%

warto$ci calego eksportu. W 1990 r. byto to juz 2,6% [Mah, 2010, s. 9].
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Taki instrument mogt wptynaé zar6wno na liczbe podmiotow importujacych, jak
i eksportujacych. Scislej rzecz ujmujac, istnieje prawdopodobienstwo, ze zastosowanie
tego typu ulg spowodowato zwickszenie liczby koreanskich przedsi¢biorstw, bedacych
jednoczesnie eksporterami i importerami. Dobra posrednie z importu stawaty si¢ tansze,

czynigc produkcje eksportowa bardziej konkurencyjna.

Tajwan z kolei dopiero od polowy lat 70., stopniowo obnizatl cta importowe,
0 czym $wiadcza dane zawarte w tablicy 3.10. O ile w 1974 r. przecig¢tna stawka wynosita
niemal 56%, o tyle np. w 1990 r. byta ponad pigciokrotnie nizsza. Wcze$niej, tj. od potowy
lat 60. do potowy lat 70., przeci¢tna stawka celna de facto si¢ zwigkszyta z poziomu ok.
35% do ok. 56%. Fakt ten moze wynika¢ z prowadzonej wowczas przez Tajwan polityki

przemystowej zmierzajacej do rozwoju przemystu cigzkiego [zob. podrozdziat 3.2.1].

Tablica 3.10. Przecietna stawka celna w Tajwanie

Rok Przecietna stawka celna (w %)
1965 35,4

1971 39,1

1974 55,7

1975 52,7

1976 49,1

1977 46,2

1978 43,6

1979 39,1

Rok Brak preferencji/KNU Preferencje
1980 36,0 31,2
1981 36,0 31,2
1982 36,0 31,0
1983 36,0 31,0
1984 36,0 30,8
1985 32,8 26,5
1986 31,8 22,8
1987 19,4
1988 12,6
1989 9,7
1990 9,7

Brak preferencji/ KNU — w obrebie krajow, ktore nie przyznaty Tajwanowi preferencji (w praktyce kraje
tgloku komunistycznego), preferencje — pozostate panstwa
Zrédto: opracowanie wasne na podstawie Chen i Hou [1993], s. 340.

Podobnie jak Korea Tajwan redukowatl tez cta na dobra posrednie importowane
W celu wytworzenia dobra eksportowego. Znaczenie tego instrumentu bylto duze zwtaszcza
w latach 70. i w pierwszej potowie lat 80. Wowczas wartos¢ takich preferencji stanowita
ok. potowe wplywow celnych [Mah, 2010, s. 9, przypis 37]. Co wigcej, wladze tajwanskie
wprowadzily takze podatek od surowcow (commodity tax) z ulgami przyznanymi
eksporterom. Jest on pobierany w przypadku obrotu surowcami, stanowigc bodziec do

przetworstwa i wytwarzania produktow eksportowych. Tym samym stymuluje on
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zaangazowanie przedsigbiorstw w eksport. Wszystkie tego typu udogodnienia dla
eksporterow zostaly na Tajwanie wprowadzone juz w 1955 r., a zatem w fazie okreslane;j

przez niektorych badaczy jako etap substytucji importu [zob. Chen 1 Hou, 1993, s. 342].

Poza barierami handlowymi we wlasnym kraju na zaangazowania przedsigbiorstwa
W wymian¢ z zagranicg wptywa takze poziom protekcji stosowanej w innych panstwach.
Mozna przypuszczaé, iz warunki dostepu do rynkéw zagranicznych dla przedsiebiorstw
koreanskich i tajwanskich poprawialy si¢ stopniowo. Z jednej strony zarysowala si¢
spadkowa tendencji w zakresie poziomu cet w krajach rozwinietych. Z drugiej strony
dochodzito do eskalacji innych form protekcjonizmu. Przyktadowo, Laird i Yeats [1988]
zauwazyli, ze w latach 1966-1986 wielko$¢ importu krajow rozwinictych dotknigta

oddziatywaniem barier pozataryfowych wzrosta z 25% do 48%.

3.2.3. Pozataryfowe instrumenty polityki handlowej Korei

Poludniowej i Tajwanu

Najnowsze modele opisujace handel miedzynarodowy wskazuja na szereg
determinant uczestnictwa przedsiebiorstwa w wymianie z zagranicg. Tym samym sugeruja
kierunki oddziatywania wtadz, chcacych zwiekszy¢ liczbe eksporteréw i/lub importerdw.
Biorgc to pod uwage, uznatlem, Zze dogodne bedzie omoéwienie pozataryfowych
instrumentow polityki handlowej Korei 1 Tajwanu w podziale na determinanty decyzji firm

0 eksporcie i/lub imporcie.
Poprawa jakos$ci produktow

Niezwykle istotng determinantg liczby uczestnikow handlu jest jako$¢ produktow.
Czynnik ten uwzgledniat juz Linder, zdaniem ktorego istnieje pozytywny zwigzek
pomiedzy podobienstwem krajow pod wzgledem rozwoju a wielkoscig bilateralnych
strumieni handlu. Bernasconi [2009] zauwazyla, Ze hipoteza Lindera powinna by¢
analizowana gtownie w odniesieniu do liczby produktéw bedacych przedmiotem wymiany
z zagranicg. Wzrost dochodoéw ludnosci zwieksza popyt na dobra o wysokiej jakoéci7°.

Oznacza to, ze znaczne réznice dochodowe pomiedzy partnerami handlowymi hamuja

"0 Zwigzek miedzy dochodem na mieszkanca a jakoscia produktow moze mieé takze uzasadnienie podazowe.
Kraj o wyzszym dochodzie moze mie¢ przewage komparatywna w dobrach o wysokiej jakosci.
Uzasadniatoby to wykazang empirycznie dodatnig korelacj¢ miedzy cenami eksportowymi a dochodem na
mieszkanca w kraju eksportujgcym [zob. Hallak 2006].
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wymian¢ dwustronng. Im mniejsze z kolei te rdznice, tym wigcej dobr moze by¢

przedmiotem obrotu mi¢dzynarodowego.

Roéwniez w ramach NNTT niektére modele uwzgledniaja wptyw jakosci towarow
na handel. Juz Melitz [2003, s. 1699] stwierdzil, ze wyzsza produktywnos¢ moze by¢
W jego modelu interpretowana jako umiejetnos¢ produkowania dobra o wyzszej jakosci po
analogicznym koszcie krancowym. Baldwin i Harrigan [2007] zbudowali model
uwzgledniajacy jednoczynnikowg heterogeniczno$¢ przedsigbiorstw, w  ktorym
czynnikiem réznicujgcym podmioty gospodarcze byla wiasnie jako$¢ produktow.
Natomiast Crozet, Head i Mayer [2009] oraz Hallak i Jagadeesh Sivadasan [2009]
uwzglednili zréznicowanie zaréwno pod wzgledem produktywnosci, jak i jakosci
wytwarzanych dobr. Modele z jednoczynnikowa heterogenicznoscia przedsicbiorstw
wskazuja, ze eksporterami sg tylko firmy produkujace dobra o najwyzszej jakos$ci. Z kolei
modele oparte na wieloczynnikowym zrdznicowaniu przedsiebiorstw dowodza, Ze nie
istnieje monotoniczna relacja miedzy produktywnos$ciag badz jakoscia a statusem
eksportowym. Przykladowo, firma o niskiej produktywnosci moze wejs¢ na rynek
zagraniczny, jezeli jest w stanie zapewni¢ odpowiednig jako$¢ swoich produktow.
Niezaleznie od doktadnych wnioskéw wszystkie te prace potwierdzaja, ze jakos¢ jest
istotng determinanta handlu. Hallak i Sivadasan [2009, s. 12] wymienili potencjalne
uzasadnienia takiej tezy'":
1) preferencje konsumentow, zwlaszcza w przypadku handlu z krajem
0 wysokim dochodzie na mieszkanca;

2) zagraniczne regulacje ustanawiajace restrykcyjne normy jako$ciowe;

3) znaczenie kosztow transportu — W przypadku dobr o niskiej jakosci, czyli
0 niskiej cenie, moga one mie¢ charakter prohibicyjny;

4) niedoskonata informacja — konieczno$¢ sygnalizowania konsumentom

wysokiej jakos$ci dobr zmusza przedsiebiorstwo np. do poniesienia kosztéw zdobycia

stosownych certyfikatow itd.

Wiasnie niedoskonato$¢ informacji jest podstawg analizy Rodrika [1994]

dotyczacej jakosci produktéw eksportowanych przez Kore¢ 1 Tajwan. W realiach

W modelach NNTT wskazuje sie, ze jako$¢ dobr istotnie wplywa na decyzje przedsiebiorstwa
0 rozpoczgciu eksportu. Jednoczesnie strona importowa jest pomijana. Wydaje si¢ jednak, ze takze decyzja
0 imporcie jest uzalezniona od jako$ci dobr. Uzasadnienia Hallaka i Sivadasana [2009] dotyczace eksportu
mogg by¢ przetozone takze na import. Doda¢ mozna takze, iz jesli importer sam wytwarza dobro finalne
0 wysokiej jako$ci, a importuje dobra posrednie, to te drugie na ogédt rowniez sa wysokiej jakosci (czesto
bowiem jakos$¢ dobra finalnego jest uzalezniona od jakosci dobra posredniego).
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gospodarczych jako$¢ jest ta cecha dobra, ktéra w najwickszym stopniu wigze si¢
z kwestiami takimi jak wiarygodno$¢ stron transakcji oraz asymetria informacji.
Uwzglednienie niedoskonatosci informacji rzuca nowe §wiatto m.in. na oceng sposoboéw
wspierania przedsigbiorstw w ekspansji zagranicznej. Przykladem mogg by¢ subsydia
eksportowe. Z jednej strony umozliwiaja eksporterom obnizenie cen produktow w czasie
wstepnego zapoznawania si¢ zagranicznych konsumentdéw z jakoscig tych dobr. Z drugie;j
jednak strony takie wsparcie mogloby zacheci¢ do eksportu firmy, ktorych produkty sg
gorszej jakosci, co w warunkach niedoskonatej informacji wytwarzatoby informacyjne

negatywne efekty zewngtrzne [zob. Rodrik 1994, s. 196].

Rodrik [1994] upatruje wyjscia z takiej sytuacji w rozwijaniu duzych
przedsiebiorstw. Jego zdaniem wystepuje zwiazek migdzy stopniem koncentracji
w sektorze a mozliwo$cig przezwyciezania bariery w postaci niedoskonatej informacji
0 jakosci eksportowanych produktéw. W sektorach o duzej koncentracji, firmy maja
mozliwo$¢ odzyskania kosztéw dziatan ukierunkowanych na poprawe swojej reputacji (np.
poprzez reklame, rozwdj marki i itd.). Bodzce do inwestowania w takie przedsigwzigcia sg
0 wiele mniejsze w sektorach o strukturze bardziej konkurencyjnej. Autor przeprowadzit
badanie empiryczne dotyczace wplywu koncentracji w branzy na przecigtng jako$¢
koreanskiego 1 tajwanskiego eksportu z potowy lat 80. XX w. Zauwazyl, ze wigksza
koncentracja wystgpowata w Korei Potudniowej, co potwierdzajg dane w tablicy 3.11.
Doda¢ nalezy, ze nie wuwzgledniaja one najmniejszych przedsigbiorstw (do 5
pracownikow), ktore w polowie lat 80. stanowily blisko potowe zarejestrowanych
podmiotéw gospodarczych na Tajwanie. Poza tym dane koreanskie dotyczyly nie
pojedynczych firm, a zakltadéw produkcyjnych. W rezultacie w analizowanych latach
faktyczng koncentracja w koreanskim przemysle przetworczym w stosunku do tajwanskiej

byta o wiele wigksza niz wynika to z ponizszych danych [zob. Rodrik 1994, s. 201].

Tablica 3.11. Rozktad wartosci dodanej w przemysle przetworczym w podziale na wielko$¢ podmiotu

Wielkos¢ jednostki Korea Poludniowa .
(liczba praiownikéw) (1984) VEIED ()
5-19 4,3 7,8
20-299 32,0 33,2
300+ 63,7 58,9

Zrodto: Rodrik [1994], s. 201,

Rodrik poréwnat jednostkowa wartos¢ dokonywanego przez obydwa panstwa
eksportu do USA w 1986 r., uznajac wszelkie rdéznice cenowe jako aproksymantg réznic

jakosciowych. Sposrod 49 analizowanych grup produktowych w 30 przypadkach Korea
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pobierala wyzsze ceny eksportowe. Srednia rdznica wynosita niemal 27% na jej korzys¢
(przy uwzglednieniu ré6znych wag byto to 19-22%) i byla statystycznie istotna. Zdaniem

autora Swiadczy to o wyzszej jakosci koreanskiego eksportu.

Nie jest jednak do konca jasne, na ile powyzszy wniosek jest stuszny. Wyzsza cena
eksportowa niekoniecznie musi oznacza¢ wyzsza jako$¢ produktu, lecz moze mie¢ m.in.
uzasadnienie kosztowe'?. Duza koncentracja branzy znacznie oslabia znaczenie kreatywnej
destrukcji w poprawianiu jakosci produktow, modyfikowania oferty, jak i prowadzenia
prac badawczo-rozwojowych. Gdyby Korea Poludniowa posiadata trwalg przewage
jakosciowg nad Tajwanem, jej znaczenie np. na $wiatowych rynkach produktow
nowoczesnych bytoby wigksze. Tymczasem, przyktadowo, koniec XX w. to czas

dominacji Tajwanu na tych rynkach, co potwierdzaja dane w tablicy 3.12.

Tablica 3.12. Udziat Tajwanu w $wiatowym rynku wybranych produktow elektronicznych w 1998 r.

Produkt Udzial Tajwanu w rynku
Swiatowym
Monitory komputerowe 58
Notebooki 40
Plyty glowne 61
Skanery 69
Klawiatury 65
Myszy komputerowe 60

Zrédto: Yang [2003], s. 344.

Biorac pod uwage powyzsze zastrzezenia, mozna przypuszczaé, ze to nie
koncentracja branzy sprzyja podnoszeniu jakosci produktow. W literaturze przedmiotu
czesto podkresla si¢ cos wrecz przeciwnego, tj. fakt, ze na poprawe jakoSci pozytywnie
wplywa zwigkszenie konkurencji. Podkresla si¢, Ze jej intensyfikacja pozwala podnies¢
jakos$¢ wytwarzanych produktow w dwojaki sposéb — poprzez efekt bezposredni, tj.
poprzez dyfuzje wiedzy na temat technologii produkcji wysokojakosciowej, a takze przez
efekt posredni, czyli poprzez ksztattowanie bodZzcow do inwestowania w prace badawczo-
rozwojowe nastawione na poprawe jakosci produktow [zob. m.in. David 2011]. Taki
poglad przeczy tezie Rodrika [1994] o pozytywnym oddziatywaniu koncentracji

w sektorach na jako$¢ wytwarzanych dobr.

"2 Szczygielski i Grabowski [2012] przedstawili wiccej przyczyn teoretycznych, dla ktorych jednostkowe
wartos$ci eksportu nie sa dobra aproksymanta jakosci dobr eksportowych. Wskazali na nieliniowo$¢ funkeji
uzytecznosci i funkcji kosztow, a takze znaczne i jednoczesnie asymetryczne poziome zrdznicowanie
produktow. Na podstawie analizy empirycznej niemieckiego importu dowiedli takze, iz sytuacje, ktore na
podstawie teorii uzasadniatyby stosowanie jednostkowych wartosci eksportu jako miernika jakosci, sg
watpliwe.
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Na mniejszg intensywno$¢ konkurencji w Korei wptynat nie tylko rozwdj duzych
konglomeratow zwanych czebolami (chaebol), ale takze wzglednie niewielki naptyw BIZ.
Tymczasem zdaniem Harding i Smarzynskiej-Javorcik [2011] BIZ mogg znacznie
przyczynia¢ si¢ do poprawy jakosci produktow eksportowanych przez kraj goszczacy.
Taka forma inwestycji wplywa¢ moze na jako$¢ eksportu innych firm z kraju
goszczacego . Przeptyw wiedzy moze bowiem skutkowaé poprawa tej cechy produktow
nie tylko przez konkurentéw, ale takze producentéw dobr posrednich wykorzystywanych
przez fili¢ lub oddziat, jak i podmioty dziatajacych w innych sektorach (korzystajagcych

wlasnie z dobr posrednich o podwyzszonej dzieki BIZ jakos$ci).

Korea przez wiele lat stronita jednak od naptywu BIZ. O ile w 1962 r. utworzona
zostala Koreanska Korporacja Promocji Handlu (Korean Trade Promotion Corporation —
KTPC), to zakres jej dziatalno$ci rozszerzono na przycigganie inwestycji zagranicznych
dopiero w 1995 r., gdy zostala przeksztalcona w Koreanska Agencj¢ Promocji Handlu
i Inwestycji (Korea Trade-Investment Promotion Agency — KOTRA)™. Sachwald [2003]
zauwazyl, ze koreanska polityka wzgledem inwestorow zagranicznych byla restrykcyjna
| selektywna w latach 80. i dalej ostrozna do poznych lat 90. Wcezesniej, bo w latach 60.,
Korea probowata wspiera¢ naptyw BIZ w sektorach wymagajacych zagranicznych
technologii, lecz liczne przeszkody biurokratyczne spowodowaty, ze naplyw ten byl
marginalny. W kolejnej dekadzie wladze sprzyjaly jedynie projektom typu joint-venture.
Poniewaz koreanski partner mogt wykupi¢ udzial podmiotu zagranicznego przy
finansowym wparciu panstwa, znaczenie kapitalu zagranicznego w gospodarce koreanskiej
dalej pozostawalo niewielkie. Chociaz nastawienie wladz w latach 80. zmienilo sie, to
jednak w dalszym ciggu stosowano liczne ograniczenia dotyczace skali inwestycji oraz
sektorowej alokacji kapitatu. Faktem jest, ze dopiero od potowy lat 90. Korea faktycznie
zaczeta wspiera¢ naptyw BIZ, co bylo spowodowane m.in. kryzysem azjatyckim z lat
1997-1998 (BIZ mialy zwigkszy¢ konkurencyjnos$¢ koreanskiego eksportu). W rezultacie
od tego czasu Korea podjeta szereg dziatan ukierunkowanych na promocje naplywu
kapitatu zagranicznego, do ktérych mozna zaliczy¢:

1) uchwalenie Ustawy o promocji inwestycji zagranicznych (Foreign

Investment Promotion Act — FIPA) ulatwiajacej procedury dotyczace inwestycji;

™ Co wiecej, same jednostki BIZ moga eksportowaé produkty o wysokiej jakosci, wplywajac zatem na to,
jak postrzegany jest catkowity eksport kraju goszczacego.
" Szerzej na temat KOTRA zob. http://www.kotra.or.kr [data dostepu 30 sierpnia 2011 r.].
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2) liberalizacje rynku kapitalowego poprzez zniesienie limitoéw dotyczacych
udzialu kapitalu zagranicznego we wiasnosci spotek gietdowych oraz umozliwienie
wrogich przeje¢ krajowych przedsigbiorstw przez podmioty zagraniczne;

3) liberalizacje dostepu do ziemi dla podmiotéw zagranicznych;

4) ustanowienie w strukturze KOTRA Biura Rzecznika Inwestycji (Office of
the Investment Ombudsman).

Efekty tych ostatnich dzialan moga wplywac¢ na jakos$¢ produktow wytwarzanych
przez podmioty koreanskie w latach wykraczajacych jednak poza zakres czasowy mojej
analizy empirycznej (tj. 1962-2000). W zwiazku z tym mozna stwierdzi¢, iz Korea przez
lata ograniczala naptyw BIZ. O skutecznosci tych dziatan $wiadcza dane dotyczace
ksztaltowania si¢ naptywu inwestycji w latach 1970-2000 (jako % PKB), zawarte w tablicy
3.13. Wynika z nich, ze w tym okresie Korea odstawata od przecietnej dla krajow zardwno
rozwijajacych si¢, jak 1 rozwinigtych pod wzgledem przyciggania zagranicznych

Inwestorow.

Tablica 3.13. Naptyw BIZ w relacji do PKB

Rok Korea Tajwan Kraje Kraje Swiat
Poludniowa rozwijajace si¢ rozwini¢te
1970 0,74 1,08 0,72 0,42 0,41
1971 0,42 0,80 0,61 0,42 0,40
1972 4,59 0,03 0,51 0,39 0,36
1973 0,03 0,57 0,61 0,43 0,41
1974 0,01 0,57 0,22 0,55 0,42
1975 0,03 0,22 0,79 0,38 0,42
1976 0,02 0,38 0,48 0,32 0,32
1977 0,35 0,23 0,45 0,37 0,35
1978 0,33 0,42 0,51 0,39 0,37
1979 0,26 0,37 0,40 0,45 0,40
1980 0,01 0,39 0,29 0,56 0,46
1981 0,14 0,31 0,88 0,54 0,58
1982 0,09 0,21 1,00 0,38 0,48
1983 0,08 0,28 0,68 0,38 0,41
1984 0,12 0,33 0,66 0,44 0,45
1985 0,24 0,54 0,56 0,44 0,43
1986 0,40 0,42 0,61 0,61 0,57
1987 0,43 0,69 0,77 0,86 0,80
1988 0,53 0,79 0,96 0,89 0,86
1989 0,47 1,06 0,89 1,07 0,99
1990 0,29 0,81 0,91 0,98 0,93
1991 0,37 0,69 0,98 0,62 0,66
1992 0,22 0,40 1,20 0,56 0,67
1993 0,16 0,40 1,61 0,72 0,88
1994 0,19 0,54 2,02 0,70 0,95
1995 0,33 0,57 1,99 0,95 1,15
1996 0,41 0,65 2,31 1,00 1,28
1997 0,53 0,75 2,84 1,23 1,60
1998 1,51 0,08 2,97 2,17 2,33
1999 2,02 0,98 3,57 3,46 3,47
2000 1,74 1,51 3,78 4,58 4,37

Zrédto: opracowanie wlasne na podstawie danych UNCTAD.
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Rowniez Tajwan nie osiagal takiej stopy naptywu BIZ jak przecietna dla krajow
rozwijajacych si¢ badz rozwinigtych, chociaz od poczatku realizacji strategii
proeksportowej nastawienie wiadz Tajwanu do BIZ bylo bardziej przychylne niz Korei.
Swiadczy o tym stopa naptywu inwestycji do Tajwanu. Przewyzszata ona na ogot wartosé
tego miernika dla Korei (w okresie 1970-2000 jedynie pigciokrotnie wystgpita odwrotna
sytuacja). Juz w 1961 r. uchwalona zostata Ustawa o wspieraniu inwestycji (Statute for the
Encouragement of Investment), ktora m.in. nie tylko zwigkszata mozliwo$¢ dokonywania
BIZ na Tajwanie, ale takze przewidywata ulgi podatkowe [Aw 2004, s. 7]. W 1965 r.
uchwalono Ustawe o powstaniu i zarzadzaniu przetworczych stref eksportowych (Statute
for the Establishment and Management of Export-Processing Zones), ktora weszta w zycie
rok pozniej. Tajwan wprowadzit szereg kolejnych zachet podatkowych dla inwestycji
zagranicznych, m.in. zwolnienia podatkowe, maksymalng stawke podatkowa dla
wybranych grup przedsicbiorstw, jak i kredyty podatkowe [zob. Chang i Cheng 1992
S. 320-325]. W latach 70. dokonano kilku zmian Ustawy o wspieraniu inwestycji, a takze
uchwalono i kilkukrotnie zmodyfikowano Ustawe o inwestycjach cudzoziemcow (Statute
for Investment by Foreign Nationals) oraz Ustaw¢ o inwestycjach obywateli chinskich
zamieszkatych zagranica (Statute for Investment by Overseas Chinese). Dekada lat 80.
przyniosta kolejne nowelizacje Ustawy o wspieraniu inwestycji oraz ustanowienie parkow
naukowo-przemystowe (m.in. Hsinchu Science-Based Industrial Park), zapewniajacych
inwestorom zagranicznym zaplecze badawcze. Zastgpiony zostal takze tzw. pozytywny
wykaz sektorow otwartych dla inwestorow zagranicznych (wskazujacy sektory, w ktorych
BIZ byly dozwolone) przez wykaz negatywny (wskazujacy sektory, w ktorych BIZ byly
niedozwolone), przez co branze o istotnych ograniczeniach dla inwestycji zagranicznych

staty si¢ wyjatkiem [Aw 2004, s. 7-8].

Wptyw naptywu BIZ na jako$¢ produktow eksportowanych przez Tajwan w okresie
jego szybkiego rozwoju mégt by¢ znaczacy. Po pierwsze, firmy zagraniczne odpowiadaty
za duzg czes¢ eksportu Tajwanu, co dokumentujg dane w tablicy 3.14. Bioragc pod uwage
wysoka jakos¢ tych produktow, taka sytuacja wplywata korzystnie na tworzenie
pozytywnego wizerunku tajwanskiego eksportu. Po drugie, BIZ oddziatywaty na jako$¢
innych przedsigbiorstw, zwlaszcza dostawcow dobr posrednich. Wiadze Tajwanu

wspieraty bowiem tworzenie powigzan migdzy inwestorami zagranicznymi a krajowymi
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podwykonawcami m.in. poprzez przepisy domieszkowe™ precyzujace wymagany udziat
tajwanskich dobr posrednich w warto$ci produktow wytwarzanych przez BIZ. Aw [2004,
s. 10] zauwaza, ze inwestorzy zagraniczni dostrzegli korzysci z przepisow domieszkowych,
poniewaz redukowaly one koszt sity roboczej i transportu, gdy krajowe [tajwanskie —
przyp. T.S.] dostawy spetnialy wymogi jakosciowe. W rezultacie zagraniczne podmioty
zareagowaly entuzjastycznie. Inwestorzy zaczeli szkolic¢ lokalnych inzynierow, dostarczac
dostawcom techniczne i menedzerskie know-how oraz wspolpracowac ze szkolami

technicznymi w zakresie programow praktyk.

Tablica 3.14. Udziat zagranicznych firm w eksporcie poszczegdlnych sektorow w Tajwanie (w %)

Sektor 1978 | 1979 | 1980 | 1981 | 1982 | 1983 | 1984 | 1985 | 1986 | 1987
Razem 60 54 53 54 55 51 52 49 46 47
Elektroniczny 70 66 67 71 71 80 77 80 72 75
Chemiczny 51 43 44 41 39 31 25 26 20 22
Maszynowy 31 25 28 34 48 20 30 18 33 19
Inny przemystowy 59 57 52 52 50 53 48 51 38 47
Ustugowy 28 19 17 16 19 20 17 14 9 7
Inny 76 78 69 67 80 79 77 71 74 80

Zrédto: Chang i Cheng [1992], s. 328.

Poréwnujac koreanska i tajwanska polityke wobec BIZ, mozna stwierdzi¢, ze
Korea zaczela w wigkszym stopniu przycigga¢ inwestycje zagraniczne dopiero pod
wplywem zewngetrznych okolicznos$ci, gdy byla juz krajem wzglednie dobrze rozwinigtym
gospodarczo. Tajwan natomiast postrzegat naplyw BIZ jako istotny element swojej
strategii rozwojowej, co zaowocowalo m.in. wieksza presja konkurencyjng na rynku

wewnetrznym, czego skutkiem mogta by¢ wysoka jakos¢ tajwanskich dobr eksportowych.

Poza intensywno$cia konkurencji na jako$¢ produktéw wpltywaja takze
bezposrednie dzialania panstwa, najczegsciej o charakterze organizacyjnym. Oba kraje
staraty si¢ w ten sposob wptywac na te ceche produktow eksportowych. Korea ustanowita
sieC instytutow zapewniajacych przedsigbiorstwom wsparcie informacyjne, jak
I organizujgcych kontrole jakosci. Przyktadowo, w 1961 r. powstal Textile Testing &
Inspection Institute (TTII), przeksztatcony w 1964 r. w Korea Textile Inspection & Testing
Institute (KOTITI). Dokonywata ona m.in. kontroli jako$ci dobr eksportowych z branzy

tekstylnej przed ich wysyltka do krajow przeznaczenia76.

" Przepisy domieszkowe okreslajq minimalny udziat wartosci krajowych czesci i komponentéw w wartosci
catkowitej towaru wytwarzanego w danym kraju [Swierkocki 2011, s. 136-137].
"® Szerzej na temat KOTITI zob. http://kotiti.re.kr:8081/english/index [data dostepu 30 sierpnia 2011 r.].
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Tajwan w tym obszarze dziatal z wigksza intensywno$cig. Zdaniem ekspertow
Banku Swiatowego Tajwan jako bardzo powazng uznal kwestie zbudowania wizerunku
wysokojakosciowego eksportera [Bank Swiatowy 1994, s. 220]. Istnieja przypadki, gdy
wiladze Tajwanu nawet zwracaly nabywcom pienigdze za zakup wadliwych tajwanskich
produktéw [Bank Swiatowy 1994, s. 220]. Do bardziej systematycznych dzialan nalezato
ustanowienie Bureau of Commaodity Inspection and Quarantine (BCIQ), do ktérego zadan
zaliczy¢ mozna m.in. dokonywanie kontroli jakosci produktow eksportowych przed
ostateczng wysytka. Aby otrzymaé pozwolenie na eksport przedsigbiorstwo musiato
zorganizowa¢ system kontroli, ktory nastepnie byl oceniany przez BCIQ. Bezposrednia
kontrola wysylanych produktéw odbywala si¢ losowo, przy czym jej znaczenie byto
najwigksze, gdy Tajwan dopiero budowal swoja reputacj¢ jako producenta produktow
dobrych jakosciowo. O ile bowiem w 1976 r. az 60% eksportu sprawdzano przed wysytka,
to pod koniec lat 80. byto to juz tylko 25% [Bank Swiatowy 1994, s. 220-221].

Ponadto, wladze Tajwanu utworzyly wiele instytucji zajmujacych si¢
wspomaganiem przedsi¢biorstw w zakresie technologii i jakosci produkcji. Przyktadami
mogg by¢ Taiwan Electrical Testic Center (TETC) oraz Taiwan Plastics Development
Center (TPDC), wspoltpracujace z BCIQ oraz organizujace kontrole jakosci eksportu
produktow branzy elektronicznej 1 tworzyw sztucznych. Instytucje te wspieraly rowniez

przedsiebiorcow z tych sektoréw w imporcie technologii [Bank Swiatowy 1994, s. 221]
Finansowanie handlu

Akcentowana przez Melitza [2003] rola statych kosztow handlu w oddzielaniu firm
uczestniczacych w wymianie od dzialajacych jedynie na rynku krajowym, jest szerzej
analizowana w pracach dotyczacych znaczenia finansowania zewngtrznego w procesie
samoselekcji. Manova [2010, s. 315-316] stwierdzita, ze firmy czesto ponoszq znaczne
koszty ptatne z gory, ktore mogq by¢ odzyskane jedynie dzigki wpltywom ze sprzedazy. Te
koszty mogq by¢ albo utopione w tym sensie, ze trzeba je oplaci¢ jedynie raz przy
wchodzeniu do sektora, rynku czy nawet okreslonej produkcji, albo mogq by¢ kosztami
powtarzajgcymi sig, ale statymi dla danego okresu. (...) Eksport jest utozsamiany
Z dodatkowymi stalymi (utopionymi) i zmiennymi kosztami, co czyni go bardziej
kosztownym niz wytwarzanie na potrzeby rynku krajowego. (...) Firmy nie zawsze sqg w
stanie sprostac¢ swoim potrzebom finansowym za pomocq zachowanych zyskow bgdz

wplywow  finansowych z dzialalnosci i zazwyczaj opierajg sie na zewnetrznym
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finansowaniu wydatkow produkcyjnych i eksportowych. (...) Przy wystepowaniu
niedoskonatosci finansowych — z powodu niedoskonatlych kontraktow lub ograniczonych
zasobow kapitatu finansowego w gospodarce — firmy o ograniczonym dostepie do kredytu
mogq nie by¢ eksporterami czy tez mogq nie eksportowac¢ w pelni swojej produkcji.
Zuwagi na wystepowanie rozmaitych dodatkowych kosztow importu, w stosunku do
dziatalnosci w pelni krajowej, uwaga ta odnosi si¢ takze do importeréw [zob. Bas

i Berthou 2011].

Jednym ze sposoboéw niwelowania przez panstwo skutkéw niedoskonatosci rynkow
finansowych jest dostarczanie srodkéw finansowych firmom zaangazowanym w wymiang.
Wade [2009] zauwazyt, ze gospodarki wschodnioazjatyckie opierajg si¢ na systemie
zdominowanym przez banki, co oznacza, ze jesSli przedsicbiorstwa korzystaja
Z finansowania zewngtrznego, czynig to gltownie za pomocag kredytoéw, a nie emisji
papierow warto$ciowych. Zalezno$¢ przedsigbiorstw od kredytu potwierdza wysoki
wspotczynnik dhlugu w stosunku do kapitatow wilasnych w sektorze korporacyjnym;
uwzgledniajgc oficjalne dane (nieskorygowane o inflacj¢) wskaznik dlugu korporacyjnego
do kapitatéw wlasnych wynosil przez wiele lat analizowanego przez tego ekonomiste
okresu 300-400% w Korei (podobnie jak w Japonii), a 160-200% w Tajwanie [Wade 2009,
s. 132].

Przedsigbiorstwa koreanskie zadluzaty si¢ zatem w wigkszym stopniu niz
tajwanskie. W duzej mierze wynikalo to z systemu zachet, do ktérych mozna zaliczy¢
liczne ulatwienia w dostgpnie do finansowania zewnetrznego przewidziane dla firm
zaangazowanych w handel. Sohn, Yang i1 Yim [1998, s. 19] uznali, Ze jednym
Z najwazniejszych udogodnien dla eksporterow w okresie realizacji przez wladze polityki
promocji eksportu (1962-1972) byty preferencyjne kredyty eksportowe. Rdznica pomiedzy
preferencyjng stopa procentowg a stopa rynkowa wynosita nawet 18,5 p.p. Z kolei w fazie
promocji przemystu (1973-1979) wtadze koreanskie ingerowaty bezposrednio w alokacje
kredytow, przy czym pierwszenstwo w dostepie do kredytow eksportowych o obniZzonej
stopie procentowej mialy przedsigbiorstwa z przemyshu cigzkiego 1 przemystu
chemicznego. W rezultacie tych dziatan zwigkszatl sie udziat kredytow preferencyjnych
w catosci kredytow. W 1971 r. byto to mniej niz 40%, w latach 1976-1977 — juz 55%,
aw 1978 r. — 70%. Doda¢ trzeba, ze do poczatku lat 80. duze wsparcie w postaci
obnizonego kosztu finansowania zewnetrznego otrzymywaty czebole z uwagi na ich

zaangazowanie w przemysle cigzkim i chemicznym. Pod koniec lat 70. te strategiczne
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gatezie przemyshu korzystaty z finansowanie zewnetrznego tanszego przecigtnie o 36%
w stosunku do analogicznego finansowania zapewnianego przemystowi lekkiemu.
Poniewaz czebole same byly zaangazowane w dziatalno$§¢ handlowa, obnizenie kosztow
zewngtrznego finansowania moze by¢ postrzegane takze jako bezposrednie wspieranie
przedsigbiorstw zaangazowanych w wymiang¢ z zagranicg (a nie jako dziatanie posrednie
poprzez polityke przemystowa). W latach 80. z kolei z liberalizowano sektor finansowy.
W 1982 r. zniesiono zroznicowanie kredytow na preferencyjne i typowe, a oficjalne

uwolnienie stopy procentowej nastgpita pod koniec 1988 r. [Mah 2010, s. 10-11].

Bank Eksportowo-Importowy Korei Potudniowej (Export-Import Bank of Korea),
ustanowiony w 1976 r., miat by¢ instytucja odpowiedzialng za finansowe wspieranie
przedsigbiorstw uczestniczacych w wymianie z zagranica. Oznacza to, ze wladze
koreanskie nadaty instytucjonalne ramy systemowi finansowego wsparcia przedsigbiorstw
prowadzacych handel””.

W porownaniu z Koreg wladze Tajwanu w mniejszym stopniu oddziatywaty na
oprocentowanie i alokacj¢ kredytow eksportowych. Mniejsze zadtuzenie przedsigbiorstw
tajwanskich wynika stad, ze banki w tym kraju wymagaly wigkszego zabezpieczenia od
kredytobiorcow niz banki koreanskie. Podobnie jak w Korei powotany zostat (cho¢
dopiero w 1979 r.) bank eksportowo-importowy, tj. Taipei Export-Import Bank of China
(TEBC)78. Zdaniem Wade’a [2009] wzglednie niewielka, w porownaniu z Korea,
ingerencja wladz panstwowych w rynek kredytowy byla spowodowana mniejsza liczbg
duzych przedsigbiorstw, czynnikami etnicznymi (zdominowanie aparatu wiladzy przez
ludzi pochodzenia kontynentalnego, a biznesu przez wyspiarzy) oraz wigksza liczba spotek
publicznych. Niezaleznie od przyczyny faktem jest, ze do potowy lat 80. tajwanski system
finansowy byl poddany znacznym restrykcjom, czego dowodem byly m.in. niskie poziomy
takich miemikéw jak np. udziat w PKB agregatu pienieznego M2, prywatnych
depozytow bankowych czy obrotow na rynku akcji. Potwierdzaja to dane zaprezentowane

na wykresie 3.4.

" Szerzej na temat Export-lmport Bank of Korea zob.: http://www.koreaexim.go.kr/en/ [data dostepu: 30
sierpnia 2011 r.].

"8 Szerzej na temat TEBC zob.: http://www.taiwanexport.com.tw/twetebc.html [data dostepu: 30 sierpnia
2011 r.].

¥ Agregat M2 jest miara podazy pieniadza obejmujacym pieniadz gotéwkowy w obiegu, wkiady a vista oraz
krétkoterminowe depozyty.
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Wykres 3.3. Rozwoj rynku finansowego w Tajwanie w latach 1976-1998
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LGDP — logarytm PKB, LPRIVE - logarytm warto$ci depozytow prywatnych wzgledem PKB, LFDR —
logarytm wskaznika glebokosci rynku finansowego (agregat M2 pomniejszony o pienigdz gotdéwkowy
wzgledem PKB), LTOR — logarytm wskaznika obrotow (wielko$¢ obrotow w stosunku do kapitalizacji rynku
akcji), LVTR — logarytm wartoséci obrotu na rynku akcji wzglegdem PKB, FR — indeks thumienia rynku
finansowego (Financial Repression Ratio)

Zrédto: Hu [2002], s. 25, Figure 1.

Oceniajac dzialania wladz koreanskich, nalezy stwierdzi¢, ze kraj ten w wigkszym
stopniu niz Tajwan prébowal niwelowac¢ niedoskonato$ci systemu finansowego (i tym
samym wptywaé na liczbe eksporterow i importerow) za posrednictwem — paradoksalnie —
tegoz wiasnie systemu. Jesli sktonno$¢ przedsiebiorstw do uczestnictwa w handlu jest
hamowana przez problemy tkwigce w samym rynku finansowym, to dostarczanie
przedsigbiorstwom $rodkéw za posrednictwem tego wadliwie dziatajacego rynku jest
nieefektywne. Takie dziatanie moze prowadzi¢ gtéwnie do powielania btednej alokacji

kredytow w gospodarce. W przypadku Korei nadmierne powigzania $wiata polityki

i biznesu przyczynily sie do powstania kryzysu walutowo-finansowego (1997-1998)%.

Znaczny wplyw na zaangazowanie podmiotow w wymian¢ z zagranicg ma takze

polityka kursowa. Oddziatywanie poziomu kursu walutowego na ich internacjonalizacj¢

%W 1999 r., tj. tuz po kryzysie, udziat niesptaconych kredytow w catoéci udzielonych kredytow wynosit
8,3%, podczas gdy w Tajwanie byt niemal o potowe nizszy i wynosit 4,9% [zob. Siregar, 2010, s. 228].

146



jest niejednoznaczne. Intuicyjnie, niedoszacowany kurs walutowy powinien sprzyjaé
wchodzeniu przedsiebiorstw na rynki eksportowe, gdyz poprawia ich konkurencyjno$¢
i tym samym przelamuje ograniczenie kredytowe®’. Z drugiej jednak strony poziom kursu
walutowego wptywa na warto§¢ majatku przedsigbiorstwa wyrazong w walucie obce;.
Poniewaz wigkszo$¢ kosztow ekspansji zagranicznej jest ponoszona w dewizach,
niewielka wartos¢ aktywow firmy w walucie zagranicznej zmniejsza mozliwos¢
finansowania handlu $rodkami wtasnymi i potgguje problem ograniczonosci kredytow.
Z takiego zalozenia wychodzit Chaney [2005], ktéry wykazat, ze obnizony w wyniku
dewaluacji realny kurs waluty krajowej moze m.in. negatywnie wptywaé na liczbe firm

zaangazowanych w eksport.

W  przypadku importu niedoszacowany kurs walutowy wplywa raczej
jednoznacznie na przedsiebiorstwa. W takich okoliczno$ciach maleje konkurencyjnos$¢
importu wzgledem produkcji krajowej, a dodatkowo — idac tokiem rozumowania Chaneya
[2005] — zmniejsza si¢ przeliczona na walute zagraniczng wartosci aktywow
przedsigbiorstwa. Tym samym niska cena waluty krajowej powinna ograniczaé liczbg

przedsiebiorstw importujacych.

Doswiadczenia Korei Potudniowej 1 Tajwanu w zakresie polityki kursowej sa
odmienne. Przede wszystkim na poczatku okresu realizacji strategii proeksportowej oba
kraje odnotowywaty krancowo rézne poziomy inflacji. W latach 1952-1982 ceny dobr
produkcyjnych zwigkszyly si¢ w Korei ponad stukrotnie, podczas gdy w Tajwanie mniej
niz siedmiokrotnie [Shinohara 1983, s. 367]. W rezultacie waluta koreanska (won) byta
realnie przewarto$ciowana az do poczatku lat 80., co potwierdza wykres 3.5. Tego stanu
rzeczy nie zmienity nawet sukcesywne dewaluacjeBZ. W kolejnych latach kurs wahat si¢
gltéwnie w przedziale 700-800 wondéw za USD. Mozna przypuszczaé, ze polityka ta
niekorzystnie oddziatywata na liczbe koreanskich eksporterow. Z drugiej strony, realne
przewartosciowanie wona wpltywalo pozytywnie na decyzje przedsigbiorstw o rozpoczeciu

importu, cho¢ dewaluacje mogly to zmienia¢. Poza tym, przy duzym zadluzeniu firm

8 1i i Yu [2009] przedstawili model, w ktérym potencjalni eksporterzy maja ograniczony dostep do
kredytow, przy czym koszt finansowania zewnetrznego rozni si¢ pomigdzy przedsigbiorstwami,
odzwierciedlajac prawdopodobienistwo skutecznej ekspansji zagranicznej. Jakkolwiek autorzy abstrahuja od
kwestii kursowych, ich praca moze posrednio sugerowaé, ze niedoszacowany realny kurs waluty krajowej
zmniejsza ograniczenie kredytowe odczuwane przez przedsigbiorstwa zamierzajace wejs¢ na rynek
eksportowy.

82 Cho¢ na po zakoficzeniu wojny koreanskiej w 1953 r. ustanowiono oficjalny kurs wona na poziomie 6
wonow za dolara amerykanskiego, to w wyniku kolejnych dewaluacji w 1982 r. kurs oficjalny wynosit 731
wonéw za dolara [zob. Shinohara 1983, s. 368].
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koreanskich, dewaluacje mogly prowadzi¢ do wzrostu zadluzenia przedsi¢biorstw
(denominowanego w dewizach), jak i zwickszenia warto$ci statych kosztow eksportu i/lub

importu, co mogto utrudnia¢ ekspansje¢ zagraniczna.

W analogicznym okresie (tj. do poczatku lat 80.) waluta Tajwanu byla
niedowarto$ciowana (w ujeciu realnym). Przy o wiele mniejszym zadluzeniu
przedsigbiorstw w Tajwanie niz w Korei zanizony kurs walutowy zachecat tajwanskie
firmy do eksportu. Jednoczesnie jednak takie dzialanie zmniejszato sklonno$¢ firm do
prowadzenia importu. By temu przeciwdziata¢ wladze wykorzystywaty instrumenty
ulatwiajace import. Jednym z nich byly zezwolenia dewizowe. Firmy importujace,
posiadajace takie zezwolenie, otrzymywaly mozliwos¢ nabywania walut zagranicznych
w banku centralnym po kursie korzystniejszym niz w bankach komercyjnych [zob.
Shinohara 1983, s. 369]. Stwierdzi¢ zatem mozna, ze wtadze Tajwanu poprzez polityke
kursowa wplywaty na rosngce zaangazowanie przedsigbiorstw zardwno w eksport, jak

i import.

Wykres 3.4. Wskaznik realnego kursu walutowego w krajach Azji Wschodniej
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Miernik jest stosunkiem realnego kursu walutowego do kursu hominalnego
Zrédto: Shinohara [1983], s. 362.

Rowniez liczne ulgi podatkowe mozna postrzega¢ jako instrument ulatwiajacy
dostep przedsiebiorstw do zewngtrznych zrodet finansowania. Zaréwno Korea jak
I Tajwan korzystaty z niego szeroko. Trela i Whalley [1990] wyszczego6lnili rozmaite ulgi

przyznawane eksporterom przez wladze koreanskie®™. W latach 1961-1972 eksporterzy

8 Autorzy szacuja takze wplyw polityki podatkowej na wzrost gospodarczy Korei Poludniowej. Z ich
estymacji wynika, ze wptyw ten byl niewielki. W konteks$cie moich rozwazan wydaje sie, iz ulgi podatkowe
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uzyskali m.in. zmniejszenie wymiaru podatku posredniego z tytutu zakupu importowanych
dobr posrednich, trzydziestoprocentowe zwolnienie z podatku dochodowego dla
przedsigbiorstw (z tytutu dochodu z operacji eksportowych) oraz wigksza stope
amortyzacji. W okresie promocji przemystu (1973-1979) zmieniono system podatkéw
posrednich, wprowadzajac podatek VAT. Eksporterzy w dalszym ciaggu korzystali
zZ preferencyjnego traktowania, uzyskujac nawet wieksze ulgi dla zakupu dobr posrednich,
cho¢ wynikato to w duzej mierze z wyzszego poziomu podatku VAT w stosunku do
poprzednich podatkéw posrednich. W catym analizowanym okresie (tj. od poczatku lat
60.) cecha charakterystyczna polityki podatkowej Korei byto to, ze jesli stwarzane byty
ulgi dla firm uczestniczacych w handlu, to przypadaly one przede wszystkim eksporterom.

Import byt przedmiotem preferencji gtéwnie wtedy, gdy stuzyt produkcji eksportowe;.

Wiladze Tajwanu rowniez ustanowily ulgi dla przedsigbiorstw uczestniczacych
w handlu. W duzej mierze skierowane one byly jednak do inwestoréw zagranicznych
lokujacych kapitat w strefach produkcji eksportowej (Export Processing Zones).
Przystugiwaly im m.in. zwolnienia z podatkow posrednich nakladanych na dobra
zaopatrzeniowe wykorzystywane w produkcji eksportowej [Kuchiki 2007, s. 26-29]. Sam
fakt stosowania roznych ulg podatkowych stymulujacych handel (zwlaszcza eksport)
upodabnial Tajwan do Korei, lecz polityka podatkowa obydwu krajow roznita si¢ pod
wzgledem dwoch kluczowych cech:

1) zakresu podmiotowego — w przypadku Tajwanu znaczne preferencje byty
przyznawane inwestorom zagranicznym, podczas gdy wtadze koreanskie podchodzity
do nich z duzg rezerwa,

2) preferencji stwarzanych przez podatki dochodowe — w Tajwanie podatki
dochodowe byty wzglednie niskie, co oznacza, ze dodatkowe ulgi nie stanowity dla
przedsigbiorstw istotnych bodzcow; pobierano natomiast wzglednie wysokie podatki
majatkowe, zwlaszcza z tytulu wlasnosci nieruchomosci lub gruntu [zob. Tanzi
i Shome 1992 s. 32-37]; che¢ uniknigcia tych podatkdw moglta w pewnym stopniu
wplyna¢ na sktonno$¢ przedsigbiorstw do lokowania dziatalnosci w strefach produkcji

eksportowej.

nie powinny by¢ postrzegane jako wystarczajacy sposob wspierania zaangazowania firm w wymiang
z zagranicg. Ulatwianie przedsigbiorstwom wchodzenia na rynki zagraniczne jest dziataniem zlozonym
i wymaga wspotdziatania szeregu rozmaitych instrumentow.
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Porownujac preferencje podatkowe Korei 1 Tajwanu mozna stwierdzi¢, ze rdznice
migdzy nimi byty niewielkie. Ich polityka podatkowa nosita znamiona merkantylizmu,
gdyz preferencje otrzymywal glownie eksport i import kapitatowo-zaopatrzeniowy.
W obydwu krajach preferencje podatkowe najpewniej wpltywaly na zaangazowanie
przedsigbiorstw w handel. Przewaga systemu tajwanskiego mogla polega¢ na
preferencyjnym traktowaniu naptywu BIZ*, ktére z racji swojej wysokiej produktywnosci
czy tez rozleglej sieci kontaktow (w tym ze spotka macierzystg) byly w duzej mierze

ukierunkowane na prowadzenie handlu z zagranica.

Sam naptyw BIZ rowniez moze by¢ postrzegany jako metoda rozluZnienia
ograniczenia kapitalowego w gospodarce. (...) W stosunku do inwestycji portfelowych BlZ
mogq dostarcza¢ zasobow krajowi o nie w pelni rozwinietym rynku kapitatowym
| pomagaé tagodzi¢ ograniczenie przedsigbiorstw pod wzgledem dostepu do kredytu
[Manova 2010, s. 324]. Jednostki znajdujace si¢ w posiadaniu kapitatu zagranicznego
moga bowiem korzysta¢ z zasobow finansowych centrali 1 tym samym w mniejszym
stopniu odczuwa¢ skutki ograniczonosci zasobu kapitalu w gospodarce. Nasilajaca si¢
w wyniku naptywu BIZ konkurencja moze skutkowaé takze poprawg produktywnosci
pozostalych firm, co z jednej strony zmniejsza ich uzaleznienie od finansowania
zewnetrznego a z drugiej — zwieksza szanse na otrzymanie kredytu. Niemniej dzialania
poprawiajace produktywnos$¢ rowniez wymagajg poniesienia znaczacych kosztow, co dla
wielu firm jest mozliwe jedynie w przypadku dostepu do kredytu [Manova 2010, s. 326].
Mozliwe jest zatem, ze BIZ przeciwdzialaja ograniczonosci zasobdw kapitatu czy tez
nieefektywnemu ich wykorzystania, jednocze$nie wplywajac korzystnie na liczbg
uczestnikow handlu. Znaczenie BIZ w tym zakresie moze by¢ jednak ograniczone. Srodki
finansowe w ramach korporacji transnarodowych sg przekazywane w duzej mierze od
spotki-matki do jednostek powigzanych, co stanowi utatwienie handlu jedynie dla takich
podmiotoéw. Porownujac omowiong w podrozdziale 3.2.3 polityke wtadz Korei i Tajwanu
wobec BIZ, mozna stwierdzi¢, ze to ten drugi kraj uznawal przycigganie inwestorow

zagranicznych za istotny element polityki wspierania handlu.

8 Charakterystyczne dla BIZ lokowanych w Tajwanie bylo to, ze spora czeéé¢ ich produkcji wynikata
z podwykonawstwa na rzecz spotki-matki i wysylana byla do kraju macierzystego. Z tego powodu mozna
uzna¢ znaczng cze$¢ inwestycji tego typu za pionowe.

150



Niedostatek kapitalu finansowego w gospodarce oraz mato efektywne jego
wykorzystanie tagodza takze dzicki inne formy importu kapitatu®>. Manova [2008]
dowiodla, ze inwestycje portfelowe moga skutkowaé¢ zwigkszeniem eksportu zwlaszcza
w sektorach uzaleznionych od finansowania zewnetrznego. Jakkolwiek liberalizacja
przeplywu kapitatu nie jest przedmiotem niniejszej pracy, warto zwroci¢ uwagg na fakt, ze
inwestycje portfelowe mogly mie¢ umiarkowany, jesli nie marginalny, wplyw na koreanski
1 tajwanski handel. Obydwa kraje dokonaty otwarcia swoich rynkow kapitatowych
wzglednie pozno, tj. gdy przezwyciezyly zapoznienie ekonomiczne. Przykladowo,
Bekaert, Harley i Lundblad [2003, s. 277] przedstawili oficjalne daty otwarcia rynkow
akcyjnych wielu krajow rozwijajacych sie. W Korei nastgpito to w styczniu 1992 r.,

a w Tajwanie — rok wezeéniej™.
Ograniczanie niepewnosci

Jednym z czynnikéw wptywajacych na liczbe uczestnikoéw handlu jest
niepewnoé(387. Modele NNTT wskazuja, ze hamuje ona zaangazowanie przedsigbiorstw
W wymiang¢ z zagranicg. Seruga-Cayuela i Villarubia [2008, s. 10] wymienili kilka zrodet
niepewnosci w eksporcie:

1) od strony popytowej — nie jest znana doktadna wielko$¢ popytu na dany

produkt oraz stopien dopasowania produktu do preferencji danej spotecznosci;

2) od strony podazowej — nie sg3 w pelni znane koszty, zdolnosci sieci

dystrybucji czy tez wymogi prawne, ktére nalezy spetnié, by sprzedawac produkt.

Réwniez w dzialalnosci importowej niepewnos$¢ jest zjawiskiem powszechnym.
Importerzy nie mogg w pelni przewidzie¢, czy produkt zagraniczny bedzie odpowiadat

preferencjom krajowych konsumentéw oraz czy importowane dobra inwestycyjne

8 Jest to prawdziwe przy zalozeniu, ze kapital ptynie z krajow zasobnych w kapitat do panstw ubogich w ten
czynnik produkcji. Oznaczaloby to przeptyw z krajow rozwinigtych do rozwijajacych si¢. Zgodnie z tzw.
paradoksem Lucasa czesto jednak obserwuje si¢ odwrotny kierunek przeptywu kapitatu [zob. Lucas, 1990].
Oprocz tego, zgodnie z paradoksem Feldsteina-Horioki kraje dokonuja raczej samofinansowania swoich
inwestycji [zob. Feldstein i Horioka 1980], co oznaczatoby, ze problem odczuwanego przez potencjalnych
eksporteréw i importerdéw ograniczonego dostepu do finansowania zewnetrznego jedynie w niewielkim
stopniu moglby by¢ przezwyciezony dzigki miedzynarodowym przeptywom kapitatu.

8 Szczegotowy wykaz ograniczen inwestycyjnych stosowanych wobec nierezydentéw, w tym w Korei
i Tajwanie, prezentujg takze m.in. Lahiri, Sinha i Umesh Kumar [2004].

8 W modelach NNTT brak znajomosci (ex ante) przez przedsigbiorstwa realizacji zmiennej losowej (nawet
posiadajacej znany wszystkim podmiotom rozktad prawdopodobienstwa) traktowany jest jako niepewnosc.
Oznacza to, ze kategori¢ niepewnosci w modelach NNTT postrzega si¢ w typowy sposob dla prac
zaliczanych do gtéwnego nurtu teorii ekonomii. Taki stan rzeczy oznacza abstrahowanie od wykazywanego
przez Knighta rozroznienia migdzy ryzykiem (w ktorym wystepuje znajomos$¢ rozktadu
prawdopodobiefistwa) a niepewnoscig (w ktorej nie mozna okresli¢ tego rozkladu). W niniejszej pracy
uzywam okreslenia ,,niepewno$¢” w sposéb typowy dla NNTT (jak i ekonomii gldéwnego nurtu).
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I zaopatrzeniowe bgda efektywnie uzyte (co jest rOwnoznaczne z nieznajomoscia kosztow
wykorzystania tych dobr w posiadanym aparacie produkcyjnym). Niepewno$¢ oddziatuje

zatem zaréwno na liczbe eksporterow, jak i importerow.

Na podstawie niektorych analiz teoretycznych mozna wnioskowac, ze wptyw ten
jest negatywny. Seruga-Cayuela i Villarubia [2008] zbudowali model zblizony do pracy
Melitza [2003], w ktérym decyzje eksportowe podejmowane sg w warunkach niepewnosci.
Brak peilnej wiedzy o specyfice rynkow zagranicznych zmusza przedsigbiorstwa do
obserwowania zachowan innych podmiotéw. Sukces eksportowy jednych wchodzacych
dostarcza innym firmom informacji (wystgpuja informacyjne efekt zewnetrzne). Wobec
faktu, ze kolejne wejScia eksportowe wigza si¢ z sukcesywnym obserwowaniem
poprzednikow, liczba eksporterow moze si¢ rozwija¢ mato dynamicznie. Rowniez Crozet,
Koenig 1 Rebeyrol [2008] wykazali (teoretycznie i empirycznie), ze wicksza niepewnos¢
znacznie zmniejsza liczbe firm zaangazowanych w eksport. lacovone 1 Javorcik [2010]
dowiodly z kolei, iz w warunkach niepewnosci tatwiej jest eksportowac produkt juz
wytwarzany na rynek krajowy (nawet gdy eksporter bedzie musiat podnie$¢ jakos¢ tego
produktu) niz eksportowa¢ catkowicie nowe dobro. Jest to istotne spostrzezenie
w kontekscie wptywu handlu na wzrost gospodarczy, gdyz oznacza to, ze handel
w warunkach niepewnos$ci moze sprzyja¢ wzrostowi glownie poprzez mechanizm drabinki

jakosci (quality ladder), a nie ekspansji produktowej (variety expansion).

Jednym ze sposobdéw przeciwdziatania negatywnemu oddziatywaniu niepewnosci
na wymian¢ z zagranicg jest ubezpieczanie transakcji handlowych. W celu zapewnienia
szerokiego dostepu do tego typu instrumentdOw poszczegdlne panstwa ustanawiajg
instytucje odpowiedzialne za ubezpieczenia handlowe. W 1968 r. w Korei powotana
zostala Koreanska Korporacja Ubezpieczen Eksportowych (Korea Export Insurance
Corporation — KEIC). Obecnie, w wyniku jej przeksztatcenia w 2010 r., jest to Koreanska
Korporacja Ubezpieczen Handlowych (Korea Trade Insurance Corporation — KTIC).
Wsrdd instrumentdow, ktore oferuje, znajduja si¢ m.in. ubezpieczenia transakcji
eksportowych od ryzyka niewyptacalno$ci kontrahenta, jak 1 zabezpieczenia przed
ryzykiem kursowym. Natomiast instrumenty zmniejszajagce ryzyko w transakcjach

importowych nie byly przez nig oferowane. Zostalty wprowadzone dopiero w 2011 r.%,

8 Szerzej na temat KTIC zob. http://www.keic.or.kr/english/index.jsp [data dostepu 30 sierpnia 2011 r.].
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W 1969 r. Korea przyjeta Ustawe o ubezpieczeniach eksportowych (Export
Insurance Act), na mocy ktorej powstal Fundusz Ubezpieczen Eksportowych (Export
Insurance Fund — EIF), ktory byt gwarantem dla KEIC. Gdyby KEIC ponosita straty,
program ubezpieczen eksportowych finansowany bylby za pomoca EIF. Mozna zatem
stwierdzié, ze juz od wczesnych lat realizacji strategii proeksportowej Korea dysponowata
infrastruktura instytucjonalng zapewniajacg eksporterom mozliwo$¢ minimalizowania
ryzyka zwigzanego z prowadzeniem handlu. Niemniej przez lata stosunkowo niewielka
warto$é¢ eksportu byla objeta ubezpieczeniem eksportowym®®. W latach 1968-1971 i 1974-
1976 bylo to mniej niz 1%. W kolejnych latach wykorzystanie ubezpieczen eksportowych
wzrosto, lecz nadal pokrywato co najwyzej 4,4% eksportu koreanskiego (zob. tablica
3.15). Do konca lat 80. utrzymywala si¢ takze niska warto§¢ wskaznika strat™. Jest to
kolejny dowod na niewielkie znaczenie ubezpieczen eksportowych jako instrumentu

wspomagajacego operacje handlowe koreanskich przedsigbiorstw do poczatku lat 90.

Tablica 3.15. Wykorzystanie ubezpieczen eksportowych w Korei

Lata Wskaznik wykorzystania Wskaznik strat (loss ratio) —
(utilization ratio) —w % w %
1974-1976 0,8 41,4
1983-1985 4,0 22,1
1989-1991 2,3 1082,9
1992-1994 4,4 1879

Zroédlo: opracowanie wlasne na podstawie Mah [2010], s. 13, Table 4.

Wiladze Tajwanu z kolei nie powotaty oddzielnej instytucji odpowiedzialnej za
ubezpieczenia handlowe. Tego rodzaju dziatalno$cig zajmowat si¢ TEBC, czyli Tajwanski
Bank Eksportowo-Importowy. Bank ten dostarczat eksporterom podobnych instrumentow
jak koreanska KEIC. W ofercie TEBC do dzi§ brakuje ubezpieczen transakcji
importowych. Zatem, podobnie jak Korea, Tajwan wspierat w ten sposob eksporteréw,

a nie importerow.

Roéwniez zmienno$¢ kursu wptywa na kraniec ekstensywny handlu. Alvarez, Doyle
I Lopez [2009] wykazali, ze znaczne wahania kursu walutowego moze zmniejszaé¢ liczbg
produktow eksportowych. Jest to szczegolnie niekorzystne w przypadku panstw o wstepnie
1 tak mato zdywersyfikowanym eksporcie. Panstwa takie sg szczegdlnie wrazliwe na szoki
dotyczace warunkéow wymiany (TOT) i kursu walutowego, ktore skutkuja zmniejszaniem

dywersyfikacji eksportu i wigkszym uzaleznieniem gospodarki od sytuacji panujacej na

8 (Odsetek eksportu podlegajacego takiemu ubezpieczeniu okreslany bywa mianem wskaznika
wykorzystania.
% Jest to stosunek wyplat z tytutu ubezpieczen eksportowych do wartosci sktadek.
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rynkach zagranicznych. To rozumowanie mozna wykorzysta¢ do analizy wplywu
zmienno$ci kursu walutowego na liczbe przedsiebiorstw uczestniczacych w wymianie.
Niestabilno$¢ realnego kursu walutowego, a zatem niepewno$¢ odno$nie rentownos$ci
handlu, zmniejsza sktonnos$¢ przedsiebiorstw do podejmowania ekspansji zagraniczne;j.
Problem ten jest dotkliwy zwlaszcza dla krajow, w ktorych i tak mato firm podejmuje
aktywno$¢ handlowa. Panstwa te staja si¢ wrazliwe na kondycje waskiej grupy

przedsigbiorstw.

7 rozwazan przedstawionych w podrozdziale 3.2.3 wynika, ze wtadze Korei czg¢sto
dewaluowaty swoj pienigdz. To oznaczalo duzg zmienno$¢ nominalnego Kkursu
walutowego. Jednoczesnie przy wysokiej inflacji malo stabilny pozostawat kurs realny.
Z kolei polityka kursowa Tajwanu zapewniata, ze dolar tajwanski w mniejszym stopniu
zmienial swoja nominalng i realng warto$¢. Mozna zatem uzna¢, ze to wladze Tajwanu,
anie Korei, bardziej zmniejszaly ryzyko kursowe, stymulujac zaangazowanie

przedsigbiorstw w handel.

Omawiajac kwestie niepewnosci, doda¢ mozna, ze zaréwno Korea, jak i Tajwan nie
budowaty sieci porozumien preferencyjnych w okresie mojej analizy. Rozwoj tych
porozumien nastgpit od poczatku XXI w. Oznacza to, ze poczawszy od lat 60. az do konca
XX w. warunki dostepu przedsigbiorstw do poszczegélnych rynkéw byty dos¢ jednolite.
Znacznie rozbudowany uklad porozumien handlowych moze przyczynia¢ si¢ do
niepewnosci z uwagi na brak precyzyjnej wiedzy przedsiebiorstw odnos$nie np. warunkéw

spetniania regut pochodzenia towarow.
Rozwdj sieci kontaktow

Wigkszos¢ modeli handlu migdzynarodowego, w tym nalezace do NNTT,
abstrahuje od kosztow poszukiwania zagranicznych odbiorcow. Pomijana jest kwestia
odnajdywania®* przez producentéw popytu na produkty eksportowe. W modelach tych
abstrakcyjny rynek mi¢dzynarodowy (prostokat po lewej stronie schematu 3.3) po prostu
wigze sprzedawcoéHw 1 nabywcoOw [Rauch, 1996, s. 3]. Na rynkach dobr zréznicowanych

znalezienie zbytu jest jednak trudne, a sprzedawcow i nabywcow lgcza skomplikowane

% Prace teoretyczne dotyczace rozwijania sieci kontaktéow w handlu pod wzgledem metodologicznym
w duzej mierze wykorzystuja dorobek tzw. teorii poszukiwan na rynku pracy, w ktorej uwzglednia si¢
zagadnienie poszukiwania (searching) pracodawcy przez potencjalnego pracownika (badz odwrotnie). Takie
poszukiwania bywajg okre$lane jako dopasowywanie si¢ (matching) popytu na prace z jej podazg [zob.
Kwiatkowski 2009].
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zaleznos$ci (prawa cze$¢ schematu 3.3). Roéznorodnos$¢ cech produktow oraz preferencji
konsumentéw powoduje konieczno$¢ podjecia kosztownych wysitkow przez obie strony
potencjalnej transakcji. W handlu mi¢dzynarodowym dodatkowg przeszkoda jest m.in.
bariera jezykowa, ktora poteguje problem niedoskonatej informacji. W rezultacie
poszukiwanie odbiorcow na rynku miedzynarodowym jest bardziej kosztowne niz na
rynku krajowym.

Schemat 3.3. Relacje migdzy sprzedawca a nabywca na rynku mi¢dzynarodowym — rynek zorganizowany
(dobra jednorodne — lewy schemat) i rynek rozproszony (dobra zréznicowane — prawy schemat)

Trojkat — sprzedawca, koto — nabywca
Zrodto: Rauch [1996], zatgeznik — Figure 1a i Figure 1b.

Nieliczne prace teoretyczne podejmujg ten problem. Rauch [1996] zaprezentowat
model, w ktorym eksporter poszukuje odbiorcoOw zagranicznych. Autor uwzglednit analizg
korzysci zakresu (economies of scope), okreslajac czy rosngca dywersyfikacja skutkuje
zwigkszeniem szansy na ustanowienie zagranicznego kontaktu. Z kolei Chaney [2011]
zbudowat model, w ktérym tworzenie zagranicznych kontaktow odbywa si¢ w dwojaki
sposOb. Przedsigbiorstwo samodzielnie zdobywa je w sposob losowy, jak 1 wykorzystujac
dotychczasowe kontakty. Bardziej rozlegta sie¢ kontaktow umozliwia tu m.in. obstuge
wickszej liczby rynkow eksportowych. Odnoszac te rozwazania do przedstawionej
W mojej pracy hipotezy, oznacza to, Zze rozbudowana sie¢ kontaktow daje przedsigbiorstwu

mozliwos¢ zdobywania wiedzy z wielu rynkow.

Uwzgledniajagc konieczno$¢ budowy sieci kontaktow zagranicznych, mozna
stwierdzi¢, ze jednym ze sposobOw rozwijania kranca ekstensywnego handlu jest
korzystanie z posrednictwa handlowego. Wyspecjalizowane w eksporcie i imporcie
przedsiebiorstwa moga odgrywac istotng role we wspieraniu ekspansji, zwlaszcza przez
tzw. nowych wchodzacych, na rynki $wiatowe [Bank Swiatowy 1994, s. 110]. W tej

kwestii doswiadczenia Korei 1 Tajwanu sg odmienne.

Korea wybrata system posrednictwa oparty na duzych firmach handlowych (Great

Trade Companies — GTC), zwanych chongap sangsa. Rozw¢j tych firm wynikat
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z realizowanej od 1975 r. polityki, majacej na celu kopiowanie japonskich firm
handlowych (sogo sosha). Witadze Korei okreslity wymagania, ktore kandydat musiat
speli¢, by bylo mozna uznan¢ go za chongap sangsa. Posiadajaca taki status firma
handlowa uzyskiwata priorytetowy dostep do ograniczonych zasoboéw dewiz, ulgi
podatkowe, a takze ochrong przed zagranicznymi konkurentami. Duzi posrednicy w handlu
okazali si¢ bardzo efektywni we wspieraniu eksportu, lecz mniej skuteczni we
wspomaganiu importu. Przyktadowo, w potowie lat 80. ok. 50% koreanskiego eksportu
byta wynikiem ich dzialalnosci, podczas gdy w imporcie bylo to tylko 15%. Co wigce;,
chongap sangsa staly si¢ silnie uzaleznione od panstwa, a takze powigzanych z nimi
czeboli. Gdy w wyniku drugiego kryzysu naftowego wiladze koreanskie ograniczyly
subsydia dla firm handlowych, chongap sangsa przetrwaty gtéwnie dzigki dostepowi do
srodkow czeboli [Bank Swiatowy 1994, s. 112].

Tajwan rowniez probowat stworzy¢ duze firmy handlowe (zwane w tym kraju
maoyishang), lecz czynit to mniej skutecznie. Sposrod siedmiu firm, ktore uzyskaty status
duzej firmy handlowej w 1978 r., jedynie dwie istnialy w 1986 r., odpowiadajac zaledwie
za 1,5% tajwanskiego eksportu i mniej niz 0,1% importu [Bank Swiatowy, 1994, s. 215].
Powodem takiego stanu rzeczy byla wigksza konkurencja. O ile Korea istotnie wspierala
chongap sansga, to bodzce ustanawiane przez Tajwan byty niewielkie. Maoyishang nie
uzyskiwaty ochrony przed zagraniczng konkurencja, jak 1 musialy wspdlpracowac
Z mniejszymi partnerami, co zapobiegalo nadmiernej koncentracji handlu. W rezultacie
W posredniczeniu  migdzy nabywcami a pierwotnymi sprzedawcami braly udziat
zagraniczne firmy handlowe (gtownie japonskie) oraz mniejsi posrednicy krajowi [Bank

Swiatowy, 1994, s. 215].

Rauch [1996, s. 13-14] zauwaza, ze wielcy posrednicy w Azji Wschodniej byli
zdywersyfikowani, co jednak moglo wpltywa¢ negatywnie na ich skutecznos¢ w handlu.
Teoretycznie bowiem taka struktura nie zapewnia im dostatecznej wiedzy na temat
poszczegolnych produktow. Przedstawiciele firm handlowych wiedza wowczas duzo
0 szerokiej gamie dobr, lecz jednoczesnie mato o konkretnym produkcie. Zdaniem Raucha
[1996, s. 14] t¢ znaczenie tej niedogodnosci zmniejszata specyfika kontaktoéw biznesowych
w Azji Wschodniej (oparta na relacjach dtugoterminowych, w ramach ktoérych posrednicy
moga z czasem zdoby¢ wiedze o konkretnych produktach i rynkach) oraz — w przypadku
Korei — wspotpraca z czebolami. Ze swej strony dodam, ze wigkszy udzial matych,

wyspecjalizowanych, a nie zdywersyfikowanych, posrednikéw w handlu tajwanskim moze

156



by¢ postrzegany jako przewaga Tajwanu nad Korea z racji niwelowania takiej bariery

informacyjnej.

Jak zauwazyli Volpe Martincus, Estevadeordal, Gallo i Luna [2010, s. 7], pomocne
W nawigzywaniu przez przedsigbiorstwa kontaktéw zagranicznych moga by¢ takze
roznorodne agencje promocji eksportu. Sg one wyspecjalizowane w dostarczaniu
informacji dotyczacych m.in. produktéw eksportowych. Z kolei ambasady i konsulaty sa
wtym wzgledzie mniej uzyteczne. Moga one bowiem wspomagaé eksport dobr
jednorodnych, w przypadku ktorego bariery informacyjne sg mniejsze, co oznacza
mniejsze zapotrzebowanie na specjalistyczng wiedz¢ handlowa i marketingowa. Korea
Potudniowa nawigzala relacje dyplomatyczne z wigkszoscig krajow $wiata. Rozlegla sie¢
ambasad i konsulatow z jednej strony w pewnym sensie ulatwiala kontakty zagraniczne,
lecz — opierajac si¢ na pogladach Volpe Martincusa et al. [2010] — nie stanowila istotnego
utatwienia dla rozwoju handlu dobrami zréznicowanymi. Rozwdj sieci koreanskich
placéwek dyplomatycznych nie musial zatem by¢ wsparciem przedsigbiorstw w ich
ekspansji zagranicznej. Jednoczesnie jednak panstwo tworzylo inne instytucje utatwiajace
budowe sieci kontaktow handlowych. W 1962 r. powstala KTPC, tj. Korean Trade
Promotion Corporation, ktora w 1995 r. zostata przeksztalcona w Korea Trade-Investment
Promotion Agency (KOTRA). Organizacja ta zajmuje si¢ m.in. promowaniem uczestnictwa
firm koreanskich w zagranicznych targach, udostgpnianiem potencjalnym nabywcom
informacji na temat koreanskich produktow, jak i1 innymi sposobami posredniczenia

migdzy firmami z Korei i podmiotami z innych paﬁstwgz.

W odroznieniu od Korei Tajwan nie mogt zbudowaé rozleglej sieci placowek
dyplomatycznych i konsularnych, gdyz nie byt uznawany przez wigkszos¢ panstw.
W konsekwencji do dzi$ posiada tylko dwadzie$cia trzy ambasady, zlokalizowane gléwnie
w krajach o drugorzednym znaczeniu ekonomicznym i politycznym (zob. tablica 3.16).
Tajwan ustanowit rowniez dwa konsulaty generalne, w Hondurasie i Paragwaju, a zatem

poza gtownymi centrami polityczno-gospodarczymi $wiata.

Tablica 3.16. Sie¢ ambasad Tajwanu

Lp. Kraj Lp. Kraj
1 Belize 13 Burkina Faso
2 Dominikana 14 Gambia
3 Gwatemala 15 Swaziland
4 Haiti 16 Wyspy Sw. Tomasza i Ksigzeca
5 Honduras 17 Watykan

%2 Szerzej na temat KOTRA zob. http://www.kotra.or.kr [data dostepu 30 sierpnia 2011 r.].
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6 Nikaragua 18 Kiribati

7 Panama 19 Nauru

8 Paragwaj 20 Palau

9 Saint Kitts i Nevis 21 Tuvalu

10 Saint Lucia 22 Wyspy Marshalla
11 Saint Vincent i Grenadyny 23 Wyspy Salomona
12 Salwador

Zrédto: opracowanie whasne na podstawie danych Ministerstwa Spraw Zagranicznych Republiki Chinskiej
na Tajwanie.

Realia polityczne zmusily Tajwan do nawigzywania kontaktow migdzynarodowych
za posrednictwem wyspecjalizowanych misji handlowych. Oznacza to, ze Tajwan posiadat
przewage nad Koreg w zakresie tworzenia ulatwien instytucjonalnych niwelujacych bariere
informacyjng w handlu dobrami zréznicowanymi. Sposrdéd stu trzech instytucji
posredniczacych w relacjach miedzy Tajwanem a panstwami przyjmujacymi az
siedemdziesigt jeden stanowily biura gospodarcze i kulturalne oraz misje handlowe
(piec¢dziesiat szes¢ tych instytucji mialo nawet w swojej nazwie bezposrednie odniesienie

do gospodarki i/lub handlu).

Promocji tajwanskiego eksportu stuzyty takze rozmaite organizacje typu non-profit,
wpierane przez wiadze panstwowe. Zaliczy¢ do nich mozna m.in. powstate w 1970 r.
Taipei World Trade Center (TWTC) oraz Taiwan External Trade Development Council
(TAITRA). Ta pierwsza wspiera krajowe przedsiebiorstwa w wysitkach na rzecz poprawy
konkurencyjnosci na rynkach migdzynarodowych m.in. poprzez ulatwianie eksportu.
Organizacja ta dysponuje takze dobrze rozwinigtg infrastruktura: posiada m.in. wiele sal
pokazowych, w ktorych potencjalni nabywcy moga zdoby¢ rozmaite informacje na temat
tajwanskich produktéw, a takze dostac pr(’)bki93. Podobny cel przyswieca TAITRA. Do
obszardw jej dziatalnosci nalezy organizowanie misji handlowych, dostarczanie informacji
potencjalnym nabywcom na temat tajwanskich firm, a takze kierowanie nabywcow — na

podstawie ich specyficznych potrzeb — do konkretnych firm®.

Czynnikiem ufatwiajagcym Korei i Tajwanowi rozwoj kontaktow handlowych byta
takze obecno$¢ tzw. rynkéw etnicznych. Rauch [2001] oraz Rauch i Trindade [2002]
wykazali, ze np. mniejszo$¢ chinska pozytywnie wpltywala na eksport z Chin do r6znych
krajow. Koreanska diaspora mogla zatem odgrywa¢ podobna role. Jest to o tyle wazne, ze
do gtéwnych skupisk koreanskiej mniejszosci nalezaty Stany Zjednoczone i1 Japonia [zob.
Choi 2003], bedace waznymi twoércami technologii. Tym samym rynki etniczne

w okreslonym stopniu sprzyjaly powstawaniu efektow typu LBE. Utlatwieniem dla

% Szerzej na temat TWTC zob. http://www.twtc.org.tw [data dostepu 30 sierpnia 2011 r.].
% Szerzej na temat TAITRA zob. http://www.taitra.com.tw [data dostepu 30 sierpnia 2011 r.].
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tajwanskich przedsigbiorstw mogla by¢ z kolei obecno$¢ mniejszosci chinskiej na
kluczowych rynkach zbytu. Byta ona stosunkowo duza w krajach wschodnioazjatyckich
(np. w Indonezji), jak i wielu panstwach zaawansowanych gospodarczo i technologicznie

(np. w Stanach Zjednoczonych) .
3.3.  Podsumowanie

Uczestnictwo przedsigbiorstwa w handlu mie¢dzynarodowym =zalezy od wielu
czynnikow. Oznacza to, ze chcac pobudzi¢ takg forme ekspansji zagranicznej firm, wladze
muszg wykorzystywaé szeroki wachlarz instrumentow taryfowych i pozataryfowych.
Dos$wiadczenia Korei 1 Tajwanu sa w tym wzgledzie jedynie czg¢§ciowo podobne. Oba
kraje prowadzity skuteczng, dilugofalowa polityke wspierania udziatu przedsigbiorstw
W wymiang z zagranica. Swiadczy o tym chociazby wysoki poziom stop przetrwania
relacji handlowych, wskazujacy na prawdopodobienstwo tego, ze tegoroczny eksporter lub
importer bedzie za rok nadal prowadzil dziatalno$¢ handlowa. W latach 1962-2000
wskaznik te przekraczat 90%. Jest to wynik §wiadomego i1 nastawionego na dtugi okres
wplywania na sklonno$¢ podmiotéw gospodarczych do ekspansji zagranicznej, a nie

dziatan incydentalnych.

Korea i Tajwan podobnie zmieniaty rowniez swoja polityke handlowa. Stopniowo
redukowaty importowe stawki celne i ograniczaty stosowanie kontyngentow w imporcie.
W rezultacie rosto zaangazowanie przedsigbiorstw w import, a cze$¢ podmiotow
(w wyniku nasilonej konkurencji w kraju) zostata niejako zmuszona do poszukiwania
zbytu na rynkach zagranicznych. Badane kraje utworzyly tez infrastrukturg instytucjonalng
sprzyjajaca podnoszeniu jako$ci produktow, zapewniajaca plynnos¢ finansowa
przedsigbiorstwom decydujacym si¢ na wymiang¢ z zagranica, redukujaca ryzyko z nia
zwigzane, a takze ulatwiajgcg nawigzywanie kontaktow z podmiotami zagranicznymi

(odbiorcami i dostawcami).

Jednoczesnie nie sposoéb poming¢ waznych roéznic. W ramach oddzialywania na
jakos$¢ dobr istotne jest znaczenie BIZ. Korea — w przeciwienstwie do Tajwanu — przez lata
pozostawata co najwyzej neutralna wobec naptywu tego typu inwestycji. Rowniez polityka
kursowa obydwu krajow byta odmienna i1 tym samym mogta inaczej oddzialywac na

decyzje przedsigbiorstw. W duzej mierze wpltyw tej polityki na liczbe eksporterow

% Zob. strona internetowa Overseas Compatriot Affairs Commission: http://www.ocac.gov.tw/english [data
dostepu: 30 sierpnia 2011 r.].
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I Importerow mogt wynika¢ tez ze specyfiki gospodarek. Szczegdlne znaczenie
prawdopodobnie miat fakt, ze przedsigbiorstwa koreanskie charakteryzowaty si¢ wyzszym
zadtuzeniem niz podmioty tajwanskie. Kolejna istotna roznica dotyczy sposobu
przetamywania niedoskonatosci informacji uwidaczniajgcej si¢ przede wszystkim
W obrocie dobrami zréznicowanymi. Z uwagi na specyficzng sytuacje polityczng Tajwan
korzystal w tym zakresie z wyspecjalizowanych jednostek promocji handlu, a nie
placowek dyplomatycznych, ktore z kolei mogly relatywnie wiecej znaczy¢ dla handlu
Korei. Co wiecej, nawet w przypadku gdy podobne dziatanie podejmowaty oba kraje,
okres jego stosowania bywal odmienny. Przyktadowo, ulgi celne natozone na import dobr
wykorzystywanych w produkcji  eksportowej zostaly wprowadzone w Korei

Z dwudziestoletnim opdznieniem w stosunku do Tajwanu.

Po opisaniu sposobéw wplywania przez wladze koreanskie 1 tajwanskie na decyzje
przedsiebiorstw o eksporcie i/lub imporcie, niezb¢dne jest przeprowadzenie badania
ekonometrycznego (jego prezentacja stanowi czwarty rozdzial pracy). Kluczowe sa
bowiem odpowiedzi na nastepujace pytania:

1) Ktore czynniki decydowaly o ksztaltowaniu si¢ liczby eksporterow i importerow

w analizowanych krajach? OdpowiedzZ na to pytanie jest istotna z punktu widzenia

pobudzania wzrostu gospodarczego, gdyz zgodnie z wnioskami z rozdziatu 2

kraniec ekstensywny eksportu oddziatywal na najwazniejszag determinantg

dhugookresowego wzrostu gospodarczego (produktywnosc).
2) Czy na zaangazowanie W handel przedsigbiorstw koreanskich i tajwanskich

wptywaty odmienne czynniki?
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Rozdzial 4

Ekonometryczna weryfikacja determinant liczby eksporterow

| importeréw w Korei Poludniowej i Tajwanie

Jak wynika z rozdzialu 3, Korea i Tajwan w ro6znorodny sposéb ulatwiaty
przedsigbiorstwom rozpoczecie eksportu i importu. Niektore dziatania wptywajace na
liczbe uczestnikow handlu nie byty zwigzane z tradycyjnie pojmowang polityka handlows.
Dodatkowo, na czegs¢ determinant uczestnictwa firm w wymianie z zagranicg wladze nie
maja wickszego wplywu. Przykltadem moze by¢ rozw6j rynkéw etnicznych, ktore

utatwiaja przedsigbiorstwom budowe sieci kontaktow.

Znaczenie poszczeg6Olnych determinant liczy uczestnikoéw handlu moze by¢ rozne.
Z punktu widzenia polityki jest to zagadnienie niezwykle wazne, gdyz zgodnie z wynikami
badania ekonometrycznego opisanego w rozdziale 2 wielko$¢ ta moze oddziatywaé na
wzrost gospodarczy. W zwiazku z tym przeprowadzilem analize determinant liczby
eksporteréw i importerow w Korei i Tajwanie. Niniejszy rozdziat zawiera szczegotowy

opis podj¢tego badania.

W badaniu weryfikowatem hipoteze (dodatkowa wobec hipotezy gtownej), iz
realny kurs walutowy wplywa na ksztaltowanie si¢ liczby uczestnikow handlu,
szczegllnie eksporterow. Brak wskazania oczekiwanego znaku szacowanego parametru
wynikal z faktu, iz literatura teoretyczna i empiryczna nie dostarcza jednoznacznych
wnioskow odnosnie oddziatywania kursu na decyzje przedsigbiorstw o eksporcie
I imporcie [zob. podrozdziat 3.2.3]. Tym samym kluczowe w moim badaniu byto
okreslenie, czy realny kurs walutowy stanowit istotng statystycznie determinante liczby

handlujacych przedsiebiorstw.

Istniejg powody, by skoncentrowa¢ si¢ na liczbie eksporterow. Po pierwsze, NNTT
skupia uwage na eksporcie. Poniewaz teoria ta stanowi podstawe¢ mojej analizy, uznatem
za zasadne sformutowania hipotezy dotyczacej gtéwnie eksporterow. Po drugie, zgodnie
zwynikami  przedstawionymi w podrozdziale 2.3 na zmiany zagregowanej
produktywnosci, a tym samym na kluczowy czynnik wzrostu gospodarczego, wptywata
liczba statych eksporteréw. Jednoczes$nie jednak badanie determinant liczby importerow

moze stanowi¢ podstawe analizy porownawczej. Z uwagi na ograniczono$¢ zasobow
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wladz wazne jest bowiem wskazanie, czy na liczbg eksporteréw mozna oddzialywac za

pomoca podobnych instrumentdéw jak na liczbg importerow.

Rozdzialowi nadalem struktur¢ odpowiadajaca kolejnosci podejmowanych przeze
mnie krokow. Punktem wyjécia bylo zgromadzenie i przeanalizowanie danych, ktore
postuzyty jako zmienne w badaniu. Ich opis stanowi pierwszy podrozdzial. W drugiej
kolejnosci przeprowadzitem badanie ekonometryczne. Podrozdzial 4.2 zawiera opis
zastosowanych metod oraz uzyskane wyniki z podziatem na analiz¢ liczby eksporterow
I importeréw. W trzeciej czesci opisatem wnioski dla polityki gospodarczej, sformutowane
na podstawie rezultatow badania ekonometrycznego. Cato$¢ konczy podsumowanie.

Schemat 4.1 przedstawia strukturg rozdziatu.

Schemat 4.1. Uklad rozdziatu 4

Badanie
ekonometryczne

W nioski dla

Opis polityki
gospodarczej

zmiennych » Metoda badawcza

+ Wyniki badania

Zrodto: opracowanie wilasne.

4.1. Opis zmiennych

Zmiennymi objasnianymi w dalszych estymacjach byty rézne specyfikacje liczby
uczestnikow handlu, omoéwione w rozdziale 2 i rozdziale 3. Tym samym podjalem osobng
analiz¢ liczby eksporteréw i importerow. Badatem zaro6wno wszystkie przedsigbiorstwa
zaangazowane w wymian¢ z zagranica, jak i1 te podmioty, ktére prowadzity handel

W sposob ciagly.

Jedng ze zmiennych objasniajacych byta zagregowana wydajno$¢ rozumiana jako
catkowita produktywnos$¢ czynnikow (TFP) obliczana w USD z 2005 r. (zrodto danych:

Penn World Table 8.0). Nalezy zastrzec, ze jest to zagregowana efektywnosc, tj. kategoria
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makro-, a nie mikroekonomiczna. Jakkolwiek hipoteza gtdéwna i hipotezy szczegdlowe
zostaly sformulowane w oparciu o mikropodstawy ekonomiczne, estymacje nie stuzyty
analizie decyzji pojedynczego podmiotu o zaangazowaniu w handel. Odwotanie si¢ do
produktywnosci przedsigbiorstwa nie byto zatem konieczne. Zasadne stalo si¢ natomiast
wykorzystanie TFP na wyzszym poziomie agregacji, ktore moze ksztaltowac przewagi
absolutne i komparatywne. Intuicyjnie zatem, przy innych czynnikach niezmienionych,
mozna oczekiwa¢ dodatniego (ujemnego) oszacowania parametru w estymacjach dla
liczby eksporterow (importerow). Przewagi absolutne i komparatywne oznaczajg bowiem,
ze wigcej przedsigbiorstw moze by¢ konkurencyjne na rynkach zagranicznych, co sktania
do rozpoczecia eksportu. Jednoczesnie jednak importowane produkty nie sa konkurencyjne
na rynku analizowanego panstwa, stad liczba importeréw powinna si¢ zmniejszy¢, gdy

rosnie TFP.

Kolejnym regresorem byta wielko$¢ inwestycji zaczerpnigta rowniez z Penn World
Table 8.0. Zostata ona obliczona na jako réznica migdzy realng warto$cig zasobu kapitatu
w roku biezagcym a analogiczng wartoscig dla roku poprzedniego. Intuicyjnie,
przedsigbiorstwa planujace ekspansje zagraniczng poprzez handel zmuszone sg czgsto do
dostosowania swojego aparatu wytworczego. Adaptacje te umozliwiaja rozpoczecie
handlu. Na wyzszym poziomie agregacji moze to oznacza¢ pozytywny wpltyw inwestycji
na liczbe przedsigbiorstw uczestniczacych w wymianie z zagranicg. Wielko$¢ inwestycji

w badanych krajach przedstawia wykres 4.1.

Mozna zauwazy¢, ze inwestycje w Korei byty wyzsze niz w Tajwanie, co wynika
w duzej mierze z roznic w zakresie wielkosci gospodarek. Dodatkowo inwestycje w Korei
notowaly wicksze spadki. Potwierdzeniem tej uwagi moze by¢ zmniejszenie inwestycji
o niemal 22% w 1980 r. (recesja) oraz o nieco ponad 27% w 1998 r. (kryzys azjatycki).
Jednoczesnie jednak w calym analizowanym okresie zauwazy¢ mozna silny trend
wzrostowy. W Tajwanie sporadyczne spadki byly o wiele mniejsze i na ogét wynosity ok.
2% (z wyjatkiem 1983 r., gdy wydatki inwestycyjne zmniejszyly si¢ o prawie 8%).

Podobnie jak w Korei zarysowat si¢ silny trend wzrostowy.
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Wykres 4.1. Wielko$¢ inwestycji w Korei Potudniowej (wykres gorny) i Tajwanie (wykres dolny)

1943 1570 1873 1500 LR 0 L 1D

Zrodto: opracowanie wihasne.

Kolejng zmienng objasniajaca byta stopa naptywu BIZ, tj. relacja tego strumienia
do PKB. Inwestycje tego rodzaju moga zwicksza¢ zaangazowanie przedsiebiorstw
w handel na rézne sposoby. Przyktadem moze by¢ oddziatywanie jakos¢ produktow oraz
ptynno$¢ finansowa podmiotow [zob. podrozdziat 3.2.3]. Dane dotyczace stopy inwestycji
pochodzity z UNCTAD [zob. tablica 3.13]. Problemem okazatl si¢ fakt, ze pierwsze
obserwacje w tej bazie pochodzity z 1970 r., stad tez zdecydowalem si¢ ostatecznie skrocié
szereg wykorzystany w estymacjach. Na podstawie rozwazan z rozdzialu 3 mozna bylo

oczekiwaé dodatniego znaku oszacowania dla naptywu BIZ.

Na decyzj¢ przedsigbiorstwa o uczestnictwie w wymianie z zagranicg wpltywaja
m.in. czynniki finansowe [zob. podrozdziat 3.2.3]. Poza naptywem BIZ umozliwiajagcym
rozluznienie ograniczenia ptynnos$ci calej gospodarki istotng rol¢ odgrywaja tez chociazby
ulatwienia podatkowe, preferencje kredytowe czy polityka kursowa panstwa. W zwigzku

ztym w toku estymacji wykorzystatem kolejne zmienne o charakterze finansowym.
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Pierwsza z nich bylo wystepowanie banku eksportowo-importowego. Zmienna ta
przybierata wartos¢ 1 w przypadku funkcjonowania takiej instytucji. W innym przypadku
zmienna wynosita 0. Zgodnie z informacjami z podrozdzialu 3.2.3 regresor przybierat
warto$¢ 1 w latach 1976-2000 w przypadku Korei i 1979-2000 w przypadku Tajwanu.
Poniewaz banki eksportowo-importowe wspieraly wejscie przedsigbiorstw na rynki
zagraniczne, oczekiwatem dodatniego znaku oszacowania dla estymacji dla eksportu.
Jednoczesnie z uwagi na fakt, ze ich oferta byla skierowana gtownie dla eksporterow,
przypuszczatem, ze zmienna ta moze by¢ nieistotna statystycznie w estymacjach dla liczby

importerow.

Kolejng zmienng byt realny efektywny kurs walutowy. Dane zostaty zaczerpnigte
z bazy instytutu Bruegel [Darvas, 2012]. Zgodnie z konstrukcja kurs nominalny byt
wyrazany jako liczba jednostek waluty zagranicznej przypadajaca na jednostke waluty
krajowej. Podobnie mozna intepretowac realny kurs walutowy, gdyz byl on kursem
nominalnym skorygowanym o zmiany wydajnos$ci i plac. W rezultacie wzrost poziomu
tego regresora jest utozsamiany z realng aprecjacjag. Moze ona wystgpi¢, gdy wydajnos¢
gospodarki wzrasta wolniej niz ptace®. Wykres 4.2 zestawia realny efektywny kurs

walutowy wona i1 dolara tajwanskiego.

% Szerzej konstrukcje realnych kursow walutowych omawia m.in. Chin [2006], cho¢ w jego ujeciu kurs
walutowy jest rozumiany odwrotnie, tj, jako liczba jednostek waluty krajowej przypadajaca na jednostke
waluty zagranicznej.
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Wykres 4.2. Realny efektywny kurs walutowy wona (wykres gorny) i dolara tajwanskiego (wykres dolny)

Zrbdto: opracowanie wilasne.

Kolejna zmienna objasniajagca opisywata dostepnos¢ rynkéw zarowno dla
podmiotow zagranicznych, jak i krajowych. Byta to przecietna stawka celna stosowana
przez analizowane panstwo. Zrodtami danych byty opracowania Sohn, Yanga i Yima
[1998] dla Korei oraz Chen i Hou [1993] dla Tajwanu. Zawieraly one jednak luki, ktore
wypehitem korzystajac z przyrostow arytmetycznych. O ile w przypadku importu
interpretacja byta oczywista, o tyle bardziej problematyczne bylo zastosowanie tej
zmiennej do analizy eksportu. Zgodnie jednak z rozwazaniami z podrozdziatu 3.2.2

ochrona krajowego rynku moze takze wplywaé na zachowanie przedsigbiorstw

prowadzacych eksport.

Istotng role W interpretacji oszacowan odgrywat takze wyraz wolny. Jakkolwiek
w wiekszosci badan empirycznych jest on w zasadzie pozbawiony tresci, w przypadku

przeprowadzonych przeze mnie estymacji byto inaczej. Z uwagi na koniecznos¢ skrocenia
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szeregbw analizowany w badaniu okres to lata 1970-2000. Tym samym wyraz wolny
niejako zawiera w sobie oszacowanie dla wszystkich zmiennych zero-jedynkowych, ktore
moglyby odpowiada¢ za funkcjonowanie instytucji powstatych do 1970 r. (wlgcznie).
Wprowadzenie tych zmiennych do estymowanych réwnan oznaczatoby, ze dla catego
okresu 1970-2000 przyjmowataby ona wartos¢ 1. W rezultacie problemem okazataby si¢
wspotliniowos¢. Przyktadem takiej ewentualnej zmiennej zero-jedynkowej mogtoby by¢
istnienie KTPC (p6zniejsza KOTRA) w Korei. Dla lat 1970-2000 bytaby to w istocie stata.
Z tego powodu sam wyraz wolny zawiera w sobie wplyw tego typu instytucji na zmienng
objasniang. Jednoczesnie oszacowanie wyrazu moze by¢ zaburzone przez inne czynniki, co

oznacza, ze taka interpretacja powinna by¢ stosowana z pewng dozg ostroznosci.

Niestety nie udato mi si¢ zgromadzi¢ takiego zestawu zmiennych objasniajacych,
ktory opisywaltby wszystkie determinanty liczby eksporterow i importeréw przedstawione
w rozdziale 3. Jednocze$nie nalezy nadmieni¢, ze zgodnie z powyzszym wyjasnieniami
wyraz wolny grupuje kilka czynnikow instytucjonalnych. Co wigcej, niektore niedostgpne
zmienne, jak np. liczba emigrantow oraz wyspecjalizowanych misji handlowych, w duzej
mierze ksztattowane byly przez czynniki polityczne. Z tego powodu ich znaczenie dla
polityki gospodarczej byloby drugorzedne. Nie wydaje si¢ takze, aby pominigte zmienne
byly skorelowane z innymi regresorami, stad otrzymane wyniki nie powinny by¢

obcigzone.

Wykaz wszystkich zmiennych objasniajacych zawiera tablica 4.1.

Tablica 4.1. Zmienne objasniane — determinanty liczby uczestnikéw handlu

Symbol Opis zmiennej i oczekiwany znak oszacowania

TFP Ogoblna produktywno$¢ czynnikéw - dodatni dla KEE i SURV-KEE,
ujemny dla KEI i SURV-KEI

Inwestycje Realna warto$¢ inwestycji - dodatni

Cto Przecietna stawka celna — niejednoznaczny dla KEE i SURV-KEE,
ujemy dla KEI i SURV-KEI

BlZ Stopa naptywu BIZ — dodatni

Ex-Im Bank Dziatanie banku eksportowo-importowego — dodatni dla KEE SURV-
KEE, niejednoznaczny dla KEI i SURV-KEI

Kurs Realny efektywny kurs walutowy — niejednoznaczny

Zrbdto: opracowanie wlasne.

Z uwagi na niestacjonarno$¢ szeregow skorzystatem z drugich przyrostow
zmiennych (co jasne, poza zmienng zero-jedynkowa Ex-Im Bank). Aby uniknaé problemu

endogenicznosci wszystkie zmienne objasniajace opoznitem o jeden okres.
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4.2. Opis badania ekonometrycznego

Wykorzystana metoda badawcza stanowi przedmiot czesci 4.2.1. Z kolei w kolejne;j
opisuje otrzymane wyniki. Wydzielitlem w niej sekcje dla estymacji réwnania z liczbg
eksporterow jako zmienng objasniang oraz sekcje poswigcono oszacowaniu liczby

importerow.
4.2.1. Metoda badania

W badaniu determinant liczby eksporterow i importerow zastosowalem te sama
metodg¢ jak w badaniu opisanym w podrozdziatach 2.2 i 2.3. W szczegélnosci postuzytem
si¢ metodg regresji krokowej, a zatem konczytem postgpowanie w chwili, gdy co najmniej
jedna zmienna objasniajaca okazala si¢ statystycznie istotna. Przeprowadzitem osobne
estymacje z liczbg eksporterow (podrozdziat 4.2.1) i importerow (podrozdzial 4.2.2).
Kazda z tych wielko$ci opisywalem wykorzystujac dwie specyfikacje zmiennej

objasnianej: KEE i SURV-KEE dla eksportu oraz KEI i SURV-KEI dla importu.

Fakt zastosowania regresji krokowej wptynal na ostateczng liczb¢ zmiennych
objasniajacych dla Tajwanu. Wyjatkiem okazala si¢ estymacja dla SURV-KEI w tym

panstwie.
4.2.2. Wyniki badania ekonometrycznego

Liczba eksporterow

Tablica 4.2 zawiera wyniki estymacji dla Korei przy wykorzystaniu KEE jako
zmiennej objasnianej. Tym samym wskazuje ona determinanty catkowitej liczby
eksporterow, a wigc wielkosci grupujacej zaréwno eksporteréw sporadycznych

(incydentalnych), jak i cigglych (dojrzatych).

Tablica 4.2. Determinanty KEE — wyniki estymacji, Korea Potudniowa

Zmienne objasniajaca Oszacowanie parametru

-0,01

Wyraz wolny (0,03)
0,62

TFP, (0.38)
Inwestycje 0,10
-1

(0,14)

-0,16

Clo. 0,12)

-0,01**

BIZ, (0,00)
-0,18*

Kurs., (0,09)
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0,01
Ex-Im Bank_; (0,02)
Wspotczynnik determinacji 0,37
Autokorelacja sktadnika losowego Nie
Heteroskedastycznos¢ sktadnika losowego Nie
Normalnos¢ rozktadu sktadnika losowego Tak

Zrodto: opracowanie wilasne.

V4

przedstawionych oszacowan wynika, iz kluczowe dla zaangazowania

koreanskich przedsigbiorstw w handel okazaly si¢: naptyw BIZ oraz realny efektywny kurs

walutowy.

Okazato si¢ jednak, ze znak oszacowania dla pierwszej z tych zmiennych byt

odwrotny do oczekiwanego. Ujemne oddzialywanie naptywu BIZ na liczbe eksporteréw

mozna uzasadnia¢ na kilka sposobow:

1)

2)

3)

specyfika naptywajacych inwestycji — w przypadku inwestycji poziomych
zagraniczne filie/oddziaty ukierunkowane sa na sprzedaz na rynku kraju
goszczacego (zgodnie z motywem poszukiwania rynku); tym samym jednostki
te same nie eksportuja, a naptyw tego typu inwestycji nie zwigksza liczby
eksporterow (efekt ten jednak raczej prowadzitby jedynie do statystycznej
nieistotno$ci naptywu BIZ);

oddziatywanie na konkurentow — filie i oddziaty moga by¢ na tyle duze, ze ich
naptyw zaostrza konkurencje na rynku czynnikdéw produkcji, podnoszac koszty
wytwarzania; w rezultacie wiele przedsigbiorstw dotychczas eksportujacych
traci konkurencyjno$¢ na rynkach zagranicznych i wycofuje si¢ z eksportu (stad
ujemne oszacowanie parametru);

oddziatywanie na kooperantow — filie i oddziaty moga by¢ na tyle duze, iz ich
zamoOwienia stanowig dla kooperantow kluczowe zrddto przychodow ze
sprzedazy; majac w perspektywie duzy i relatywnie pewny zbyt swoich
produktow kooperanci koncentruja si¢ na zaopatrywaniu podmiotow
z kapitalem zagranicznym kosztem prowadzenia dziatalno$ci eksportowej (stad

ujemne oszacowanie parametru).

Doktadne wskazanie, jaki mechanizm mogt sprawia¢, iz naptyw BIZ zmniejszal

liczbe koreanskich eksporterow wymagatoby uzyskania bardzo zdezagregowanych danych.

Poniewaz charakterystyka BIZ nie stanowita przedmiotu mojej pracy, a dane niezbedne do

dalszych analiz byly niedostgpne, zdecydowatem si¢ jedynie wymieni¢ przypuszczalne

powody otrzymania ujemnego oszacowania parametru. Jednoczesnie uznaje¢, iz doglgbne

wyjasnienie takiej obserwacji moze stanowi¢ interesujacy przedmiot kolejnych badan.
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Z estymacji wynika takze, iz realna deprecjacja sprzyjala zwickszaniu liczby
eksporterow. Rezultat ten mozna uznaé za wskazanie, iz przedsiebiorstwa wchodzace na
rynki eksportowe podejmujg przede wszystkim konkurencje cenowa. Rowniez gdy
w dalszej perspektywie probuja rywalizowa¢ z innymi podmiotami chociazby w oparciu
0 jakos¢, poczatkowo stykaja si¢ asymetrig informacji. Nieufno$¢ konsumentéw sprawia,
iz nawet w takiej sytuacji konieczne jest zapewnienie niskich cen produktow (by zachecié
konsumentéow do zakupoéw i umozliwi¢ im poznanie faktycznej jako$ci oferowanych
wyrobow). Tym samym niezaleznie od formy konkurencji — cenowej, jakosciowej itd. —
przewaga cenowa wynikajagca z realnej deprecjacji kursu moze stanowi¢ bodziec do

dokonania przez przedsigbiorstwa ekspansji zagranicznej.

Tablica 4.3 zawiera natomiast wyniki estymacji z wykorzystaniem SURV-KEE.
Jest to tym samym wskazanie determinant ciggltego zaangazowania si¢ przedsigbiorstw

koreanskich w eksport.

Tablica 4.3. Determinanty SURV-KEE — wyniki estymacji, Korea Potudniowa

Zmienne objasniajaca Oszacowanie parametru

Wyraz woln 0,02

4 Y (0,04)
-1,04

TFP, (0.62)
Inwestycje 0,01

y J -1 (0,15)

-0,09

Clo, (0,19)
0,01

BlZ. (0,01)

0,26*

Kurs.; (0,15)
0,02

Ex-Im Bank_; (0,0)
Wspotczynnik determinacji 0,33
Autokorelacja sktadnika losowego Nie
Heteroskedastyczno$¢ sktadnika losowego Nie
Normalnos¢ rozktadu sktadnika losowego Tak

Zrédo: opracowanie wiasne.

Uzyskane wyniki umozliwiaja sformutowanie wniosku, iz najwazniejsza (jak
I jedyng statystycznie istotng) determinantg liczby ciaglych eksporterow w Korei byt
realny efektywny kurs walutowy. Jednoczesnie jednak w przypadku oszacowania dla
SURV-KEE otrzymano odwrotny znak parametru niz w estymacji dla KEE. Wynik taki
oznacza, ze przy innych czynnikach niezmienionych realna deprecjacja (aprecjacja)
zmniejszala (zwigkszala) liczbe przedsigbiorstw, ktore utrzymywaty sie na rynku
eksportowym przynajmniej jeden rok. Zestawiajgc wyniki dla KEE i SURV-KEE, mozna
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zatem stwierdzié, iz realny efektywny kurs walutowy oddzialywat na liczbe eksporterow

nieliniowo. W krétkim okresie realna deprecjacja sprzyjata zaangazowaniu w eksport, lecz

w dhuzszym to zaangazowanie ograniczata.

1)

2)

3)

Przyczyn takiej sytuacji moze by¢ kilka. Zaliczy¢ do nich mozna:

stopniowe odchodzenie firm od konkurowania ceng — przewaga cenowa wynikajgca
z realnej deprecjacji moze by¢ korzystna z chwilg wej$cia na rynek zagraniczny;
dalsza obecno$¢ na tym rynku wymaga jednak rozwoju innych atutow
konkurencyjnych, np. wysokiej jakosci produktow; niskie ceny moga zniechgcac
konsumentéw nastawionych na jako$¢ (w zwigzku z asymetria informacji
I postrzeganiem jakosci przez pryzmat ceny), co zmusza przedsigbiorstwa, ktore
jeszcze nie uzyskaly reputacji producentow wysokojakosciowych, do wyjscia
z rynku eksportowego;

wystepowanie kosztow handlu — o ile podstawowe modele NNTT zaktadaja, ze
stale koszty handlu, zwigzane np. z konieczno$cig rozwoju sieci dystrybucji oraz
prowadzenia dziatalnoSci promocyjnej, s3 ponoszone jedynie raz (z chwilg wejscia
na rynek eksportowy), w praktyce koszty te moga by¢ ponoszone cyklicznie;
przyktadowo, niedoskonato$§¢ informacji zmusza przedsigbiorstwa do
sukcesywnego promowania swoich produktow; poniewaz czgs¢ z nich jest
ponoszona w walucie zagranicznej, realna deprecjacja czyni dtugofalowy eksport
bardziej kosztownym; ostatecznym efektem moze by¢ zmniejszenie liczby
eksporterow;

wysokie zadluzenie przedsigbiorstw (w walucie zagranicznej) — w wyniku realnej
deprecjacji zwieksza si¢ wyrazony w walucie krajowej dtug zagraniczny sektora
przedsigbiorstw; podmioty najbardziej zadluzone mogg doswiadcza¢ problemow

Z ptynnoscia 1 tym samym wycofywac si¢ z rynkdéw zagranicznych.

Ostateczne wskazanie, ktore czynniki powoduja nieliniowe oddziatywanie realnego

kursu walutowego na liczbe eksporteréw wymaga uzyskania dodatkowych danych. Mozna

dodatkowo zauwazy¢, ze nieliniowe efekty zmian kursu walutowego sa od lat znane

w literaturze ekonomicznej. Podstawowym przyktadem moze by¢ tzw. krzywa J. Opisuje

ona wplyw dewaluacji na bilans handlowy. Poczatkowo taka zmiana kursu walutowego

powoduje pogorszenie tego bilansu, lecz z czasem dochodzi do jego poprawy [zob. Caves,

Frankel i Jones, 1998, s. 409-412]. Uzyskane przeze mnie wyniki wyraznie réznig si¢

jednak od efektow opisywanych przez krzywa J. Po pierwsze, analizowatem nastepstwa
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zmian realnego kursu walutowego, podczas gdy krzywa J opisuje skutki zmian
nominalnego kursu walutowego. Po drugie, moje wyniki dotycza we¢zszego zagadnienia
(liczba eksporterow) niz bilans handlowy. Po trzecie, uzyskane rezultaty wskazuja na
nieliniowe nastepstwa zmian kursu walutowego, ktore mozna przedstawi¢ jako odwrotnos¢
krzywej J (zob. wykres 4.3).

Wykres 4.3. Wpltyw realnej deprecjacji efektywnego kursu walutowego na liczbe eksporterow — przypadek
Korei Poludniowe;j

Liczba

eksporterow

Okres obecnosd na

PRI 2Rk Doriawym

Zrodto: opracowanie wihasne.

Doda¢ nalezy, iz w estymacji dla SURV-KEE naptyw BIZ okazal si¢ nieistotny
statystycznie. Tym samym jakkolwiek pojawienie si¢ jednostek BIZ moglo powodowaé
spadek liczby eksporteréw w krotkim okresie, to wraz z uplywem czasu owe

oddziatywanie wygasato.

Niezaleznie od specyfikacji liczby eksporterow (KEE i SURV-KEE) nieistotna
statystycznie okazywala si¢ takze zagregowana produktywnos¢. Intuicyjnie, mozna uznaé
jednak, ze oparte na roznicach technologicznych przewagi komparatywne wptywaja na
wzorce handlu. Otrzymane wyniki sugeruja zatem, ze przewaga technologiczna na
poziomie makroekonomicznym moze oddziatywa¢ na wielko$¢ eksportu przypadajacego
na typowe przedsigbiorstwo (a zatem na intensywnos$¢ handlu), ale nie na sama decyzj¢
podmiotu o ekspansji zagranicznej. Zgodnie z podstawowymi modelami NNTT na takg
decyzje oddziatuje wydajnos¢ na poziomie mikro-, a nie makroekonomicznym [np. Melitz.
2003].

Tablica 4.4 zawiera natomiast wyniki estymacji dla Tajwanu przy wykorzystaniu

KEE jako zmiennej objasniane;.
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Tablica 4.4. Determinanty KEE — wyniki estymacji, Tajwan

Zmienne objasniajaca Oszacowanie parametru
Wyraz wolny 0,02
(0,02)
0,04
TFP, (0.28)
Inwestycje 0,19*
yCJ€1 (0,08)
0,08
Cloa (0,08)
0,02***
BIZ, (0,00)
-0,15*
Kurs (0,08)
-0,01
Ex-Im Bank_; (0,02)
Wspoétczynnik determinacji 0,50
Autokorelacja sktadnika losowego Nie
Heteroskedastyczno$¢ sktadnika losowego Nie
Normalno$¢ rozktadu sktadnika losowego Tak

Zrodto: opracowanie wihasne.

Uzyskane rezultaty tylko czesciowo odpowiadaty wynikom estymacji dla

koreanskiego KEE. Okazato si¢ bowiem, ze takze w przypadku Tajwanu jedynymi

statystycznie istotnymi determinantami liczby eksporterow bylty naptyw BIZ oraz realny

efektywny kurs walutowy. Dodatkowo, znak oszacowania dla kursu pokrywat sie

z otrzymanym dla Korei. Swiadczy to o dodatnim wplywie realnej deprecjacji na liczbe

tajwanskich eksporterow. Jednoczesnie jednak znak parametru dla naptywu BIZ okazat si¢

dodatni, podczas gdy dla Korei byt ujemny.

Pozytywny wptyw naptywu BIZ na liczbe tajwanskich eksporteréw moze wynikac

z takich powodow jak:

1)

2)

specyfika naptywajacych BIZ — lokowane w Tajwanie zagraniczne filie
i oddziaty mogly mie¢ charakter pionowy; tym samym stanowity one zaledwie
jeden z elementow wigkszego tancucha produkcji; wytwarzane w tych
jednostkach dobra stuzyly dalszej obrobcee, cho¢ czesto juz w innym kraju; tym
samym takie filie/oddzialy same stawaly si¢ eksporterami (stad dodatnie
0szacowanie parametru);

oddzialywanie na kooperantow — zgodnie z wnioskami przedstawionymi przez
Aw [2004, zob. podrozdzial 3.2.3] inwestorzy zagraniczni angazowali si¢
w pomoc mniejszym dostawcom min. w zakresie szkolen pracownikow;
skutkiem takiego dzialania mogta by¢ poprawa miedzynarodowe;j

konkurencyjnos$ci kooperantéw, ktorzy wobec tego mogli rozpocza¢ eksport;
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3) oddzialywanie na konkurentow w dwojaki sposob:

a) pionowa dyfuzja wiedzy (w kierunku kooperantow) mogla sprzyjaé takze
dyfuzji poziomej (w kierunku konkurentow przedsiebiorstw z kapitalem
zagranicznym); przyktadowo, przejScie pracownikow z podmiotow
zaopatrujacych zagranicznego inwestora do konkurentéw moglo wigzac sie
z poprawa wydajnosci tych ostatnich; ostatecznym skutkiem takiego
zjawiska bylaby wowczas wigksza sktonno$¢ konkurentéw do wchodzenia
na rynki eksportowe;

b) niewielkie rozmiary tajwanskiego rynku oznaczaly, ze pojawienie si¢
filii/oddziatu przedsigbiorstwa zagranicznego zwigkszalo intensywnos¢
konkurencji 1 tym samym ,,wypychato” przedsigbiorstwa lokalne na rynki

zagraniczne w poszukiwaniu zbytu.

Statystyczna istotno$¢ realnego efektywnego kursu walutowego oraz otrzymany
znak sklaniaja z kolei, by ten wynik interpretowa¢ podobnie jak w przypadku Korei.
Wydaje si¢ zatem, ze réwniez w przypadku tajwanskich przedsiebiorstw rozpoczynajacych
eksport przewaga cenowa, wynikajaca z realnej deprecjacji, mogla stanowi¢ bodziec do

wejscia na rynki zagraniczne.
Z kolei tablica 4.5 zawiera wyniki estymacji dla tajwanskiego SURV-KEE.

Tablica 4.5. Determinanty SURV-KEE — wyniki estymacji, Tajwan

Zmienne objasniajaca Oszacowanie parametru
0,00
Wyraz wolny (0.03)
0,30
TFP (0.57)
. 0,16
Inwestycje_; (0.15)
0,09
Clo (0.16)
0,00
BlZ. (0,01)
0,30*
Kurs.; (0,16)
-0,01
Ex-Im Bank_; (0,04)
Wspotczynnik determinacji 0,16
Autokorelacja sktadnika losowego Nie
Heteroskedastyczno$¢ sktadnika losowego Nie
Normalnos¢ rozktadu sktadnika losowego Tak

Zrodto: opracowanie wlasne.
Otrzymane wyniki okazaty sie¢ zgodnie z rezultatami dla koreanskiego SURV-KEE.

Po pierwsze, jedyng statystycznie istotng determinanta liczby dlugookresowych
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eksporterow byt realny kurs walutowy. Po drugie, wielkos$¢ ta byta dodatnio uzalezniona
od realnej aprecjacji. Po trzecie, naptyw BIZ nie wptywat na ksztattowanie si¢ tej zmiennej

objasniane;.

Zaznaczy¢ nalezy, ze niezaleznie od specyfikacji liczby eksporterow, traktowanej
jako zmienna objasniana, w obu krajach uzyskano statystycznie istotne oszacowania dla
realnego kursu walutowego. W rezultacie wyniki te potwierdzaja hipotez¢ przedstawiong
we wstepie rozdzialu. W punktu widzenia wzrostu gospodarczego najwazniejsze wydaja
si¢ czynniki ksztattujace liczbe statych eksporteréw. Na podstawie estymacji mozna
stwierdzi¢, ze rozwojowi tej wielkosci sprzyjala w Korei i Tajwanie realna aprecjacja
efektywnego kursu walutowego. Ten wynik intepretuje jako wypadkowa przechodzenia
firm z obu panstw z opierania swojej konkurencyjnosci na niskich cenach do innych
atutow (gtownie wysokiej jakosci produktow), wystgpowania kosztéw handlu oraz

wysokiego zadtuzenia przedsiebiorstw w walutach obcych.

Zasadnicza roznica migdzy oszacowaniami dla Korei i Tajwanu dotyczy znaku
oszacowania dla naptywu BIZ, gdy w estymacjach zmienng objasniang byta catkowita
liczba eksporterow (KEE). Rozbiezno$¢ te wyjasniam odmiennym typem naptywajacych
inwestycji, jak 1 innym oddziatywaniem jednostki BIZ na lokalne przedsigbiorstwa.
Bardziej wnikliwe zglebienie tego zagadnienia wymaga jednak podjecia osobnego badania,

zwlaszcza po uzyskaniu bardziej szczegotowych danych.
Liczba importerow

Stosujac analogiczne metody oraz taki sam zestaw zmiennych objasniajacych
przeprowadzilem badanie determinant liczby podmiotéw importujacych. Tablica 4.6

zawiera wyniki estymacji dla Korei przy wykorzystaniu KEI jako zmiennej objasniane;.

Tablica 4.6. Determinanty KEI — wyniki estymacji, Korea Potudniowa

Zmienne objasniajaca Oszacowanie parametru
0,01
Wyraz wolny (0,04)
1,05
TFP, (0.69)
. -0,20
Inwestycje 4 (0,16)
-0,23
Clo, 0,21)
0,02**
BIZ, (0,01)
-0,00
Kurs_; (0,17)
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-0,01
Ex-Im Bank_, (0,05)
Wspdlczynnik determinacji 0,16
Autokorelacja sktadnika losowego Nie
Heteroskedastyczno$¢ sktadnika losowego Nie
Normalno$¢ rozktadu sktadnika losowego Tak

Zrodto: opracowanie wilasne.

Otrzymane rezultaty wskazaly, ze kluczowy dla ksztatltowania si¢ liczby
koreanskich importerow byt naptyw BIZ. Zmienna ta okazala si¢ jedynym statystycznie
istotnym regresorem. Uzyskany wynik potwierdza przedstawione w podrozdziale 4.2.1
przypuszczenia, iz inwestycje naptywajace do Korei byty gltownie motywowane
poszukiwaniem rynku. W takich przypadkach do$¢ czesty jest import zaopatrzeniowy,
ktory stuzy dalszej obrobcee i sprzedazy w kraju goszczacym. Taki sposob funkcjonowania
przedsigbiorstw z kapitatem zagranicznym sita rzeczy oznacza, iz sa one importerami, stad

dodatnie oszacowanie parametru.

Tablica 4.7 zawiera natomiast wyniki oszacowania dla ciaglych importerow.
Estymacje zawierajace peten zestaw zmiennych objasniajacych prowadzily do wniosku, iz
zaden z regresorOW nie jest istotny statystycznie. Zgodnie z przyjeta procedura
eliminowatem sukcesywnie kolejne zmienne, ktorych oszacowania mialy najmniejsza
bezwzgledna wartoS¢ statystyki t-Studenta. W rezultacie ostatecznie szacowane rownanie
zawieralo mniej determinant liczby importer6w niz miato to miejsce w przypadku

estymacji dla KEI.

Tablica 4.7. Determinanty SURV-KEI — wyniki estymacji, Korea Poludniowa

Zmienne objasniajaca Oszacowanie parametru
Wyraz woln 0,02
Y Y (0,03)
-1,92%**
TFP, (0,64)
. 0,44%**
Inwestycje_, (0,09)
0,16
Kurs_; (0,24)
Wspotczynnik determinacji 0,55
Autokorelacja sktadnika losowego Nie
Heteroskedastyczno$¢ sktadnika losowego Nie
Normalno$¢ rozktadu sktadnika losowego Tak

Zrédto: opracowanie wiasne.

W tej estymacji otrzymatem wyniki catkowicie odmienne. Naptyw BIZ przestat
by¢ istotny statystycznie — zostal nawet wyeliminowany w toku stosowania regresji
krokowej. Okazato si¢, iz wazng determinant3 SURV-KEI byla zagregowana

produktywno$¢. Zgodnie z przypuszczeniami im niZszy jej poziom, sugerujacy mniejsze
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przewagi komparatywne, tym bardziej konkurencyjne stajg si¢ produkty zagraniczne
I ro$nie liczba cigglych importerow (ceteris paribus). Co wiecej, poniewaz import,
zwlaszcza kapitalowy 1 zaopatrzeniowy, wymaga takze dostosowania aparatu
produkcyjnego, wieksze inwestycje sprzyjalty wzrostowi poziomu SURV-KEI. Potwierdza

to istotne statystycznie i posiadajace dodatni znak oszacowanie dla inwestycji.

Wyniki estymacji dla liczby tajwanskich importeréw przedstawia z kolei tablica

4.8.
Tablica 4.8. Determinanty KEI — wyniki estymacji, Tajwan
Zmienne objasniajgca Oszacowanie parametru
Wyraz wolny 0,00
(0,02)

B O 38***
Inwestycje_; &07 13)
Wspdtczynnik determinacji 0,21
Autokorelacja sktadnika losowego Nie
Heteroskedastyczno$¢ sktadnika losowego Nie
Normalno$¢ rozktadu sktadnika losowego Tak

Zrbdto: opracowanie wilasne.

Zgodnie z otrzymanymi oszacowaniami kluczowe dla ksztaltowania si¢ liczby
importerdow w tym panstwie byly inwestycje. Wniosek ten jest zbiezny z wynikami dla
koreanskiego SURV-KEI. Jednoczes$nie jednak wydatki na maszyny, urzadzenia itd. nie
byly istotne w estymacji dla catkowitej liczby koreanskich importerow (KEI). Mozna
zatem uzna¢, ze tajwanski import byt bardziej zloZzony i technologicznie zaawansowany
niz koreanski. Z tego powodu importerzy byli zmuszeni do adaptacji aparatu
produkcyjnego juz przed rozpoczeciem przywozu. W przypadku Korei taka koniecznos¢
pojawiata si¢ dopiero wtedy, gdy przedsigbiorstwo zamierzato kontynuowac dziatalnos¢

importowa.

Oszacowania dla Tajwanu przy wykorzystaniu SURV-KEI jako zmiennej

objasnianej przedstawia natomiast tablica 4.9.

Tablica 4.9. Determinanty SURV-KEI — wyniki estymacji, Korea Potudniowa

Zmienne objasniajaca Oszacowanie parametru

0,03

Wyraz wolny (0.04)

1,69**

TFP (0,74)
. 0,40*
Inwestycje., (0,18)
0,02

Cloa (0.21)
-0,01

BIZ, (0,01)

177




0,19
Kurs_; (0.21)
Ex-Im Bank_, (8 854)
Wspdlczynnik determinacji 0,34
Autokorelacja sktadnika losowego Nie
Heteroskedastyczno$¢ sktadnika losowego Nie
Normalno$¢ rozktadu sktadnika losowego Tak

Zrodto: opracowanie wilasne.

Rezultaty estymacji potwierdzity duze znaczenie inwestycji dla liczby tajwanskich
importerow. Kolejng zmienng istotng statystycznie okazala si¢ zagregowana
produktywnosé. W tym przypadku jednak otrzymany wynik, tj. dodatni znak parametru,
byt niezgodny z oczekiwaniami. Weryfikacja takiego oszacowania wymagalaby bardziej
szczegdtowych danych. Jest mozliwe, ze Tajwan posiadat przewagi komparatywne w tych
sektorach, w  ktorych przedsigbiorstwa byly podwykonawcami w  ramach
mig¢dzynarodowych tancuchoéw produkcji. Tym samym byly one importerami dobr
znajdujacych si¢ na nizszym poziomie przetworzenia, ktore nastepnie obrabiaty
i eksportowaty. W rezultacie przewagi technologiczne kraju zwigkszaty liczbe importerow.
Jednoczes$nie oszacowania dla liczby eksporterow wskazywato, ze dla tej zmiennej TFP
byla statystycznie nieistotna. Przy przechodzeniu Tajwanu od konkurencji opartej na cenie
do bazujacej na np. wysokiej jakosci oznacza to, ze import do Tajwanu prowadzony byt
przez zaawansowane technologicznie podmioty, ale jednocze$nie atutami tajwanskich
przedsigbiorstw na rynkach zagranicznych byty inne czynniki (np. jako$¢ produktow,
elastycznos¢ dostaw, umiejetnos¢ dostosowania produktow do specyficznych potrzeb

zamawiajacego itd.).

Otrzymane rezultaty pozwalaja stwierdzi¢, ze inne instrumenty wiadz moga
wplywa¢ na liczbg eksporterow, a inne na liczb¢ importerow. Zestaw istotnych
statystycznie regresorow dla estymacji wykorzystujacych KEE i SURV-KEE jako zmienne
objasniane rdoznit si¢ bowiem od istotnych determinant KEI i SURV-KELI. Jest to o tyle
wazne, iz SURV-KEE okazata si¢ kluczowa fundamentalng przyczyna wzrostu
gospodarczego w Korei i Tajwanie. Przy ograniczono$ci zasobow (ludzkich,
organizacyjnych, finansowych itd.) wladze powinny zatem zdecydowac si¢ na podjecie

dziatan ksztattujacych przede wszystkim liczbe ciagtych eksporterow.
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4.3.  Whnioski dla polityki gospodarczej

Uzyskane wyniki pozwalaja sformutowac kilka istotnych wnioskow dla polityki
gospodarczej. Przede wszystkim wazng determinantg liczby eksporterow byt realny kurs
walutowy. Jego aprecjacja przy innych czynnikach niezmienionych przyczyniata si¢ do
zwigkszenia liczby podmiotéw prowadzacych eksport ciaggly, ktora — zgodnie wynikami
opisanymi w rozdziale 2 — moze by¢ postrzegana jako fundamentalna przyczyna wzrostu

gospodarczego.

Przyjatem interpretacj¢, iz wynik ten wskazuje na przechodzenie przez
przedsigbiorstwa od konkurowania cenami do dbania o jakos¢ i1 innowacyjnos¢ produktow.
Realna aprecjacja wigze si¢ z szybszym wzrostem cen w danym kraju niz u partnerow
handlowych. Inna interpretacja otrzymanego wyniku prowadzitaby zatem do absurdalnego
whniosku, iz panstwo powinno sprzyja¢ wigkszej dynamice ptac niz wydajnosci pracy. Taka
konkluzja wydaje si¢ pozbawiona sensu takze w kontekscie aktualnej debaty dotyczacej
przyczyn kryzysu w strefie euro. Ekonomisci tacy jak chociazby Peeters i Den Reijer
[2012] oraz Shambaugh [2012] wskazuja bowiem, ze wigksza dynamika ptac niz
wydajnosci pracy w krajach peryferyjnych skutkowata nasilajaca si¢ inflacja i realng
aprecjacja, co przelozyto si¢ na utrate konkurencyjnosci tych panstw. Ich tezy potwierdzaja
wykresy 4.4 1 4.5.

Wykres 4.4. Dynamika ptac i wydajnosci pracy w strefie euro
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Zrédto: Peeters i Den Reijer [2012], s. 9 [Figure 2].
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WyKkres 4.5. Indeks skumulowanych zmian ogdlnego poziomu cen w strefie euro w latach 1999-2001

1999 = 100

150 k- A Greece
Vs Spain

140 F » g Portugal

//_'_X A Ireland
S| ltaly

130 // Euro area exc. Germany

ps s $ S . /"/ Germany
120 ¢ /

110+ o~

A

00 L A A A

2000 2002 2004 2006 2008 2010

Zrédto: Shambaugh [2012], s. 184 [Figure 9].

Wydaje si¢ bardziej zasadne domniemywac, iz uzyskany wynik $wiadczy
0 wzrastajacej trosce przedsigbiorstw o jakos¢ produktow. Tym samym w panstwach
rozwijajacych si¢ wladze powinny sprzyja¢é rozwijaniu przez firmy innych atutow
konkurencyjnych niz niskie ceny. Stopniowe ograniczanie przewagi kosztowej poprzez
przyzwolenie na realng aprecjacje kursu walutowego wywiera presje na przedsigbiorstwa,
sktaniajaca je do podjecia dziatan zapewniajacych lepsza jakos¢ produktéw, wigksza ich
innowacyjnos$c¢ itd.

Fakt, iz realna aprecjacja kursu walutowego moze sprzyja¢ zaangazowaniu
przedsigbiorstw w eksport wynika jednak z okreslonego kontekstu. Wptyw na uzyskane
wyniki miato bowiem zadluzenie koreanskich i tajwanskich firm. Kraje, w ktérych sektor
prywatny jest mniej zadluzony wobec zagranicy, moga do$wiadczaé bardziej typowych
efektow aprecjacji — wzrost realnej wartosci waluty krajowej moze wowczas ograniczaé
liczbe eksporteréw. Ostatecznie mozna zatem uznac, ze:

1) gdy denominowany w walucie obcej dtug przedsiebiorstw jest niski, wtadze

moga zwickszac liczbe eksporteréw przez przyzwolenie na realng aprecjacje;

2) gdy denominowany w walucie obcej dlug przedsigbiorstw jest wysoki, wtadze

mogg zwiekszac liczbe eksporterdw przez:
a) realng aprecjacj¢ kursu walutowego;
b) realng deprecjacj¢ kursu walutowego, ale jedynie przy zastosowaniu

srodkdéw niwelujacych tzw. ograniczenie ptynnosci.
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Warto rozwing¢ uwagg zapisang w punkcie 2b. Realna deprecjacja powoduje
wzrost realnej wartosci zadluzenia zagranicznego (wyrazanego W walucie krajowej).
W takich okolicznosciach przedsiebiorstwa moga straci¢ dostgp do finansowania
zewngtrznego 1 tym samym doswiadczy¢ problemdéw zwigzanych z ptynnoscia. Dla czesci
z nich moze to oznacza¢ konieczno$¢ wyjsécia z rynkdw zagranicznych. Przeciwdziata¢
takiemu scenariuszowi mogg np. ulgi podatkowe czy gwarancje kredytowe ze strony
panstwa. Gdy takie instrumenty sg uruchamiane, wowczas neutralizujg one negatywne
skutki realnej deprecjacji (dotyczace ptynnosci). Przyktad ten pokazuje, ze oddziatywanie
wladz na decyzje przedsigbiorstw o zaangazowaniu w handel powinno uwzgledniaé

charakterystyke firm.
4.4. Podsumowanie

Przedstawione w rozdziale wyniki badania ekonometrycznego wskazuja, ze na
liczbe ciaglych eksporteréw (SURV-KEE), bedaca wazng determinantg zagregowanej
produktywnosci w Korei i Tajwanie, wptywal przede wszystkim realny kurs walutowy.
Zgodnie o otrzymanym oszacowaniem jego oddziatywanie na liczbe eksporterow byto
nieliniowe. Realna deprecjacja umozliwia bowiem wejscie na rynek zagraniczny, ale
szansa na utrzymanie si¢ na tym rynku jest wigksza przy realnej aprecjacji. Fakt ten
utozsamiam z  rozwijaniem przez  przedsigbiorstwa  pozacenowych  atutow
konkurencyjnych, wystgpowaniem kosztéw handlu oraz silnym zadtuzeniem zagranicznym

koreanskich 1 tajwanskich przedsiebiorstw.

Jednoczesnie wejscie na rynki eksportowe zalezy od typu naptywajacych BIZ,
oddziatywania takich inwestycji na podmioty lokalne oraz wielkosci rynku kraju
goszczacego. Niemniej okazato si¢, iz naptyw BIZ nie stanowil istotnej statystycznie

determinanty liczby dtugookresowych eksporterow.

Poréwnanie oszacowan dla eksportu i importu prowadzi natomiast do wniosku, ze
na liczebno$¢ eksporteréw i importerow wpltywajg odmienne czynniki. W rezultacie
wladze ukierunkowane na stymulowanie dlugookresowego wzrostu gospodarczego
powinny skupi¢ si¢ na dziataniach zwigkszajacych zaangazowanie przedsigbiorstw
W eksport. Jest to szczegolnie istotne, gdy sektor publiczny dysponuje ograniczonymi

zasobami.
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Uwagi koncowe

Zjawisko wzrostu gospodarczego jest jednym z kluczowych przedmiotéw analiz
ekonomicznych. Z modeli teoretycznych wynika, iz jedyng dtugookresows determinantg
stopy wzrostu PKB per capita sg zmiany zagregowanej produktywnosci, utozsamiane na
0og6l z postepem technicznym. Jednocze$nie jednak akumulacja kapitalu fizycznego
I ludzkiego moze oddziatywaé na dynamike¢ dochodu na osobg w okresie przejsciowym,
ktory moze trwa¢ nawet kilkadziesigt lat. Te wnioski potwierdzaja rezultaty badania
ekonometrycznego przedstawione w rozdziale 2. Okazato si¢ bowiem, ze zaréwno TFP,
jak 1 akumulacja kapitatu fizycznego i ludzkiego byly istotnymi determinantami stopy
wzrostu gospodarczego w Korei Potudniowej 1 Tajwanie w latach 1962-2000. Otrzymane
wyniki byly takze zgodne z jedna z hipotez szczegdlowych — wzrost produktywnosci
przyspieszat dynamike PKB per capita w badanych krajach.

W literaturze ekonomicznej nie wskazuje si¢ jednak jednoznacznie, jakie czynniki
determinujag wydajno$¢ gospodarki czy akumulacje. Okresla si¢ je mianem
fundamentalnych przyczyn wzrostu. Do tego grona zalicza si¢ w szczegdlnosci
uwarunkowania instytucjonalne, geograficzne, kulturowe oraz zdarzenia losowe. Handel
mig¢dzynarodowy mozna uzna¢ za wypadkowa hipotezy geografii i instytucji. Tym samym
jest on czynnikiem czesciowo endogenicznym, a wigc moze by¢ do pewnego stopnia

ksztattowany przez wladze.

Zgodnie z przyjeta hipoteza glowna, liczba przedsigbiorstw uczestniczacych
W handlu, a zwlaszcza — eksporteréw, jest kluczowa dla ksztaltowania si¢ dynamiki PKB
per capita. Im wigksza liczebnos¢ takich podmiotéw, tym wigksze prawdopodobienstwo,
ze efekt uczenia si¢, powodujacy wzrost wydajnosci firm zaangazowanych w wymiang
Z zagranicg, wystgpi i bedzie dodatkowo podnosit zagregowang produktywno$¢. Hipoteza
znalazta potwierdzenie w badaniu ekonometrycznym opisanym w podrozdziale 2.3.
Okazalo si¢, ze liczba ciagglych eksporterow korzystnie wptywala na efektywnos¢
gospodarek Korei i Tajwanu. Tym samym pozytywnie zweryfikowana zostala druga
hipoteza szczegotowa. Laczac wnioski z podrozdziatow 2.2 i 2.3, mozna zatem uznac, ze

hipoteza gtowna okazata si¢ stuszna.

Okazato si¢ takze, iz w przypadku krajow o ograniczonych zasobach czynnikéw
produkcji wzrost liczby ciagltych eksporteréw moze powodowaé zmniejszenie inwestycji

rzeczowych. Operacje eksportowe wymagaja wykorzystania zasoboéw, a tym samym s3
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prowadzone kosztem dziatalno$ci inwestycyjnej. Potwierdzajg to wyniki estymacji dla

Tajwanu.

W kontekscie prowadzonych rozwazan istotne byto pytanie o czynniki ksztattujace
liczbe koreanskich i tajwanskich przedsi¢biorstw prowadzacych handel. Ostatnie dwa
rozdzialy zawieraja omdwienie tego zagadnienia. W rozdziale 3 przedstawitem wyniki
analizy opisowej. Odniostem si¢ do determinant liczby eksporterow i importeréw w Korei
1 Tajwanie, a w szczeg6lnosci omdwitem sposoby oddziatywania wladz na te wielkosci.
Oba analizowane kraje prowadzity do$¢ podobng polityke handlowa — stopniowo obnizaty
bariery handlowe. Réznice w tym zakresie dotyczyly raczej szczegotow. Przyktadowo,
ulgi celne natozone na import dobr wykorzystywanych w produkcji eksportowej zostaty
wprowadzone w Korei 20 lat po Tajwanie. Mozna zatem uzna¢, ze pod pewnymi
wzgledami polityka handlowa Tajwanu byla bardziej nacechowana podejsciem
merkantylnym. Zgodnie z nim import powinien by¢ ograniczany za wyjatkiem przywozu

dobr waznych w produkcji artykutéw eksportowych.

Wigksze roznice dotyczyty naptywu BIZ. Zgodnie z literaturag moga one sprzyjac
poprawie jako$ci dobr, jak i umozliwia¢ przedsigbiorstwom przelamanie tzw. ograniczenia
plynnosci. Nastawienie wtadz koreanskich wobec BIZ bylo jednak sceptyczne
w przeciwienstwie do wtadz Tajwanu. Co wigcej, inwestycje podejmowane w Korei miaty
charakter poziomy. Z kolei naptywajace do Tajwanu byly raczej pionowe. Inna roznica
dotyczy ustanawiania instytucji niwelujacych ryzyko handlowe. W 1968 r. powstala
Koreanska Korporacja Ubezpieczen Eksportowych. Do dzi§ brak jest jego tajwanskiego
odpowiednika. W  zakresie promocji eksportu Tajwan korzystat  gltownie
z wyspecjalizowanych misji handlowych, gdyz — inaczej niz Korea — nie miat
rozbudowanej sieci placowek dyplomatycznych. Ten czynnik jednak zasadniczo wynikat

Z uwarunkowan politycznych.

W ostatnim rozdziale opisatem badanie ekonometryczne, ktore przeprowadzitem
wcelu okreSlenia, ktére z determinant liczby eksporterow 1 importerow byty
najwazniejsze. Zgodnie z hipotezami dodatkowymi okazalo si¢, ze na te wielko$ci
oddziatuja gtownie czynniki posrednio wpltywajace na handel. Wérdd determinant liczby
eksporterow znalazt si¢ realny efektywny kurs walutowy. Jego oddzialywanie okazato si¢

jednak nieliniowe, co prawdopodobnie wynika ze stopniowego odchodzenia
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przedsigbiorstw od konkurowania ceng, konieczno$ci sukcesywnego ponoszenia kosztow

handlu oraz wysokiego zadtuzenie firm.

Uzyskane wnioski wskazuja réwniez, ze inne czynniki determinowaly liczbe
eksporterow 1 importeréw. Tym samym przy ograniczonosci zasobow W dyspozycji wiadz
decydenci powinni skupi¢ si¢ na wplywaniu na jedng z tych wielkosci. Analizy
ekonometryczne potwierdzity, ze kluczowe jest oddzialywanie na liczbe eksporterow.
Doda¢ nalezy, ze o liczebnos$ci przedsigbiorstw eksportujacych decyduje tez naptyw BIZ.
Znak tego odzialywania zalezy jednak od specyfiki inwestycji oraz powigzan
Z podmiotami lokalnymi. Przyktadowo, poziome inwestycje, w przeciwienstwie do

pionowych, moga przyczyniac¢ si¢ do spadku liczby eksporterow.

Otrzymane wyniki pozwolity na pozytywna weryfikacje wszystkich hipotez
badawczych. Jednoczesnie jednak mam $wiadomos$é, ze moja analiza ma okreslone luki.
Proby ich wypetnienia moga motywowa¢ do prowadzenia dalszych badan. Po pierwsze,
zuwagi na brak danych zmuszony bylem do oszacowania liczby eksporterow
I importerow. SposOb aproksymacji tych wielkosci wynikat z przegladu literatury
przedmiotu. Wydaje si¢ jednak, ze badanie oparte na faktycznej liczebnosci
przedsigbiorstw eksportujacych i importujgcych pozwalatoby uzyskac bardziej precyzyjne

wyniki.

Po drugie, inne mikroekonomiczne cechy wymiany z zagranica takze wydaje si¢
nie bez wptywu na zagregowana produktywnos$¢ czy dynamike PKB per capita. Warto
zatem rozszerzy¢ badanie np. o wewnetrzne zrdznicowanie grona eksporteréw
I importeréw. Przykladem moga by¢ mierniki rozproszenia wielkosci przedsigbiorstw
handlujacych (pod wzglgdem zatrudnienia, sprzedazy catkowitej czy tez wielkosci handlu).
Inne potencjalnie istotne wielkosci to chociazby mierniki koncentracji eksportu/importu.

Z uwagi na brak danych nie moglem jednak zaja¢ si¢ tymi zagadnieniami.

Po trzecie, z przedstawionych w podrozdziale 2.3 estymacji dla Tajwanu wynika,
ze liczba cigglych eksporterow dodatnio oddzialuje na zagregowana produktywnos$¢, ale
jednoczesnie ogranicza akumulacje kapitatu rzeczowego. Warto zaja¢ sie tym
zagadnieniem bardziej doglebnie. Z puntu widzenia wzrostu gospodarczego w ramach tzw.
okresu przejsciowego zwiekszanie liczby takich podmiotow moze powodowaé dwa efekty:
pozytywny (poprawa wydajno$ci) i negatywny (mniejsza pula srodkéw na inwestycje).

Mozna zatem podejrzewaé, ze dla stosunkowo dhlugich, cho¢ jednak ograniczonych,
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okresOw istnieje optymalna liczba eksporterow. Czy tak w istocie jest? Jesli tak, od czego

ta wielko$¢ zalezy i jak ja wyznaczyc¢?

Po czwarte, dla wzrostu gospodarczego najwicksze znaczenie ma strona
eksportowa handlu. Liczba importerow okazata si¢ nieistotna dla dynamiki PKB per
capita. Z uwagi na ograniczono$¢ danych musiatem szacowa¢ t¢ wielko$¢ na podstawie
catkowitego importu. Przypuszczalnie inne wnioski mozna uzyskaé, gdyby uwzgledni¢
tylko przedsigbiorstwa importujace dobra kapitalowe 1 zaopatrzeniowe. Intuicyjnie
bowiem import lepszych maszyn i urzadzen powinien sprzyja¢ poprawie wydajnosci

przedsigbiorstwa, a konsekwencji — zagregowanej produktywnosci.

Po piate, potwierdzenie niektérych wnioskow z rozdzialu 4 wymaga takze
uzyskania bardziej szczegétowych danych. Przyktadem moze by¢ ocena znakow
parametrow dla naptywu BIZ. W przypadku Korei inwestycje te ujemnie wptywaly na
liczbe eksporterow, za$ dla Tajwanu uzyskatem wynik przeciwny. Aby rozstrzygnac, czy
ta rozbiezno$¢ wynika z innej specyfiki BIZ i r6znego oddzialywania na podmioty lokalne,

niezbedne bytoby podjecie odrgbnego badania.

185



Bibliografia:

Bazy statystyczne:
e Bank Swiatowy — World Bank Data
e Bruegel — Real effective exchange rates database
e CIA World Factbook
e NBER-ONZ - UN Trade Data (Feenstra-Limpsey Database)
e Penn World Tables 8.0

Monografie i podreczniki:

Acemoglu D. [2009], Introduction to Modern Economic Growth, Princeton University
Press, Princeton, NJ.

Barro R., Sala-i-Martin X. [2004], Economic Growth, MIT Press, Cambridge, MA, oraz
Londyn.

Caves R.E., Frankel J.A., Jones R.W. [1998], Handel i finance miedzynarodowe, Polskie
Wydawnictwo Ekonomiczne, Warszawa.

Feenstra R.C. [2004], Advanced International Trade. Theory and Evidence, Princeton
University Press, Princeton, NJ.

Gajda J. [2004], Ekonometria, Wydawnictwo CH Beck, Warszawa.

Grossman G.M., Helpman E. [1991a], Innovation and Growth in the Global Economy,
MIT Press, Cambridge, MA.

Helpman E., Krugman P.R. [1985], Market Structure and Foreign Trade, MIT Press,
Cambridge.

Kwiatkowski E. [2007], Bezrobocie. Podstawy teoretyczne, Wydawnictwo Naukowe
PWN, Warszawa.

Minska-Struzik E. [2014], Od eksportu do innowacji. Uczenie si¢ przez eksport polskich
przedsigbiorstw, Wydawnictwo Difin, Warszawa.

Rodrik D. [2003], In Search of Prosperity: Analytic Narratives on Economic Growth,
Princeton University Press, Princeton, NJ.

Romer D. [2000], Makroekonomia dla zaawansowanych, Wydawnictwo Naukowe PWN,

Warszawa.

186



Rosati D. [1990], Polityka proeksportowa, Polskie Wydawnictwo Ekonomiczne,
Warszawa.
Swierkocki J. [2011], Zarys ekonomii miedzynarodowej, Polskie Wydawnictwo

Ekonomiczne, Warszawa.

Artykuty i eseje naukowe, rozdzialy w pracach zbiorowych, opracowania statystyczne:

Acemoglu D., Antras P., Helpman E. [2007], Contracts and Technology Adoption,
“American Economic Review”, Vol. 97, Nr 3, s. 916-943.

Acemoglu D., Bimpikis K., Ozdaglar A. [2011], Dynamics of Information Exchange in
Endogenous Social Networks, mimeo, MIT.

Aghion P., Howitt P. [1990], A Model of Growth Through Creative Destruction, NBER
Working Paper No. 3223, Cambridge.

Alfaro L., Chen M. [2009], The global networks and multinational firm, NBER Working
Paper No. 15576, Cambridge, MA.

Amel D., Barnes C., Panetta F., Salleo C. (2004), Consolidation and Efficiency in the
Financial Sector: A Review of the International Evidence, ,,Journal of Banking and
Finance”, No. 28, 2493-2519.

Amiti M., Davis D.R. [2008], Trade, Firms, and Wages: Theory and Evidence, NBER
Working Paper No. 14106, Cambridge.

Antras P. [2003], Trade, Contracts, and Trade Structure, “Quarterly Journal of
Economics”, Vol. 118, Nr 4, s. 1375-1418.

Antras P. [2005], Incomplete Contracts and the Product Cycle, “American Economic
Review”, Vol. 95, Nr 4, s. 1054-1073.

Antras P., Helpman E. [2004], Global Sourcing, “Journal of Political Economy”, Vol. 112,
Nr 3, s. 552-580.

Antras P., Rossi-Hansberg E. [2009], Organizations and Trade, “Annual Review of
Economics”, Vol. 1, s. 43-64.

Ardelean A., Lugovskyy V. [2010], Domestic productivity and variety gains from trade,
“Journal of International Economics”, Vol. 80, Nr 2, s. 280-291.

Armenter R., Koren M. [2009], Economies of Scale and the Size of Exporters, Federal
Reserve Bank of Philadelphia Working Paper 09-15, Filadelfia, PA.

Arrow K.J. [1962], The Economic Implications of Learning by Doing, “The Review of
Economic Studies”, Vol. 29, Nr 3, s. 155-173.

187



Atkeson A., Burstein A. [2010], Innovation, Firm Dynamics and International Trade,
Federal Reserve Bank of Minneapolis Research Department Staff Report Nr 444,

Aw B.-Y. [2004], Firm-Level Productivity and Foreign Direct Investment in Taiwan,
Pennsylvania State University, mimeo.

Baily M.N., Hulten C., Campbell D., Bresnahan T., Caves R.E. [1992], Productivity
Dynamics in Manufacturing Plants, “Brookings Papers on Economic Activity:
Microeconomics”, s. 187-267.

Baldwin R., Harrigan J. [2007], Zeros, Quality and Space: Trade Theory and Trade
Evidence, NBER Working Paper No. 13214, Cambridge, MA.

Baldwin R., Robert-Nicoud F. [2006], Trade and Growth with Heterogeneous Firms, CEP
Discussion Paper Nr 727, Londyn.

Baldwin R., Seghezza E. [1996], Trade-Induced Investment-Led Growth, NBER Working
Paper No. 5582, Cambridge, MA.

Bas M., Berthou A. [2011], The Decision to Import Capital Goods in India: Firms’
Financial Factors Matter, CEPIl Working Paper No. 2011-06, Paryz.

Bekaert G., Campbell R.H., Tundblad C.T. [2003], Equity Market Liberalization in
Emerging Markets, “The Journal of Financial Research”, Vol. XXVI, No. 3, s. 275-
299.

Berman N., Martin P., Mayer T. [2011], How do different exporters react to exchange rate
changes?, mimeo.

Bernard A.B., Eaton J., Jensen J.B., Kortum S. [2003], Plants and Productivity in
International Trade, “American Economic Review”, Vol. 93, Nr 4, s. 1268-1290.

Bernard A.B., Jensen J.B. [1999], Exceptional exporter performance: cause, effect, or
both?, ”Journal of Iternational Economics”, Vol. 47, 1-25.

Bernard A.B., Redding S.J., Schott P.K. [2006], Multi-Product Firms and Trade
Liberalization, NBER Working Paper No. 12782, Cambridge, MA.

Bernard A.B., Redding S.J., Schott P.K. [2007], Comparative Advantage and
Heterogeneous Firms, “Review of Economic Studies”, Vol. 74, s. 31-66.

Bernard A.B., Redding S.J., Schott P.K. [2010], Multi-Product Firms and Trade
Liberalization, http://mba.tuck.dartmouth.edu/pages/faculty/andrew.bernard/ (data
dostepu: 28 pazdziernika 2010 r.).

Bernasconi C. [2009], New Evidence for Linder Hypothesis and the Two Extensive

Margins of Trade, University of Zurich, mimeo.

188



Besedes T., Prusa T.J. [2007], The Role of Extensive and Intensive Margins and Export
Growth, NBER Working Papers No. 13628, Cambridge, MA.

Bustos P. [2009], Trade Liberalization, Exports and Technology Upgrading: Evidence on
the Impact of MERCOSUR on Argentinean Firms, Universitat Pompeu Fabra.
Caselli F., Koren M., Lisicky M., Tenreyro S. [2011], Diversification through Trade,

mimeo.

Chaney T. [2005], Liquidity Constrained Exporters, University of Chicago, mimeo.

Chaney T. [2011], The Network Structure of International Trade, NBER Working Paper
No. 16753, Cambridge, MA.

Chang C.-H., Cheng P.W.H. [1992], Tax Policy and Foreign Direct Investment in Taiwan
[w:] Ito T., Krueger A. (red.) [1992], The Political Economy of Tax Reform, NBER-
EASE Vol. 1, University of Chicago Press, s. 315-338.

Chen T.-J., Liu M.-Ch. [1995], Bilateral Negotiations and Multilateral Trade: The Case of
Taiwan-U.S. Trade Talks, NBER Working Paper No. 5324, Cambridge, Ma.

Choi 1. [2003], Korean Diaspora in the Making: Its Current Status and Impact on the
Korean Economy [w:] Bergsten F.C., Choi I.(red.) [2003], The Korean Diaspora in
the World Economy, Peterson Institute for International Economics, Waszyngton,
DC.

Chou T.-C. [1985], The Pattern and Strategy of Industrialization in Taiwan: Specialization
and Offsetting Policy, “The Developing Economies”, Vol. XXXIII-2, 138-157.

Cieslik A., Michatek J.J., Michalek A. [2012], Determinanty dziatalnosci eksportowej
polskich przedsigbiorstw, “Gospodarka Narodowa”, LXXX/XXI(7-8), s. 67-84.

Cieslik A., Michatek J.J., Michatek A. [2013a], Determinanty dzialalnosci eksportowej
firm z panstw Grupy Wyszehradzkiej, [W:] Zielinska-Glebocka A., Golejewska A.
(red.), Europa Srodkowa i Wschodnia — wybrane aspekty rozwoju
| konkurencyjnosci krajow i regionow, Wydawnictwo Uniwersytetu Gdanskiego,
Gdansk, s. 11-29.

Cieslik A., Michatek J.J., Michatek A. [2013b], Export activity in Visegrad 4 countries:
Firm level investigation, “Ekonomia”, nr 30, s. 5-24.

Coe D.T., Helpman E. [1993], International R&D Spillovers, NBER Working Paper No.
4444, Cambridge, MA.

Collins S., Bosworth B.P. [1997], Economic growth in East Asia: Accumulation versus

assimilation, NBER Macroeconomic Annual, Cambridge, MA, s. 135-203

189



Costantini J.A., Melitz M.J. [2007], The Dynamics of Firm-Level Adjustment to Trade
Liberalization, mimeo, Princeton University.

Crozet M., Head K., Mayer T. [2009], Quality sorting and trade: Firm-level evidence for
French wine, CEPIl Working Paper No. 2009-14, Paryz.

Crozet M., Koenig P., Rebeyrol V. [2008], Exporting to Insecure Markets: A Firm-Level
Analysis, Universite Paris | Pantheon-Sorbonne, mimeo.

Darvas Zsolt [2012], Real effective exchange rates for 178 countries: a new database,
Bruegel Working Paper 2012/06, Bruksela.

David J.M. [2011], Competition, Innovation, and the Sources of Product Quality and
Productivity Growth, V Intertic Conference.

De Loecker J., Konings J. [2006], Job reallocation and productivity growth in a post-
socialist economy: Evidence from Slovenian manufacturing, “European Journal of
Political Economy”, Vol. 22, s. 388-408.

Desmet K., Parente K.L. [2006], Bigger is Better: Market Size, Demand Elasticity and
Resistance to Technology Adoption, CEPR Discussion Paper Nr 5825, Londyn.

Diao X., Rattso J., Stokke H.E. [2006], Learning by exporting and structural change:
A Ramsey growth model of Thailand, “Journal of Policy Modeling”, Vol. 28,
s. 293-306.

Dinopoulos E., Segerstrom P. [2007], North-South Trade and Economic Growth,
http://www?2.hhs.se/personal/segerstrom/NorthSouth3.pdf (data dostgpu: 13 lutego
2011r.).

Dixit A., Stiglitz J.E. [1977], Monopolistic Competition and Optimum Product Diversity,
“American Economic Review”, Vol. 67, Nr 3, s. 297-308.

Dollar D. [1992], Outward-oriented developing economies really do grow more rapidly:
Evidence from 95 LDCs, 1976-1985, “Economic Development and Cultural
Change, Vol. 1992, s. 523-544.

Eaton J., Kortum S. [2002], Technology, Geography, and Trade, “Econometrica”, Vol. 70,
Nr5,s. 1741-1779.

Eckel C., Neary J.P. [2010], Multi-product Firms and Flexible Manufacturing in the
Global Economy, “Review of Economic Studies”, Vol. 77, Nr 1, s. 188-217.
Ederington J., McCalman P. [2008], Endogenous Firm Heterogeneity and the Dynamics of
Trade Liberalization, “Journal of International Economics”, Vol. 74, Nr 2, s. 422-

440.

190



Edwards S. [1993], Openness, trade liberalization, and growth in developing countries,
“Journal of Economic Literature”, Vol. XXXI, Nr 3, s. 1358-1393.

Ekholm K. Midelfart K.H. [2005], Relative wages and trade-induced changes in
technology, “European Economic Review”, Vol. 49, Nr 6, s. 1637-1663.

Feenstra R.C. [1990], Trade and Uneven Growth, NBER Working Paper No. 3276,
Cambridge, MA.

Feenstra R.C., Ma H. [2007], Optimal Choice of Product Scope for Multiproduct Firms
under Monopolistic Competition, NBER Working Paper No. 13703, Cambridge,
MA.

Feldstein M., Horioka C. [1980], Domestic Saving and International Capital Flows, “The
Economic Journal”, Vol. 90, No. 358, s. 314-329.

Fernald J.G., Jones C.I. [2014], The Future of the U.S. Economic Growth, NBER Working
Paper No. 19830, Cambridge, MA.

Frankel J.A., Romer D. [1999], Does Trade Cause Growth?, “American Economic
Review, Vol. 89, Nr 3, s. 379-399.

Frankel J.A., Wei S.-J. [1994], Yen Bloc or Dollar Bloc? Exchange Rate Policies of the
East Asian Economies [w:] Ito T., Krueger A. (red.) [1994], Macroeconomic
Linkage: Savings, Exchange Rate, and Capital Flows, NBER-EASE Vol. 3,
University of Chicago Press, Chicago.

Galor O., Mountford A. [2008], Trading Population for Productivity: Theory and
Evidence, Brown University Department of Economics Working Paper Nr 2008-2.

Grabowski W., Szczygielski K. [2012], Are Unit Export Values Correct Measures of the
Exports' Quality?, “Economic Modelling”, Vol. 29(4), s. 1189-1196.

Grossman G.M., Helpman E. [1989a], Endogenous Product Cycles, NBER Working Paper
No. 2913, Cambridge, MA.

Grossman G.M., Helpman E. [1989b], Quality Ladders in the Theory of Growth, NBER
Working Paper No. 3099, Cambridge, MA.

Grossman G.M., Helpman E. [1991b], Quality Ladders in the Theory of Growth, “Review
of Economic Studies”, Vol. 58, s. 43-61.

Gustafsson P., Segerstrom P. [2009], North-South Trade with Multinational Firms and
Increasing Product Variety,
http://www?2.hhs.se/personal/segerstrom/NorthSouth8.pdf (data dostgpu: 12 lutego
2011 r.).

191



Gustafsson P., Segerstrom P. [2010a], North-South Trade with Multinational Firms and
Increasing Product Variety, “Journal of Development Economics”, Vol. 92, Nr 2,
s. 97-106.

Gustafsson P., Segerstrom P. [2010b], Trade Liberalization and productivity growth,
“Review of International Economics”, Vol. 18, Nr 2, s. 207-228.

Hagemejer J. [2006], Czynniki wptywajgce na decyzje przedsigbiorstw o eksporcie. Analiza
danych mikroekonomicnych, “Bank i Kredyt”, Vol. 37, Nr 7, s. 30-43.

Hagemejer J., Kolasa M. [2008], Internationalization and economic performance of enterprises:
evidence from firm-level data, NBP Working Paper No. 51, Warszawa.

Hallak J.C. [2006], A Product Quality View of the Linder Hypothesis, NBER Working
Paper No. 12712, Cambridge, MA.

Hallak J.C., Levinsohn J. [2004], Fooling Ourselves: Evaluating the Globalization and
Growth Debate, NBER Working Paper No. 10244, Cambridge, MA.

Hallak J.C., Sivadasan J. [2009], Firms’ Exporting Behavior under Quality Constraints,
NBER Working Paper No. 14928, Cambridge, MA.

Harding T., Smarzynska-Javorcik B. [2011], FDI and Export Upgrading, University of
Oxford Department of Economics Discussion Paper No. 526, Oxford.

Haruyama T., Zhao L. [2008], Trade and Firm Heterogeneity In A Quality-Ladder Model
of Growth, Kobe University Research Institute for Economics & Business
Administration Discussion Paper Nr 223.

Hausmann R., Rodrik D. [2002], Economic Development as Self-Discovery, NBER
Working Paper No. 8952, Cambridge, MA.

Helpman E. [1981], International trade in the presence of product differentiation,
economies of scale and monopolistic competition: A Chamberlin-Heckscher-Ohlin
approach, “Journal of International Economics”, Vol. 11, s. 305-340 [w:]
Grossman G.(red.) [1992], Imperfect Competition and International Trade, MIT
Press, Cambridge, s. 229-260.

Hu A.G.Z., Jaffe A.B. [2001], Patent Citations and International Knowledge Flow: The
Cases of Korea and Taiwan, NBER Working Paper N0.8528, Cambridge, MA.

Hummels D., Klenow P.J. [2005], The Variety and Quality of a Nation’s Exports, “The
American Economic Review”, Vol. 95, No. 3, s. 704-723.

Jones C. [1995], R&D-Based Models of Economic Growth, “Journal of Political
Economy”, Vol. 103, s. 759-784.

192



Jones C. [1999], Growth: With or Without Scale Effects?, “American Economic Review
Papers and Proceedings”, Vol. 89, s. 139-144.

Kasahara H., Lapman B. [2008], Productivity and the Decision to Import and Export:
Theory and Evidence, CESifo Working Paper Nr 2240.

Kawai M., Wingaraja G. [2010], Asian FTAs: Trends, Prospects, and Challenges, ADB
Economics Working Paper No. 226, Manilla.

Keller W. [2001], International Technology Diffusion, NBER Working Paper No. 8573,
Cambridge, MA.

Kim J.-1., Lau L.J. [1994], The sources of economic growth of the East Asian newly
industrialized countries, “Journal of the Japanese and International Economics”,
Vol. 8, s. 235-271.

Koren M., Tenreyro S. [2011], Technological Diversification, mimeo, Central European
University, London School of Economics.

Krugman P.R. [1979], Increasing Returns, Monopolistic Competition, and International
Trade, “Journal of International Economics”, Nr 9, s. 469-479.

Krugman P.R. [1980], Scale Economies, Product Differentiation, and the Pattern of Trade,
“American Economic Review”, Vol. 70, Nr 5, s. 950-959.

Krugman P.R. [1981], Intra-industry Specialization and the Gains from Trade, “Journal of
Political Economy”, Vol. 89, Nr 5, s. 959-973.

Krugman P.R. [1987], The narrow moving band, the Dutch disease, and the competitive
consequences of Mrs. Thatcher: Notes on trade in the presence of dynamic scale
economies, “Journal of Development Economics”, Vol. 27, Nr 1-2, s. 41-55.

Krugman P.R. [1994], The myth of Asia’s miracle, “Foreign Affairs”, Vol. 73, s. 62-78.

Kuchiki A. [2007], Industrial Policy in Asia, Institute for Developing Countries Discussion
Paper No. 128, Chiba.

Kuder D. [2011], Pojecie instytucji w teorii ekonomii, ,,Nierbwnos$ci spoteczne a wzrost
gospodarczy”, Nr 19, s. 84-93.

Lahiri AK., Sinha S.U.K., Umesh Kumar S. [2004], Report of the Committee on
Liberalization of Financial Institutional Investment, Government of India Ministry
of Finance — Department of Economic Affairs.

Lewandowska M.S., Gotebiewski T. [2012], Complementarity between process- and
organizational innovation of Polish exporters. Research outcomes ,,Gospodarka
Narodowa”, Nr 5-6, s. 29 -55.

193



Lewrick U., Mohler L., Weder R. [2014], When firms and industries matter: understanding
the sources of productivity growth, BIS Working Papers No. 469, Bazylea.

Li Z, Yu M. [2009], Exports, Productivity, and Credit Constraints: A Firm-Level
Empirical Investigation of China, Global COE Hi-Stat Discussion Paper No. 098,
Hitotsubashi University.

Lileeva A., Trefler D. [2007], Improved Access to Foreign Markets Raises Plant-Level
Productivity... for Some Plants, NBER Working Paper No. 13297, Cambridge,
MA.

Lucas R.E. [1988], On the Mechanics of Economic Development, “Journal of Monetary
Economics”, Vol. 22, s. 3-42.

Lucas R.E. [1990], Why Doesn’t Capital Flow from Rich to Poor Countries?, ‘“American
Economic Review”, Vol. 80, No. 2, s. 92-96.

Manova K. [2007], Credit Constraint, Heterogeneous Firms and International Trade,
mimeo, Stanford University.

Manova K. [2008], Credit Constraints, Equity Market Liberalization and International
Trade, “Journal of International Economics”, Vol. 76, s. 3-47.

Manova K. [2010], Credit Constraints and the Adjustment to Trade Reform [w:] Porto G.,
Hoekman B.M. (red.) [2010], Trade Adjustment Costs in Developing Countries:
Impacts, Determinants and Policy Responses, CEPR, Londyn, i World Bank,
Waszyngton, DC, s. 315-329.

Matsuyama K. [1991], Agricultural Productivity, Comparative Advantage and Economic
Growth, NBER Working Paper No. 3606, Cambridge, MA.

Mayer T., Melitz M.J., Ottaviano G. [2009], Market Size, Competition, and the Product
Mix of Exporters, working paper.

Melitz M.J. [2003], The Impact of Trade on Intra-industry Reallocations and Aggregate
Industry Productivity, “Econometrica”, Vol. 71, Nr 6, s. 1695-1725.

Melitz M.J., Ottaviano G. [2008], Market Size, Trade, and Productivity, “Review of
Economic Studies”, vol. 75, s. 295-316.

Melitz M. J., Polanec S. [2014], Dynamic Olley-Pakes Productivity Decomposition with
Entry and Exit, Harvard University, mimeo.

Minniti A., Parello C., Segerstrom P. [2008], A Schumpeterian Growth Model with
Heterogeneous Firms, MPRA Paper Nr 13674, Monachium.

Nadiri M.l., Son W. [1997], Sources of Growth in East Asian Economies, New York

University/Hanshin University, mimeo.

194



Namini J.E. [2007], Trade, neoclassical growth and heterogeneous firms,
http://www.aeaweb.org/annual mtg papers/2008/2008 635.pdf (data dostepu: 13
lutego 2011 r.).

Nocke V., Yeaple S.R. [2006], Globalization and Endogenous Firm Scope, NBER
Working Paper No. 12322, Cambridge, MA.

Okuda S. [1994], Taiwan’s Trade and FDI Policies and Their Effect on Productivity
Growth, “The Developing Economies”, Vol. XXXII-4, s. 423-443.

Peeters M., Den Reijer A. [2011], On wage formation, wage flexibility and wage
coordination: A focus on the wage impact of productivity in Germany, Greece,
Ireland, Portugal, Spain and the United States, MPRA Paper No. 31102,
Monachium.

Plouffe M. [2012], The New Political Economy of Trade. Heterogeneous Firms and Trade
Preferences, APSA 2011 Annual Meeting Paper.

Rahim .M. [2011], Initial Trade Policy Focus of the High Performing Asian Economies:
A Critical Assessment, “Bangladesh Development Studies”. Vol. XXXIV, Nr 1,
s. 87-102.

Ramanarayanan A. [2009], International Trade Dynamics with Intermediate Inputs,
mimeo, Federal Reserve Bank of Dallas.

Rauch J.E. [1996], Trade and Search: Social Capital, Sogo Shosha, and Spillovers, NBER
Working Paper No. 5618, Cambridge, MA.

Rauch J.E. [2001], Business and Social Networks in International Trade, “Journal of
Economic Literature”, Vol. XXXIX, s. 1177-1203.

Rauch J.E., Trindade V. [2002], Ethnic Chinese Networks in International Trade, “The
Review of Economics and Statistics”, Vol. 84, No. 1, s. 16-130.

Rauch J.E., Watson J. [1999], Starting Small in an Unfamiliar Environment, NBER
Working Paper No. 7053, Cambridge, MA.

Redding S.J. [2010], Theories of Heterogeneous Firms and Trade, CEP Discussion Paper
No. 994.

Rivera-Batiz L.A., Romer P.M. [1990], Economic Integration and Endogenous Growth,
NBER Working Paper No. 3528, Cambridge, MA.

Rivera-Batiz L.A., Romer P.M. [1991], International Trade with Endogenous
Technological Change, NBER Working Paper No. 3594, Cambridge, MA.

Rodriguez F. [2007], Openness and Growth: What Have We Learned?, DESA Working
Paper No. 51, Nowy Jork, NY.

195



Rodriguez F., Rodrik D. [2001], Trade Policy and Economic Growth: A Skeptic’s Guide to
Cross-National Evidence, [w:] Bernanke B.S., Rogoff K., NBER Macroeconomics
Annual 2000, MIT Press, Cambridge, MA.

Rodrik D. [1994], Industrial Organization and Product Quality: Evidence from South
Korean and Taiwanese Exports, [w:] Krugman P.R., Smith A. (red.) [1994],
Empirical Studies of Strategic Trade Policy, NBER i University of Chicago Press,
Cambridge, MA, oraz Chicago, IL, s. 195-210.

Romer P.M. [1990], Endogenous Technological Change, “Journal of Political Economy”,
Vol. 98, Nr 5, s. S71-S102.

Sachs. J, Warner A. [1995], Economic reform and the process of global integration,
“Brookings Papers on Economic Activity”, Nr 1995(1), s. 1-118.

Sachwald F. [2003], FDI and the Economic Status of Korea: The Hub Strategy in
Perspective, Korea Economic Institute, Waszyngton, DC.

Salomon R.M., Shaver J.M. [2005], Learning by Exporting: New Insights from Examining
Firm Innovation, “Journal of Economics & Management Strategy”, Vol. 14, No. 2,
s. 431-460.

Saxa B. [2008], Learning-by-Exporting or Managerial Quality? Evidence from the Czech
Republic, CERGE-EI Working Papers wp358, The Center for Economic Research
and Graduate Education - Economic Institute, Prague.

Segerstrom P. [1998], Endogenous Growth without Scale Effects, “The American
Economic Review”, Vol. 88, No. 5, s.1290-1310.

Segura-Cayuela R., Vilarrubia J.M. (2008), Uncertainty and entry into export
markets, Banco de Espana Working Paper No. 0811, Madryt.

Shambaugh J. [2012], The Euro’s Three Crises, “Brookings Papers on Economic
Activity”, Spring 2012, s. 157-231.

Silva A., Africano A.P., Afonso O. [2010], Learning-by-exporting: what we know and
what we would like to know, FEP Working Paper Nr 364.

Siregar R.Y. [2010], Trade Financing and Export Performance: Experiences of Indonesia,
Korea and Thailand, Economic Research Institute for ASEAN and East Asia,
Dzakarta.

Snowdon B., Vane H.R. [2005], Modern Macroeconomics: Its Origins, Development and

Current State, Edward Elgar Publishing, Northampton, MA.

196



Sohn Ch.-H., Yang J., Yim H.S. [1998], Korea’s Trade and Industrial Policies: 1948-
1998. Why the Era of Active Policy is Over, Korea Institute for International
Economic Policy Working Paper Nr 98-05, Seul.

Solow R. [1956], A Contribution to the Theory of Economic Growth, “The Quarterly
Journal of Economics”, Vol. 70, Nr 1, s. 65-94.

Tanzi V., Shome P. [1992], The Role of Taxation in the Development of East Asian
Economies [w:] Ito T., Krueger A. (red.) [1992], The Political Economy of Tax
Reform, NBER-EASE Vol. 1, University of Chicago Press, s. 31-65.

Todo Y. [2011], Quantitative evaluation of determinants of export and FDI: Firm-level
evidence from Japan, “The World Economy”, Vol. 34, s. 355-381.

Todo Y., Inui T., Yuan Y. [2012], Effects of Privatization on Exporting Decisions: Firm-
level evidence from Chinese state-owned enterprises, RIETI Discussion Paper, No.
12-E-015.

Todo Y., Sato H. [2011], Effects of CEO'’s characteristics on internationalization of small
and medium enterprises in Japan, RIETI Discussion Paper, No. 11-E-026.

Trela 1., Whalley J. [1990], Taxes, Outward Orientation, and Growth Performance in
Korea, NBER Working Paper No. 3377, Cambridge, MA.

Unel B. [2006], Technology Diffusion through Trade with Heterogeneous Firms, Louisiana
State University Department of Economics Working Paper Nr 2006-15.

Unel B. [2010], Technology diffusion through trade with heterogeneous firms, “Review of
International Economics”, Vol.18, Nr 3, s. 465-481.

Ventura J. [1997], Growth and Interdependence, “Quarterly Journal of Economics”, Vol.
112, Nr1,s. 57-84.

Verhoogen E.A. [2008], Trade, Quality Upgrading and Wage Inequality in the Mexican
Manufacturing Sector, “Journal of International Economics”, Vol. 65, s. 1-20.

Volpe Martincus C., Estevadeordal A., Gallo A., Luna J. [2010], Information Barriers,
Export Promotion, Institutions, and the Extensive Margin of Trade, IDB Working
Paper No. 200, Nowy Jork, NW, oraz Waszyngton, DC.

Wade R. [2009], The Role of Government in Overcoming Market Failure: Taiwan,
Republic of Korea and Japan [w:] Hughes H. (red.) [2009], Achieving
Industrialization in East Asia, Cambridge University Press, Cambridge, s. 129-163.

Wagner J. [2005], Exports and Productivity: A Survey of the Evidence from Firm Level
Data, University of Luneburg Working Paper Series in Economics, Nr 4.

197



Wakasugi R. [2009], Why was Japan's trade hit so much harder? [w:] Baldwin R. (red.)
[2009], The Great Trade Collapse: Causes, Consequences and Prospects, CEPR,
Londyn, s. 207-219.

Weiss J. [2005], Export Growth and Industrial Policy: Lessons from the East Asian
Miracle experience, ADB Institute Discussion Paper No. 26, Tokio.

World Bank [1994], China: Foreign Trade Reform, A World Bank Country Study,
Waszyngton, DC.

Yang Ch. [2003], Exporting and Productivity: A Firm-level Analysis of the Taiwan
Electronics Industry, “The Developing Economies”, Vol. XLI-2, s. 340-361.
Yeaple S.R. [2005], A simple model of firm heterogeneity, international trade, and wages,

“Journal of International Economics”, Vol. 65, s. 1-20.

Young A. [1991], Learning by Doing and the Dynamic Effects of International Trade,
“Quarterly Journal of Economics”, Vol. 106, Nr 2, s. 369-405.

Young A. [1995], The tyranny of numbers: confronting the statistical realities of the East

Asian growth experience, “Quarerly Journal of Economics”, Vol. 110, s. 641-680.

Komentarze internetowe — wpisy na specjalistycznych blogach internetowych:
Vollrath D. [2014], Does Culture Matter for Economic Growth?, The Growth Economics
Blog, wpis z dn. 18.06.2014, https://growthecon.wordpress.com/2014/06/18/does-

culture-matter-for-economic-growth/

198



Spis schematow:

Schemat 1.1. Uklad 10zdziatu L.......ccoooiiiiiii e 16
Schemat 1.2. Macierz wyptat — gra dotyczaca wielko$ci iINWeStyCji.......coovvvrverviieerienennn 29
Schemat 1.3. Zalezno$ci migdzy fundamentalnymi zrodtami wzrostu gospodarczego ...... 32
Schemat 2.1. Uklad 10zdziatu 2.........cooviiiiii e 75
Schemat 2.2. Efekt LBE — ujecie grafiCzne .........ccoocvvveieeiieiiie i 80
Schemat 2.3. Efekt LBE przy wystepowaniu silnej wewnatrzkrajowej dyfuzji wiedzy

IR =Tot 01 70 (oo 1 TSR PRR 80
Schemat 2.4. Proces wej$cia na rynki zagraniczne dotychczasowych nieeksporterow ...... 81
Schemat 2.5. Sytuacja KONCOWA .....c.veiuiiiiiiiiiiieiieeie e 81
Schemat 3.1. Uktad rozdzialti 3........coooveiiiiiiiec e 112
Schemat 3.2. Zmiany progdéw produktywnosci w nastepstwie liberalizacji wymiany

Z zagranicg przy zatozeniu wystepowania kosztéw statych handlu .............cccovvininnn 131

Schemat 3.3. Relacje mi¢dzy sprzedawca a nabywca na rynku migdzynarodowym — rynek
zorganizowany (dobra jednorodne — lewy schemat) i rynek rozproszony (dobra

zroznicowane — Prawy SCREMAL) ......ceoiieiiiiiiie e 155
Schemat 4.1. Uklad 10zdziatu 4.........coooiiiiii e 162
Spis tablic:

Tablica 1.1. Wnioski z wybranych badan empirycznych dotyczacych wptywu handlu
migdzynarodowego na produktywnoS¢ przedsiebiorstw .........cccocverviiiieiicniienieeee e 46
Tablica 1.2. Wptyw handlu miedzynarodowego na wzrost gospodarczy w modelu
Baldwina i Robert-Nicoud [2006] — réznorodne specyfikacje sektora badawczego........... 58
Tablica 2.1. Wyniki testu ADF dla realnego PKB per capita.........ccccceeevveveiiieieeieiieennn, 88
Tablica 2.2. Wykaz zmiennych objasniajacych — badanie bezposrednich determinant
WZIOSEU JOSPOUAICZEG0. ... uveevreeuteeitreeieestreeteestteesteessaeesteessaeesseessb e e baeasbeesbeeassa e teeenseesneaenees 91
Tablica 2.3. Bezposrednie determinanty wzrostu gospodarczego w Korei — wyniki
LSS0/ 0= Uo] | OSSOSO PP PP URORPRPPTN 92
Tablica 2.4. Bezposrednie determinanty wzrostu gospodarczego w Tajwanie — wyniKi
LSS0/ 0= Uo] | OSSOSO PP PP URORPRPPTN 94
Tablica 2.5. Wyniki testu ADF dla realnego kapitatlochtonno$ci i TFP...........ccccovvviiinnnns 96

Tablica 2.6. Specyfikacje kranca ekstensywnego wykorzystane w badaniu empirycznym 98
Tablica 2.7. Przecigtna liczba koreanskich uczestnikow handlu (jako % wartosci dla

TAJWANU) ...ttt ettt ettt e st e et e e e hb e et e e e bt e bt e eba e et e e Rt e e be e aaa e e ba e e reeeneennaeanres 100
Tablica 2.8. Wykaz zmiennych oraz oczekiwane znaki oszacowan — badanie
fundamentalnych determinant wzrostu gosSpodarCZego...........ccevuvevereerueiieeseerieseeseeneenns 102
Tablica 2.9. SURV-KEE i SURV-KEI jako determinanta kapitatochtonnos$ci — wyniKi

Lo YL o] [ 0 T S 103



Tablica 2.10. KEE i KEI jako determinanta kapitatlochtonno$ci — wyniki estymacji, Korei

........................................................................................................................................... 103
Tablica 2.11. SURV-KEE i SURV-KETI jako determinanta kapitatochtonnosci — wyniki
L1 o] [ IV 1T o SO SS 103
Tablica 2.12. KEE i KEI jako determinanta kapitatochtonnosci — wyniki estymacji, Tajwan
........................................................................................................................................... 104
Tablica 2.13. SURV-KEE i SURV-KEI jako determinanta TFP — wyniki estymacji, Korea
........................................................................................................................................... 105
Tablica 2.14. KEE i KEI jako determinanta TFP — wyniki estymacji, Korea................... 105
Tablica 2.15. SURV-KEE i SURV-KEI jako determinanta TFP — wyniki estymacii,

TAJWAN <. bbb bRt b b bbbt e e 105
Tablica 2.16. KEE i KEI jako determinanta TFP — wyniki estymacji, Tajwan ................ 106
Tablica 2.17. Udziat wybranych regionéw w eksporcie Korei 1 Tajwanu (w %) ............. 107
Tablica 3.1. Liczba uczestnikow handlu — Tajwan, lata 2001-2011 ..........cceevvevevivennnne. 114
Tablica 3.2. Relacja migedzy liczba uczestnikow wymiany z zagranicg i liczbg produktéw
w handlu — wyniki estymacji dla TAJWaANU .......cc.ooiiiiiiiiiieiieeeee e 114
Tablica 3.3. Stopa przetrwania relacji handloWe]............cccoovriiiiiiiii e, 116
Tablica 3.4. Réznice miedzy Koreg Poludniowa a Tajwanem w zakresie r6znych
wariantow kranca ekstensywnego handlu ..o 117
Tablica 3.5. Prawdopodobienstwo zaprzestania relacji eksportowej (hazard rates and
PropPeNSIty t0 FAl) .....ccveiieiece e 118
Tablica 3.6. Poglebianie eksportu w wybranych krajach i regionach w latach 1975-2003
........................................................................................................................................... 118
Tablica 3.7. Udziat produktoéw nieobjetych ograniczeniami ilosciowymi w liczbie
produktow importowanych —Korea Potudniowa...........cccoooiiiiiiiii 126
Tablica 3.8. Charakterystyka faz industrializacji Tajwanu ...........ccccceeereniieninnnienieennn, 127
Tablica 3.9. Przecigtna stawka celna w Korei Potudniowej..........ccoovviiiiiiiiiiciicnen, 133
Tablica 3.10. Przecigtna stawka celna W TaQJWaNIE .......cccceveriiininiieieiese e 134
Tablica 3.11. Rozktad wartosci dodanej w przemysle przetwdrczym w podziale na
WICTKOSE POAMIOTUL ...t 137
Tablica 3.12. Udziat Tajwanu w §wiatowym rynku wybranych produktow elektronicznych
W L0008 I et bbb bbbttt 138
Tablica 3.13. Naplyw BIZ w relacji do PKB ... 140
Tablica 3.14. Udzial zagranicznych firm w eksporcie poszczegdlnych sektorow

W TAJWANTE (W 90)...eviiiiiieiieieie ettt bbbttt bbbt 142
Tablica 3.15. Wykorzystanie ubezpieczen eksportowych w Korei..........ccovvviviiiiininnenn 153
Tablica 3.16. Sie€ ambasad TaJWanU ...........ccccvevviiiiiiiiiii s 157
Tablica 4.1. Zmienne objasniane — determinanty liczby uczestnikéw handlu................... 167
Tablica 4.2. Determinanty KEE — wyniki estymacji, Korea Poludniowa...........c..ccccue.ee. 168
Tablica 4.3. Determinanty SURV-KEE — wyniki estymacji, Korea Potudniowa.............. 170
Tablica 4.4. Determinanty KEE — wyniki estymacji, Tajwan .........ccccoeveeiereeresiesneneenns 173

200



Tablica 4.5. Determinanty SURV-KEE — wyniki estymacji, Tajwan ...........cc.ccocvvveeennen. 174

Tablica 4.6. Determinanty KEI — wyniki estymacji, Korea Potudniowa.............c.ccocueeee. 175
Tablica 4.7. Determinanty SURV-KEI — wyniki estymacji, Korea Potudniowa............... 176
Tablica 4.8. Determinanty KEI — wyniki estymacji, TajWan ........ccccccevvevvereereseeseeneenns 177
Tablica 4.9. Determinanty SURV-KEI — wyniki estymacji, Korea Potudniowa............... 177
Spis wykresow:

Wykres 2.1. Realny PKB per capita w Korei Potudniowej w latach 1962-2000 (w min
USD z 2005 r. wedlug parytetu sity nabywczej) — poziom (wykres gorny) i logarytm
YL E=T 0 [0] 1717 OSSR 85
Wykres 2.2. Realny PKB per capita w Tajwanie w latach 1962-2000 (w mIn USD z 2005
r. wedlug parytetu sity nabywczej) — poziom (wykres gorny) i logarytm (wykres dolny) . 86
Wykres 2.3. Trend realnego PKB per capita (lewa strona) i logarytmu realnego PKB per

capita (prawa strona) — Korea Poludniowa ...........cceieiiiiniiiniiieccec e 87
Wykres 2.4. Trend realnego PKB per capita (lewa strona) i logarytmu realnego PKB per
capita (prawa StronNa) — TAJWEN .......ecviiieiieieeiesie e st ae e sre e e e s e e besneesneas 87
Wykres 2.5. Drugie przyrosty logarytmu PKB per capita — Korea (wykres gorny) i Tajwan
QYL E=T 3 0] 11 ISR 89
Wykres 2.6. Zmienne objasniajace (1962-2000, logarytmy) — Korea Potudniowa ............ 90
Wykres 2.7. Zmienne objasniajace (1962-2000, logarytmy) — Tajwan .........c.ceevevviveeennn. 91
Wykres 2.8. Drugie roznice logarytmow TFP (wykres gorny) 1 kapitatochtonnos$ci (wykres
dolny) — Korea PotudnioWa...........coueiiiiiiiiiiiiiieeee s 96
Wykres 2.9. Drugie roznice logarytmow TFP (wykres gorny) 1 kapitatochtonnos$ci (wykres
(0 (0101 I I 11V U USSR SPOSORRTN 97
Wykres 2.10. Liczba eksporteréw (KEE) — Korea Potudniowa (lewa strona) i Tajwan
(L T (0] g ) PSSP 98
Wykres 2.11. Liczba importeréw (KEI) — Korea Potudniowa (lewa strona) 1 Tajwan (prawa
(010 ) TS U PO PP PP VRURORPRPPTN 99
Wykres 2.12. Liczba ciagtych eksporteréw (SURV-KEE) — Korea Potudniowa (lewa
strona) i Tajwan (Prawa STTONA) ........ccververuerierieriieieeieri ettt bbb 100
Wykres 2.13. Liczba ciaggtych importerow (SURV-KEI) — Korea Potudniowa (lewa strona)
I TAJWaN (PraWa STIOMA) .....cviiiiieerieie ittt b e bbbt e e 100

Wykres 3.1. Szacowania liczba eksporterow — Korea Potudniowa (lewa strona) i Tajwan

(Lo T (o] =) SRS PPRUPURRN 115
Wykres 3.2. Szacowania liczba importerow — Korea Potudniowa (lewa strona) 1 Tajwan

(PFAWE SEIOMA) ...ttt b bbbttt b bbbttt et 115
Wykres 3.3. Rozwoj rynku finansowego w Tajwanie w latach 1976-1998....................... 146
Wykres 3.4. Wskaznik realnego kursu walutowego w krajach Azji Wschodniej............. 148

Wykres 4.1. Wielkos$¢ inwestycji w Korei Potudniowej (wykres gorny) i Tajwanie (wykres



Wykres 4.2. Realny efektywny kurs walutowy wona (wykres gorny) i dolara tajwanskiego

(WYKIES QOINY) ..ttt sttt et e bt eetesneesbeenbesneenreas 166
Wykres 4.3. Wplyw realnej deprecjacji efektywnego kursu walutowego na liczbe
eksporterow — przypadek Korei Poudniowe] ......ccoocvviiiiiiiiiiiiiiic e 172
Wykres 4.4. Dynamika ptac i wydajnosci pracy w strefie €uro ........ccccovevvvviveeiiieeiiineene, 179
Wykres 4.5. Indeks skumulowanych zmian ogdlnego poziomu cen w strefie euro w latach
19992007 ...ttt ettt b et n e renre s 180

202



