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TEORETYCZNE SKUTKI REGIONALNEJ LIBERALIZACJI HANDLU

Regionalna liberalizacja handlu wigze sie z funkcjonowaniem dwdch
typéw preferencyjnych porozumien handlowych, a mianowicie strefy wolnego
handlu i unii celnej. Zardwno strefa wolnego handlu jak i unia celna
opieraja sie na zasadzie preferencji celnych. Preferencje te polegajg na tym,
ze kraje nalezace do unii celnej lub strefy wolnego handlu znoszg cta
w obrotach wzajemnych, lecz utrzymujg je w stosunkach z krajami trzecimi.
Cta zewnetrzne mogg by¢ przy tym jednolite we wszystkich panstwach
cztonkowskich (przypadek unii celnej), badz tez kazde parnstwo zachowuje
autonomie w ksztattowaniu stawek celnych wobec krajow trzecich (przypadek
strefy wolnego handlu).

Skutkami preferencyjnego handlu zajmuje sie teoria unii celnej, bedaca
odgatezieniem teorii cet. Klasyczna teoria cet koncentruje sie na efektach
cet niedyskryminacyjnych, tj. pobieranych wedtug jednolitej stawki ad
valorem niezaleznie od importowanego towaru lub kraju jego pochodzenia.
W rzeczywistosci mamy do czynienia z dyskryminacyjnym (lub preferencyjnym)
stosowaniem cel, co wyraza sie w réznicowaniu cet na poszczegdlne towary
sprowadzane do danego kraju (dyskryminacja towaréw) lub w réznicowaniu
stawek celnych na podobny towar w zaleznosci od kraju pochodzenia
(dyskryminacja geograficzna lub regionalna). Przedmiotem zainteresowania
teorii unii celnej sa skutki handlu prowadzonego w warunkach regionalnej
dyskryminacji, albo inaczej: regionalnych preferencji.

W niniejszym opracowaniu konsekwencje regionalnej liberalizacji obrotéw
miedzynarodowych zostang przedstawione w podziale na efekty krdtkook-
resowe (statyczne) i efekty diugookresowe (dynamiczne), zwane réwniez
restrukturyzacyjnymil Do skutkéw statycznych zalicza sie kreacje i przesuniecie

* Dr, starszy wyktadowca w Katedrze Handlu i Finanséw Miedzynarodowych UL.

1 Podziat zostat wprowadzony przez B. Balasse, The Theory of Economic Integration,
George Allen & Unwin Ltd., London 1973, przy czym pojecie ,,dtugookresowych skutkéw
restrukturyzacyjnych” stosuje W. M o 1le, Ekonomika integracji europejskiej. Teoria, praktyka,
polityka, Fundacja Gospodarcza NSZZ ,Solidarno$¢”, Gdansk 1995, ttumaczenie drugiego
wydania, s. 98.



handlu i zwigzane z tym iloSciowe zmiany w produkcji, konsumpcji, imporcie
i terms of trade. Ich wspdlng cechg jest to, ze wystepuja bezposrednio
(w krétkim okresie) po zliberalizowaniu obrotéw towarowych miedzy krajami
cztonkowskimi, w zwigzku z czym sg to efekty typu alokacyjnego, ujawniajgce
sie przy danych zasobach i niezmiennej efektywno$ci ich wykorzystania
(w analizie tych efektéw krzywe podazy nie zmieniajg swego potozenia). Do
skutkéw dynamicznych zalicza sie pozostate efekty, wiazace sie ze zmianami
jakoSciowymi w zasobach; sg to: korzys$ci skali, wzrost konkurencji i zmiany
struktur rynkowych, zmiany w aktywnosci inwestycyjnej. Ich wyr6znikiem jest
to, ze ujawniajg sie dopiero po diuzszym okresie funkcjonowania zliberalizowa-
nych obrotéw, oraz to, ze wptywajg na wzrost gospodarczy uczestniczacych
krajow2 Nazwanie tych skutkéw restrukturyzacyjnymi eksponuje ich zwigzek
z restrukturyzacjg, czyli procesem dostosowan strukturalnych (zaréwno catych
gospodarek narodowych, jak i poszczeg6lnych przedsiebiorstw), stanowigcych
reakcje firm i rzgddw na zmienione warunki rynkowe. Warto zauwazy¢, ze
podziat na skutki statyczne i dynamiczne, do$¢ powszechny w literaturze
przedmiotu, charakteryzuje sie rznym stopniem rozpoznania obydwu efektow.
Skutki statyczne tworzg kanon wiedzy wynikajacej z teorii unii celnej, podczas
gdy skutki dynamiczne, trudniej poddajgce sie analizie, sg ciggle przedmiotem
kontrowersji i poszukiwan. Po prezentacji skutkOw rozwazony zostanie prob-
lem kosztéw dostosowah strukturalnych, jakie nieuchronnie muszg ponies¢
kraje uczestniczace w liberalizacji handlu.

1. KROTKOOKRESOWE SKUTKI REGIONALNEJ LIBERALIZACJI HANDLU
W SWIETLE TEORII UNIlI CELNEJ

Pionierem teorii unii celnej byt Jacob Viner3 ktéory zakwestionowat
wczesniejsze poglady na temat skutkéw regionalnych preferencji celnych.
Przed publikacjg klasycznego dzieta Vinera sgdzono, ze utworzenie unii
celnej jest krokiem w kierunku wolnego handlu i w zwigzku z tym przyczynia
sie do wzrostu dobrobytu4 Viner dowiddt, ze unia celna (lub jakakolwiek

2 Warto zauwazy¢, ze przedstawiony podziat jest nieostry. Zmiany krétko- i dtugookresowe
trudno jest oddzieli¢. Na przyktad kreacja handlu miedzy krajami A i B oznacza wzrost
produkcji w kraju B, a to moze pociggna¢ za soba spadek przecietnych kosztéw wytwarzania
(korzysci skali) w dtugim okresie. Poza tym, uznanie za kryterium podziatu wptywu okreslonych
skutkéw na wzrost gospodarczy partnerdw jest niezbyt precyzyjne. Statyczne efekty alokacyjne,
np. zastgpienie drozszej produkcji krajowej tafszym importem, réwniez moga prowadzi¢ do
wzrostu gospodarczego.

1'J. Viner, The Customs Union Issue, Carnegie Endowment for International Peace, New
York 1950.

4 Poglad ten uzasadniat podejscie GATT do unii celnych i stref wolnego handlu, ktére
znalazto swdéj wyraz w art. XXIV, wylgczajacym te formy spod dziatania KNU.



inna forma preferencyjnego handlu, w tym takze strefa wolnego handlu)
faczy w sobie element wewnetrznej liberalizacji handlu z elementem wigkszej
protekcji na zewnatrz; dlatego wplyw unii celnej na dobrobyt nie musi by¢
pozytywny. Mamy wiec do czynienia z dwiema sprzecznymi tendencjami,
ujawniajacymi sie w wyniku wprowadzenia regionalnych preferencji w handlu.
Z jednej strony, unia celna zwieksza konkurencje i handel miedzy krajami
cztonkowskimi, co oznacza zmiane w kierunku wolnego handlu. Z drugiej
strony, unia celna prowadzi do relatywnie wiekszej protekcji wobec handlu
(i konkurencji) z resztg Swiata, co oznacza zmiane w kierunku protekcjonizmu.
Ostateczny rezultat z punktu widzenia dobrobytu zainteresowanych krajow
jest niejasny5 W kategoriach ekonomicznych rezultat ten jest pozytywny,
jezeli zmiany w kierunku wolnego handlu przewazajg nad zmianami w kierun-
ku protekcjonizmu.

Jako gtowne narzedzia analizy powyzszych tendencji Viner wprowadzit
pojecia kreacji handlu (trade creation) i przesuniecia handlu (trade diversion).

1.1. Kreacja handlu

Kreacja handlu oznacza wzrost obrotow miedzy krajami liberalizujgcymi
wzajemng wymiane handlowg. Likwidacja cet i innych $rodkéw podnoszacych
cene importu jest rownoznaczna z usunieciem zrodta znieksztatceh struktury
cen, decydujacej o alokacji zasobéw w gospodarce rynkowej. Ujawniona
struktura cen, odzwierciedlajgca r6znice w kosztach produkcji miedzy
producentami z poszczegolnych krajéw cztonkowskich, stanowi informacje

5 Rozumowanie Vinera uzyskato potwierdzenie na gruncie rozwinietej kilka lat p6zniej
przez J. E. Meade’a (The Theory of Customs Unions, North-Holland Publishing Company,
Amsterdam 1955; lIdem, The Theory of International Economic Policy, Vol. 2, Oxford
University Press, London 1955) teorii ,drugiego po najlepszym” (the theory of the .,,second
best"). Teoria ta zajmuje sie sytuacjami suboptymalnymi, tj. sytuacjami, w ktérych nie sg
spetnione wszystkie warunki optymalnosci wedtug Pareta (spetnienie tych warunkéw pozwala
osiggna¢ maksimum dobrobytu). Zgodnie z teorig ,second best”, jezeli jeden z warunkéw
Pareta nie jest spetniony - i nie mozna w zwigzku z tym osiggng¢ maksimum dobrobytu
- maksymalizacja dobrobytu mozliwego do osiggniecia wymaga z reguty odejscia od innych
warunkéw Pareta. Kiedy poréwnujemy dwie sytuacje suboptymalne, nie dysponujemy ogdlnymi
regutami pozwalajagcymi ocenié, ktéra z nich jest lepsza. Powyzsze mozna odnie$¢ do preferen-
cyjnego handlu. Teoria unii celnej zajmuje sie takimi wiasnie suboptymalnymi sytuacjami
i dlatego mozna ja uznaé za szczegblny przypadek teorii ,,second best”. Naruszenie warunkéw
optimum Pareta dotyczy zaréwno sytuacji przed utworzeniem unii celnej (poniewaz byly
stosowane cta), jak i samej unii celnej (poniewaz stosuje ona cta wobec krajow trzecich). Nie
mozna powiedzie¢, ktéra z tych suboptymalnych sytuacji jest lepsza. Wplyw unii celnej na
dobrobyt zainteresowanych krajéw bedzie kazdorazowo zalezat od okolicznosci. Por.
M. Chacholiades, International Economics, McGraw-Hill Publishing Company, international

edition 1990, s. 227.



dla konsumentow i producentow, prowokujac przesuniecia w popycie
i w podazy. Nowe strumienie handlu miedzynarodowego powstajg poprzez
zastagpienie produkcji i dostaw z drozszego Zrodia krajowego tanszym
importem z innego kraju wchodzacego w sktad unii celnej lub strefy
wolnego handlu. Podstawg kreacji handlu jest wiec ujawnienie (w miare
obnizania cet) i wykorzystanie réznic w kosztach produkcji miedzy producen-
tami z poszczeg6lnych krajéw cztonkowskich. Znoszenie przeszkéd we
wzajemnych obrotach prowadzi do przesuniecia produkcji od mniej do
bardziej efektywnych producentow, w miare jak popyt krajowy przesuwa
sie od drozszego (wcze$niej chronionego ctami) towaru krajowego do
tanszego towaru importowanego z innego kraju cztonkowskiego. Oznacza
to bardziej efektywne wykorzystanie zasob6w, wynikajgce ze specjalizacji
miedzynarodowej.

Przy przyjeciu upraszczajacych zatozen, zjawisko kreacji handlu mozna
zilustrowa¢ prostym przyktadem. Wezmy pod uwage trzy Kkraje: kraj
A (z punktu widzenia ktérego prowadzimy analize), kraj B (potencjalny
kraj partnerski ze strefy wolnego handlu lub unii celnej) i kraj C (reprezen-
tujacy reszte Swiata). Zaktadamy, ze kazdy kraj produkuje towar ,,X” po
statym koszcie przecietnym, przy czym produkcja w A jest najdrozsza,
a w C najtansza. Zakltadamy ponadto brak kosztdw transportu, brak
podatkdw i marz, co oznacza, ze towar dociera do konsumenta po cenie
réwnej kosztom produkcji plus ewentualne cto.

W warunkach wolnego handlu, kraj C eksportowatby produkt ,x
zarowno do A jak i do B, co - z teoretycznego punktu widzenia - bytoby
sytuacjg optymalng. Zatézmy jednak, ze kraj A stosuje wobec importu cto
na tyle wysokie, ze na rynek trafia wylgcznie droga produkcja krajowa.
Analogicznie, kraj B stosuje cto, ktére wyklucza import z C, a tym samym
wyklucza mozliwos$¢ reeksportu z C do A za posrednictwem B. Niech teraz
kraje A i B utworzg strefe wolnego handlu lub unie celng, eliminujac cta
w obrotach wzajemnych, a pozostawiajac je w imporcie z C. Koszt importu
towaru ,,x” z B do A spada i towar ten staje sie bardziej konkurencyjny
cenowo niz analogiczny towar produkcji krajowej. Kraj A zaprzestaje
produkcji ,,x”, zastepujac ja importem (kreacja handlu) z B.

Na kreacje handlu skiladajg sie dwa efekty: efekt produkcyjny (wy-
eksponowany przez Vinera) i efekt konsumpcyjny (zauwazony przez jego
nastepcowe).

Efekt produkcyjny kreacji handlu, to lepsze wykorzystanie zasobdéw
dzieki zastgpieniu drozszych dostawcow tanszymi7. Import towaru ,Xx”

6 Por. R. G. Lipsey, The Theory of Customs Unions: A General Survey, ,Economic
Journal”, Vol. 70, No. 279 (September 1960), s. 496-513; M. Chacholiades, op. cit, s. 231

7 Por. J. Kundera, Efekty strefy wolnego handlu v> $wietle teorii integracji gospodarczej
»Handel Zagraniczny” 1992 (cz. 1), nr 1-2.



konkuruje w A z drozszg produkcjg krajowga. Producenci, ktorzy nie sg
w stanie sprosta¢ tej konkurencji, tracg rynek, a uwolnione w ten sposob
zasoby (kapitatu i pracy) zostang zatrudnione w dziedzinach o wyzszej
efektywnos$ci produkcji. Kosztem wspomnianej poprawy alokacji zasobow
jest jednak konieczno$¢ dostosowan ze strony produkcji krajowej. Efekt
konsumpcyjny kreacji handlu zwigzany jest natomiast z zastgpieniem na
rynku towaru drozszego tanszym substytutem z importu. Jesli tylko popyt
w kraju A na towar ,X” nic jest sztywny, konsumpcja w tym Kkraju
wzrosnie. Obydwa efekty kreacji handlu sg wspdtzalezne: substytucja towarow
wplywa - poprzez mechanizm cen - na dostosowania w produkcji, a sub-
stytucja dostawcoéw powoduje zmiany w strukturze i wielkoSci konsumpcji.

Przy utrzymaniu wczes$niejszych zatozen upraszczajgcych, produkcyjne
i konsumpcyjne efekty kreacji handlu przedstawiono na rys. 1. Analiza

w kategoriach rownowagi czgstkowej - dotyczy rynku towaru ,Xx”
w kraju A. Linie DA i SA oznaczajag odpowiednio krzywa popytu w Kkraju
A na towar ,x” i krzywg krajowej podazy tego towaru. Nieskonczenie
elastyczng (z zatozenia) podaz kraju B przedstawia prosta SB Zwazywszy,
ze w sytuacji wyjsciowej kraj A stosuje na import z B cto w wysokosci
IBT|/|OB|, podaz importowanego towaru ,x” na rynku A okreSla wyzej
potozona prosta ST. Przed utworzeniem strefy wolnego handlu, konsumpcja
w A jest rédwna OQ, z czego OQ2 jest wytwarzane przez producentéow
krajowych, a Q223 pochodzi z importu z B. Kraj uzyskuje dochéd z cta
rowny powierzchni prostokata FGJ1.

Rys. 1 Kreacja handlu - réwnowaga czastkowa na rynku kraju tworzacego strefe wolnego
handlu lub unie celng



Po utworzeniu strefy wolnego handlu miedzy A i B, co oznacza eliminacje
cta |IBT|/|OB|, konsumpcja w A wzrasta do |OQJ, produkcja spada do
|0Q,|, a import rodnie do |Q,QJ. Znikaja wptywy z cta. Na zniesieniu cta
korzystajg konsumenci w A: przy konsumpcji |0Q,|, ich korzy$¢ przedstawia
pole trapezu BHJT. Traca jednak producenci i budzet panstwa. Producenci
tracg na rzecz konsumentéw dochdéd rédwny powierzchni BEIT (utracona
nadwyzka producenta z tytutu sprzedazy |0Q,| towaru ,x”). Budzet panstwa
traci wptywy z cel. A zatem korzy$¢ konsumentow stanowi czeSciowo efekt
redystrybucji dochoddéw od producentéw i budzetu, jednak w pozostatej
czesci jest korzyscig netto dla gospodarki kraju A. Korzy$¢ netto dla
gospodarki ilustrujg dwa trojkaty: EFI i GHJ.

Trojkat EFI przedstawia zaoszczedzone naktady na produkcje krajowa,
ktéra zostata zastgpiona tariszym importem. Produkcja |Q,Q2 towaru ,,x” byla
wczesniej wytwarzana w kraju, przy ogoélnych naktadach wynoszacych Q,Q2E.
Po zniesieniu cet ta sama ilos¢ towaru ,x” jest importowana z kraju B po
koszcie rownym powierzchni Q,Q2ZFE. Powstaje korzy$¢ netto w postaci
wspomnianego tréjkata, stanowigca produkcyjny efekt unii celnej (lub strefy
wolnego handlu). Podobnie, pole trojkagta GHJ przedstawia korzys$¢ netto dla
kraju A w postaci nadwyzki konsumenta, nabywajgcego towar ,,X” po nizszej
cenie. Jest to konsumpcyjny efekt unii celnej (lub strefy wolnego handlu).

Korzy$¢ netto z kreacji handlu (reprezentowana przez sume p6l trojkatow
EFI i GHJ) zalezy od Kkilku czynnikéw:

wysokosci cta stosowanego wczesniej przez kraj A (dtugos¢ odcinka BT),

elastycznosci podazy w kraju A (wyrazonej nachyleniem Kkrzywej
podazy do osi odcietych),

elastycznosci popytu w kraju A (wyrazonej nachyleniem krzywej
popytu do osi odcietych).

W rezultacie, korzysci z kreacji handlu sg tym wieksze, im wyzszy byt
poziom cet przed utworzeniem unii celnej (lub strefy wolnego handlu) oraz
im wieksza jest cenowa elastyczno$¢ podazy i popytu.

1.2. Przesuniecie handlu

Drugim, obok kreacji handlu, podstawowym narzedziem analizy skutkéw
unii celnej (lub strefy wolnego handlu) jest przesuniecie handlu*. O ile
kreacja handlu jest rezultatem liberalizacji obrotéw miedzynarodowych, bez
wzgledu na charakter tej liberalizacji (regionalny czy multilaterdiny), o tyle

* J. Kundera stosuje termin ,dewiacja handlu", aby podkresli¢, ze jest to odchylenie od
prawidtowego kierunku handlu miedzynarodowego, realizowanego w warunkach braku dys-
kryminacji. Por. J. Kundera, op. cii.,, s. 23.



przesuniecie jest efektem liberalizacji regionalnej, dyskryminujgcej Kkraje
trzecie. Przesuniecie handlu oznacza zastgpienie importu pochodzgcego od
bardziej efektywnych producentéw z krajow trzecich - importem od mnigj
efektywnych, ale traktowanych preferencyjnie (i dlatego konkurencyjnych
cenowo) dostawcow z krajéw wchodzacych w skiad unii celnej lub strefy
wolnego handlu. Aby przesuniecie bylo mozliwe, cta zewnetrzne krajow
tworzacych obszar preferencyjnego handlu muszg pokrywac réznice w kosztach
wytwarzania miedzy drozszymi producentami z krajow cztonkowskich
a tanszymi producentami z krajow trzecich. Zmiana kierunku handlu
miedzynarodowego pocigga za sobg zmiany w lokalizacji produkcji, na
czym zyskujg producenci objeci regionalnymi preferencjami, kosztem producen-
tdbw z zewnatrz. Warto zauwazy¢, ze tak rozumiane przesuniecie, jakkolwiek
uzasadnione warunkami handlu preferencyjnego, jest nieracjonalne z punktu
widzenia szerszego niz regionalny, poniewaz podwyzsza koszty produkcji
w skali Swiatowej.

Wptyw przesuniecia handlu na produkcje, konsumpcje i import kraju
uczestniczagcego w unii celnej lub strefie wolnego handlu przedstawia rys. 2.
Przyjmujemy identyczne zatozenia upraszczajace jak w poprzednim przypadku:
trzy kraje, z ktérych kazdy wytwarza produkt ,y” po stalych kosztach
przecietnych, przy czym kraj A (z punktu widzenia ktérego prowadzona
jest analiza) produkuje najdrozej, a kraj C - najtaniej. Utrzymujemy
zatozenie o braku kosztow transportu, podatkéw i marz. Odrzucamy
natomiast zalozenie o zaporowym, tj. eliminujgcym import, charakterze cet
stosowanych w sytuacji wyjsciowej przez kraje A i B.

Poziome linie SB i Sc przedstawiajg nieskoriczenie elastyczng podaz
towaru ,y”, odpowiednio z kraju B i C, przy czym z zalozenia koszt
importu z C jest nizszy niz z B. Linia ST symbolizuje podaz kraju C po
obcigzeniu jej ctem (w wysokosci |CT|/|OC|) przez kraj A. Analogiczna
stawka celna dotyczy importu z B, ktdry wskutek tego staje sie niekon-
kurencyjny. Kraj A sprowadza wiec towar ,y” z kraju C, a cena |OT|
wyznacza rozmiary krajowej podazy i popytu na ten towar. W sytuacji
wyjsciowej konsumpcja w kraju A wynosi |0Q3, z czego |OQ3Z jest wytwarzane
w kraju, a |Q2Q3J jest importowane z C. Budzet kraju A osigga dochdd
z cet rowny powierzchni prostokata KLJI.

Po utworzeniu unii celnej (strefy wolnego handlu) miedzy krajami A i B,
dla A staje sie tariszy bezctowy import z B (|OB| < |OT|). W rezultacie
import kraju A ,przesuwa sie” teraz od C do B. Konsumpcja w kraju
A rosnie do |OQJ, produkcja krajowa spada do |OQ,|, co pocigga za sobg
wzrost importu do poziomu |Q,Q4. Znikajg dochody budzetu z cta. Zmniejsza
sie nadwyzka producenta o pole obszaru BEIT. Stracie budzetu i producentéw
krajowych towarzyszy korzy$¢ odniesiona przez konsumentow (powierzchnia
trapezu BHJT). Straty i korzysci czeSciowo pokrywaja sie, co Swiadczy



Rys. 2. Przesuniecie handlu - réwnowaga czastkowa na rynku kraju tworzacego strefe wolnego
handlu lub unie celng

0 tym, ze mamy do czynienia z redystrybucjg dochodu od producentéow
krajowych i budzetu do konsumentow. Na obszarze korzysci konsumenta
pozostajg jednak dwa trojkaty (EFI i GHJ), a na obszarze strat budzetowych
prostokat KLGF. Te korzys$ci i straty nalezy ze sobg poréwnac.

Jezeli EFI + GHJ > KLGF, to przesuniecie handlu powoduje korzysé
spoteczng netto.

Jezeli EFI + GHJ < KLGF, to przesuniecie handlu powoduje strate
spoteczng netto.

Prostokat KLGF symbolizuje strate netto wynikajacg ,,z przesuniecia”
pierwotnej ilosci importu (|JQ2XQ3) z tariszego zrddia (kraj C) do drozszego
zrodta (kraj B); to jest wiasnie szkodliwy efekt ,,przesuniecia” handlu,
zauwazony przez Vinera. Nie jest to jednak jedyny efekt. Trojkaty EFI
1 GHJ reprezentujg skutki korzystne. Trdjkat EFI przedstawia korzys$é
produkcyjng, a tréjkat GHJ korzy$¢ konsumpcyjng. Korzys$¢ produkcyjna
wynika z zastgpienia |Q,Q2 krajowej produkcji dobra ,,y” (jej koszt wynosit
Q,Q2E) tanszym importem z kraju B (gdzie ten koszt wynosi Q,QZFE).
Korzy$¢ konsumpcyjna wyraza sie w nadwyzce konsumenta spowodowanej
wzrostem krajowej konsumpcji o |Q3Q4, przy czym popyt ten jest zaspokajany
wzglednie tanim importem z B (catkowity koszt tego importu wynosi
Q3Q4HG).

Przeprowadzona analiza ujawnia, ze skutki ,przesuniecia” handlu nie sg
jednorodne i nie muszg w zwigzku z tym wptywaé negatywnie na dobrobyt.



W przesunieciu handlu widoczne sg dwa elementy. Jednym 2z nich jest
przesuniecie poczatkowej wielkosci importu kraju A ze Zrddia o nizszych
kosztach wytwarzania (kraje trzecie symbolizowane przez C) do zrodia
0 wyzszych kosztach (kraj partnerski B). Ten element mozna nazwac
»Czystym przesunieciem handlu”9 i oceni¢ jednoznacznie negatywnie z punktu
widzenia dobrobytu kraju A, jakkolwiek trzeba pamieta¢, ze straty kraju
A z tego tytutu sg w pewnym stopniu rekompensowane przez korzysci
producentéw z kraju B. Drugim elementem jest kreacja handlu miedzy
krajem A i krajem partnerskim B, polegajgca na zastgpieniu produkcji
krajowej tafszym importem i zwiekszeniu konsumpcji tariszego dla kon-
sumentow krajowych towaru. Jak widac, kreacja handlu, zjawisko pozytywne
z punktu widzenia dobrobytu spotecznego, nieodtgcznie towarzyszy kazdemu
przesunieciu handlu.

1.3. Kreacja (przesunigcie) netto

W sumie, zaréwno kreacja, jak i przesuniecie handlu oznaczajg wzrost
obrotéw w obszarze integrujgcym sie. Jednak w przypadku kreacji wzrost
ten przynosi pozytywne efekty produkcyjne i konsumpcyjne, natomiast
w przypadku przesuniecia wzrost wymiany miedzy krajami cztonkowskimi
przynosi réwniez efekt negatywny z punktu widzenia alokacji zasobéw
1 dobrobytu. Przyblizong miarg korzysci ze strefy wolnego handlu lub unii
celnej jest zatem nadwyzka kreacji handlu nad jego przesunieciem, w od-
niesieniu do wszystkich towaréw bedacych przedmiotem obrotu miedzy-
narodowego. W tym kontekS$cie istotne staje sie pytanie, jakie okolicznosci
sprzyjajg kreacji handlu? Warto przy tym pamietaé¢, ze czynniki sprzyjajgce
kreacji dziatajg jednocze$nie ograniczajgco na przesuniecie handlu.

1 Konkurencyjna (a nie komplementarna) struktura gospodarek uczest-
niczacych w preferencyjnej wymianie. Struktura konkurencyjna oznacza
wysoki stopien podobieAstwa co do asortymentu wytwarzanych przez
poszczegblne kraje produktéw, podczas gdy komplementarno$¢ wigze sie ze
znaczacymi réznicami w strukturach produkcji. Zniesienie przeszkéd w handlu
miedzy gospodarkami konkurencyjnymi stwarza impuls dla specjalizacji
w produkcji i zastepowania nieefektywnej produkcji krajowej tanszym
importem (kreacja handlu). Im bardziej konkurencyjna jest struktura produkcji
w przemystach chronionych wczesniej ctami, tym - przy innych czynnikach
nie zmienionych - produkcyjny efekt kreacji handlu bedzie wiekszy. Natomiast
w warunkach komplementarnego raczej charakteru uczestniczacych gos-
podarek, nieodtgczna dyskryminacja w stosunku do producentow z krajow

9 Por. M. Chacholiades, op. cit, s. 235.



trzecich bedzie powodowata przede wszystkim przesuniecie handluld Warto
zauwazy¢, ze konkurencyjnosé (lub komplementarno$¢) integrujacych sie
gospodarek wptywa nie tylko na produkcyjne, ale i na konsumpcyjne efekty
unii celnej czy strefy wolnego handlu. Im bardziej konkurencyjna jest
struktura produkcji krajow cztonkowskich, tym lepszymi substytutami sg
wytwarzane przez te kraje towary, a co za tym idzie - tym wiekszy wzrost
wzajemnych obrotéw i pozytywne efekty konsumpcyjne. Z drugiej strony,
komplementarno$¢ miedzy krajami cztonkowskimi a krajami trzecimi jest
czynnikiem pozgdanym, poniewaz oznacza niski stopied substytucyjnosci
miedzy towarami obydwu grup krajéow, a zatem niewielkie mozliwoSci
redukcji importu z krajow trzecich.

2. Skala roznic w kosztach produkcji towarow wytwarzanych przed
powstaniem obszaru preferencyjnej wymiany. Jest to dodatkowy czynnik
wpitywajacy na kreacje netto w warunkach liberalizacji handlu miedzy
krajami o konkurencyjnych strukturach produkcji. Im wigksze byty rdznice
w kosztach produkcji danego towaru w poszczegélnych krajach czJonkowskich,
tym bardziej intensywna bedzie realokacja zasobdéw i bardziej znaczgce
korzysci z tytutu produkcyjnego efektu kreacji handlull

3. Wielko$¢ rynku objetego strefg wolnego handlu lub unig celng. Przy
innych czynnikach niezmienionych, wiekszy (mierzony dochodem narodowym)
i liczniejszy (mierzony liczbg uczestniczacych krajow) obszar preferencyjnego
handlu rozszerza potencjalny zakres specjalizacji miedzynarodowej i zwigzanej
z nig kreacji handlu. Jednoczes$nie, wraz ze wzrostem tego obszaru spada
ryzyko przesuniecia handlu. W skrajnym przypadku, strefa wolnego handlu
(unia celna) obejmujaca caty Swiat nie powodowataby zadnego przesuniecial2
Z punktu widzenia poszczegdlnych krajow cztonkowskich istotny jest
relatywny wzrost rozmiaréw rynku z tytutu ich uczestnictwa w preferencyjnym
handlu. Przy danej wielkosci obszaru preferencyjnego handlu, uczestniczace
w nim mate kraje mogag spodziewa¢ sie relatywnie wiekszych korzysci
produkcyjnych, niz duze kraje cztonkowskiel3

4. Bliskos$¢ geograficzna i koszty transportu miedzy krajami tworzgcymi
obszar preferencyjnego handlu. Klasyczna teoria unii celnej nie uwzglednia
problemu lokalizacji: jednym z uproszczen jest zatozenie o braku kosztow
transportu jako czynnika wplywajgcego na cene importowanych towarow.
Problemu tego nie sposéb jednak poming¢ przy wyliczaniu okolicznosci
sprzyjajacych pozytywnemu efektowi netto preferencyjnych porozumien
handlowych. Zniesienie cet i innych barier handlowych miedzy integrujgcymi
sie krajami naprawia znieksztatcenia w lokalizacji dziatalnosci produkcyjnej,

1 Por. B. Balassa, op. cii, s 32

1 Por.J. Viner, op. cit., s. 51; B. Balassa, op. cit, s. 32-33.
2 Por. J. Viner, op. cii.; J. E. Meade, op. cii.,, s. 109.

B Por. B. Balassa, op. cii.,, s. 38-39.



spowodowane podziatem obszaru gospodarczego na jednostki narodowe.
Unia celna (strefa wolnego handlu) przyniesie korzystne efekty na tyle, na
ile przywréci ona ciggtos$¢ przeptywoéw ekonomicznych zakiéconych wskutek
istnienia granic panstwowychl4d W tym kontek$cie, gtdwna zaletg geograficznej
bliskosci miedzy krajami cztonkowskimi sg niskie koszty transportu. Niskie
koszty transportu zachecajg do rozwoju wymiany z najblizszymi sgsiadami.
Usuniecie barier handlowych miedzy takimi krajami po prostu wzmacnia
istniejgce wczedniej ,,naturalne” tendencje w handlu, kreujgc nowe strumienie
wzajemnej wymiany. Nie wida¢ natomiast jednoznacznej zaleznosci miedzy
sgsiedzka integracjg a przesunieciem handlull Z punktu widzenia konsum-
pcyjnych efektdw preferencyjnego handlu, istotne znaczenie ma inna cecha
bliskosci geograficznej, a mianowicie towarzyszace jej czesto podobienstwo
gustow konsumenckich w sasiadujgcych krajach, sprzyjajace elastycznej
reakcji konsumentow na zmiany cen towardw importowanych.

5. Wysoko$¢ cet, zaréwno tych stosowanych w punkcie wyjscia miedzy
krajami cztonkowskimi, jak i tych, ktére odnoszg sie do importu z krajow
trzecich. Im wyzsze byly cta w obrotach towarowych miedzy krajami
cztonkowskimi przed utworzeniem strefy wolnego handlu Ilub unii celnej
(a zatem im wieksza jest skala ich obnizek), tym silniejszy efekt kreacji
handlu, przy innych czynnikach nie zmienionych. Wyzsze cta poczatkowe
oznaczajg, ze pole trojkatow EFI i GHJ na rys. 1 bedzie wieksze. Z drugiej
strony, im nizszy jest poziom cel zewnetrznych, stosowanych (wspélnie lub
indywidualnie) przez kraje cztonkowskie wobec importu z krajéw trzecich,
tym stabszy efekt przesuniecia handlu, poniewaz producenci ze strefy (unii)
korzystaja na terenie danego kraju cztonkowskiego z mniejszej marzy
preferencji w poréwnaniu z producentami zewnetrznymi. Tak wiec, przy
innych czynnikach nie zmienionych, prawdopodobiefAstwo wystapienia kreacji
handlu netto jest tym wieksze, im wieksza byta skala redukcji cet miedzy
krajami cztonkowskimi oraz im nizszy jest poziom cet zewnetrznych.

W sumie, prawdopodobienstwo wystgpienia nadwyzki kreacji handlu
nad jego przesunieciem jest tym wieksze, im bardziej konkurencyjna jest

¥ Por. ibidem, s. 39.

5 Twierdzenie B. Bal assy (op. cit., s. 42), ze niskie koszty transportu miedzy integrujgcymi
sie panstwami prowadza prawdopodobnie do mniejszego przesuniecia handlu miedzy unig
celng a krajami trzecimi, jest niezbyt przekonujgce. Skala przesuniecia handlu w tym przypadku
bedzie uzalezniona od dodatkowych okolicznosci. E. Janton-Drozdowska (Regionalna
integracja gospodarcza, Wydawnictwo Naukowe PWN, Warszawa-Poznah 1998, s. 61) zwraca
uwage na udziat krajéw cztonkowskich we wzajemnej wymianie handlowej przed powstaniem
unii celnej. Im wiekszy byt ten udziat, tym mniejszy bedzie efekt przesuniecia handlu. Istotny
jest rowniez poziom efektywnos$ci produkcji krajow cztonkowskich w poréwnaniu z poziomem
Swiatowym. Im bardziej te poziomy sa zblizone, tym stabszy bedzie efekt przesuniecia handlu.
Im mniejsza odlegto$¢ dzieli proste BSBi CSc na rys. 2, tym mniejsza bedzie strata (prostokat
K.LGF), spowodowana przesunieciem handlu.



struktura podazy krajow cztonkowskich, przy znaczgcych réznicach miedzy
krajami w kosztach wytwarzania okre$lonych towaréw. PrawdopodobieAstwo
to dodatkowo wzrasta w przypadku, gdy strefe wolnego handlu (lub unie
celng) tworzy grupa sgsiadujacych krajow o liczacym sie udziale w $wiatowym
PK.B, prowadzacych wczes$niej wzgledem siebie protekcjonistyczng polityke
handlowg. Pozadany jest roéwniez niski stopieft substytucyjnosci miedzy
towarami produkowanymi przez kraje cztonkowskie i niecztonkowskie oraz
mozliwie niski stopien zewnetrznej protekcji w polityce handlowej krajow
cztonkowskich wobec krajow trzecich. W tych warunkach wptyw regionalnej
liberalizacji handlu na dobrobyt w skali Swiatowej powinien by¢ korzystny.
Warto jednak pamietaé, ze ta globalna poprawa efektywnosci produkcji
i handlu jest okupiona stratg krajow nie uczestniczacych w regionalnej
liberalizacji, poniewaz ich towary sa przedmiotem dyskryminacji na rynkach
krajow uczestniczacych.

1.4. Efekt terms of trade

Dodatkowym skutkiem regionalnej liberalizacji handlu moze by¢ tzw.
efekt terms of trade, czyli zmiana relacji cen otrzymywanych za eksport do
cen ptaconych za import. Zmiana terms of trade pocigga za sobg redystrybucje
dochodu. A zatem wplyw preferencyjnego handlu na dobrobyt zaintereso-
wanych panstw bedzie zalezat nie tylko od sumy efektdw kreacji i przesuniecia,
ale takze od redystrybucji dochodu wskutek zmiany terms of trade.

W dotychczasowej analizie przyjeto zatozenie o statosci cen w imporcie
kraju A, czy to z kraju partnerskiego B, czy z reszty Swiata (kraj C).
Ma to zwigzek z innym upraszczajgcym zatozeniem, dotyczacym doskonale
elastycznej podazy w kraju B i C. Zalozenia te moga odpowiadaé rze-
czywistosci jedynie w przypadku, kiedy A jest matym krajem (w takim
sensie, ze jego obroty towarowe z zagranicg nie wplywaja na poziom
cen S$wiatowych), integrujagcym sie z odpowiednio wiekszym, ale nie do-
minujagcym na rynku Swiatowym, krajem B. Zalozenia te tracg sens w przy-
padku, kiedy obszar preferencyjnego handlu tworzy grupa krajow o znaczacym
udziale w rynku S$wiatowym. W takim przypadku nie mozna wykluczy¢
zmian cen w imporcie z C.

Wpityw strefy wolnego handlu (unii celnej) na terms of trade integrujacych
sie krajow jest niejednoznaczny. Z jednej strony, kazde przesuniecie handlu
oznacza pogorszenie terms of trade, poniewaz tanszy dostawca z kraju trzeciego
zostaje zastgpiony drozszym dostawcg z kraju partnerskiego, a wiec ceny
ptacone za import rosng. W tym kontekscie, wszystkie okolicznosci sprzyjajace
przesunieciu obrotéw pogiebiajg réwniez niekorzystny efekt terms of trade.



Z drugiej strony, ustanowienie preferencji handlowych miedzy krajami
cztonkowskimi i zachowanie barier w handlu z krajami trzecimi, pogarsza
warunki konkurowania kontrahentéw z krajow trzecich na rynkach panstw
cztonkowskich i moze ich sktoni¢ do obnizenia cen towaréw eksportowanych
na te rynki, w celu ostabienia skutkow cet zewnetrznych. Obnizajgc ceny
towardw eksportowanych, producenci z krajow trzecich przejmujg (czesciowo
lub catkowicie) ciezar cta natozonego przez kraj importujgcy. Importowany
towar, jakkolwiek oclony, dociera do konsumentéw po odpowiednio nizszej
cenie. Zjawisko to okresla sie mianem incydencji cet. Wptywa ono korzystnie
na terms of trade krajow importujgcych, stanowigc pod tym wzgledem
przeciwwage dla negatywnego wplywu przesuniecia handlu. O ile jednak
przesuniecie handlu jest, w roznym zakresie, nieodtgcznym skutkiem regional-
nej liberalizacji obrotdw, o tyle do incydenq'i cet pod wptywem tej liberalizacji
moze dojs¢ tylko w okreslonych warunkach. Opisanej reakcji eksporterow
sprzyja przede wszystkim znaczacy udziat integrujagcych sie krajow w Swiato-
wym rynku danego produktu. Jeszcze bardziej sprzyja jej sytuacja, kiedy
kraje uczestniczace w preferencyjnej wymianie tworzg jeden obszar celny:
z punktu widzenia korzys$ci z tytulu zmian w terms of trade forma unii
celnej jest dla uczestniczacych krajéow Kkorzystniejszym rozwigzaniem niz
strefa wolnego handlu, zaktadajgca indywidualng polityke celng w stosunku
do krajow trzecich. | wreszcie, opisana reakcja cenowa producentéw z krajow
trzecich jest ScisSle zwigzana z wykorzystaniem cet jako gtdwnego narzedzia
ochrony rynku. W przypadku barier pozacelnych, zwigzek miedzy ceng
eksportu a ceng na rynku importujgcego kraju jest mniej przejrzysty
i konkurowanie ceng w celu zachowania udziatu w rynku traci na znaczeniu.

W opinii W. Molle, pozytywny efekt netto wynikajacy z poprawy terms
of trade ,,duzej” unii celnej jest znacznie wiekszy niz efekt kreacji handlu
netto (przy zatozeniu statej, nieskonczenie wielkiej elastycznosci podazy
wszystkich zewnetrznych producentéw), a takze wiekszy niz efekty, ktore
kraje cztonkowskie mogtyby uzyska¢ w wyniku ogolnoswiatowej liberalizacji
handlule Opinia ta jest oparta na zatozeniu, ze unia celna ustanawia
wspoOlng taryfe zewnetrzng na poziomie wyzszym od S$redniego poziomu
taryf krajow cztonkowskich, a zatem wprowadza restrykcje handlowe
i w ten sposéb ,wymusza” na kontrahentach z zewnatrz obnizki cen
eksportowych. Zalozenie to jest teoretycznie prawidtowe, ale w praktyce
wspoétczesnych stosunkéw miedzynarodowych mato prawdopodobne, z uwagi
na zasade niedyskryminacji przy tworzeniu unii celnych i stref wolnego
handlu, obowigzujacg kraje cztonkowskie GATT/WTO17. W przypadku stref
wolnego handlu, ktérych uczestnicy tworzg odrebne obszary celne, efekt

B W. Molle, op. cit,, s. 95-96.
I7 Zasada ta jest wyrazona w art. XXIV GATT 1994.



netto terms of trade bedzie zindywidualizowany, kazdorazowo zalezny od
udziatu danego kraju w handlu $wiatowym oraz od wszystkich tych czyn-
nikow, ktére wptywajag na rozmiary przesuniecia handlu.

2. DLUGOOKRESOWE SKUTKI REGIONALNEJ LIBERALIZACJI HANDLU

2.1. Korzysci skali

Przedstawione wczesniej skutki preferencyjnego handlu pojawiajg sie
przy zatozeniu statych kosztéw wytwarzania, niezaleznie od skali produkcji.
Przecietny koszt produkcji towaru ,x” czy ,y” w kraju B nie zmieniat sie,
mimo iz rosta skala tej produkcji w wyniku kreacji i przesuniecia handlu
w kraju A. W rzeczywistosci, liczne procesy produkcyjne wykazujg (przynaj-
mniej dla pewnych wielko$ci produkcji) rosngce przychody w stosunku do
skali wytwarzania, czyli tzw. korzysci skali. Korzysci ze skali produkcji
wystepujg wtedy, kiedy ditugookresowe koszty przecietne spadajg wraz ze
wzrostem rozmiaréw produkcjilt

Strefy wolnego handlu i unie celne stwarzajg warunki dla wzrostu
rozmiar6w produkcji, poniewaz - wskutek likwidacji barier handlowych
miedzy krajami cztonkowskimi - poszerzajg rynek. Zardwno Kkreacja jak
i przesuniecie handlu oznaczajg wzrost dostaw na ten rynek ze strony
najbardziej efektywnych producentéw z krajéw partnerskich. Jezeli zwiekszenie
rozmiar6w produkcji spowoduje spadek jej kosztdw jednostkowych, to
stanowi to dodatkowe zrédito korzysci dla uczestniczacych krajéow. Sytuacja
taka jest przedstawiona rys. 3.

Przedmiotem analizy sg zmiany na rynku jednego produktu w krajach
A i B. Przyjmujemy identyczng krzywg popytu w obydwu Kkrajach: na
rysunku reprezentuje jg linia DAB, natomiast linia D A+,reprezentuje tgczny
popyt obydwu krajow. Krzywe ACJ/1i ACB przedstawiajg przecietny koszt
wytworzenia towaru, odpowiednio w kraju A i B. Prosta SC to nieskonczenie
elastyczna podaz kraju C, reprezentujgcego reszte Swiata. (Podobnie jak we

il Wymienia sie trzy grupy przyczyn wystepowania korzysci skali. Pierwsza wigze sie

z wystepowaniem statych kosztéw produkcji, ktérych wielko$¢ nie zmienia sie wraz ze
zmianami wielkosci produkcji. Jezeli koszty state rozktadajg sie na wieksza produkcje,
przecietny koszt wytworzenia jednostki produktu obniza sie, prowadzac do korzysci skali.
Druga grupa przyczyn wigze si¢ ze specjalizacjg: w miare rozwoju produkcji, kazdy pracownik
moze skoncentrowaé sie na wykonywaniu pojedyficzego zadania i zwiekszy¢ dzieki temu swoja
wydajno$¢. Trzecia grupa przyczyn dotyczy technicznego wyposazenia produkcji: przy duzej
skali produkcji opfacalne staje sie zastosowanie lepszych, bardziej wydajnych maszyn. Por.
D. Begg, S. Fischer, R. Dornbusch, Ekonomia, PWE, Warszawa 1993, t. I, s. 202-204.



wczesniejszej analizie zaktadamy, ze towar jest produkowany najtaniej w C,
a najdrozej w A).

Najlepszg politykg dla krajow A i B bytby wolny handel, ktéry ob-
nizytby cene towaru do |OA|, czego rezultatem bytaby maksymalna kon-
sumpcja w wysokosci |0Q4 w kazdym z krajéw (tacznie |0Q#6), zaspokajana
wytgcznie w drodze importu z C. Jednak obydwa kraje chronig swoje rynki
przy pomocy cet, wyzszych (JAD|/|OA|) w A, nizszych (JAC|/|OA]) w B. Cila
pozwalajg na rozwdj produkcji krajowej do poziomu zaspokajajgcego
krajowg konsumpcje, jednak nie dajg podstaw do osiggania przez producen-
tow zyskéw monopolistycznych19 Rezultatem stosowania takich cet jest
produkcja w wysokosci |0Q,] w A i |O0QZ2 w B. Widocznym kosztem
polityki protekcyjnej jest ograniczenie konsumpcji w poréwnaniu z warian-
tem wolnohandlowym.

Rys. 3. Korzysci skali w unii celnej - réwnowaga na rynku czastkowym
Zr6dto: A. M. EI-A gra a, The Theory and Measurement of International Economic Integration,
The MacMillan Press Ltd, London 1989, s. 28.

] Sg to tzw. cta ,na miare” - pojecie wprowadzone przez W. M. Corden a, Economies

of Scale and Customs Union Theory, ,Journal of Political Economy’ 1972, Vol. 80, No. 1,
s. 465-475. Jak pisze A. M. El-Agraa (The Theory and Measurement of International
Economic Integration, The MacMillan Press, Ltd., London 1989, s. 27), jedynym usprawied-
liwieniem natozenia takich cet jest istnienie zaktoécen miedzy prywatng a spoteczng wyceng
kosztéw w danym kraju. Gdy nie wystepujg zadne zakidcenia, wyceny te powinny sie
pokrywa¢. Niekiedy jednak spoteczenstwo moze uznaé, ze spoteczny koszt danego przedsiewziecia
(np. utrzymania krajowej produkcji okreslonego towaru) jest mniejszy niz jego koszt prywatny
(rynkowy). Przyczyng takiej rozbhieznosci bywa m. in. bezrobocie.



Po wprowadzeniu miedzy krajami A i B strefy wolnego handlu, drozsza
produkcja w A zostanie zastgpiona tafiszym importem z B (kreacja handlu).
Oznacza to przejecie catej produkcji towaru w strefie wolnego handlu przez
producentéw z B. Wieksze rozmiary produkcji (JOQs|) i zwigzane z tym
korzysci skali pozwolg na spadek ceny do poziomu |OB|. Jest to nadal cena
wyzsza od oferowanej przez kraje trzecie (|JOB| > |OA|), a zatem konieczne
jest utrzymanie cet zewnetrznych w wysokosci |AB|/|OA|. Jest to jednak
nizsza stawka celna niz ta, ktdrg poczatkowo stosowal bardziej efektywny
kraj cztonkowski.

W tych warunkach konsumpcja w kazdym z krajow wzrasta do poziomu
|OQ3. Przynosi to korzysSci rowne powierzchni trapezu BDEG w kraju A
i BCFG w kraju B. Cze$¢ tych korzysci, odpowiednio BDEI dla kraju A
i BCFK dla kraju B, jest efektem obnizenia kosztéw (pierwotnie wytwarzanej
ilosci) produkcji wskutek wzrostu jej skali. W przypadku kraju A jest to
opisany wcze$niej produkcyjny efekt kreacji handlu (gdzie konsument
zyskuje kosztem producenta krajowego), a w przypadku kraju B - efekt
ograniczenia kosztéw produkcji krajowej (gdzie zysk konsumenta nie stanowi
straty producenta). Pozostata cze$¢ korzysci (odpowiednio trojkaty IEG
i KFG) wynika ze wzrostu konsumpcji przy nizszej cenie, przy czym
w A jest to konsumpcyjny efekt kreacji handlu, a w B wzrost konsumpcji
krajowej. Z punktu widzenia producentéw skutki nie sg jednakowe dla
obydwu krajow: korzy$¢ odnosza producenci w B, poniewaz rozwijaja
produkcje i sprzedaz, natomiast strate ponoszg producenci w A z tytutu
zlikwidowania produkcji. Nie musi to by¢ jednak strata ze spotecznego
punktu widzenia.

Korzysci ze skali produkcji moga mie¢ charakter wewnetrzny lub
zewnetrzny w stosunku do przedsiebiorstwa. Dotychczasowe rozwazania
dotyczyty korzysci wewnetrznych, tzn. zaleznych od wielko$ci danego przed-
siebiorstwa. Ich obrazem geometrycznym jest opadajgca w dét krzywa
kosztow przecietnych (ACa lub ACBna rys. 3). Wewnetrzne korzys$ci skali
stwarzajag zachete do tworzenia struktur monopolistycznych. Zewnetrzne
korzysci skali nie zaleza od wielkosci samej firmy, lecz od wielkosci gatezi
przemystu, ktérej czeScig jest dana firma. Korzysci te polegaja na obnizkach
kosztdw przecietnych poszczeg6lnych firm w miare jak zwigksza sie produkcja
catej gatezi. Obrazem geometrycznym bytoby w tym przypadku przesuniecie
w dot krzywej kosztow przecietnych (przejscie od krzywej ACa do krzywej
ACB na rys. 3). Zrodlem zewnetrznych korzyéci ze skali produkcji jest
terytorialna koncentracja firm o podobnym profilu produkcyjnym (np.
przemyst komputerowy w Dolinie Krzemowej w USA, czy londynskie
centrum ustug finansowych), wraz z towarzyszacg jej wymiang informacji,
bliskoscig wyspecjalizowanych os$rodkéw badawczych, dobrze rozwinietym
rynkiem zaopatrzenia i ustug. W odr6znieniu od wewnetrznych korzysci ze



skali produkcji, korzysci zewnetrzne nie sprzyjajag powstawaniu zyskow
monopolistycznych?2. Zewnetrzne korzysci skali przypisane sg odpowiednio
duzym rynkom, a zatem mate kraje mogg na nie liczy¢ jedynie w warunkach
wolnego dostepu do rynkéw zagranicznych. Korzys$ci skali stanowig dodat-
kowy argument na rzecz regionalnej liberalizacji handlu, w sytuacji, kiedy
nie jest mozliwa polityka wolnego handlu w skali ponadregionalnej. W przy-
padku gospodarek rozwijajagcych sie, osiggniecie korzysci ze skali produkcji
wydaje sie by¢ gtdbwnym argumentem na rzecz regionalnej integracji, poniewaz
utatwia uprzemystowienie. Jak zauwaza M. Chacholiades2l, w interesie tych
krajow nie lezy kreacja handlu, lecz raczej jego przesuniecie. Dgzac przede
wszystkim do poszerzenia swoich rynkow, kraje rozwijajgce sie zainteresowane
Sg przesunieciem przynajmniej czesci swojego importu z krajow (uprzemys-
towionych) trzecich do krajow partnerskich z ugrupowania integracyjnego.
Rozwdj produkcji wynikajacy z przesuniecia handlu pozwala zmniejszyé
bezrobocie, a zatem alternatywny koszt przesuniecia jest znikomy.

2.2. Konkurencja i zmiany struktur rynkowych

Zmiany w intensywnos$ci konkurencji nalezag do najwazniejszych dtugo-
okresowych skutkéw regionalnej liberalizacji handlu. Zniesienie barier
handlowych miedzy integrujgcymi sie krajami nieuchronnie nasila konkurencje,
poniewaz rynki krajowe stajg sie otwarte dla firm i towaré6w z pozostatych
panstw cztonkowskich. Na poszczegblnych rynkach towarowych w obrebie
strefy wolnego handlu moze teraz dziata¢ wiecej firm bezposrednio (jezeli
jest swoboda inwestowania) lub poprzez import. Nie oznacza to, ze w miejsce
konkurencji niedoskonatej (struktur oligopolistycznych lub monopolistycznych)
pojawi sie konkurencja doskonata z duzg liczbg firm wytwarzajgcych
homogeniczny produkt. W tym konteks$cie wazna jest konkurencja ,,poten-
cjalna", czyli sytuacja, w ktdrej wystepujg konkurenci zdolni do szybkiego
wejscia na dany rynek (niezaleznie od tego, jak wiele zasiedziatych firm
dziata na tym rynku)2 Taka sytuacja zmusza istniejgce juz firmy do

D Por. P. R. Krugman, M. Obstfeld, Miedzynarodowe stosunki gospodarcze (ttumaczenie
i adaptacja: S. tadyka), Wydawnictwo Naukowe PWN, Warszawa 1993, t. 1, s. 94.

2 M. Chacholiades, op. cii., s. 239.

2 Takie rozumienie konkurencji nawigzuje do teorii rynkéw spornych (contestable markets).
Rynek sporny to rynek, na ktérym panuje swoboda wejscia i wyjscia, a zasiedziate fumy nie
maja znaczacej przewagi nad potencjalnymi konkurentami. Teoria rynkéw spornych pokazuje,
ze struktura rynku i zachowania przedsigbiorstw nie wynikajg wprost z liczby firm w gatezi.
Wazng implikacjg rynkéw spornych jest to, ze grozba wejscia konkurencji zmusza firmy (nawet
dziatajagce w warunkach oligopolu) do sprzedawania swoich towaréw po cenach réwnych
przecietnym kosztom. Por. D. Begg, S. Fischer, R. Dornbusch, op. cit, s. 283-284.



nasladowania zachowann wolnokonkurencyjnych, bo inaczej ich pozycja
zostanie zachwiana przez fale nowych konkurentow.

W pordwnaniu z konkurencjg na chronionych rynkach krajowych,
nawet jezeli nie byly to rynki zmonopolizowane, konkurencja na zinteg-
rowanym rynku miedzynarodowym jest nieporéwnanie bardziej intensywna
(wieksza liczba konkurujgcych firm) i anonimowa (stabsze powigzania
personalne z konkurentami zagranicznymi)23 Jezeli konkurencja przybiera
forme cenowa, to jej efektem jest obnizanie cen i marz. Kurczaca sie stopa
zysku stawia producentow przed koniecznoscig zredukowania kosztéw
produkcji, poprzez zmiany metod wytwarzania i/lub zmiany asortymentu
wytwarzanych wyrobéw. Do tego dochodzg pozacenowe elementy konkurencji:
wykorzystanie innowacji technologicznych, rozwdj nowych produktéw,
skuteczniejszy marketing. Tak rozumiana konkurencja jest pozgdana z og6lno-
gospodarczego punktu widzenia, poniewaz prowadzi do lepszego wykorzystania
zasobO6w, dzieki eliminacji z rynku nieefektywnych producentéw (problem
kosztéw dostosowan zostanie podjety w dalszym ciggu niniejszego artykutu)
i tworzeniu Srodowiska sprzyjajagcego postepowi technologicznemu.

Warto zauwazy¢, ze liberalizacja obrotéw miedzynarodowych moze
w réznym stopniu nasili¢ konkurencje. Zalezy to, najogélniej, od wzrostu
wzajemnego handlu spowodowanego efektem kreacji i przesuniecia. Kilka
czynnikéw zastuguje w tym kontekScie na szczegdlng uwage. Po pierwsze,
istotna jest wielko$¢ rynku objetego preferencyjnym handlem. Im wigkszy
rynek, tym wieksze prawdopodobieristwo, ze zdota on pomiesci¢ odpowiednig
liczbe konkurujgcych ze sobag firm, na tyle duzych, by mogly odnosié
korzysci ze skali produkcji. W warunkach waskiego i chronionego rynku
krajowego istnieje sprzeczno$¢ miedzy korzystaniem z zalet intensywnej
konkurencji a korzystaniem z efektow skali produkcji; jezeli w poszczeg6lnych
gateziach przemystu pojawiajg sie firmy o optymalnych z punktu widzenia
efektywnosci produkcji rozmiarach, to brakuje im odpowiednich konkurentow.
W warunkach szerokiego rynku miedzynarodowego takiej sprzeczno$ci me
ma24 Jakkolwiek na poszerzonym rynku miedzynarodowym moze spasé
liczba producentow w miare jak znikajg z rynku nieefektywne firmy, to
jednak konkuruje tam ze sobg wieksza liczba producentow niz na waskich
rynkach krajowych. W tych gateziach przemystu, gdzie w granicach gospodarki
narodowej funkcjonuje tylko jedna lub kilka firm, usuniecie przeszkdd
w handlu zwiekszy liczbe potencjalnych konkurentow i ostabi w ten sposéb
monopolistyczne lub oligopolistyczne struktury rynku2 W sektorach opa-
nowanych przez krajowy monopol (z mocy prawa lub naturalny) dominujaca
strukturg rynku stanie sie oligopol, a w przemystach o strukturze oligopolis-

n Por. B. Balassa, op. cii.,, s. 165-166.
2 |bidem, s. 165.
5 Ibidem, s. 165.



tycznej zwiekszy sie rozmiar grupy. W rezultacie zmniejszy sie sita rynkowa
krajowych monopoli, a poszerzona struktura oligopolistyczna bedzie mniej
podatna na wspodtprace czy zmowe. W ten spos6b cenowa i pozacenowa
konkurencja stanie sie bardziej skuteczna.

Nieodzownym warunkiem intensyfikacji konkurencji w strefie wolnego
handlu jest, po drugie, wysoki stopien substytucyjnosci miedzy produktami
nalezacymi do tej samej grupy towarowej, a wytwarzanymi przez producentéw
pochodzacych z r6znych krajow cztonkowskich. Producenci samochodow
osobowych okresSlonej klasy mogg konkurowa¢ z innymi producentami
takich pojazdéw, ale nie z producentami samochoddéw cigezarowych, czy
traktorow. W szerszym kontekScie, wysoki stopien substytucyjnosci jest
pochodna podobieristwa struktur produkcyjnych integrujgcych sie krajow.

Po trzecie, istotnym czynnikiem wplywajagcym na intensywno$¢ konkurencji
w strefie zliberalizowanych obrotow towarowych jest polityka panstwa sprzyja-
jaca konkurencji. Rzecz w tym, by uczestniczagce panstwa konsekwentnie
wycofywaty sie z praktyki wspierania rodzimych monopoli, faworyzowania
okreslonych kategorii przedsiebiorstw i tolerowania niezgodnych z konkurencjg
zachowan podmiotéw rynkowych. Prowadzenie przez parnstwo skutecznej
polityki konkurencji jest istotne tym bardziej, ze zaostrzona konkurencja
w ramach strefy wolnego handlu - w potaczeniu z mozliwymi do osiagniecia
korzysciami skali - wyzwala tendencje do powigkszania sie rozmiaréw przedsie-
biorstw, zarbwno droga wzrostu wewnetrznego, jak i zewnetrznego (fuzje,
nabywanie udziatow)3. Firmy przystosowujg sie w ten sposéb do nowej
sytuacji rynkowej, liczac na to, ze, ze wzgledow ekonomicznych i strategicz-
nych, koncentracja pozwoli im zaja¢ lepsza pozycje na rynku. W tych warun-
kach nie mozna wykluczy¢, ze duze firmy lub ich grupy nie bedg staraty sie
kontrolowa¢ rynku i ogranicza¢ komkurencji. Skuteczna polityka konkurencji
prowadzona przez panstwo powinna temu zagrozeniu przeciwdziataé.

W sumie, regionalna liberalizacja handlu sprzyja intensyfikacji konkurencji
i poprawie struktur rynkowych, zwtaszcza w przypadku duzych grup krajow
0 podobnej strukturze produkcji, ktérych rzady skitonne sg prowadzié
konsekwentng i skuteczng polityke ochraniania konkurencji.

2.3. Zmiany w aktywnosci inwestycyjnej

Nasilona konkurencja, wiekszy rynek i stabilizacja w stosunkach hand-
lowychZ miedzy panstwami cztonkowskimi wplywajg na aktywnos$¢ inwes-

‘ Por. E. Janton-Drozd owsk a, op. cit., s. 70-71.

27 Ustanowienie strefy wolnego handlu wigze si¢ z trwatymi zobowigzaniami uczestniczacych
krajow do zniesienia celnych i pozacelnych ograniczen we wzajemnym handlu. Zmniejsza to
niepewno$¢ uczestnikow rynku co do skutkéw restrykcji handlowych i ich ewentualnych zmian.



tycyjng w obrebie strefy wolnego handlu. Do inwestowania zmuszone sg
zaréwno przedsiebiorstwa konkurencyjne, dazace do wykorzystania mozliwosci
zwiekszonej sprzedazy, jak i przedsiebiorstwa stabsze, usitujgce - poprzez
zmiany w strukturze i metodach produkcji - utrzymaé sie na rynku. Wolny
od restrykcji handlowych rynek miedzynarodowy sprzyja takze inwestycjom
infrastrukturalnym (transport, telekomunikacja, energia). Rezultatem jest
wzrost rozmiaréw inwestycji w strefie wolnego handlu i zmiany w ich
alokacji. W zalezno$ci od zakresu liberalizacji migdzynarodowych przeptywow
kapitatu, w procesach tych uczestniczy réwniez kapitat zagraniczny.
Trescig produkcyjnego aspektu kreacji handlu byta realokacja produkcji
od drozszego do tafnszego zrédia zaopatrzenia. W teorii przyjeto zatozenie,
ze proces ten odbywa sie w krdétkim czasie, co sugerowatoby jego bezinwes-
tycyjny charakter. Zatozenie to odpowiada sytuacji, w ktorej efektywne
firmy (tansze Zrédto zaopatrzenia) nie wykorzystujag w petni swego potencjatu
produkcyjnego i dlatego sg w stanie szybko sprosta¢ zwiekszonemu popytowi
na swoje wyroby. Natomiast w warunkach peinego wykorzystania mocy
produkcyjnych dodatkowa podaz wymaga inwestycji. Inwestycje pojawiag sie
w gateziach przemystu, w ktérych mozna uzyskaé przychody rosnace
w stosunku do skali produkcji. Rozszerzenie produkcji w jednej branzy
stanowi zwykle bodziec dla dalszych inwestycji w branzach kooperujgcych,
w zwigzku z czym wzmozony popyt na inwestycje staje sie zjawiskiem
dtugotrwatym i o szerokim zasiegu. Potrzeba trwalego wzrostu stopy
inwestycji dotyczy zwiaszcza krajow rozwijajacych sie, w ktérych regionalna
liberalizacja handlu jest elementem strategii rozwoju gospodarczego.
Zrodtem finansowania zwiekszonych inwestycji moga by¢ oszczednosci
krajowe i/lub kapitat zagraniczny. W krajach o niskiej stopie oszczedno$ci
(dotyczy to zwlaszcza gospodarek rozwijajacych sie), wczesniej czy pdzniej
pojawia sie zapotrzebowanie na inwestycje zagraniczne. Z drugiej strony,
zwieksza sie zainteresowanie kapitatu zagranicznego inwestycjami w strefie,
ze wzgledu na poszerzony rynek i mozliwo$¢ ominiecia zewnetrznych barier
handlowych. Im wyzsze sg te bariery (a tym samym wieksze przesuniecie
handlu), tym wieksza bedzie (przy innych czynnikach niezmienionych)
sktonno$¢ podmiotéw gospodarczych z krajow trzecich do bezposredniego
inwestowania na terenie strefy. Z kolei spodziewana wyzsza rentowno$é
zacheca cudzoziemcédw do szerszego angazowania sie w zagraniczne inwestycje
portfelowe, czyli pozyczania pieniedzy rzadom i prywatnym uczestnikom
rynku dziatajacym w obrebie strefy wolnego handlu. Nieodzownym warunkiem
pojawienia sie strumienia inwestycji zagranicznych (zaréwno pochodzacych

Ryzyko zwigzane z restrykcjami handlowymi nie znika jednak catkowicie, poniewaz kraje
cztonkowskie majg z reguty zagwarantowana mozliwo$¢ przywrécenia ograniczen w handlu na
mocy klauzul ochronnych.



z innych krajow cztonkowskich jak i z zewnatrz) jest odpowiedni stopien
liberalizacji miedzynarodowych przeptywow kapitatowych i odpowiedni
stopien rozwoju rynkéw kapitatowych w krajach cztonkowskich28.

Wzrostowi rozmiar6w inwestycji towarzyszg zmiany w ich alokacji.
Zmiany te moga by¢ bardziej istotne niz zmiany w wolumenie, przynaj-
mniej w przypadku stref wolnego handlu grupujacych Kkraje rozwiniete
gospodarczo. Regionalna liberalizacja obrotéw miedzynarodowych wptywa
na strukture inwestowania poprzez realokacje produkcji, zmieniong techno-
logie wytwarzania i zmniejszone ryzyko w handlu miedzy krajami czton-
kowskimi. Realokacja produkcji od drozszych do tafAszych Zrédet wy-
twarzania pocigga za sobg réwnolegte przesuniecie funduszy inwestycyjnych
w kierunku najbardziej efektywnych producentéw; oznacza to zmiane
w przestrzennej strukturze inwestycji wewngatrz danej branzy. Z kolei
wprowadzanie technologii odpowiedniej dla duzej skali produkcji zmieni
przedmiotowg strukture inwestycji: wzro$nie relatywne znaczenie wyspec-
jalizowanego wyposazenia do produkcji masowej kosztem mniej efektyw-
nego sprzetu stosowanego przy produkcji na niewielkg skale. | wreszcie,
zmniejszone ryzyko w handlu wewnatrz strefy moze spowodowaé miedzy-
sektorowg realokacje inwestycji - do sektordw wytwarzajgcych na eksport
(i odnoszacych korzysci z tytutu skali produkcji) kosztem sektoréw kon-
kurujagcych z importem. Warto zauwazy¢, ze zarysowane zmiany w struk-
turze inwestowania wynikajgce z dziatania sit rynkowych bedg przebiegaty
tym sprawniej, im szerszy zakres swobody inwestowania zagwarantowany
jest w danej strefie wolnego handlu.

W sumie, regionalna liberalizacja handlu miedzynarodowego stwarza
warunki do wzrostu rozmiaréw inwestycji, co oznacza szersze wykorzystanie
zasobow produkcyjnych, a takze, co wazniejsze, prowadzi do zmian w struk-
turze inwestowania oznaczajacych wzrost efektywnosci wykorzystania zasobéw.

3. KOSZTY DOSTOSOWAN

Proces wzajemnych dostosowan strukturalnych integrujgcych sie gos-
podarek oznacza nie tylko wzrost ich efektywno$ci w perspektywie czasowej,
ale réwniez spore koszty. Analiza statycznych efektow liberalizacji koszty
te pomija, przyjmujac zatozenie, ze procesy dostosowawcze w gospodarce
przebiegajg w krotkim okresie i majg zerowy koszt. Jednoznacznie pozytywna
ocena kreacji handlu opiera sie na ricardianskim modelu korzysci kom-
paratywnych, ktory réwniez pomija kosztowg strone dostosowan.

a W wielu wspbétczesnych strefach wolnego handlu ma miejsce swobodny przeptyw kapitatu.
M Por. B. Balassa, op. cii.,, s. 182.



W przedstawionej wcze$niej analizie efektu kreacji produkcja towaru
»X7 W kraju A zostata czeSciowo zastgpiona tanszym importem z kraju B.
Zostato to ocenione jako zjawisko pozytywne z punktu widzenia miedzy-
narodowej alokacji zasobéw i przynoszace korzys$ci netto gospodarce kraju
A. Jezeli jednak spojrzymy na to samo zjawisko z perspektywy tej czesci
krajowych producentéw towaru ,x”, ktérzy zostali wyparci z rynku przez
tanszy import, zauwazymy, ze bedg musieli oni ponies¢ koszty dostosowa-
nia sie do zmienionej sytuacji. Nie jest to wytgcznie problem mikro-
ekonomiczny dotyczacy indywidualnych, najmniej efektywnych producen-
tdbw. Zmniejszenie rozmiardw produkcji ,x” w kraju A moze prowadzic¢
do wzrostu bezrobocia, a tym samym do spadku realnych dochodéw
konsumentéw. Oznaczatoby to przesuniecie w dot krzywej popytu DA na
rys. 1, a zatem zmniejszenie puli korzysci przypadajacych konsumentom
w A z tytutu kreacji handlu. (Efekt netto kreacji nic zmieni sie pod
warunkiem, ze spadek dochoddw nie wplynie na elastyczno$¢ cenowgq
popytu).

Rozmiary kosztdw ponoszonych przez uczestnikéw strefy wolnego handlu
z tytutu wzajemnych dostosowan gospodarek zalezg od charakteru wymiany
handlowej miedzy nimi.

Mozna wyodrebni¢ dwa typy wymiany miedzynarodowej, handel miedzy-
gateziowy i handel wewnatrzgateziowy. Handel miedzygateziowy polega na
tym, ze w strukturze eksportu wystepujg produkty innych gatezi przemystu
niz w strukturze importu. Jest to model wymiany wynikajacy z przewag
komparatywnych posiadanych przez poszczegdlne kraje i zgodny z tradycyj-
nymi teoriami handlu miedzynarodowego (Ricarda oraz Heckschera-Ohlina),
wedtug ktorych towar jest albo importowany albo eksportowany, nie za$
wymieniany w obu kierunkach jednocze$nie. Natomiast handel wewnatrz-
gateziowy oznacza jednoczesny eksport i import produktéw z tej samej
grupy towarowej, wytworzonych w tej samej gatezi przemystu. Przedmiotem
handlu wewnatrzgateziowego sg produkty zrdznicowane, tj. dobra bedace
bliskimi, lecz niedoskonatymi substytutami (np. samochody osobowe okreslonej
klasy, lecz réznych marek). Ten typ wymiany nie odzwierciedla przewag
komparatywnych i moze sie rozwija¢ nawet pomiedzy krajami o identycznej
strukturze kosztéw wytwarzania. Mozna go wyjasni¢ na gruncie teorii
konkurencji monopolistycznej, a jego zrodtem sg korzysci ze skali produkcji
w warunkach zréznicowanego popytu. Konsumenci preferujg r6znorodnos$é
produktow zaspokajajagcych okreslong potrzebe. W interesie producentéw
lezy natomiast wytwarzanie ograniczonego asortymentu dobr, lecz w dtuzszych
seriach, co pozwala na wykorzystanie oszczednosci skali i sprzedaz po
konkurencyjnych cenach. Wymiana wewnatrzgateziowa towarow zrdznico-



wanych miedzy sgsiadujgcymi krajami® umozliwia jednoczesng realizacje
preferencji po stronie popytu i podazy. Przestanki handlu wewnatrzgatezio-
wego, tj. znaczace korzysci skali i zréznicowanie towaréw, dotycza raczej
produktow przemystowych na wysokim poziomie technologicznym niz
surowcow i tradycyjnych wyrobéw przemystowych3l Oznacza to, ze relatywne
znaczenie wymiany wewnatrzgateziowej bedzie duze w przypadku krajow
0 wysokim stopniu rozwoju gospodarczego, podobnych do siebie pod
wzgledem posiadanych zasobow i stosowanej technologii, za$ niewielkie
w przypadku krajow stabo rozwinietych i/lub réznigcych sie zasobami
1 stosowang technologis.

Liberalizacja obrotow miedzynarodowych w strefie wolnego handlu
kreuje oba wyzej wymienione typy wymiany, jednak silniej oddziatuje na
handel wewnatrzgateziowy2® Jak wspomniano, towary bedgce przedmiotem
handlu wewnatrzgateziowego sg bliskimi substytutami, a wiec cechuje je
wysoka elastyczno$¢ popytu wzgledem ceny. Zniesienie ograniczen handlowych,
obnizajgce cene importowanego towaru, powinno zatem - przy pozostatych
czynnikach nie zmienionych - silnie wptynaé na popyt w kraju partnerskim.
Handel miedzygateziowy, majacy oparcie w przewadze komparatywnej
eksporterdw i braku takiej przewagi u importerdw, jest zdecydowanie mniej
wrazliwy na koszty wynikajace z barier w handlu, czy to naturalnych
(odlegtosci) czy stworzonych przez polityke (cta).

Relatywne znaczenie handlu wewnatrzgatleziowego w wymianie ogotem
miedzy krajami partnerskimi moze stanowi¢ wyznacznik zakresu dostosowan,
niezbednych w warunkach liberalizacji obrotow miedzy tymi krajami. Koszty
dostosowan gospodarek do warunkéw wolnego handlu sg mniejsze w tych
dziedzinach, gdzie dominuje wymiana wewnatrzgateziowa, za$ wieksze w wa-
runkach przewazajacej specjalizacji miedzygateziowej33 W przypadku specjaliza-
cji wewnatrzgateziowej wzrostowi importu towarzyszy wzrost eksportu podob-
nych towarow. Utrata miejsc pracy, wywotana przesunieciem popytu konsu-
mentow krajowych na importowane towary, moze zosta¢ w znacznym stopniu
zrbwnowazona zwiekszonym zatrudnieniem spowodowanym wzrostem popytu

0 Rozwéj handlu wewnatrzgateziowego jest ograniczony kosztami transportu. W grupie
krajow uprzemystowionych wyjatkowo niskie wskazniki rozmiaréw tego handlu wystepuja
w przypadku Japonii i Australii. Decyduje o tym potozenie geograficzne tych krajow i zwigzane
z tym znaczne odlegto$ci od gtéwnych partneréw handlowych. Istotny jest takze fakt, ze
obydwa kraje posiadajg jednoznacznie okre$lone korzysci lub niekorzy$ci komparatywne
w odniesieniu do szerokiego wachlarza débr, co generuje wymiane miedzygateziowa. Por.
m. in. D. Begg, S Fischer, R Dornbusch, op. cit, s. 396-397; R. E. Caves,
JA. Frankel, R. W. Jones, Handel ifinanse miedzynarodowe (redakcja naukowa przektadu
E. Czarny), PWE, Warszawa 1998, s. 185-187.

8 Por. P. R. Krugman, M. Obstfeld, op. cit, s. 108.

B Por. E. Jantoh-Drozd owska, op. cit, s. 71

B Por. J. Kundera, op. cit, s. 23; E. Janton-Dr ozd owsk a, op. cit.



zagranicznego na podobne dobra produkcji krajowej. Natomiast w przypadku
specjalizaqi miedzygateziowej cale gatezie przemystu, ktére sg mniej konkuren-
cyjne niz zagraniczne, bedg w zasadzie zmuszone do zaniechania dotychczaso-
wej produkcji. Dotkliwym skutkiem takich dostosowan jest bezrobocie i wyso-
kie koszty przekwalifikowania i/lub przemieszczenia pracownikdéw. Wspomnia-
ne efekty negatywne pojawiajg sie rowniez przy dostosowaniach o charakterze
wewnatrzgateziowym, jednak koszty w tym przypadku sg mniejsze, poniewaz
problem dotyczy raczej pojedynczych firm niz catych galezi przemystu. W zwig-
zku z tym, poszczegélne firmy w danej branzy mogg reprezentowac sprzeczne
interesy w kwestii utrzymania i/lub przywrdcenia protekcji, co sprawia, z poli-
tycznego punktu widzenia, ze liberalizacja i zwigzany z nig proces dostosowan
sq tatwiejsze do przeprowadzenia w warunkach handlu wewnatrzgateziowego.

Teza o mniejszych kosztach dostosowan w warunkach handlu wewnatrz-
gateziowego, oprécz uzasadnienia intuicyjnego, znajduje potwierdzenie na
gruncie teorii wymiany miedzynarodowej. Z teorii wynika, ze wolny handel,
potencjalnie korzystny dla catej gospodarki, prowadzi do znaczgcych zmian
w sferze podzialu dochodu, w rezultacie ktérych pewne grupy uczestnikéw
rynku moga ponie$¢ straty. Model ricardianski takg sytuacje wyklucza,
poniewaz przyjmuje zatozenie o doskonatej mobilnosci (przenosnosci) jedynego
uwzglednionego czynnika produkcji (pracy) miedzy sektorami danej gos-
podarki. Jednak podobny model oparty na przewagach komparatywnych,
lecz uwzgledniajgcy niemobilne czynniki produkcji, pokazuje, ze korzysci
z handlu moga by¢ rozdzielone nierdwno3 W odréznieniu od mobilnych
czynnikdw produkcji, ktore moga by¢é swobodnie przenoszone miedzy
sektorami, czynniki niemobilne, zwane inaczej specyficznymi, sg Scisle zwigzane
z okreSlonymi rodzajami wytwdrczosci i nie moga byé przenoszone do
innych zastosowan. Z modelu czynnikdw specyficznych wynika, ze korzysci
z wymiany odnoszg wiasciciele specyficznych czynnikéw produkcji w sektorach
eksportujacych, tracq natomiast witasciciele specyficznych czynnikéw produkcji
w sektorach konkurujgcych z importem; w przypadku mobilnych czynnikow
produkcji efekty wymiany nie sg jednoznaczne. Podobne skutki w sferze
podziatu dochodu przewiduje model Heckschera-Ohlina, okreslajagcy przewagi
komparatywne na podstawie wyposazenia krajow w zasoby (relatywnej
obfitosci czynnikéw produkcji) i stosowanej technologii produkcji (wptywajacej
na relatywng intensywno$¢ zuzycia poszczegélnych czynnikéw produkcji
przy wytwarzaniu okreSlonych towaréw). Kraje majg tendencje do ekspor-
towania produktéw intensywnie zuzywajacych te czynniki produkcji, w ktére
sg one obficie wyposazone. Handel zgodny z powyzszg formutg prowadzi
do zmian relatywnych cen, co z kolei wywiera istotny wptyw na relatywne
dochody osiggane z poszczeg6lnych czynnikdw produkcji. Ogoélna konkluzja

MPor. P R. Krugman, M. Obstfeld, op. cit, s. 39-56.



na temat podzialu dochodu, wynikajaca z teorii Heckschera-Ohiina, brzmi:
wiasciciele czynnikéw produkcji, w ktore kraj jest wyposazony obficie (a
ktére sg intensywnie zuzywane w eksporcie), zyskujg na wymianie, natomiast
wiasciciele czynnikéw rzadkich (intensywnie zuzywanych przez przemyst
konkurujacy z importem) traca.

Z powyzszych rozwazan, odnoszacych sie do wymiany okres$lonej przez
przewagi komparatywne (miedzygateziowej), wynika, ze wymiana ta, chociaz
ogolnie korzystna, prowadzi do takiego podziatlu dochodow, ze niektére
grupy uczestnikbw rynku moga ponie$¢ straty. Natomiast wymiana we-
wnatrzgateziowa przynosi uczestnikom handlu miedzynarodowego dodatkowe
korzysci, wynikajace ze skali produkcji i zwiekszonych mozliwos$ci wyboru
dla konsumentow. Sg to korzysci dostepne dla kazdego uczestnika rynku.
W sytuacji, gdy liberalizacja obrotéw prowadzi przede wszystkim do
rozwoju handlu wewnatrzgateziowego, efekty w sferze podziatu dochodow,
a tym samym koszty dostosowan, mogg by¢ znikome; taka sytuacja wystepuje
zwykle w handlu produktami przemystowymi miedzy krajami rozwinietymi
gospodarczo. W pozostatych przypadkach koszty restrukturyzacji sg znaczace.

Koszty dostosowania ponoszone sg bezposrednio przez uczestnikow
rynku, zmuszonych do restrukturyzacji przez konkurencje. Teoria wskazuje,
ze sg to najczesciej wiasciciele specyficznych czynnikéw produkcji (pracobiorcy
i pracodawcy) dziatajacy w branzach konkurujgcych z importem. Jest to
cena, jaka gospodarka ptaci za bardziej efektywne funkcjonowanie w przy-
sztosci. W praktyce, koszty restrukturyzacji ponoszone sg zwykle, w czesci
lub w catosci, przez cate spoteczenstwo. Koszty te mogg zosta¢ przerzucone
na podatnikow (za posSrednictwem redystrybucji budzetowej) lub na kon-
sumentow, ptacacych wyzsze ceny w warunkach przedtuzonej lub wznowionej
(na mocy protekcji uwarunkowanej) ochrony rynku krajowego.

Maria Bijak-Kaszuba

THEORETICAL EFFECTS OF A REGIONAL LIBERALIZATION
OF INTERNATIONAL TRADE

Regional liberalization of international trade takes place when a group of countries form
a preferential trading arrangement, e.g. a customs union or a free trade area. They lower or
eliminate their respective barriers on imports from each other but not on imports from the
rest of the world. Such a liberalization affects mutual trade between member countries as well
as trade between them and the rest of the world. The effects of a regional liberalization are
presented on the basis of the theory of customs unions and are divided in two groups:
short-time (static) effects and long-time (dynamic) effects. The former are connected with
certain shifts in trade, production and consumption. The latter deal with adjustment processes
taking place in opening economies. They are both beneficial and costly for the participating
countries.



